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« Le profit est bénédiction quand il n’est pas volé »

William Shakespeare, Le marchand de Venise, 1597
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Résumé :

La common law et le droit civil sont les principaux systémes de droit dans le monde et la vente de
marchandises est le contrat le plus important.

La vente internationale de marchandises a ¢té soumise a la loi anglaise et au droit civil indistinctement,
ce qui a parfois posé probléme en raison des approches différentes adoptées fondées sur des principes et
institutions distincts.

La Convention de Vienne du 11 avril 1980 sur la vente internationale de marchandises a essayé de
concilier ces différences avec une technique codificatrice, typique du droit civil, en privilégiant le plus souvent
des regles de droit civil mais en introduisant aussi des institutions du common law qui ne sont pas incompatibles
avec le droit civil.

Les principes généraux du droit civil et d’Unidroit ont participé a la réalisation de ce but
d’harmonisation des régles relatives a la vente internationale de marchandises en intégrant les dispositions de la
Convention des Nations Unies sur les contrats de vente (CVIM), méme lors de la phase interprétative.

La force de la codification s’impose par rapport a la tradition jurisprudentielle britannique, en donnant

ainsi certitude et sophistication législative a ce sujet, dont I’importance est capitale pour le commerce mondial.

Descripteurs : common law ; Convention de vienne 1980 ; droit civil ; internationale ; principes d’Unidroit ;

principes généraux du droit ; vente

Abstract :

Common Law and Civil Law are the main legal systems in the world and the sale of goods is the most
important contract.

Sales of goods have been ruled either by English Law or Civil Law, which has posed problems
sometimes due to different approaches regarding certain principles and institutions.

The 11th April 1980 Vienna Convention on international sale of goods tried to harmonise these
differences with a codification technique, typical of Civil Law, giving privilege to rules of Civil Law most of the
time but also introducing institutions from Common Law, that are not incompatible with Civil Law, as we will
see.

The general principles of Civil Law and Unidroit principles help with this harmonisation goal, integrating
the rules of the CISG and also with the interpretation phase.

The power of codification prevails over Common Law, giving certitude and sophistication to this

matter, which is vital for global commerce.

Keywords : civil law ; common law ; general principles of law ; goods ; international ; sale ; unidroit principles ;

Vienna Convention 1980
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Principales abréviations

AC : Appeal Cases

All ER : All England Law Reports

Art.(s). : article(s)

Ass. plén. : assemblée pléniere de la Cour de cassation.

Bull. civ. : bulletin des arréts de la Cour de cassation (chambres civiles)

Cass. : Cour de cassation

CCI : Chambre de commerce international de Paris

c. civ. ch. : Code civil chilien

c. com. ch. : Code de commerce chilien

Ch. : Chancery division

c. civ. : Code civil frangais

c. com. : Code de commerce francais

c. consom. : Code de la consommation frangais

C.A. : cour d’appel

CE : Conseil d’Etat francais

Civ. : chambres civiles de la Cour de cassation

Com. : chambre commerciale de la Cour de cassation

C. Sup. : Cour supréme

CPC ch. : Code de procédure civile chilien

CP : Constitution politique de la République (du Chili)

CPR : Civil Procedure Rules (Reégles de procédure civile, Royaume-Uni)
CNUDCI : Commission des Nations Unies pour le droit commercial international
CVIM : Convention de Vienne de 1980 sur la vente internationale de marchandises
CLOUT : Case Law on Uncitral Texts (jurisprudence recueillie par la Commission des
Nations Unies pour le droit commercial international)

CLR : Commonwealth Law Reports

D.: Dalloz

DLR : Dominion Law Reports

¢d. : édition

EWCA Civ. : England and Wales Court of Appeal. Civil
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GATT : General Agreement on Tariffs and Trade (Accord général sur les tarifs douaniers et le
commerce)
GAFTA : Grain and Feed Trade Association (association internationale basée a Londres pour
le commerce des grains et des aliments)
GAIJC : Grands arréts de la jurisprudence civile
Gaz. Pal. : Gazette du Palais
GATS : General Agreement on Trade and Services (Accord général sur le commerce des
services)
Incoterms : International Commercial Terms, ICC (Conditions internationales de vente de la
CCI)
[.B.M. : International Business Machinery
ICC : Chambre de commerce internationale de Paris
JCP : Juris-classeur périodique (Semaine juridique)
K.B. : King’s bench division
Law Com. : Law Commission anglaise
LCIA : London Court of International Arbitration (Cour d’arbitrage international de Londres)
LR CP. : Law Reports Common Pleas
Lloyd’s Rep. : Lloyd's Law Reports
N.U. : Nations-Unies
P.U. : Principes d’Unidroit relatifs aux contrats du commerce international (2010)
PDEC : Principes de droit européen des contrats.
Q.B : Queen’s bench.
R.D.A. : République démocratique allemande.
Req.: chambre des requétes de la Cour de cassation.
RTD civ / RTDC : revue trimestrelle de droit civil.
s.g.a. : loi de vente sur les marchandises anglaise de 1979

U.N. : Nations-Unies
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INTRODUCTION GENERALE

1. L’énonciation de quelques prolégomenes a 1’étude de la vente de marchandises dans les
systemes de droit civil et de common law (I) précédera une bréve présentation des sujets a
¢tudier (II), a la suite de laquelle on expliquera le plan de rédaction choisi pour notre étude

(I11).

I. Prolégoménes a I’étude de la vente de marchandises dans les systémes de droit civil et

de common law

2. L’erreur commune - De nombreux juristes, professeurs de droit, avocats et magistrats,
estiment que les systémes de droit civil et de common law sont irréconciliables. Ceci est une

crreur.

D’autres considérent que les différences entre ces deux systémes juridiques,
supposément insurmontables, seraient la conséquence de luttes et rivalités du passé,
notamment pour le contréle du Nouveau Monde (le Missouri, la Louisiane et le Québec,
parmi d’autres, étaient des colonies frangaises en Amérique du nord et des guerres ont été
menées avec 1’Angleterre pour la domination de certaines colonies américaines). C'est une

autre erreur.

En réalité¢, un examen minutieux des deux systémes de droit les plus importants, le
droit civil et la common law, sur un sujet spécifique comme celui de la vente (internationale
de marchandises), permet de conclure qu'il existe plus de convergences et d’affinités entre
les traditions juridiques anglaise et francaise que de différences. Ces traditions juridiques et
les systemes qu’elles portent ne sont pas irréconciliables. En ce sens, I’importance croissante
prise par les lois écrites, acts, au Royaume-Uni et aux Etats-Unis est aujourd’hui

parfaitement reconnue.

-17 -
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3. L’influence francaise - L’influence de la codification « a la francaise » est considérable
et presque « tout puissante ». Napoléon Bonaparte, a Sainte-Héléne, avait eu une formule
prémonitoire a ce sujet : « Ma vraie gloire, c’est n’est pas d’avoir gagné quarante batailles ;
Waterloo effacera le souvenir de tant de victoires. Ce que rien n’effacera, ce qui vivra

éternellement, c’est mon Code Civil. Il faudra portant le refaire dans trente ans »'.

4. Les affinités - Il existe aussi des affinités philosophiques entre ces deux traditions :

Ainsi, a propos de I’exil de Voltaire en Angleterre, on peut lire :

« Le séjour en Angleterre et ses conséquences (1726-1734).
Le séjour de trois ans que Voltaire fit en Angleterre (1726-1729) fut tres important pour le
développement de ses idées. Il y a recu le meilleur accueil, fréquenta les plus grands
seigneurs et devint [’ami des écrivains les plus remarquables. Il y publia sa Henriade, qu’il
dédia a la reine, s’initia aux théories de Newton et au thédtre, absolument nouveau pour lui,
de Shakespeare. Mais, surtout il y subit l’influence de Locke, y admira un pays ou la liberté
de penser était presque illimitée, ou toutes les variétés du doute et de la négation se

. , . rr 2
rencontraient et étaient tolérées »”.

Mutatis mutandi, de I’autre coté de 1’Atlantique, les « peres fondateurs » des Etats-
Unis d’Amérique étaient francophiles. On connait la phrase célébre attribuée a Thomas
Jefferson : « Tous les hommes ont deux patries : la leur et la France ».

Plus récemment, en Angleterre, Winston Churchill était connu pour étre un grand

francophile.

De plus, on note certaines affinités linguistiques entre la France et I’Angleterre. Des
mots frangais ou d’origine francaise se retrouvent partout dans le vocabulaire juridique
anglais, tels que : bureau, clerc, justice, cour(t), jurisdiction, regime, administration, jury,
etc. Méme la devise de la Couronne britannique est écrite en langue frangaise : « Dieu et
mon droit ». Ainsi, 1’influence du droit frangais sur la common law est indéniable. Elle est
historique.

La Gallia comme la Britannia étaient des provinces de I’empire romain et ont toutes

deux été marquées par sa culture civilisatrice : son droit, son architecture (I’arc romain, les

! Napoléon 1 & Sainte-Héléne, Paris, Dalloz, 2004, rééd. du Code Civil original de 1804, commémoration de
son bicentenaire, couverture arriére.
2 Voltaire, Lettres Choisies, Paris, Hachette, 1935, p. 4, premier paragraphe.

- 18 -
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bains...). De fait, les principes de base du droit romain, source juridique féconde, ont irrigué
les deux systémes juridiques objets de la présente étude : la bonne foi (avec des nuances,
comme on le verra), I’autonomie de la volonté, la responsabilité et 1’enrichissement sans
cause. Ces principes ont été transmis par les canonistes et glossateurs médiévaux et

finalement repris dans le code Napoléon, qui a été le modéele favori des codes civils dans le

monde entier.

5. L’importance du commerce international - La vente de marchandises fut la cause de la
grandeur des empires britannique et francais, car le commerce est vital pour la prospérité des
pays. En effet, selon les mots du Professeur Raymond : « La vente des marchandises est au
coeur des questions économiques que pose notre sociéte moderne. En simplifiant, on peut
dire que toute notre économie est fondée sur la vente des marchandises : cette vente permet
de donner du travail, donc un salaire, a des personnes qui dépenseront cet argent pour
acheter des nouvelles marchandises. Au passage, le fisc préleve des taxes qui permettent de
financer les dépenses publiques et de procéder a une redistribution des revenus pour
permettre, une fois encore, l’achat de marchandises. Dans ce type d’économie, s’il n’y a pas

. ’ . Ny A 3
vente de marchandises, [’économie s écroule comme un chdteau des cartes ».

En France comme en Angleterre, la liberté d’exercer le commerce est ancienne. Les
célebres loi Le Chapelier du 14 juin 1791 et décret d’Allarde des 2-17 mars 1792 ont établi
que le commerce pouvait étre librement exercé en France ; a la différence de ce qu’il s’est
passé dans les ancienne colonies espagnoles (comme le Chili) qui étaient obligées de
commercer avec leur métropole, une situation qui a été I’'un des facteurs de leur marche vers

I’indépendance.

I1. Présentation des sujets a étudier

6. Les liens entre le droit civil et la common law - Dans le cadre de la présente étude, notre

objectif est de mettre en lumiére les liens existants entre les systemes de droit civil et la

*RAYMOND Guy, La vente de marchandises, Paris, Dalloz, coll. « Connaissance du droit », 1996, p. 4.
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common law - a travers une ¢étude des principes d’autonomie de la volonté, de bonne foi et
de responsabilité - et la maniére dont leurs différences, qui ne sont pas irréconciliables, ont
¢été traitées par la Convention de Vienne sur la vente internationale de marchandises de 1980
(CVIM) en privilégiant la plupart du temps le systéme de droit civil de codification
normative.

Quelques ¢éléments de comparaison avec le droit chilien sur la vente (d’inspiration

francaise) ont également été proposés.

7. Régles de droit - Nous analyserons en premier lieu les principales régles de droit
relatives a la vente de marchandises dans les droit anglais, francais et chilien, afin de
souligner leurs similitudes et différences. Puis, nous étudierons I’influence des principes
généraux du systeme de droit civil et d’Unidroit sur la méthode utilisée par la CVIM pour

niveler ces différences dans plusieurs situations.

Ainsi, nous allons voir, par exemple, comment les régles sur la formation du
consentement de la common law sont trés proches de celles du droit civil, avec toutefois
quelques petites distinctions quant a 1’offre, et recueillent la théorie de la réception issue du

droit frangais.

D’autre part, nous analyserons la manieére dont la CVIM s’¢loigne du droit civil
francais a propos des régles de transfert des risques, mais qu’elle s’attache a ce systéme
s’agissant des pourparlers, en sanctionnant la rupture fautive ou brutale des négociations
d’aprés un principe général de bonne foi présent dans tout /’iter contractuel et transversal
dans la Convention de Vienne de 1980 ; fait qui est méme reconnu par des auteurs outre-
Manche. Ce constat a une importance capitale afin de démontrer I’hypothése a la base de
cette theése. Nous présenterons les lourdes conséquences qui peuvent résulter pour les parties

d’une infraction a ce principe général.

De plus, les obligations et droits des parties dans la CVIM feront I’objet d’une
analyse approfondie afin de déterminer leurs sources dans le droit civil et la common law. A
cet égard, nous montrerons comment la CVIM s’est attachée a une notion ancienne qui

mélange vices cachés et défauts de conformité.
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D’autre part, nous considérerons le standard relatif & ’examen et a la qualité exigée
des marchandises, 1’évolution de la maxime caveat emptor et la primauté de la maxime de
minimis non curat lex dans la CVIM. Nous analyserons notamment 1’importance de la
livraison en temps opportun, s’agissant de certaines marchandises, ainsi que les nuances

existant par rapport au droit civil en ce qui concerne la détermination du prix de vente dans

la CVIM.

Les mécanismes d’interprétation de la CVIM et des contrats de vente internationale
de marchandises seront étudiés, afin de déterminer s’ils s’attachent a la parol evidence rule
de la common law, s’ils constituent un mécanisme original ou s’ils sont plus proches des
régles subjective et objective du droit civil. Le standard du bon pére de famille sera, a ce

sujet, abordé.

L’exécution du contrat fera 1’objet d’une analyse en relation avec les
remedes/sanctions d’inexécution (dans cette étude nous parlerons indistinctement de
remedes ou de sanctions de I’inexécution). Nous verrons comment la nachfrist allemande est
acueillie par la CVIM, afin d’accorder des délais de grace aux parties dans le but d’éviter
une résolution trop rapide du contrat. De méme, nous allons voir que la résolution
mentionnée dans la Convention de Vienne de 1980 est une sorte d’ultima ratio, qui
sanctionne seulement les infractions graves ; comme c’est le cas dans le droit civil frangais

et dans le droit chilien depuis quelques années.

L’anticipatory breach de la common law sera en outre confronté a la résolution
unilatérale présente dans le Code civil francais depuis la réforme du droit des obligations de
2016%, afin de déceler les similitudes et différences avec la résolution anticipée consacrée a
I’article 72 de la CVIM.

La réduction du prix (presque inconnue de la common law) fera 1’objet d’une analyse
dans le droit civil frangais et chilien afin de mettre en évidence sa proximité avec les

dispositions de la CVIM.

* Art. 1226, nouveau, c.civ.
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De plus, nous observerons que [’exécution en nature est le remede/sanction
d’inexécution privilégi¢ dans la CVIM, ce qui évite la nécessité de se procurer des

marchandises de remplacement, fait reconnu par la doctrine de la common law.

D’autre part, méme si nous constaterons que la Convention de Vienne de 1980
privilégie la poursuite du contrat et I’exécution en nature, nous reléverons cependant qu’elle
n’oublie pas I’octroi de dommages-intéréts complémentaires ou autonomes, a la seule

exception de 1’exonération prévu a son article 79.

Toujours en relation avec 1’exécution par €équivalence, nous allons voir que la CVIM
a repris le critére du Code Napoléon sur la prévisibilit¢ des dommages (précurseur de son
¢quivalent anglais avec prés d’un demi-siécle d’avance), avec quelques nuances en ce qui

concerne 1’étendue de la réparation, moyennant dol/faute lourde.

L’obligation d’atténuation des dommages et le principe de réparation intégrale seront
¢galement envisagés. Nous analyserons [’éventuelle compatibilit¢é du premier avec le
principe général de bonne foi du droit civil et la possibilité de réparation du dommage moral,

non considérée par la CVIM.

L’exonération prévue par ’article 79 CVIM sera analysée en détails, afin de
déterminer si elle se limite a la force majeure du droit civil ou si elle s’étend a
I’imprévision/hardship. Nous verrons sur ce point 1’originalit¢ de la CVIM, les effets
particuliers de la norme et les problémes pratiques que cette innovation a posé a ces

interpretes.

Les lacunes existant dans la Convention de Vienne de 1980 seront mises en évidence,

afin de trouver le meilleur systéme susceptible de les combler.
8. Primauté du droit civil - Nous constaterons ainsi que la plupart des solutions de la

CVIM trouvent leur origine dans le droit civil et que ses principales institutions sont plus

proches du droit continental que de la common law.
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En définitive, nous tenterons d’apporter un regard nouveau, comparatiste, sur la
CVIM, en analysant les deux systémes de droit qui 1’inspirent (trois pays), afin de pouvoir

les critiquer dans le cadre des solutions pratiquées par la Convention.

Nous espérons qu’en finissant la lecture de cette étude, le lecteur arrivera a la méme
conclusion que nous: dans un but d’harmonisation entre deux systémes juridiques
inspirateurs, la CVIM a privilégié la plupart du temps le droit civil en considération de la
préexistence de ses institutions par rapport a celles de la common law et de la force de la
codification « a la frangaise » (la codification civile donne certitude, généralité et clarté a
I’application d’un traité¢ de ce type). Pour reprendre les mots de René David, « la regle de
droit anglaise (legal rule), étroitement conditionnée par la procédure, n’a pas le caractere
de généralité qu’a en France une regle de droit formulée par la doctrine ou par les

;. 5
législateurs »”.

9. Sources - La bibliographie utilisée est multi-langue : frangaise, espagnole et anglaise.

Toutes les traductions sont libres.

Parfois des difficultés sont apparues, car il manquait un mot équivalent dans la langue
de destination (frangais). Cependant, nous avons essay¢ de maintenir le sens original des
textes de base anglais ou chiliens.

En ce qui concerne les principes d’Unidroit, la version de 2010 a été utilisée, car elle
était la derniére disponible en langue francaise a 1’époque de I’initiation de ce travail.

Finalement, il convient de préciser que nous avons utilisé¢ des exemples récents et une

vaste jurisprudence, afin d’illustrer le mieux possible notre analyse.

II1. Plan de rédaction

10. Dans une premicre partie, nous identifierons les différences existantes entre les

droits anglais, frangais et chilien concernant les régimes de vente de marchandises.

> DAVID René, Le droit anglais, 2° édition, collection Que sais-je n°1162, Presses Universitaires de France,
Paris, France, 1969, p. 9.
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Dans une deuxiéme partie, nous analyserons le mouvement d’harmonisation de la
vente internationale de marchandises réalis¢ a partir des principes généraux du systéme de
droit civil, des principes d’Unidroit, mais aussi les solutions proposées par la Convention de

Vienne de 1980 qui sont le plus souvent inspirées par le droit civil.

C’est donc a travers I’étude des régles de droit relatives a la vente de marchandises
dans les droit anglais, francais et chilien, leurs principes ainsi que les mécanismes
d’harmonisation établis par la CVIM que nous tenterons de démontrer la primauté du

systeme de droit civil par rapport a la common law dans la Convention de Vienne de 1980.
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PARTIE 1 - LA DIFFERENTIATION DES DROITS DE LA
VENTE DE MARCHANDISES SUIVANT LES SYSTEMES DE

COMMON LAW ET DE DROIT CIVIL

11. Leitmotiv - Le fil conducteur de la thése peut ainsi se résumer : la CVIM, au moment de
choisir une solution pratique afin d’harmoniser les différences qui existent entre deux
systemes de droit, privilégie le plus souvent le droit civil, voire la codification «a la
frangaise ». Afin de comprendre comment et pourquoi se produit ce phénomene, il importe
de connaitre et de comprendre ces différences en s’intéressant particulicrement a la vente de

marchandises.

Ainsi, nous étudierons dans un premier temps le régime juridique de la vente de
marchandises de la common law en Angleterre (Titre 1) ; avant d’analyser, dans un second
temps, le régime juridique de la vente de marchandises dans le droit civil en France et au

Chili (Titre 2).
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CHAPITRE 1 - LA COMMON LAW : LE DROIT ANGLAIS

Deux observations générales liminaires a propos de la common law s’imposent :

12. D’une part, la common law est un systéme juridique qui certes s’étend au-dela du
Royaume-Uni néanmoins, nous allons I’analyser seulement dans le cadre de ce pays, en
raison de sa proximité géographique avec la France avec qui il partage une histoire ; mais
surtout parce que les origines historiques de la common law se trouvent en Angleterre. De
célebres arréts a la base du systéme de common law ont une origine anglaise, a I’instar des
arréts Hadley vs. Baxendale® et Dunlop Pneumatic Tyre Co. Ltd. vs. New Garage Motor’

(pour ne citer que deux arréts parmi les plus connus).

13. D’autre part, il convient de noter que nous ne parlerons pas de « droit britannique » des
lors qu’un des pays intégrant le Royaume-Uni, I’Ecosse, dispose d’un systéme juridique
mixte (common law et droit civil) ; une caractéristique qui ressort notamment du Sale of

Goods Act de 19798,

Les fondamentaux du droit anglais des contrats seront en premier lieu examinés,
avant d’étudier les bases du systéme juridique anglais (Section 2), puis d’aborder la validité
des contrats (Section 3) en faisant référence a la jurisprudence et aux regles de droit les plus

importantes.

%(1854), EWHC J70.
7(1915) A.C. 79.
¥ Loi relative a la vente de marchandises anglaise de 1979.

-27 -



PANTHEON SORBONNE
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017

SECTION 1 - LES ASPECTS COMMUNS A TOUS LES CONTRATS
DANS LA COMMON LAW

14. Dans cette section, on relévera, d’une part, que le droit anglais a des origines frangaises
(normandes) et que partant, on peut affirmer que la common law est issue de la norman rule.
Par ailleurs, il est a noter que la répartition géographique mondiale de la common law sur la
planéte rivalise avec celle du droit civil ; chaque systéme s’appliquant dans un nombre

similaire de pays (§ 1).

D’autre part, il s’agira d’analyser I’importance de la jurisprudence pour la common
law (case law) en s’interrogeant cependant sur sa pertinence lorsque 1’interprétation

juridique emploie une méthode inductive de raisonnement.

De plus, on relévera comment la force des faits s’est imposée en Angleterre, obligeant
le Parlement a 1égiférer. On a en effet pu noter une multiplication des lois (acts) dont la Sale
of Goods Act de 1979 qui apparait comme 1’exemple le plus révélateur a propos de notre
objet d’étude. A cet égard, on démontrera que la codification, en principe caractéristique du
systeme de droit civil, a finalement une grande utilité en matiére de vente de marchandises

dans les deux systémes (§ 2).

Enfin, on relévera certaines notions apparemment semblables dans les deux systémes,
mais dont les nuances sont d’une importance capitale pour la validité des contrats, comme la
consideration anglaise. L’étude de la validité des contrats en droit anglais permettra de
mettre en lumieére les différences essentielles qui existent avec le droit civil, surtout

s’agissant de 1’offre et du moment de la formation du consentement (§ 3).

§ 1 - Les fondamentaux du droit anglais des contrats

A. La formation du droit anglais des contrats

15. Les origines - Apres la chute de I’Empire romain, des tribus germaniques, les Saxons et

les Anglais envahirent les 1iles britanniques avec succes. Ces peuples n’avaient pas a
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proprement parler de tradition juridique, comme Rome, mais plutot des coutumes séculaires
d’origine celte, premicres populations connues des iles britanniques. Les « nouveaux » rois
anglo-saxons ont respecté la tradition de ceux-ci, ce qui a été le droit a appliquer a I’époque
post-empire.
D’un autre coté, les Vikings’, dans les divers postes ou ils se sont installés, ont

apporté leurs propres traditions (ordalies), parfois les plus « barbares » et cruelles.

Néanmoins, 1’apport le plus significatif arrivera plus tard, de la frontiére nord de la
France actuelle, d’un ex-territoire de la Gaule romaine, la Normandie. C’est en effet apres la
victoire de Guillaume le Conquérant a la bataille de Hastings, en 1066, que les bases du
systeme juridique anglais seront posées.

Le roi normand décida de nommer des juges dans les territoires conquis. La common
law nait ainsi d’un mélange de traditions locales et de décisions judiciaires :

« Ce qui était une pratique commune parmi les juges est devenu un systeme grdce au
principe de stare decisis, selon lequel les juges doivent suivre les décisions prises par leurs
ancétres. La loi a été créée par les décisions des juges reconnaissant certaines coutumes et

10
pas d’autres » .

C’est a cette époque qu’un systéme unifi¢ a donc vu le jour, pour la premiére fois
depuis la chute de ’Empire romain, dans 1’ancienne province de Britannia.

A Torigine, ce systéme fonctionnait sur le fondement d’un writ (plainte formelle
exposant les faits) qui devait étre issu des précédents judiciaires, d’aprés la maxime « ubi
remedies ubi ius » (« ou il existe une solution, il y a droit »). Evidemment, cela n’était pas
toujours juste, et, d’autre part, limitait [’application de la justice seulement aux cas déja
connus. C’est pour cette raison que les rois anglais ont permis ’introduction de 1’equity. A
cette fin, le Lord Chancellor a été autorisé par les rois a décider en équité (ex aequo et
bono). Ce dualisme perdure encore aujourd’hui''. En effet, la common law dans ses origines

¢tait un mélange de case law (selon le stare decisis) et d’equity.

’ Les vikings se sont installés depuis le huitiéme siécle au nord du fleuve Tamise dans le nord-est de
I’ Angleterre, et se sont mélangés progressivement avec la population et la noblesse locales.

' BRANAA Jean-Eric, BRUNON-ERNST A., CHAUDOIR N., et al., The English of Law : England and
Wales, Belin, Paris, 2006, page 8.

' Complété avec plusieurs lois (acts).
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Le systéme a recu son nom de la maxime suivante :
« La common law s’appelle comme cela parce qu’elle a formé une loi commune pour tout le

royaume, lorsque le roi d’Angleterre a nommé les juges qui [’ont établi »".

B. La diffusion du droit anglais des contrats

16. Pays et territoires - Aujourd’hui, la common law est répandue dans plusieurs pays et
territoires (surtout des anciennes colonies britanniques ): Antigua et Barbuda, Australie,
Bahamas, Bangladesh, Barbade, Belize, Bermuda, Bhutan, Botswana, Brunei, Cameroun,
Canada (a I’exception du Québec), les iles Cayman, Chypre, Dominique, Angleterre, Fiji,
Gambie, Ghana, Gibraltar, Grenade, Guyane anglaise, Hong Kong, Inde, Irlande, Jamaique,
Kenya, Kiribati, Liberia, Malaisie, Malawi, Maldives, Malta, iles Marshall, Micronésie,
Myanmar, Nauru, Népal, Nouvelle Zélande, Niger, Pakistan, Palau, Papouasie Nouvelle
Guinée, St. Kitts et Nevis, Ste. Lucie, St. Vincent et Grenadines, Samoa, Sierra Leone,
Singapour, 1iles Salomon, Sri Lanka, Tanzanie, Tonga, Trinidad et Tobago, Tuvalu,
Ouganda, Etats-Unis d’Amérique (a I’exception de la Louisiane), Zambie et Zimbabwe.
D’autres pays ont un systéme « mixte » (common law et droit civil) : Israél, Lesotho,

Namibie, Ecosse, Afrique du Sud, Swaziland, Vanuatu, Maurice, Philippines, Porto Rico®.

De son coté, le droit civil régit les territoires qui étaient des anciennes colonies
frangaises ou espagnoles, et est aussi présent dans d’autres pays qui l’ont introduit
volontairement ; a savoir : I’Angola, I’Argentine, la Belgique, le Bénin, la Bolivie, le Brésil,
le Burkina Faso, le Burundi, le Cameroun, le Canada (Québec), le Cap Vert, la République
Centrale Africaine, le Tchad, le Chili, la Colombie, les iles Comores, la République du
Congo (Brazzaville), la République Démocratique du Congo (Zaire), le Timor Oriental,
I’Equateur, le Salvador, la Guinée Equatoriale, la France, le Gabon, le Guatemala, la
Guinée, la Guinée-Bissau, Haiti, le Honduras, 1’Indonésie, I’Italie, la Cote d’Ivoire, le Liban,
les Etats-Unis (Louisiane), le Luxembourg, Macao, Madagascar, le Mexique, Monaco, le

Mozambique, le Nicaragua, le Niger, Panama, le Paraguay, le Pérou, le Portugal, le Rwanda,

ZBRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N., et al., op. cit., page 48 (traduction libre).
3 AZZOUZ Saliha, Contract Law, Les Points Essentiels du Droit des Contrats Internationaux, éditions
Ophrys, Paris, 2015, pages 165-166.
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San Marin, Sao Tomé et Principe, le Sénégal, les Seychelles, I’Espagne, le Surinam, le

Togo, I’Uruguay, I’Espagne et le Venezuela'®.

§ 2- Les bases du systeme anglais

17. Composition - Aujourd’hui, la l1égislation anglaise est composée d’un mélange encore
plus riche de sources : la case law, I’équité, les acts (lois) et la 1égislation européenne (a tout
le moins jusqu’a sa sortie de I’Union européenne prévue a la suite du référendum sur le
« Brexit » de 2016). Cette derniére s’impose aux lois anglaises, de la méme facon que

, o, . 15
I’équité s’impose au case law .

A. La case law

18. La case law (jurisprudence) — La case law est la piéce principale du droit anglais.

Elle est composée, en ce qui concerne le droit privé, des décisions de la Cour Supréme
britannique (ancienne House of Lords'®), de la Cour d’Appel, de la Haute Cour, des County
Cours, ainsi que des décisions des autres juridictions du Commonwealth. Certaines décisions
sont devenues célébres parce qu’elles ont fixé les principes a suivre pour rendre un jugement
dans certaines hypothéses de fait. Nous analyserons les plus importantes, a propos de chaque
¢lément de la vente « a l’anglaise » (Dunlop, Hadley, Romalpa, etc.), et d’autres qui
mentionnent le Chili et la France, car ce sont les deux pays qui nous intéressent plus

particuliérement pour cette étude.

Cependant, il faut noter que la Cour Supréme n’est pas tenue par ses arréts et donc,
elle est parfaitement libre d’effectuer des revirements jurisprudentiels, comme en France,
méme si en pratique elle ne le fait que trés rarement. Les autres juridictions judiciaires n’ont
pas cette liberté théorique et sont donc soumises a leurs propres décisions antérieures, tout

comme aux décisions émanant des juridictions de plus haut degré.

" Ibidem.

15 Costa vs. Enel, 1964, ECR 585 (6/64).

' La Cour Supreme est encore composée des membres de I’ancien House of Lords, afin de faire une transition
judiciare “souple”, qui envisage d’harmoniser le systéme avec le Human Rights Act de 1998.
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19. Structure des arréts - Les décisions judiciaires rendues dans le cadre d’un systéme de
common law sont composéesde trois parties : la description des faits ; I’énonciation des
principes et la fagcon dont ils doivent étre appliqués (la ratio decidendi) ; la décision de la
cour (obiter dicta). Seule la ratio decidendi, la partie qui crée le droit, s’impose aux
juridictions inférieures (méme si I’obiter dicta a une force persuasive)'’. La ratio decidendi
tire des principes juridiques généraux de cas particuliers. C’est pour cela que 1’on dit que le

droit anglais opére de facon inductive (du particulier au général) et que le droit civil de

<\ r . Lo : : 18
manieére déductive (du général au particulier) .

20. L’assouplissement du systéme anglais - Quelques éléments assouplissent cependant le
systeme décrit précédemment : 1’overruling (exclusion judiciaire), le distinguising (un juge
peut, s’il trouve quelques différences matérielles avec un précédent, appliquer d’autres
principes pour résoudre un litige) et le departing (une cour d’appel peut ne pas appliquer un
précédent erroné). Quant a la Cour Supréme, elle n’est pas liée par ses décisions antérieures,

comme nous I’avons indiqué précedemment.
B. L’equity

21. L’equity (équité) - Elle se trouve au sommet du systéme. Le dictionnaire juridique Black
Law définit I’équité comme : « Droit administré selon la justice, par opposition avec les

. : , 19
regles strictement formulées du common law » .

22. L’apport de I’équité - Pour un systéme qui n’avait pas la possibilité de prononcer des
« revirements » jurisprudentiels, et qui devait s’ajuster strictement aux writs, 1’équité est
apparue comme une solution de justice d’une extréme rigidité.

D’un autre coté, 1’équité a permis, 1’introduction de solutions de justice, comme la
specific performance (exécution en nature) ; la rescission (déclaration de nullité) les
injuctions (mandats judiciaires spécifiques); les trusts (fideicomis) *° et les vices du

consentementzl.

7 BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et al., op..cit., page 11.

" Ibidem, page 231.

Y BRANAA, J-E., English Law Made Simple, le droit anglais facile, Ellipses, Paris, 2013, page 88.
* BRANAA J-E., BRUNON-ERNST A., CHAUDOIR N., et al., op. cit, page 10.

2 FROMONT Michel, Grands systémes de droit étrangers, 7° édition, Dalloz, Paris, 2013, page 117.
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C. Les acts

23. Les lois - Parmi les acts plusieurs sont trés importants (European Communities Act,
1972 ; Human Rights Act, 1998 ; Habeas Corpus Act, 1679 ; Bill of Rights Act, 1689). Mais
il y en a un qui est particulicrement intéressant pour la présente étude, le Sale of Goods Act
de 1979 (ci apres, s.g.a.), et, subsidiairement, ceux qui ont un rapport ou un lien avec celui-
citels que : le Supply of Goods and Services Act, 1982 ; le Factors Act, 1889 ; 1I’Unfair
Contract Terms Act, 1977 ; le Missrepresentation Act, 1967.

§ 3 - La validité des contrats

A. Les notions de base

24. Importance du contrat de vente - Depuis toujours, la vente a été le plus important des
contrats patrimoniaux, dans tous les systémes de droit. La common law ne fait pas exception
a cette régle économique et juridique : la vente est réglementée en droit anglais par la loi sur
la vente de marchandises de 1979 précitée (Sale of Goods Act ; s.g.a.) et d’autres qui sont
venues apporter des précisions®>. Pour comprendre sa réglementation particuliére, il est
nécessaire d’étudier certaines notions générales du droit des contrats anglais, qui ont une

relation supplétive avec le contrat de vente.

25. Notion du contrat - Selon le droit anglais, un contrat est une promesse ayant force
obligatoire, d’apreés la loi. Cette définition, issue du droit des contrats, a été posée par Sir
Jack Beatson dans I’ouvrage Anson’s Law of Contract (28° édition, Oxford University press,
2002, p. 1), ou il indique plus précisément : « Le droit des contrats est la branche du droit
qui détermine qu’une promesse est léegalement obligatoire pour la personne qui a fait cette

23
promesse » .

26. Le consensualisme - Les contrats sont consensuels, en régle générale (a I’exception des
contrats de mandat de paiement, d’administration des immeubles, prénuptiaux, pour acheter

des immeubles futurs, de crédit, d’assurance, et pour I’achat de Véhiculesz4) et bilatéraux.

* Voir supra.
 BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et al., op. cit, page 231.
* AZZOUZ, S., op. cit, pages 48-49.
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Dans la plupart des cas, comme dans le droit civil, leur fondement réside dans 1’autonomie

de la volonté des parties™.

27. Types des termes dans un contrat - Les contrats, en droit anglais, comprennent trois

catégories de termes : conditions, warranties et innominate terms 6,

Les conditions (conditions) sont des clauses d’importance capitale ; elles autorisent le
cocontractant diligent a agir en résolution (avoidance) et a réclamer des dommages et
intéréts en cas de rupture fautive de 1’autre partie. Par exemple, 1’obligation de délivrance en

temps opportun pour les ventes commerciales, de périssables ou de maticres premiéres.

Les warranties (garanties) sont des termes moins importants, voire non essentiels. En
cas d’infraction, la partie diligente peut agir uniquement en dommages et intéréts. Par
exemple, I’obligation de livrer des marchandises en bon état et conformes a leur fonction

habituelle ou prévue.

Les innominate terms (termes innommés) ou intermediate terms (termes
intermédiaires), s’obtiennent par exclusion des deux catégories antérieures (ce qui n’est ni
une condition ni une garantie est un terme innommé ou intermédiaire). Les remedies
(sanctions a 1’inexécution) sont diverses et dépendent de la nature de la violation
contractuelle : « la sanction en cas d’infraction d’un terme intermédiaire dépend de la
nature de l'infraction. Si le demandeur a perdu tout le bénéfice du contrat il sera autorisé a
considerer le contrat comme répudié et agir en dommages et intéréts. Sinon, il pourra
réclamer seulement des dommages et intéréts »*'.

En conséquence, si 1’inexécution est capitale et prive le contrat de tout son intérét

pour 1’une des parties, on parle de fundamental breach.

28. Classification des contrats en droit anglais - Les contrats peuvent étre solennels (deed,

under seal or covenant) et simples ou consensuels (simple contracts) ; bilatéraux (bilateral)

» A I’exception des contrats de consommation et du travail, parmi d’autres.
 AZZOUZ, S., op. cit., page 34.

27 Ibidem, traduction libre.

*¥ Infraction fondamentale.
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ou unilatéraux (unilateral) ; explicites (express) ou implicites (implied) ou quasi-contrats ;

valides, nuls, annulables, et illégaux.

Tout comme en droit civil, les contrats consensuels sont la régle. Les deeds sont
requis, exceptionnellement, dans la vente d’immeubles et dans les donations ou charités.

Les contrats bilatéraux sont ceux dans lesquels les deux parties s’obligent
réciproquement, dés la formation de la convention. Dans les contrats unilatéraux, en
revanche, seule une partie est obligée dés 1’origine et par la suite, seule 1’autre partie reste
éventuellement obligée (dans la vente d’un immeuble, par exemple, 1’agent immobilier est
obligé de montrer I’immeuble et de chercher des acheteurs potentiels - pas de vendre -, mais
s’il le vend, le vendeur est obligé de lui payer une commission®”).

Le contrat explicite est un contrat dans lequel les termes sont mentionnés par écrit par
les parties ; ’implicite, en revanche, est celui qui se déduit de leurs rapports ou actions.

D’autre part, les quasi-contrats, comme en droit civil, sont des actes qui ne sont pas
des contrats, mais qui sont reconnus par le droit, afin d’éviter un enrichissement injustifié
(enrichissement sans cause).

Les contrats licites sont ceux qui produisent normalement tous leurs effets.

Les contrats nuls, sont ceux qui ont été déclarés non valables a I’occasion d’une
instance judiciaire, en raison, par exemple, d’un vice (ou d’un défaut) de consentement.
Annulables, ceux qui ont un vice ou une autre cause de nullité.

Les contrats illégaux, sont ceux qui portent atteinte a I’ordre public, aux bonnes

moeeurs, ou qui sont susceptibles de constituer une infraction pénale.

29. L’importance de la consideration dans la common law - Pour étre valides, les contrats
doivent avoir une consideration, c’est a dire, une contrepartie pécuniaire — money
. . . 0 r 1 . SO
consideration — (d’habitude’), présente ou future’' ou quelque chose d’intérét pour I’autre
. 32 : : . A : . . :
partie™”. Les considerations passées, méme celles qui ne sont pas susceptibles d’évaluation

financiére, ne sont pas valables en droit anglais™.

¥ BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et al., op. cit, page 235.

3 Une garantie au moment de contracter serait une consideration suffisante, Roscorla vs. Thomas, (1842)
EWHC J74.

! Currie vs. Misa, (1875) LR 10 Ex 153.

32 Dickinson vs. Dodds, (1876) 2 Ch D 463.

3 Roscorla vs. Thomas, (1842) EWHC J74.
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Il convient de préciser que la consideration est une notion différente de la cause du
droit civil. Elle emporte un quid pro quo. De cette fagon, les actes a titre gratuit n’ont pas de
consideration suffisant™® et doivent obéir a des conditions de forme spécifiques (deeds).

“Montant de la consideration.

Le montant de la consideration importe peu ; de fait son montant n’est pas une
condition de sa validité. Tout ce qu’une personne pourrait consentir a échanger contre la
promesse d’autrui peut servir de consideration a cette promesse. Les tribunaux n’exigent
pas qu’il y ait égalité de valeur entre la consideration d’un coté et la promesse ou le

préjudice de [’autre. Le fait que la consideration soit adéquate ou suffisante ne signifie pas

qu’elle doive avoir une valeur économique suffisante. Les tribunaux voient dans un “simple

355 365

grain de poivre™ ” une consideration ou contrepartie suffisante
30. La capacité - Il est nécessaire aussi que les parties aient la capacité contractuelle (sont
exclus les mineurs’’, les malades mentaux et les personnes privées de jugement —
alcooliques, drogués —, les faillis, les prisonniers, et ceux qui contractent au nom de
personnes morales sans pouvoirs de représentation suffisants’®) et qu’existe aussi I’intention
de créer une relation juridique (d’aprés la définition du contrat). Cette intention est
présumée dans les contrats commerciaux ou civils, s’ils sont onéreux, et souvent écartée
dans les relations entre proches™.

Enfin, un accord de volontés (offre et acceptation) est nécessaire.

31. L’effet relatif des contrats - Les contrats de common law, en régle générale, comme en
droit civil, ne produisent pas d’effets a I’égard des tiers. Néanmoins, d’apres la loi sur les

contrats de 1999 — Droits des tiers - (Contracts — Rights of Third Parties- Act, 1999), il est

** Bret vs. JS, (1600) Cro Eliz 756.

% Cela explique le fait que souvent des sociétés importantes sont offertes et/ou vendues pour la modique
somme de seulement une livre sterling. Voir sur ce point (consultés la derniére fois le 30 septembre 2016) :
http://news.bbc.co.uk/2/hi/uk news/magazine/5262616.stm
https://www.theguardian.com/business/2008/nov/19/woolworths-highstreetretailers

*LEVASSEUR Alain A., Le contrat en droit américain, Dalloz, Paris, 1996, pp 43-44.

7 A I’exception des contrats qui sont nécessaires pour le soutien de la vie de 1’incapable (alimention,
logement, médicine). Cette régle est posée par I’article 3 de la loi sur la vente de marchandises de 1979 (Sale
of Goods Act, 1979).

¥ AZZOUZ, S., op. cit, page 46.

%% Balfour vs. Balfour (1919) 2 KB 571 ; Jones vs. Padavatton, (1968) EWCA Civ 4.
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possible pour ces derniers de réclamer des droits, dans certains cas, par exemple, quand
I’acheteur a fait savoir clairement au fournisseur qu’il achetait des produits pour un tiers®.

« Traditionnellement, le contrat ne produisait aucun effet a 1’égard des tiers : il ne
créait aucune obligation a sa charge, ni aucun droit a son profit. Cette regle, a laquelle le
législateur avait apporté d’assez nombreuses exceptions, a été abandonnée en 1999
(Contract (Right of Third Parties) Act, 1999).

Désormais, le tiers possede un droit a exiger du promettant que soit respectée la

clause lui attribuant des droits et il peut s opposer a ce que les deux parties modifient cette

\ , . 41
clause a son détriment »" .

B. La formation du consentement

32. L’offre - La partie qui formule I’offre (I’offrant) est dénommé offeror et la partie qui la
regoit, offeree.

Il convient de distinguer une offre d’une invitation a des pourparlers. Les avis
publicitaires et 1’exhibition des marchandises en vitrines** ne sont pas de vraies offres, mais
de simples invitations a négocier” ; 4 moins que les avis ne contiennent un prix associé en
cas d’insatisfaction du client, comme cela a été établi dans 1’affaire Carlic vs. Carbolic
Smoke Ball Co.** et réitéré dans d’autres™. L’offre doit donc, étre formulée a une personne
déterminée, comme regle générale.

L’offre doit contenir : I’indication du prix, la quantité, la qualité, le temps et le lieu
de délivrance, dans le contrat de vente. S’agissant du commerce électronique, les régles sont

diverses et échappent a I’objet de cette thése™.

“BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N., et al., op. cit., pages 233-234.

* FROMONT, M., op. cit., pages 120-121.

*2 Partridge vs. Crittenden, (1968) 1WLR 1204.

“ FROMONT, M., op. cit., page 118.

*(1892) EWCA Civ 1 : une société a fait la publicité d’un médicament « miraculeux » qui devait guérir le
rhume et offrait une indemnité de 100 livres sterling si cela ne fonctionnait pas. En considération de ce
dernier élément, elle a était condamné a payer cette somme a la demanderesse, qui n’as pas été guérie de son
rhume.

* Pharmaceutical Society of G.B. vs. Boots Cash Chemist Ltd., (1953) EWCA Civ 6, et Fisher vs. Bell,
(1961) QB 394.

% On doit dire, néanmoins, que d’aprés la directive européenne 2000/31/EC, transposée par SI 2002 N° 2013,
I’entrée dans un site web d’un fournisseur et le cachet d’un onglet prévu a cet effet, est une offre, s’il y a eu
I’intention d’acheter. Le vendeur devra communiquer son acceptation, expressément, ou en exécutant le
contrat. Il faut noter, d’autre part, que les phases de conclusion du contrat doivent étre clairement exposées,
ainsi que les mécanismes de correction des erreurs existantes, avant de poser un ordre. Voir sur ce point :
BRIDGE Michael G., The Sale of Goods, Oxford University Press, Royaume Uni, 3e éd., 2014, pages 14-15.
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L’offre expire par révocation (revocation) : une offre en common law peut étre retirée
s’il n’y a pas de consideration de ’autre part (absence d’arrhes’); rejet (rejection) ;
caducité du délai ; offre conditionnelle dont la condition a échoué ; ou apres la mort ou en

cas de démence de I’offrant.

33. L’acceptation - Elle doit étre pure et simple. Comme en droit civil, si le destinataire de
I’offre formule de son c6té une autre proposition, une contre-offre a lieu. « Toutefois, le juge
anglais admet parfois que [’offrant ait accepté implicitement les conditions générales
d’affaires de I’acceptant s’il n’a pas protesté a la réception de 1’acceptation »™*.

Le silence, en régle générale ne vaut pas acceptation™.

Le consentement est formé des que 1’acceptation est communiquée a 1’offrant par
voie postale (postal rule) ™ si cela a été le moyen choisi par les parties. La common law
reconnait le systéme dit de I’« émission ».

Il convient de noter que le lieu de formation du consentement n’est pas réglementé
par la loi sur la vente des marchandises de 1979.

Enfin, le consentement ne pas doit étre vicié. La notion des vices du consentement
n’existait pas a I’origine dans le systéme anglais. Comme nous 1’avons dit précédemment,

yor e . A \ r < 51
elle a été introduite grace a 1’équité”.

C. Les vices du consentement

34. Les vices qui autorisent a anéantir un contrat par rescission dans la common law sont :
I’erreur (mistake), la fausse représentation (misrepresentation), la contrainte (duress) et
I’abus de confiance (undue influence). De méme, I’illicéité de 1’objet peut affecter la
validité>* du contrat.

Comme nous le verrons plus loin a propos des obligations des parties, 1’infraction des
conditions, dans certains cas, ou une infraction fondamentale (fundamental breach) peuvent

étre une cause d’invalidation d’un contrat aussi, par voie de résolution (avoidance).

Y Dickinson vs. Dodds, (1876) 2 Ch D 463.

* Ibidem

¥ Affaire Felthouse vs. Bindley, a propos de ’offre d’achat d’un cheval, exprimant que I’acceptation serait
présumée sous réserve de négation, (1863) 1 New Rep. 401.

** Household Fire Insurance Co. vs. Grant, (1879) LR 4 Ex D 216.

>l Voir supra.

> FROMONT, M., op. cit., page 118.
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35. L’erreur (mistake) - En conformité avec la régle 6 de la loi sur la vente de
marchandises, si les deux parties se sont trompées soit sur I’identité¢ de la chose, objet du
contrat, soit sur son existence présente (res extincta) ou propriété (res sua), ou sur les
termes, le contrat est nul (en réalité s’il manque I’objet du contrat).

En regle générale, a la différence du droit civil, une erreur sur la qualité essentielle de
I’objet n’est pas un motif de nullité en droit anglais™->*,

Néanmoins, si seulement une des parties s’est trompée sur les termes du contrat ou
sur la qualité essentielle de 1’objet (la qualité étant le motif déterminant pour contracter), et
que 1’autre a eu connaissance de cette erreur, le contrat est nul.

Institution d’équité, le juge peut ordonner I’exécution en nature (specific perfomance)
ou la nullité (rescission)™.

L’erreur sur la personne, en régle générale, n’a pas d’importance (a 1’exception des

contrats intuitu personae).

36. La fausse représentation (misrepresentation) - Elle peut se produire par écrit,
verbalement ou par défaut d’information™ et étre frauduleuse®’ (doleuse) ou par négligence.
Dans le dernier cas, la sanction est I’allocation de dommages-intéréts™®.

S’il y a eu dol, la victime peut agir en nullité¢ (rescission) et/ou réclamer des
dommages-intéréts (damages)™, la premiére mesure étant discrétionnaire®.

La fraude a été définie dans 1’affaire Derry vs. Peek® comme :
« Faire une fausse représentation (1) en le sachant, ou (2) sans penser que c’est vrai ou (3)
avec indifférence ». 11 doit exister une intention de tromper® et elle doit conduire & la
conclusion du contrat®.

D’autre part, dans les hypothéses de négligence, voire, en 1’absence de dol, la victime

. .. . ;A . ., r64 \ .
doit choisir entre demander des dommages-intéréts ou agir en nullité®*. D’aprés la loi contre

> BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et alt., op. cit., pages 236-7.
* AZZOUZ, S., op. cit, page 80.
> BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et al., op. cit., pages 236-7.
% Gordon vs. Selico Ltd., (1986) 18 HLR 219.
Les allégations non fondées sur ce point sont objet de condamnation aux dépenses. Voir sur ce point : Loi
sur la Cour Supreme de 1981, régle 51, et CPR partie 44.
¥ Régle 2 (2) Missrepresentation Act.
 BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N, et alt., op. cit., p. 236.
0 Spence vs. Crawford, (1939) 3 All ER 271, 288.
1 (1889) LR 14 App Cas 337.
82 Tackey vs. Mcbain, (1912) AC 186.
% Redgrave vs. Hurd, (1881) 20 Ch. D1.
6 Avant la loi de 1967 — Misrepresentation act - la seule sanction possible était la nullité ab initio.
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les fausses représentations de 1967 (Misrepresentation Act, 1967) la négligence est

présumée, le défendeur doit donc démontrer qu’il n’a pas été négligent®.

Il convient de noter que les exagérations commerciales ne sont pas traitées comme

% 11 en va de méme en cas de réserve

des fausses représentations par les tribunaux
d’information (non — disclosure).

Les contrats de bonne foi maximale (contracts of utmost good faith — uberrimae fidei)
dans lesquels il existe une obligation de révéler tous les faits (contrats d’assurance, de droit
de la famille, vente d’immeubles ou d’actions) et un lien de confiance entre les parties

67

(associés, médecin — patient, avocat — client, agent commercial — mandant) °' constituent

I’exception.

37. La contrainte (duress) - Elle suppose violence, physique ou morale. Dans le deuxiéme
cas, la contrainte peut étre exercée sur l’autre partie, sa propriété, ou avoir un caractére
¢conomique : « La contrainte économique a lieu quand une partie est bloquée et n’as pas
d’autre choix que d’agréer aux termes de [’autre. La contrainte économique comprend les
menaces a la propriété. La menace est dirigée vers le bien étre financier. Elle n’est pas une
menace directe de faillite s’y on réfute a signer le contrat. Dans la plupart de cas, la menace
est indirecte, par exemple : "Je ne ferai pas d’affaires avec toi si tu ne réduis pas tes prix de

“ e 68
moitie" »° .

38. L’abus de confiance (undue influence) - L’utilisation d’une position d’autorité ou
d’expérience pour obtenir le consentement d’une partie afin de conclure un contrat a été
considérée par la jurisprudence comme une hypothése d’abus de confiance®.

Il s’agit d’un remedy d’équité et résiduel par rapport a la contrainte (elle a lieu quand
il n’y a pas de violence morale, mais plutdt une peur subtile de contrarier le cocontractant,
qui chercherait ensuite a se venger).

Deux formes sont reconnues par les juridictions anglaises : 1’abus d’influence actuel

(actual undue influence) et 1’abus d’influence présumé (presumed undue influence). Ce

% FROMONT, M., op. cit., page 119.

8 A77ZOUZ, S., op. cit, page 74.

" Tbid, page 75.

% Ibid, page 83,

“BRANAA, J-E., BRUNON-ERNST, A., CHAUDOIR, N., et al., op. cit., page 236.
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dernier, peut étre, a la fois, la conséquence d’une relation spéciale entre les parties, et/ou

d’une relation de confiance.

La premic¢re forme implique un harcélement direct de 1’autre partie. La deuxiéme
forme a lieu entre personnes qui se trouvent dans une relation spéciale (avocat - client, prétre
- fidéle, médecin — patient, fidéicommissaire - fiduciaire, parents — enfants), ou de confiance
(entre époux, par exemple).

Dans ces cas, 1’abus de la partie qui est la plus informée ou la plus puissante est

présume.

39. L’illicéité de I’objet - Elle se produit dans le cas des contrats qui sont interdits par la
10i” (ex. lois de 1845 et 1892 sur le jeu''), parce qu’ils portent atteinte a I’ordre public
(ordre public économique : atteintes a la libre concurrence, montages juridiques permettant
I’évasion fiscale) ou a la morale (commerce de la drogue, sexuel), ou qui ont pour but la
commission d’un délit pénal ou civil.

Le principe sous-jacent est que personne ne doit se prévaloir d’un acte illégal (ex
turpi causa non oritur action)72.

La sanction de ces contrats, comme en droit civil, est la nullité, ou 1’absence d’action

pour agir en droit.

SECTION 2 - LE REGIME JURIDIQUE DE LA VENTE DE
MARCHANDISES EN ANGLETERRE

40. Dans cette section, seront analysées les différences les plus importantes entre la common
law et le droit civil concernant la vente de marchandises.

D’une part, il s’agira de comprendre pourquoi il est considéré que le droit anglais est
caractérisé par une « approche darwinienne » durant la phase précontractuelle ; une situation
qui n’est a priori pas compatible avec le respect de certains principes contenus dans la
Convention de Vienne de 1980, telle la bonne foi chére au droit civil mais aussi reconnue

par certains auteurs de common law.

" Illegality.
""FROMONT, M., op. cit., page 119.
2 AZZOUZ, S., op. cit, page 81.
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Par ailleurs, on étudiera comment la clause de réserve de propriété, création sans
équivoque du droit civil, a été reprise par le droit anglais dans les années 1970 et généralisé
dans la pratique (§ 1).

D’autre part, on notera que les droits et obligations des parties au contrat sont
similaires dans les deux systémes de droit, sous réserve de quelques nuances.

En ce qui concerne les remedes/sanctions de 1’inexécution des obligations
contractuelles, 1’exécution en nature, régle privilégiée par la Convention de Vienne de 1980,
est presque inconnue en droit anglais, comme d’autres remedes consacrés par ledit traité (la
réduction du prix); un droit qui utilise les dommages-intéréts en regle générale,
conformément a 1’Hadley rule”.

En outre, ’anticipatory breach de la common law est différente de la résolution
unilatérale introduite dans le nouvel article 1226 du Code civil frangais, quand cette derniere
n’a pas un caractere anticipatoire.

Enfin, I’étude de la parol evidence rule de la common law caractérisée par une
rigidité intrinséque montrera que ce dispositif est étranger au systéme d’interprétation

consacré par la CVIM, d’inspiration clairement civiliste (§ 2).

§ 1 - Les fondamentaux de la vente de marchandises

A. Les notions de base

41. Loi applicable - La vente de marchandises est réglementée dans le droit anglais
principalement par la loi sur la vente de marchandises de 1979, qui est une loi de
modernisation de la loi originale datant de 1893 et révisée a différentes reprises’*. Nous
analyserons par la suite les principales dispositions de cette loi, a I’exclusion des ventes en
Ecosse et des ventes aux consommateurs, car 1’objet de la présente étude est focalisé sur les
ventes commerciales de marchandises en général, et plus particuliérement les ventes

internationales.

" Hadley vs. Baxendale, (1854), EWHC J70.
" Des modifications ont été introduites en 1994, 1995, 2002 et 2015.

-42 -



o S na
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017
42. Caractéristiques :

1. La loi sur la vente de marchandises de 1979 est une sorte de codification de la loi
anglaise sur la vente de marchandises, c’est a dire, de I’évolution jurisprudentielle qui a eu
lieu depuis sa promulgation originale, a la fin du XIX" siécle. Il importe toutefois de relever
sur ce point : « ... La loi sur la vente de marchandises n’est pas un code comme [’entendent
les juristes de droit civil, des qu’il y a relation seulement avec un contrat spécial (vente) qui
permet la pénétration de la loi générale, non codifiée, pour combler ses lacunes, mais elle
peut étre appelée code dans le sens ou elle fait un résumé et non pas une réforme de la
Jurisprudence ..»"

2. Les lacunes de cette loi sont complétées par la law merchant’® et par d’autres lois,
par la case law, par D’equity et les institutions liées a celle-ci (la notion de vices du
consentement par exemple).

3. Elle consacre le caractére consensuel de la vente. Nous pouvons déduire ce
caractére de la définition de la vente posée par la loi de 1979. Jusqu'en 1954, les ventes dont
les montants étaient supérieurs a 10 livres sterling devaient faire 1’objet d’un contrat écrit,
sous peine de ne pas pouvoir faire 1’objet d’une action en justice. C’est intéressant, car nous
verrons plus loin, un traitement similaire dans le droit civil chilien actuel”’.

4. La loi ne régle pas les pourparlers. On dit souvent que le droit anglais adopte une
approche darwinienne dans la phase précontractuelle, privilégiant la concurrence a d’autres
considérations ; alors que le droit civil, inspiré par les droits romain et canonique, privilégie
la bonne foi. A la différence du doit civil, la bonne foi n’est pas un principe général en droit
anglais. La loi sur la vente de marchandises de 1979 indique seulement « qu’une chose est
présumée étre faite de bonne foi, quand celle-ci a été faite de facon honnéte »'°, sans ou
avec négligence.

L’affaire le plus célébre a cet égard est May and Butcher Ltd. vs. The King ", dans
laquelle la House of Lords a refusé de reconnaitre un accord précontractuel. Lord

Buckmaster a déclaré sur ce point : « I/ a été reconnu depuis longtemps le principe du droit

des contrats selon lequel un accord entre deux parties pour entrer dans un autre accord

" BRIDGE, M.G., op. cit., page 5.
Lex Mercatoria.

7 Article 1709 c.c.ch.

B Régle 61 (3) s.g.a.

7(1934) 2 KB 17.
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dans lequel une partie importante reste indéterminée n’est pas un vrai contrat »*. Ce critére
a toujours 6té repris®' par la jurisprudence ultérieure.

Néanmoins, cette solution ne veut pas forcément dire que la partie ayant causé¢ un
dommage pendant la phase des pourparlers n’engage pas sa responsabilité civile, surtout si
des prestations ont eu lieu avant la conclusion d’un contrat définitif de vente®

En I’absence d’un principe général de bonne foi, le principe d’enrichissement
injustifié, la responsabilit¢ extracontractuelle et le principe d’estoppel (de non
contradiction)® ont donné des solutions a cet égard.

Le principe d’enrichissement injustifi¢é est reconnu depuis 1991 dans le droit
anglais® ; il n’exige pas la concomitance d’une perte du demandeur corrélative au bénéfice
du défendeur®

S’agissant de la responsabilité extracontractuelle, elle est admise comme source de
dommages-intéréts depuis 1’affaire Box vs. Midland Bank®. L’idée retenue est qu’il peut
exister dans le cadre de la phase précontractuelle une obligation de diligence, auquel cas
lorsqu’une partie est défaillante sur ce point, il lui faudra indemniser I’autre partie d’une
éventuelle misrepresentation®. La difficulté d’une telle action est d’établir I’existence de
cette obligation, ce qui n’est pas toujours aisé.

D’autre part, et toujours en relation avec le principe de bonne foi, il convient de noter
que d’aprés la Loi relative aux Clauses Contractuelle Abussives™ les clauses abusives sont
interdites a 1’égard des consommateurs. Les clauses sont abusives si elles ont été rédigées

par le vendeur et qu’elles provoquent un déséquilibre contractuel au détriment de 1’acheteur-

consommateur, qui n’a pas eu la possibilité de négocier les stipulations contractuelles.

43. Champ d’application matériel - Il est important de déterminer précisément le champ

d’application de la loi sur la vente. Plusieurs de ses dispositions excluent son application a la

% GILIKER Paula, Pre-Contractual Liability in English and French Law, Kluwer Law International, Pays
Bas 2002, page 33.
Walford vs. Miles, (1992) 2 AC 128. Dans cette affaire, un contrat pour négocier en exclusivité, a été
declaré non valable.
%2 Dans I’affaire Foley vs. Classique Coaches Ltd., (1934) 2 KB1, du pétrole avait été fourni pendant trois ans,
sans aucun contrat de vente. La Cour a considéré qu’il existait une obligation de délivrer du pétrole d’une
ualité et a un prix raisonnables.
Appllcatlon de la maxime venire contra factum proprium non valet.
szkzn Gorman vs. Karpnale Ltd., (1991) 2 AC 548.
% GILIKER, P., op. cit., page 97.
%.1979) 2 Lloyd S report 391 : dans cette affaire, un client a sollicité un découvert bancaire. Le directeur de
la banque locale lui a assuré son obtention mais il a finalement été refusé.
Fausse représentation.
% Unfair Contract Terms Act, 1977.
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vente aux consommateurs™, s’ils sont régis par la loi anglaise sur la protection des
consommateurs’".

1. D’apres ’article I. (1) et (5) de la loi, cette loi s’applique aux contrats de vente de
marchandises conclus aprés le 1 Janvier 1894°!. Elle dispose sur ce point :

« (1) Cette loi s’applique aux contrats de vente de marchandises conclus le ou aprés le 17
janvier 1894 ».

« (5) Certaines parties ou sous parties de cette loi ne sont pas applicables aux contrats
auxquels le chapitre 2 de la partie I de la loi des consommateurs 2015 fait référence ».

2. Les ventes concernées sont celles par description (quand 1’acheteur n’a pas
examiné les biens) ou d’aprés échantillons, et sont exclues celles qui sont régies par la loi
sur la consommation, comme on I’a précédemment relevé.

3. Les ventes peuvent étre aussi pures et simples ou conditionnelles’, ventes ou
promesses de vente. Les premiéres emportent transfert de propriété deés leur conclusion. Les
deuxiémes, sont soumises a 1’échéance d’un terme ou a la réalisation d’une condition, afin

de donner naissance & un contrat de vente”.

44. Définitions :

1. Définition du contrat de vente. Une vente, en droit anglais, est un contrat par
lequel, une personne, le vendeur, transfére ou agrée de transférer la propriété de certaines
marchandises a une autre, 1’acheteur, s’il existe une contrepartie monétaire pour cette
transaction, qui est le prix.

La loi sur la vente de marchandises de 1979 indique précisément :

« 2 Contrat de vente

(1) Un contrat de vente de marchandises est un contrat par lequel le vendeur transfere ou
s’engage a transférer la propriété des marchandises a [’acheteur a [’occasion d’une

contrepartie financiere, appelé le prix ».

2. Définition de la notion de vendeur. Le vendeur n’est pas seulement le propriétaire,

mais aussi toute personne qui se trouve dans une situation assimilable a celle du

23 Par exemple, la partie SA de la loi sur la vente de marchandises de 1979.
Consumer Rights Act 2015.

! La loi de 1893, reformée par la s.g.a., de 1979, a introduit cette vacatio legis.

2 Régles 2 (3) et 61 (1) s.g.a.

” Régle 2 (4) et (5) s.g.a.
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propriétaire ; par exemple, le bénéficiaire d’une lettre de crédit, les agents et mandataires du
propriétaire’.

3. Définition de marchandises. D’aprés la régle 61 (1) de la loi sur la vente de
marchandises, les biens susceptibles de faire 1’objet d’un contrat de vente en droit anglais
sont’: les biens meubles personnels, a I’exception des monnaies, les récoltes industrielles,
les revenus, les biens par adhésion et destination, et les actions indivises dans des biens. La
disposition indique en effet :

« 61 Interprétation

Dans cette loi, a [’exception du contexte ou le sujet donne une autre signification au bien,
la notion de ‘biens’ comprend tous les meubles personnels a [’exception de [’argent ; et
specialement sont compris les revenus, récoltes industrielles, et les biens attachés a la terre

ou qui font partie d’elle, qui ont été séparés avant la vente ou apres celle-ci, y compris les

actions indivises ».

45. Capacité nécessaire pour vendre - La loi sur la vente de marchandises de 1979 indique
que la capacité est réglementée par le droit des contrats’. Ce dernier établit que les mineurs,
et ceux qui sont privés de discernement parce que se trouvant sous 1’emprise de 1’alcool, de
drogues ou atteints de maladies, ne peuvent pas contracter.
Exceptionnellement, les mineurs peuvent acheter des biens qui leur sont nécessaires.
Par ailleurs, il est intéressant de relever que selon la loi relative aux contrats des
mineurs de 1987 77, le juge peut les contraindre, éventuellement, a restituer, par équité, les

biens acquis.

46. Régles quant a I’objet - Marchandises qui peuvent étre vendues. Plusieurs types de
biens sont soumis a la loi de 1979. La définition précédente doit étre complétée avec les
régles posées par les numéros 5 (1), 13 et 15, 20 A et B, qui permettent la vente de
marchandises futures, par échantillons, par description, par lots ou spécifiques.

1. Marchandises futures. La vente de biens futurs n’a pas été toujours bien vue par la

case law de la common law’®. Traditionnellement, elle a été liée plutét aux promesses de

" Regle 38 (2) s.g.a.

La vente en Ecosse est soumise a des régles spéciales qui ne sont pas traitées dans cette étude. Cela
s’explique par le fait que I’Ecosse possede un systéme juridique mixte, unique en Europe, constitué par des
regles de common law et de droit civil.

96 \
o Reégle 3 s.g.a.
Minor’s Contract Act 1987, régle .3
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vente. Aujourd’hui les choses ont changé puisque la loi prévoit expressément cette
possibilité.”” Cette régle d’équité, permet la vente d’animaux, de commodities'®, de
minéraux et de récoltes, entre autres ; ainsi que la vente de navires et d’aéronefs.

2. Marchandises vendues sur la base d’échantillons. La doctrine critique la
persistance de cette catégorie, qui semble archaique. Sur ce point le professeur M.G.
BRIDGE indique : « I/ est difficile de justifier aujourd’hui [’existence séparée d’une vente
sur la base d’échantillons. Les regles sur ces ventes sont des incidents pétrifiés dans
[’évolution du droit moderne de la vente. Les regles de la vente sur la base d’échantillons ne
devaient pas empécher le développement normal de la loi... »',

3. Marchandises vendues par description (description). 11 s’agit de ventes portant sur
des marchandises que ’acheteur n’a pas vues ni testées. Il existe alors une clause implicite,
d’aprés la loi sur la vente de marchandises'®, selon laquelle les marchandises doivent
correspondre a leur description.

4. Marchandises en gros (bulk). Ce sont celles comprises dans des grandes cargaisons,
et en grandes quantités.

5. Marchandises spécifiques (specific), non déterminées (unascertained) et
determineés (ascertained). Les premiéres sont celles qui ont été agréées au moment de la
conclusion du contrat et qui ont un caractere irremplagable. Aussi, les actions dans le cadre
d’un lot en indivision'”. Les marchandises indéterminées sont des biens qui n’ont pas été
identifiés, ou aussi, ceux qui ont fait I’objet d’une identification partielle, par référence au
lot auquel ils font partie'®’. Les marchandises déterminées, contrario sensu, sont celles qui

ont été identifiées avec certitude et plénitude. L’importance de cette classification réside

dans le fait que les bien spécifiques et déterminés peuvent étre objet d’exécution en

% Qui interprétait strictement la maxime nemo dat. Voir sur ce point I’arrét Lorymer vs. Smith, (1822), 1 B&C

% La régle 5(1) s.g.a. permet la vente de biens présents et futurs. Ces derniéres, dans la mesure ou elles sont
fabriquées par le vendeur ou acquis par celui-ci aprés la conclusion du contrat de vente. L’utilité pratique de
cette disposition est facilement compréhensible, car les marchands en Angleterre (comme partout) achétent
(110%s biens pour les revendre apres.

Matiéres premicres.
YI'BRIDGE, M.G., op. cit., page 411.
12 Regle 13 (1) s.g.a.
"% Regle 61 (1) s.g.a.
1% par exemple, 500 tonnes de blé contenues dans le navire Challenger. Voir sur ce point : The Law
Commision and the Scottish Law Commision, (Law Com. N°145), (Scot. Law Com. N°145), Sales of Goods
Forming Part of a Bulk, Londres, Angleterre, 1993, page 3.
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105 N . , . 10 . . , .
nature , a la différence des biens de genre ® Elle est aussi intéressante en ce qui concerne

le transfert de propriété.

B. Le transfert de propriété et des risques

47. Régles générales sur le transfert de propriété - La norme fondamentale a appliquer est
Pautonomie de la volonté'”. Les parties peuvent établir avec liberté le moment et la
modalité de transfert des biens, ce qui constitue une différence notable avec les régimes
juridiques de tradition romaniste'®®

En principe, le transfert de propriété¢ s’opere au moment de la conclusion du contrat
de vente'” ou quand le prix est payé en échange de la remise de documents. D’autre part, les
biens spécifiques sont transférés a 1’acheteur dés la conclusion du contrat, ou, quand ils sont
en condition de délivrance, mesurés ou pesés' '’

48. Régles particuliéres sur le transfert de propriété - Il existe des exceptions a
I’autonomie de la volonté, néanmoins :

1. Certains biens échappent a la liberté contractuelle, notamment, les biens futurs,
qui seront transférés au moment de leur acquisition ou quand ils seront existants, et les biens
indéterminés, dont le transfert de propriété s’opere au moment de leur détermination.

Dans les ventes de biens futurs par description, ou non spécifiés, si ces biens en
condition de délivrance sont appropriés sans condition, la propriété de ces biens passe a
I’acheteur'"!

2. Dans la vente des choses de genre et de biens indéterminés, il y a transfert de
propriété, dés qu’il y a eu spécification''>. Ceci est spécialement exact dans la vente a
I’essai, sur la mesure et sur poids : la vente se concrétise par ces actes et quand le vendeur

. . 11
en a pris connaissance 3

Speczfzc performance d’apres la regle 52.
Les biens génériques sont susceptibles d’allocation de dommages-intéréts, voir : exécution par

éq,ulvalence

Party autonomy. La régle 17 (1) indique que dans les ventes de biens spécifiques ou déterminés, le
transfert a lieu quand les parties le veulent.

% Le c.c.ch., d’aprés le droit romain, distingue entre titres et modes d’acquérir, comme nous le verrons dans
le deuxi¢me chap1tre

® « The Law Commission », op. cit, page 20, point 4.8.

Cette régle (18) s.g.a. est d’ origine c1v1le trés probablement, mais certains auteurs anglais refusent de
I admettre Voir sur ce point : BRIDGE, M.G.,o0p. cit., page 86.
""Régle 18, n° 5 (1) s.g.a.
Régle 16 s.g.a.
5 Regle 18 (3) s.g.a.

10

112
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Pour que I’appropriation se produise dans la vente de biens compris dans des lots''*,

le transfert de titre et leur identification (marquage) sont nécessaires ''°. Dés lors, 1’acheteur
devient propriétaire unique. Avant, il aura un droit indivis sur le lot''®, en régle générale, et
une propriété en commun avec d’autres, quand les biens ont été séparés et remis dans le
lot'"”.

Les augmentations et réductions opérent de facon proportionnelle. Par conséquent,
dans les ventes de biens a spécifier, au moment de la délivrance, et qui font partie d’un lot
qui se réduit apres, s’il existe un seul acheteur, il s’approprie les biens restants, dés leur
réduction''®.

Si le vendeur, conformément au contrat, a délivré les biens a 1’acheteur, a un
transporteur, a un dépositaire ou a un autre gardien, afin de les transférer a 1’acheteur, et s’il
n’a pas fait réserve de disposition de ces biens, il est réputé s’étre approprié sans condition
de ces biens'". Il importe de tenir compte du fait que lorsque les biens sont livrés dans un

navire affrété par I’acheteur, il dépend des circonstances qualifier le maitre d’affréteur ou

d’agent'?’.

49. Régles communes au transfert des biens futurs, indéterminés et compris dans des
lots - Pour que le transfert ait lieu, il est nécessaire d’avoir :

1 ’
ou de ses représentants et que

1. L’appropriation inconditionnelle de 1’acheteur'”
le bien soit en condition de livraison.

L’appropriation inconditionnelle peut se produire de trois fagons : expressément, en
communicant au vendeur la conformité de la marchandise reguem; tacitement'*>; ou, si
I’acheteur retient les biens dans un délai plus long que ce qui a été prévu ou dans un délai

supérieur a ce qui est raisonnable. De cette fagon, si le vendeur a envoyé les biens pour

"4 Un lot (bulk) selon la régle 61, (1) est une masse ou collection de biens du méme type, compris dans un

espace défini et fongibles entre eux par rapport a leur quantité.
"5 Dans I’affaire Re Wait, 1927, 1 Ch. 606, ’acheteur avait payé le prix de vente de 500 tonnes du blé
compris dans 1000 tonnes, mais les biens n’avait pas été marqués, et non plus recu le connaissement ni
d’autres documents représentatifs des marchandises. Pour ces raisons, la propriété n’a pas été retenue comme
transfert dans ce cas.
"oRegle 20 A s.g.a.
7« The Law Commision and the Scottish Law Commision », op. cit., page 5, point 2.7.
"8 Regle 18, n° 5, (3), (a) et (b) s.g.a.
"9 Regle 18, n° 5, (2) s.g.a.
20 Regle 45, 5 s.g.a.
2l Regle 18 (1) s.g.a.
2 Cela est délicat. Dans 1’affaire Hayes Bros Buick-Opel-Jeep Inc. vs. Canada Permanent Trust Co., 1976,
15 NBR (2d) 166, I’acceptation expresse des attestations des numéros de série et factures a été suffisante pour
conclure a I’existence de 1’acceptation, méme si des voitures n’ont jamais été livrées.

Dans 1’affaire Kirkham vs. Attenborough, 1897, la constitution d’un gage a été retenue comme signe
d’acceptation tacite. Voir sur ce point : BRIDGE, M.G., op.cit., page 89.
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confirmation de leur conformité, le transfert a lieu dés la confirmation de 1’acheteur, ou,
aprés le délai prévu ou raisonnable'** -'%°,

2. 11 est aussi nécessaire que les biens soient « en condition de livraison ». Cela
signifie que les biens soient conformes a leur description contractuelle en quantité et qualité
126

Une autre exclusion importante aux régles générales sur le transfert de propriété est la

réserve du droit de disposition (clause de réserve de propriété).

50. La réserve de propriété dans la loi anglaise - Dans les ventes de biens déterminés, on
peut se réserver le droit de disposition des marchandises jusqu’au moment ou certaines
conditions sont remplies. Dans ce cas-la, nonobstant la livraison des marchandises a
I’acheteur, au transporteur, au dépositaire ou a tout autre gardien, afin de les transférer a
I’acheteur, ou lorsqu’une lettre de change et le connaissement ont été donnés a I’acheteur, le
droit de propriété n’est pas transmis a 1’acheteur sauf quand certaines conditions établies
sont satisfaites'”’.

Ce droit est présumé exister quand les marchandises ont été embarquées et que,
d’aprés le connaissement, elles sont livrables a ’ordre du vendeur ou 4 son agent'**.

La condition la plus importante dans la pratique est la réserve du transfert de
propriété jusqu’au paiement '*’(généralement le paiement complet du prix), ce qui est
connu comme all-monies clause, retention of tittle clause ou Romalpa clause et qui a pour
effet de suspendre le transfert de propriété jusqu’au moment du paiement complet du prix.
Sinon, selon les régles générales, le transfert a lieu au moment de la conclusion du contrat'’,

La condition stipule souvent que les biens produits avec les marchandises vendues

cr,r P 131
seront la propriété du vendeur originel'*".

2% Dans ’affaire Poole vs. Smith’s cars (Balham Ltd.), 1962, 1 WLR 744, I’absence d’un marché alternatif —
secondary market-, la rapide dépréciation, les demandes de restitution de la part du vendeur et le caractére
temporaire de la livraison ont été les criteres retenus pour déterminer 1’extension du délai.
12 Regle 18, 4 (a) et (b). s.g.a.

Autrement, [’acheteur recevra un droit annulable, comme nous le verrons apres, & propos des obligations
du vendeur.
2TRegle 19, (1) et (3) s.g.a.
28 Regle 19, (2) s.g.a.
% Regles 17 et 19 s.g.a.
PORégle 18 s.g.a.
Bl SCHMITTHOFF, The Law and practice of International Trade, 12° éd. MURRAY Carole, HOLLOWAY
David, TIMSON-HUNT Daren, Sweet and Maxwell-Thomson Reuters, Londres, Angleterre, 2012, page 84.
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L’arret Romalpa'?, est a ’origine de cette jurisprudence en common law sur la

réserve du droit de disposition.
Les faits étaient les suivants : une société hollandaise, Aluminium Industrie Vaassem
BV., fournisseur d’aluminium de la société anglaise Romalpa Aluminum Ltd., fabricant de
papier d’aluminium, a stipulé une clause pour garantir ses paiements futurs. Celle-ci
indiquait que I’aluminium ne serait pas transféré avant paiement total du prix. Les produits
fabriqués par la société anglaise avec cette maticre, lui étaient confiés en tant que
dépositaire, et pouvaient étre vendus par elle, en qualité d’agent commercial du fournisseur.
La société Romalpa fit faillite, et les créanciers ont agi en justice pour recouvrer leurs
créances, en saisissant les produits et prix payés. La Cour d’appel et la High Court les ont

déboutés, en estimant que la clause était valide'>’.

51. Caractéristiques de la clause de réserve de propriété :
1. Elle peut s’appliquer a tous les types de biens et d’obligations, présents ou futurs,
entre les mémes parties'**.

2. Méme si dans la pratique elle opére de fagon similaire a un gage, en limitant les
facultés de I’acheteur, il n’est pas obligatoire de ’inscrire dans un répertoire'*’, sous deux
conditions'° :

2.1. le vendeur doit retenir la propriété des biens.

2.2. I’acheteur doit revendre et recevoir le prix des marchandises comme agent du
vendeur primitif .

3. Son importance pratique est grande car elle est souvent utilisée.

La C.C.I. dit a ce propos :

« Les clauses de rétention de titre dans ses formes simples et étendues ont été souvent
utilisées dans les ventes anglaises des le milieu des années 70. Sous la loi de vente de 1979,
les parties peuvent convenir du moment et des conditions dans lesquelles la propriété des
biens qui sont identifiés doit étre transférée a l’acheteur. Une clause de rétention de titre ne

. . Ay 137
constitue pas la concession d’une siireté par [’acheteur » .

2(1976), 1 WLR 676.

33 Dans le méme sens, voir Armour vs. Thyssen Edelstahlwerke A.G., 1991, AC 339.
134 C.C.1, « Retention of Title », 2° éd., Paris, France, 1993, page 121.

33 BRIDGE, M.G., op. cit., page 125.

3¢ SCHMITTHOFF, op. cit., page 84.

B7CCL, op. cit., p. 121.
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52. Types de clause :

1. Clause simple. Comme son nom 1’indique, elle n’a pas de spécificités. Elle réserve
le transfert de propriété jusqu’a 1’accomplissement d’une condition, le plus souvent, le
paiement total du prix de vente.

2. Clause étendue. Dans ce cas, le vendeur autorise I’acheteur a vendre les
marchandises, comme son agent. C’est ce type de clause qui a été appliquée dans I’affaire
Romalpa.

3. De garantie générale. Ce type de clause suscite débat, quelques auteurs'*® y voyant

% car, malgré le paiement du prix, il y aurait une

une possible failure of consideration’
réserve de transfert, ce qui poserait un probléme en termes d’équilibre du contrat et de
validité de ce type de clause.

Elle est connue aussi comme all monies paid clause, et a été retenue comme valide

par la House of Lords'*’ d’aprés le principe de party autonomy'*'-'*,

53. Conséquences de la réserve de titre (propriété) :
. \ 14 A . . rer r.. 144
1. Le risque passe a I’acheteur'”, méme si le titre n’a pas été transféré'*.

. . 145
2. Le vendeur pourra agir sur le prix de vente .

54. Autres exceptions aux régles générales sur le transfert de propriété - Dans certains
cas, il n’y aura pas de transfert de propriété, a cause du défaut d’objet. Ces situations se
produisent :

1. Dans une vente d’espece, si le contrat n’a pas d’objet, parce que le bien a péri
avant la conclusion du contrat, le contrat sera nul'*’. Donc, il n’y aura pas de transfert de

propriété.

B8 DAVIES Iwan, Retention of Title clauses in Sale of goods Contracts in Europe, Ashgate Publishing,

Cornwell, Royaume Uni, 1999, page 107.

9 Défaillance de consideration, du quid pro quo.

0 Dans I’affaire Armour vs. Thyssen Edelstalhwerke A.G., (1991) AC 339, il a été considéré que la propriété
resterait au vendeur jusqu’au reglement des toutes les dettes existantes entre les parties, quelque soit leur
origine.

1! Autonomie de la volonté.

"2 Frigoscandia Ltd. vs. Continental Irish Meat Ltd., (1982) ILRM 396.

' Régle 20 s.g.a.

" DAVIES, 1., op. cit., page 102.

45 Regle 49 (2) s.g.a.

140 Regle 6. Elle est présumée inspirée par 1’affaire Coutourier vs. Hastie, 1853, 9 Ex. 102. Dans ce cas, une
vente de mais a été annulée par la Chambre des Lords, en considération de ’inexistence de I’objet d’un point
de vue commercial, car le mais avait été revendu en Tunisie, aprés avoir été exposé a de trop forte chaleur.
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2. Par I’erreur d’une des parties sur 1’objet.

Les regles sur les vices du consentement sont expressément incorporées dans la loi
sur la vente de marchandises de 1979'¥. Ainsi, ’erreur de I’acheteur ou du vendeur sur
I’objet vendu aura pour effet la nullité de la vente.

Tout transfert de propriété est li¢ au transfert des risques de perte, c’est a dire, il
s’agit de déterminer qui doit supporter les dommages, la perte matérielle ou la destruction

des objets vendus en cas de force majeure ou de faits de tiers. Nous verrons plus loin les

régles qui s’appliquent a ce sujet.

55. Les risques dans la vente des marchandises - La regle de principe est que le risque de
perte ou de détérioration repose sur le vendeur, et qu’il passe a I’acheteur dés qu’il y a eu

8

er s A . . . . 14 .
transfert de propriété, méme si la livraison n’a pas encore eu lieu ", selon la maxime

\

romaine res perit domino. Néanmoins, les exceptions a cette régle sont nombreuses et

importantes.

56. Exceptions a la maxime romaine res perit domino - La régle générale susmentionnée
s’efface devant les stipulations des parties, conformément au principe de I’autonomie de la
volonté'®.

Les parties, en droit civil, sont libres de modifier les régles générales. Par conséquent,
le risque qui repose sur le vendeur jusqu’a la délivrance, par exemple, peut étre transféré a

’acheteur avant ce moment'™’.

57. Autonomie de la volonté - Le principe est capital dans les deux systémes de droit,
constituant un « pilier » fondamental pour la formation des contrats.

Sa consécration légale se trouve dans plusieurs articles/textes de loi, a travers
’expression courante « unless otherwise agreed »"', qui autorisent les parties a modifier les
dispositions supplétives (non impératives) de la loi. Ce sont les régles : 10 (1) (époque du

paiement), 11(2) (sanctions), 17 et 18 (transfert de propriété), 19 (1) (réserve de propriété),

T Regle 62 (2) s.g.a.

18 Regle 20 (1) s.g.a.

149 Party autonomy.

" Dans 1’affaire Horn vs. Minister of Food, (1948), 2 All ER 1036, sur la vente d’une récolte de pommes de
terre qui est abimée, le tribunal a conclu que les parties avaient modifi¢ les régles sur le risque, et les avaient
substituées par une obligation, a la charge du vendeur, d’entretenir raisonnablement les pommes de terre, en
transférant donc le risque sur I’acheteur.

I Sauf accord contraire.
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20 (1) (risque), 28 (concomitance de livraison et paiement), 31 (ventes par livraisons
partielles), 34 (droit d'examen des marchandises) et 36 (acceptation des marchandises) de la

loi sur la vente de marchandises de 1979.
D’aprés ce principe, les parties peuvent, comme dans le droit civil, élever une
stipulation au rang d’essentielle. Pour reprendre les mots du juge J. Blackburn: « Les parties
peuvent penser qu’une chose, apparemment de peu d’importance, soit essentielle ; et s’ils

expriment leur intention de remplir une telle hypothése comme une "condition précédente”

152
elle le sera » °~.

A ce sujet, il importe de noter que dans la common law on trouve différentes
catégories de stipulations, comme nous ’avons déja relevé'>. Les plus importantes sont les
conditions, qui sont similaires aux ¢léments essentiels en droit civil, mais a la différence que
leur violation peut étre traitée comme celle d’un élément relevant de la nature du contrat,
selon ledit principe. De cette facon, dans les cas de manquement aux conditions par le
vendeur, 1’acheteur a une triple option : soit demander une breach of condition afin de
résoudre le contrat et obtenir des dommages-intéréts'™* ; soit considérer les manquements de
son cocontractant comme des ¢éléments relevant de la nature du contrat de vente (warranties)
et demander seulement des dommages-intéréts ; soit, évidemment, il peut toujours renoncer

\ . ’ - 155
a son droit d"agir ™.

Les clauses d’exonération sont admises, d’aprés le principe de 1’autonomie, a
condition de ne pas exclure 1’éventuelle négligence®, une rupture fondamentale —
fundamental breach - ou une condition. La premiére situation, par application de la maxime
nemo auditur propter turpitudinems allegans. Dans le cas contraire, la régle contra
preferentem s’imposera'”’. La seconde, car autrement le contrat serait nul.

S’agissant des exceptions, leur interprétation est toujours restrictive.

2 BRIDGE, M.G., op. cit., page 512.

'3 Voir supra.

3 AZZ0UZ, S., op. cit., page 90.

135 Waiver, section 11(2) s.g.a.

3¢ Dans D’affaire White vs. John Warwick & Co. Ltd., (1953) 1 WLR 1285, la clause d’exclusion de
responsabilité dans la location d’une bicyclette avec une selle cassée qui a causé des blessures a été déclaré

nulle.
TBRIDGE, M.G., op. cit., page 477.
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Afin de déterminer si une clause d’exonération est raisonnable, il est nécessaire de

8

;e . 15 .
vérifier si elle est en accord avec la coutume . La charge de la preuve incombe au

rédacteur.

Les conséquences du principe de la vente réglementée selon la loi sur la vente des
marchandises de 1979 sont les suivantes :

1. Elle permet de changer la sanction des violations de certaines normes
contractuelles, c’est-a-dire sanctionner la violation d’une obligation essentielle comme si
elle était un élément relevant de la nature du contrat.

2. Elle permet de déterminer le lieu de livraison.

3. Le mode de paiement (lettre de crédit, compensation des dettes, chéque, virement,
etc.)

4. Elle autorise les livraisons partielles'”’.

5. Elle modifie le moment du paiement (la livraison et le paiement sont des
conditions concomitantes, en régle générale)'®’.

6. Elle transforme le délai d’acceptation de ’acheteur en élément essentiel (comme
peut I’étre le délai de livraison dans les ventes commerciales de matiéres premicres et
d’aliments).

7. Elle limite la responsabilité des parties.

8. Elle stipule une réserve au transfert de la propriété jusqu’au paiement du prix'®".

9. Elle modifie la charge des risques'®.

10. Elle stipule une waiver — renonciation- au caracteére essentiel de la livraison en
temps opportun dans les ventes commerciales'®.

11. Elle définit la loi applicable et le tribunal compétent pour le réglement des

conflits, etc.

122 Ibidem, page 494.
5 Re::gle 31 (1) s.g.a.
ol Régle 28 s.g.a.
o Clause Romalpa.

Régle 20 (1) s.g.a.
' Ces renonciations peuvent étre tacites aussi. Dans 1’affaire Hartley vs. Hymans, (1920) 3 KB 475,
I’acheteur, aprés la caducité des termes de certaines livraisons, a exigé d’autres livraisons de marchandises, ce
qui a ¢été considéré comme une renonciation au droit de les rejeter et la formulation de nouvelles offres
d’achat.
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58. Force majeure (frustration) - Elle a lieu quand « [‘exécution du contrat est devenue
impossible en raison d’un événement imprévisible et insurmontable »'®* et est régie par la loi
sur la force majeure de 1943'.

Les hypothéses « classiques » de force majeure retenues par le droit anglais sont : la
déclaration de guerre, le décés ou la maladie de 1’une des parties et ’incendie'®® des
immeubles objet du contrat'®’.

En principe, les clauses d’exonération de responsabilité en cas de force majeure sont
admissibles en droit anglais, mais seulement si elles sont strictes. Ainsi, si leur amplitude est

trop vaste, elles peuvent faire ’objet d’une interprétation contra proferentem'®® par le juge.

59. Effets de la force majeure et cas fortuit - Dans les promesses de vente d’espéeces, si
I’objet disparait aprés sa conclusion, sans faute des parties, et avant que le risque passe a
I’acheteur, il n’y aura pas de contrat de vente'®.

Le principe est évident s’agissant d’obligations d’espéces, mais si 1’obligation est de
genre, la jurisprudence a considéré que seulement change d’objet, car genus numquam

..170
perit .

60. Imprévision - L’ imprévision (hardship) n’est pas acceptée dans le droit anglais comme
une cause d’exonération de responsabilit¢ dans la vente. Il faudra toujours chercher un

moyen alternatif pour accomplir les obligations des parties, et supporter les surcoits' .

61. Faute des parties'* - Notamment, leur retard a livrer ou recevoir, transfére le risque a la
partie fautive.

. 1 . c

L’acheteur devient responsable'” des pertes subies quand le vendeur est en capacité

de livrer les marchandises et lui demande de les recevoir, et 1’acheteur, par faute ou simple

' FROMONT, M., op. cit., page 120.

Frustrated contracts act, 1943.
Y Taylor vs. Caldwell, (1863) 3B & S 826, 122 ER 309.
7L AWSON F.H., “Remedies of English Law”, penguin books Ltd., Angleterre, 1972, p. 177.
' BRIDGE, M.G., op. cit., page 474.
9 Regle 7 s.g.a.
" Dans ce sens, la clause 20 du GAFTA 100 -, Grain and Feed Trade Association (association britannique
des grains et aliments), 2010, donne la possibilité de renouveler la livraison, sous condition de notification a
I’acheteur dans le délai prévu — jusqu’a 7 jours aprés la livraison et non moins de 21 jours avant le début
d’une période contractuelle. Dans ce cas, [’acheteur peut demander la résolution du contrat aprés 30 jours, ou
le renouveler pour ce délai.
"' Dans 1’affaire Tsakiroglou & Co. Ltd vs. Noblee Thorl GmbH, 1962, AC 93, la fermeture du Canal de Suez
par I’Egypte n’a pas été retenue comme constitutive d’un obstacle car la livraison des noix aurait pu étre
réalisée autrement en passant par le Cap Horn, au sud du Chili.
12 Regle 20 (2) s.g.a.

_56_



PANTHEON SORBONNE
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017

rejet, ne les recoit pas. Dans ce cas, [’acheteur devra aussi rembourser les dépenses subies
par le vendeur pour leur garde et ’indemniser de ses pertes éventuelles'” .

De son coté, quand le vendeur a du retard dans la livraison, par sa faute, ou si les
marchandises ne sont pas conformes a ce qui est prévu au contrat, il devient responsable des

éventuelles pertes subies par I’acheteur.

62. Ventes selon les Incoterms de la Chambre de commerce internationale de Paris - Le
. ;1. . . . . . 175 .
commerce mondial se réalise principalement par voie maritime : environ 80%' " de celui-ci
Les centres de production de masse sont souvent loin des lieux de consommation, ce
. . : : , : :
qui explique que de longs trajets doivent s’effectuer avant que les marchandises puissent
. N . . .. . 176 r
arriver a destination, par le biais souvent de « transports multimodaux » . Fréquemment
des détériorations se produisent.
. ;. 1 . e, .
En outre, les biens périssables'’’ durent peu, si leur emballage et/ou réfrigération ne
sont pas suffisants.
Dans ce cas, la régle générale dispose que le risque pése sur le vendeur jusqu’au

moment de la livraison'’®.

179 et

Le vendeur devra normalement assurer les biens en représentation de 1’acheteur
I’informer du moyen de livraison'®. Si les marchandises sont livrées par mer, le vendeur
devra préciser a 1’acheteur si la coutume applicable sur les routes envisagées impose de
souscrire une assurance. Si le vendeur ne procéde pas ainsi, et si les biens sont endommaggés,
I’acheteur pourra agir en réparation de son préjudice, saisir la justice pour non-délivrance ou

pour défaut de consideration.

'3 Demby Hamilton &Co. Ltd. vs. Barden, (1949) 1 All ER 435 : dans un contrat de vente a paiement
échelonné, I’acheteur a da supporter les pertes du jus de pomme, pourri & cause de son retard a donner des
1nstruct10ns pour la livraison.

™ Régle 37 s.g.a.

Source: http://info.arte.tv/fr/le-transport-maritime-mondial-infographies
gconsulte le 08.09.16)

Par voies « mixtes » : terre, mer et/ou air.

177 Frults et 1égumes, fleurs, viande et surgelés, entre autres.

S En Mash & Murrell Ltd. vs. Joseph 1. Emmanuel Ltd., (1961) 1 All ER 485, la Cour d’appel a débouté le
pla1gnant en estimant que la faute de la détérioration des pommes de terre llvrees depuis Chypre, pesait sur
I’acheteur qui les a laissées pendant cinq jours dans un port, et non pas le vendeur qui les a fait transporter.

En tant qu’agent ou a son nom.

80 Regle 32 (2) et (3) s.g.a.
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Un probléme se pose cependant concernant I’application de certains Incoterms'®' dans
les ventes internationales régies par la loi anglaise et non pas par la CVIM :

1. Ventes F.O.B."® : si le vendeur délivre les biens a un transporteur, et ne fait pas
réserve du droit de disposition des biens'®, la propriété est transférée quand les biens sont
mis & bord'®, ainsi que les risques.

La notification par le vendeur de la livraison, et non nécessairement l’indication
précise du navire, a été retenue comme suffisante pour transférer le risque a I’acheteur'™
C’est sa responsabilité, selon la nature spéciale du contrat de vente F.O.B., d’assurer les
marchandises, car le risque lui a été transféré des la livraison sur le navire.

2. Ventes F.A.S."*®: si le vendeur doit livrer seulement jusqu’au transporteur, son
devoir de garde des marchandises finit a ce moment-1a, et le risque passe a 1’acheteur.

3. Ventes C.LLF."*" : ¢’est la modalité le plus répandue. Le vendeur doit « tout faire »
dans le pays de livraison. Si elle va au-dela 1’iter contractuel, il est logique de conclure que
le risque a été transféré a 1’acheteur'® dés le moment du chargement'®, et que les
¢ventuelles pertes seront assumées par les sociétés d’assurance et/ou de réassurance.
Néanmoins, les critéres ne sont pas clairs sur ce point : « Dans les contrats C.LF., les
conséquences du transfert du risque a [’acheteur depuis le chargement ne sont pas résolues
Jusqu’a aujourd hui »"*°-"°' . Dans la pratique, le risque est transféré a 1’acheteur, dés qu’il
paie avant d’examiner les biens, et devra éventuellement agir sur le prix contre le vendeur
s’il constate des problémes avec la qualité et/ou aptitude des marchandises'”?

D’autre part, relevons que dans les ventes C.L.F., I’acheteur paie généralement contre

remise des documents de transport, ce qui inclut le connaissement. A ce stade la propriété

B ;. . 1
passera & ’acheteur, et non avec le chargement antérieur des biens'”

'8! International Commercial Terms, termes de commerce international, nomenclatures de la Chambre

Internationale du Commerce de Paris, CCI., Incoterms 2010.
52 L« Free on Board », livré au bord du navire, Incoterms C.C.I1. 2010.

? La réserve est plutot une caractéristique des ventes FOB et non des ventes CIF. Voir sur ce point BRIDGE
Michael G., The International Sale of Goods, Law and Practice, 2° éd., Oxford University Press, Royaume
Un1 2007, pages 358-359

Ib1dem page 339.

183 Wzmble Sons & Co. vs. Rosenberg & Sons., 1913, 3 KB 743.

« Free Alongside Ship », livré a coté du navire, Incoterms CCI 2010.

« Cost, Insurance and ﬂeet » (colt, assurance et frét), Incoterms C.C.1. 2010.

Le professeur Bridge conclut que le risque pese sur l’acheteur pendant le voyage, donc, le droit de

paiement du vendeur n’a rien avoir avec une eventuelle violation du contrat du transporteur. Voir sur ce point
: BRIDGE Michael G., The International Sale of Goods, op. cit., page 380

9 The Julia, 1949, AC 293.

190 o BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 148.

" BRIDGE, M.G., Benjamin’s Sale of Goods premier supplément a la 8e ed.”, Sweet & Maxwell, Londres,
2010, para. 19-083.

192 BRIDGE M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 571.
3 Ibidem, page 341

187
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§ 2 - Les effets de la vente en droit anglais

A. Les droits et obligations des parties

Nous analyserons, dans un premier temps, les droits et obligations du vendeur, avant

d’étudier ceux de 1’acheteur.

Le vendeur a plusieurs obligations : transférer son titre, délivrer les marchandises, en

garantir la possession tranquille, fournir information et conseil.

63. Obligation de transférer son titre - Le vendeur doit étre propriétaire des biens qu’il
vend. La loi est trés claire et dispose qu’il est implicite dans la vente que le vendeur dispose
du droit de vendre, ou, dans les promesses de vente, qu’il aura ce droit au moment du
transfert de propriété.

La Regle 12 (1) s.g.a. indique en effet :
« 12. Clauses implicites concernant le titre, etc.
(1) Dans un contrat de vente, a [’exception de ce qui est prévu dans la sous-section (3) ci-
dessous, il y a une clause implicite au profit du vendeur selon laquelle il a le droit de vendre
les biens, et dans le cas d’une promesse, qu’il aura ce méme droit au moment du transfert de
la propriété ».

Si ce n’est pas le cas, la vente sera nulle, pour défaut de consideration™”,

L’explication de cette sanction rigoureuse tient au fait qu’il s’agit 1a d’un ¢élément

essentiel du contrat de vente.

Le mot « titre » a une signification plus large en droit anglais qu’en droit civil. Il peut

. ) . A 195
s’agir d’un connaissement, d’une attestation d’entrepét de douane'”, d’un ordre de
délivrance des marchandises, ou de tout autre document utilisé dans le commerce ordinaire

comme preuve de possession ou de contréle des biens, qui autorise par endossement ou

% Dans Rowland vs. Divall, 1923, 2KB 500, la revente d’une voiture volée a été retenue comme un contrat

sans consideration.
Dock warrant.

_59_



o S na
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017
remise dudit document, par celui qui I’a en sa possession, de transférer ou recevoir les
marchandises désignées par ces documents'*®
Dans certains cas le vendeur ne sera pas propriétaire des marchandises qu’il vend.

Ces différents cas sont exposés ci-apres.

64. Nemo dat - Comme dans le droit civil, nul ne peut transférer plus de droit qu’il n’en a.
La régle d’origine romaine nemo dat quod non habet’ est logiquement retenue aussi en
droit anglais. D¢s lors, si le vendeur n’est pas propriétaire, il peut seulement transférer sa
situation juridique par rapport au bien, et rien d’autre'’®, mais ’acheteur peut acquérir un

. . 1 200
juste titre', sous condition d’étre de bonne foi

201

et d’ignorer le défaut de titre de son
prédécesseur

Il importe de noter a cet égard que la notion anglaise de bonne foi est plus simple que
la notion dualiste civiliste. Bien que plus modeste, elle se rapproche d’une notion subjective
en statuant qu’une chose est tenue d’avoir été réalisée de bonne foi quand il s’agit d’une
action honnéte, méme s’il y a négligence®””

La maxime d’origine romaine a des exceptions apparentes :

1. Les mandataires commerciaux : agents commerciaux et consignataires, et les
endosseurs des titres sur les marchandises®”, méme s’ils ne sont pas propriétaires, peuvent
transférer le titre de leur mandant.

2. D’autre part, si le vendeur continue a avoir la possession de biens vendus ou des
titres représentatifs de ceux-ci (connaissement et lettre de change), leur transfert par lui-
méme, ou par son agent, est valide a 1’égard des sous-acquéreurs de bonne-foi (qui
ignoraient la premicre vente).

3. La méme chose se produit dans un type de constitut possessoire**.

Si I’acheteur acquiert la possession matérielle de biens vendus ou de documents,

12 5 206_ 207

I’exception de 1’acheteur conditionnel™ -, ou des sous acquéreurs de bonne foi

0 Régle 1 (4) de la loi des facteurs (Factors Act) 1889.
Y7 « Personne ne peut transférer la propriété d’une chose qui ne lui appartient pas ». Cf. Lexique des termes
]urldzques 2015-2016, Dalloz, Paris, 2015, p. 699.
Regle 21 s.g.a.
% A “good title”.
Dans 1’affaire Vowles vs. Island Finances Ltd., 1940, 4 DLR 357, le sous-acquéreur de bonne foi d’une
voiture qui avait été vendue avant sous condition, par la méme société vendeuse, a été considéré comme
detenant dun juste titre.

o' Régle 23 s.g.a.
202 Régle 61 (3) s.g.a.
29 Régle 24 s.g.a.
2% 1] faut noter que ce type de constitut est compris dans le constructive delivery, qui sont I’expression de
livraisons symboliques dans le droit anglais.

200
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65. Obligation de délivrer les marchandises — Le vendeur doit livrer selon les termes du
contrat de vente.
La notion de « délivrance » est liée au transfert de possession. La régle 61 (1) s.g.a. la

définit comme : « Le transfert volontaire de la possession d’une personne a une autre ».

66. Caractéristiques :

1. Il s’agit d’un élément relevant de la nature du contrat (warranty), donc, les parties
peuvent renoncer a celle-ci*”®

2. Elle doit étre totale. Les livraisons partielles peuvent avoir lieu uniquement en cas

- 209 210
d’accord des deux parties™-*'°.

67. Types de livraison - La facon de réaliser la livraison doit étre accordée entre les parties.

A défaut d’accord, il peut se manifester une livraison réelle ; symbolique - en donnant
les clés (d’une voiture ou d’un entrepdt, par exemple), en livrant une portion des biens *'' en
représentation du total - ; ou en constitut possessoire. Alors, I’acheteur devra payer le prix

12 \ S
, en régle générale.

68. Lieu de livraison - Comme dans le droit civil, a défaut de régle spéciale, c’est le

213

domicile/sieége du vendeur pour les biens de genre”~ ou I’endroit ou ils se trouvent, s’il

214 215
s’agit d’especes

2% Daprés la loi sur le crédit aux consommateurs de 1974 (Consumer Credit Act 1974), le droit des acheteurs

dans les ventes par versements est conditionnel ; soumis au paiement total du prix de vente.
26 Reégle 25 s.g.a.

7 Dans I’affaire Four point garage Ltd. vs. Carter, (1985) 3 All ER 12, le vendeur, par instructions de
I’acheteur, délivra une voiture au sous-acquéreur. Ce dernier ne le paie pas, mais la Cour estime que 1’absence
d’une délivrance physique dans la « chalne », n’était pas un obstacle aux transferts, dés lors que le vendeur
avalt agi comme agent de I’acheteur.

% Régle 28 s.g.a.
2% Dans 1’affaire Cobec Brazilian Trading and Warehousing Corpn vs. Alfred C.Toepfer, (1982), 1 Lloyd’s
Rep 528, affd (1983) 2 Lloyd’s Rep 386, la livraison en deux étapes d’une cargaison de 25.000 tonnes de soja
a été cons1detee comme tardive, car la llvralson était indivisible et devait avoir lieu avant une certaine date.
*1 FOSFA — Fédération d’ hulles semences et graisses Ltd.- 22 autorise les livraisons partielles, en estimant
dans ce cas I’existence de contrats séparés.

"' Dixon vs Yates 1833, 5 B& Ad. 313.
212 Régle 28 s.g
213 Art1cle 1247 (anc1en) 1342-6 (nouveau) c.civ.

Art1cle 1609 c.civ.

P Régle 29 s.g.a.
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D’autre part, I’application d’Incoterms permettra de déterminer si elle se fera dans
TR 216 3 As . 217 o218
I’établissement du producteur®'®, a c6té du navire*’, a bord de celui-ci*'®, jusqu’au port de

. . 21 . .
destination 2'° ou selon d’autres formes moins habituelles.

69. Délai de livraison - Le moment de la livraison en droit anglais présente aussi des
similitudes avec le droit continental. En effet, comme en droit francais, la livraison dans une

. . yq - . 220
vente commerciale doit s’effectuer dans un « délai raisonnable »

s’il n’existe pas de
dispositions spéciales agréées par les parties a cet égard.

Un délai raisonnable est une question de fait. S’agissant de biens périssables ou de
vétements, le délai sera plus court en comparaison d’autres biens qui peuvent perdurer dans

le temps™'

70. Il convient de remarquer que dans certains cas, une livraison en temps opportun
est essentielle. C’est le cas pour les ventes des mati¢res premiéres - ou elle est généralement
liée a 1’obligation corrélative de I’acheteur de donner des instructions® - et quand il s’agit
de ventes commerciales de marchandises. Ainsi, dans ce dernier cas, il est habituel d’établir
une période de I’année pendant laquelle la livraison aura lieu. Il n’y aura alors pas de retard
tant que la période n’est pas finie**

224
. Dans cette

Le cas le plus emblématique a ce sujet est Bowes vs. Shand de 1877
affaire, la House of Lord a débouté le demandeur en considérant que son action pour non

acceptation était mal fondée. Il avait livré une cargaison de riz en avance, au mois de

220 Cass. Civ. 3e, 10 avril 1973, Bull.civ.IIl, n° 274 : « A défaut de délai convenu, il appartenait aux juges du
fond de déterminer le délai raisonnable pendant lequel les vendeurs devaient livrer la chose vendue » et Cass.
Com, 12 novembre 2008, n°07-19676 ; Contrats, conc. Consom. 2009, comm. n°30, note L. Leveneur ;
Bull.civ.IV, n°192 ; RDC 2009.599, obs. S. Pimont ; JCP G 2008.1V.2997 : « a défaut de délai convenu il
appartient aux juges du fond de déterminer le délai raisonnable dans lequel le vendeur devait délivrer la chose
vendue ; en ’espéce, les parties n avaient arrété aucune date pour la mise en service de la machine vendue ».
Les juges du fond ont estimé qu’un dé€lai de six mois ¢tait raisonnable ¢tant donné la complexité et
I’ancienneté du matériel vendu. Rejet du pourvoi (MALAURIE Philippe, AYNES Laurent, GAUTIER Pierre-
Yves, Droit des contrats spéciaux, 8¢ éd., Defrénois, Paris, 2016, p. 203-204).
221 BRIDGE M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 274.

> Bunge Corpn vs. Tradax S.A., (191) 1 WLR 711. Dans ce cas, la Cour d’appel et la House of Lords ont
estimé que ’infraction de I’ acheteur de donner des instructions pour la livraison dans le délai prévu dans une
affa1re concernant la vente de 5000 tonnes de soja était I’infraction d’une condition, donc, essentielle.

* ATIYAH, P.S., The Sale of Goods, 9¢ éd., ADAMS, J.N., Pitman Publishing, Londres Angleterre, 1995,
page 97,

2 App. Cas. 455.
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février, alors qu’il avait été stipulé que la livraison devait avoir lieu pendant les mois de
mars et/ou avril.

D’autre part, précisons que lorsqu’il a été stipulé que la livraison aura lieu dans les
r - 225 . s ’ . . ’ , .
plus brefs délais™™, cela signifie « dans un délai raisonnable, étant entendu comme le délai
: 226

le plus court possible »*".
Finalement, dans les ventes par versements successifs, il convient d’attendre chaque
livraison particuliére afin de pouvoir déterminer si la livraison a été faite en temps opportun

227
ou pas”’.

La défaillance dans la livraison en temps opportun sera sanctionnée comme la
violation d’une condition par le vendeur’. Dans ce cas, 1’acheteur peut refuser la
délivrance, s’abstenir d’accepter les marchandises et de payer le prix, et agir en dommages-
intéréts™™. Si le prix a déja été payé, il peut le récupérer pour défaut de consideration et

. 230
renverser la charge du risque”’.

71. Les spécificités de I’obligation de délivrance - Le vendeur doit livrer les biens en
quantité, qualité et aptitude conformément aux stipulations contractuelles. Il doit aussi

délivrer des documents nécessaires a 1’acheteur, comme nous le verrons.

72. Quantité a livrer - Si les marchandises délivrées sont en nombre inférieur & ce qui est
prévu dans le contrat, I’acheteur peut les rejeter, ou, sinon, régler le prix correspondant.

A TD’inverse, si les quantités sont supérieures, il peut accepter celles qui ont été
stipulées par le contrat de vente et rejeter les marchandises supplémentaires, les rejeter en
totalité, ou bien accepter le surplus et payer la différence au prix contractuel®’.

Cette régle, qui permet a I’acheteur de rejeter les marchandises en cas de différences
dans la livraison est soumise a la condition que cela soit raisonnable, c’est-a-dire, pour des

différences significatives. Elle est une conséquence du principe romain de minimis non curat

223 ASAP, « as soon as possible » (le plitot possible).

22 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit, page 275.

227 Jackson vs. Rotax Motor ad Cycle Co., (1910) 2 KB 937.
228 ATIYAH, P.S., op. cit, page 98.

22 Reégle 51.

29 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 144.
1 Régle 30 s.g.a.
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. oy . Fee : 232
lex selon lequel le droit ne s’intéresse pas aux petits détails, aux choses sans importance ***-
233

73. Qualité des marchandises - Jusqu’a 1’édiction de la loi sur la vente de marchandises de
1893, puis celle de 1979, la régle d’or”* sur ce point était la maxime romaine caveat emptor.
D’apres celle-ci, 1’acheteur devait examiner les biens qu’il achetait, avant de contracter. A
défaut d’examen ou s’il se produisait une erreur dans 1’examen, il était présumé étre le seul
responsable de sa négligence. Malgré sa rigidité apparente, elle n’a jamais admis le dol**”.

Aujourd’hui, il existe des clauses implicites relatives a la qualité®® et a I’aptitude des
marchandises. D’aprés celles-ci, les marchandises doivent é&tre d’une qualité
« satisfaisante »**’. Cela est une condition nécessaire, voire essentielle, de la vente.

Avant la modification introduite en 1994 par la loi sur la fourniture des

3% - une notion introduite a la

marchandises, les biens devaient étre de merchantable quality *
suite de 1’affaire James Drummond and Sons vs. E.H. Van Ingen & Co.”’, qui portait sur des
tissus achetés d’aprés échantillons. Les produits étaient défectueux, car ils manquaient de
cohésion et s’abimaient facilement, ce que 1'examen des échantillons n’avait pas montré. La
House of Lords a condamné les vendeurs pour manquement a I’obligation de vendre des
marchandises de bonne qualité.

Ultérieurement, la loi sur la fourniture de marchandises (termes implicites) de 1973,
a défini cette qualité en disposant :
« Biens de tous types sont de qualité marchande ...s’ils sont aptes pour la fin(s) pour
laquelle(s) ils sont achetés d’habitude, ce qu’il est raisonnable d’attendre, en considération
de leur description, prix (si relevant) et toute autre circonstance pertinente »2 10

Comment peut-on déterminer la qualité nécessaire et suffisante a prendre en compte

pour respecter ces obligations ?

P2 ATIYAH, P.S., op. cit., page 106.

3 D’aprés ce principe, dans affaire Shipton Anderson & Co. vs Weil Bros. & Co., (1912) 1 KB 574, une
différence des 55 livres sur 4950 tonnes a été estimée insuffisante pour rejeter la délivrance des biens.

P* ATIYAH, P.S., op. cit., page 111.

23 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 341.

20 Régle 14 (2) s.g.a.

#7 Cela est raisonnable, car le vendeur, souvent le fabriquant, est dans une position privilégiée pour connaitre
les atouts et défauts des marchandises qu’il produit. Voir sur ce point : BRIDGE, M.G., The Sale of Goods,
op- cit., page 360.

2% Marchandises de qualité.

239.(1887) 12 App. Cas. 284.

0 Régle 3 de la loi sur la fourniture de marchandises (termes implicites) de 1973 —S upply of goods Act, 1973
(implied terms).
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241 .
9 “*', elle est en relation avec ce

D’apres la loi sur la vente de marchandises de 197
qu’une personne moyenne estime comme tel, en considération de leur description, prix, et
autres circonstances d’importance.

La qualité, ajoute la loi, concerne : la finition, I’aptitude pour les fins auxquelles les

biens de ce type sont d’habitude fournis, la durabilité, et I’absence de défauts mineurs.

74. Cas spéciaux - Vente par description ; vente en partie par description et en partie par
¢chantillons.
Pour que la vente soit considérée comme vente par description, il est nécessaire que
. . 242 . . ;. LA
cela ait une influence sur la vente™ et que les biens soient décrits, par exemple : vétements

. . 24
en laine, une bouteille d’eau chaude, etc’®

. Les marchandises neuves seront toujours
vendues par description, contrairement aux marchandises d’occasion qui, souvent, ne le
seront pas™**.

Si la vente est par description, il est donc entendu de maniere implicite que les biens
correspondent a cette description. Il s’agit d’une obligation essentielle (condition)**-**.

La description des marchandises sera toujours nécessaire dans les ventes de genre, en
considération de leur nature. Au contraire, elle n’est pas requise dans celles d’espece, car les
marchandises sont vendues fale quale®*’. Dans la pratique, elles sont souvent spécifiées, car
cela permet d’invoquer une infraction contractuelle dans le cas ou les marchandises ne
seraient pas conformes et aussi d’éviter ’incertitude.

Quand les marchandises ne sont pas conformes & leur description*®, méme si elles ont
¢été vendues tale quale, le vendeur sera en situation de manquement a ses obligations
contractuelles. En revanche, si les marchandises sont conformes a leur description, méme si
le résultat final n’est pas celui voulu par les parties, le contrat est valide. Ce fut le cas dans

la célébre affaire Ashington Piggeries Ltd. vs. Christopher Hill Ltd. **°. En 1’espéce, le

vendeur a vendu un aliment élaboré d’apres les indications données par 1’acheteur. Un litige

1 Régle 14 (2A) s.g.a.
2 ATIYAH, P.S., op. cit., page 115.

242 Ibidem, page 122.

5 Régle 13 s.g.a.

*# pour cette raison, dans ’affaire Elder Smith Goldsborough Mort Ltd. vs. Mcbride, (1976) 2 NSWLR 631,
la vente d’un taureau étalon, qui s’est révélé infertile, a été considérée comme une infraction a la description
et au contrat.

" BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit, page 343.

** Dans 1’affaire Wieler vs. Schilizzi, 1856, 17 CB 619, la description concernait des grains de lin tale quale et
la cargaison s’est trouvée altérée, contaminée avec de la moutarde, raison pour laquelle le vendeur a été
condamné.

#9(1972) AC 441,
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est survenu car le fournisseur norvégien a ajouté un produit chimique qui s’est révélé
toxique. La House of Lords a estimé que dans ce cas il n’y avait pas eu violation
contractuelle” au regard de la description donnée par le vendeur, qui était conforme, mais

pour la toxicité d’un produit chimique employ¢ par le vendeur.
Il est a préciser que dans ce cas et dans d’autres similaires, lorsqu’il n’y a pas de
probléme de conformité avec la description des marchandises, il reste toujours une action
pour agir en dommages-intéréts pour les éventuels préjudices causés, selon les régles 14 (2)

251

et (3) s.g.a. ©7, ce qui est logique.

Les termes expres seront donc, trés importants. Dans ’affaire Drake vs. Thos Agnew
& Sons. Ltd. ** il a été conclu que dans la vente de tableaux, en régle générale, les
déclarations au sujet de la paternité des ceuvres d’art €taient seulement des opinions. Pour
pouvoir invoquer la régle sur la description, il importe que les parties donnent a cela le
caractére de condition, de fagon expresse.

D’autre part, si la vente se fait en partie par description et en partie par échantillons,
les marchandises doivent étre en accord avec leur description.

La responsabilité du vendeur n’est pas engagée quand 1’acheteur avait examiné les
marchandises avant la conclusion du contrat et que cet examen avait révélé des défauts ; ou

dans le cas d’un contrat de vente par échantillon dont les défauts auraient été apparents apres

un examen raisonnable.

75. Le standard exigé - Il a un spectre trés large en théorie : marchandises de luxe, qualité
ordinaire, marchandises low cost. Il convient alors de se demander quel est le niveau de

qualité exigible a 1’égard des vendeurs a défaut d’un express term™".

254 N
. Donc, a la

La jurisprudence anglaise a conclu qu’une qualit¢ basique suffit
différence des principes d’Unidroit®’, il n’est pas nécessaire qu’ils soient d’une qualité
moyenne.

Un certain degré de tolérance est admis aussi, en considération du prix, car il est
souvent associé a la qualité des marchandises™. Le professeur P.S. ATIYAH considére sur

ce point : « Le prix auquel sont vendues les marchandises est souvent important afin de

29 A la régle 13 s.g.a.

PLATIYAH, P.S., op. cit. page 127.

#2(2002) EWHC 294 (QB).

33 Clause expresse.

ij‘s‘ Geo. Wills & Co. Ltd. vs. Daniels Pty Ltd., (1957) 98 CLR 77.
Article 5.1.6 PU.

3 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 376.
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décider de la qualite que [’acheteur doit recevoir. C’était le cas dans les normes antérieures

y . ) ‘ . . . ’ . 257
et ¢’est aussi le cas d’apres la loi de 1994 qui mentionne expressément le prix »~'.

76. Aptitude des biens - Il importe non seulement que les marchandises livrées soient
conformes a leur description, et d’une certaine qualité, mais aussi qu’elles soient aptes a
satisfaire les finalités prévues par les contrats. Comme s’agissant de la qualité, c’est aussi
une condition et une clause implicite dans la vente de marchandises™".

Il faut se demander sur ce point, quelle est la marge de tolérance prévue par la loi.

La jurisprudence a conclu, a titre d’exemple, que sont inadmissibles les défauts
suivants : défaillances aléatoires et imprévisibles des disques durs®’, problémes avec la

transmission et finition des voitures de luxe®®

(une voiture d’occasion doit, au moins, étre
capable de rouler dans des conditions de sécurité), etc.

Dés que la loi indique expressément”® comme une hypothése d’aptitude spécifique
I’état esthétique des biens, il importe de se demander quel est le degré de perfection exigible
des marchandises.

La Law Comission®” avait indiqué que les dommages insignifiants qu’auraient subis
les marchandises devaient €tre acceptées s’ils ne nuisaient pas a leur bon fonctionnement.
Néanmoins, la maxime de minimis n’a pas été retenue sur ce point.

Le critere est toujours tres strict, d’aprés la jurisprudence fixée dans 1’affaire

263 %4 selon laquelle les défauts, méme

) . . 2
International Business Machines Co. vs. Scherban
mineurs, autorisent 1’acheteur a refuser la délivrance des biens, en considération d’un défaut

d’aptitude.

77. Sur P’aptitude des biens qui doivent faire de longs trajets en mer - S’agissant des
ventes de produits alimentaires, ils doivent faire souvent de longs voyages pour arriver aux
marchés de destination, souvent dans des continents différents de ceux de production.
Comme nous [’avons indiqué précédemment, le risque de détérioration est parfois

considérable et ce risque pese sur I’acheteur dés que les marchandises sont livrées au

T ATIYAH, P.S., op. cit., page 155.

28 Régles 14 (3) et (6) s.g.a.

> Amstrad Plc vs. Seagate Technology Inc., (1998) 86 BLR 34.
20 1 amarra vs. Capital Bank Plc (2006) CSIH 49.

;Z; Régle 14 (2B) (b) s.g.a.

Law Com N°160, 1987.
263

264 (192.5) 1 WWR 405. Dans ce cas, 1’acheteur refusa la délivrance plusieurs fois par ce que la machine

vendue avait le verre du rétroviseur brisé.
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transporteur.
Le vendeur devra dans ce cas, prévoir des emballages corrects pour remplir son
obligation de délivrance®® en considération de 1’obligation de satisfaire les finalités prévues

(vente de fruits, légumes, viande ou autres en bonnes conditions sanitaires et de vente).

78. Documents que le vendeur doit remettre a I’acheteur - Dans les ventes internationales
F.O.B., le vendeur doit donner généralement a 1’acheteur le connaissement, les certificats

.. . 2 . . . 267 2
d’origine des biens*®, les licences d’exportation dans certains cas®®’-*%®

, et s’il est obligé de
contracter le navire, il doit notifier cette opération.

D’autre part, dans les ventes C.I.F., I’obligation de délivrance physique est remplacée
par des obligations documentaires. Ce type de vente est plutét une vente documentaire et la
délivrance des documents aura lieu souvent a travers une agence bancaire.

« Le vendeur doit contracter ou franchir les moyens pour [’affréetement et [’assurance
en relation avec les marchandises expédiées, ce qui doit étre conforme en termes de
description, quantité et qualité au contrat C.I.F., et transférer a l’acheteur le bénéfice de ces
contrats. Le transporteur n’est pas un agent commercial de I’acheteur qui fait délivrance
des marchandises en expédition, et ne fait pas non plus nécessairement partie du contrat
C.LF. selon lequel les marchandises seront livrés au port de destination. L’ acheteur C.I.F.
est présumé étre obligé a payer contre la délivrance des documents d’expédition, qui
influeront un connaissement (ou autre document de transport), un document d’assurance, et
une facture »*.

En général, le vendeur doit donner a 1’acheteur des documents qui comportent des

descriptions de marchandises identiques entre elles’”. Auparavant la pratique était plus

stricte?”!

79. Sur Paptitude spécifique de certaines marchandises - Dans certains cas, 1’acheteur

25 Gedding vs. Marsh, (1920) 1 KB 672.
%0 T ¢ traité de libre commerce Chili-U.E. exige ce document pour I’importation des marchandises (art. 58 et
annexe I11).

Incoterms 2010, para A2 (FAS).

% Incoterms 2010, para B2 (CIF) (CFR).
29 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 296.
209 article 14 (e) des regles UCP 600 C.C.L, 2007, exige aujourd’hui une conformit¢ totale entre le crédit et
la facture, mais non plus avec les autres documents qui doivent I’étre en termes généraux, seulement.
" Dans I’affaire Soproma SpA vs. Marine and Animal By-Products Corpn, (1966) 1 Lloyd’s Rep 367, la lettre
de crédit avait spécifié des documents pour « aliment complet poisson chilien, 70% protéines ». Mais, le
connaissement disait « aliment poisson chilien » et la description des factures était en accord avec la lettre de
crédit. Des divergences ont été trouvées dans les certificats de qualité (67% minimum) et d’analyse (69,7%
protéines). Cela a invalidé les documents, car la régle ancienne était plus stricte.
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informe le vendeur qu’il a besoin de marchandises avec des caractéristiques particuliéres.
Alors, le vendeur ne peut délivrer des biens d’une qualité basique, ou moyenne. Il remplira
seulement son obligation en fournissant les qualités particulieres requises pour la

. 272
marchandise, et pas d’autres”~.

80. Régles de preuve - L’onus probandi appartient au vendeur’ >, par conséquent, c’est & lui
qu’il reviendra de prouver que la livraison a été faite en temps opportun, et que la quantité,

qualité et aptitude des biens étaient correctes.

81. Dépenses - Tout comme dans le droit civil, a défaut d’autres stipulations, les colits de
livraison sont a la charge du vendeur®’".
Il s’agit d’une regle de logique, car il regoit un prix pour les marchandises. De plus,

cela devrait aider a fluidifier le commerce, en débarrassant les vendeurs des marchandises.

82. La livraison doit étre totale, et non partielle - La régle est la méme qu’en droit civil
(le créancier ne peut étre contraint de recevoir en plusieurs fois ce qui lui est da*”). Dans le
cas d’une inexécution partielle de I’obligation de livraison, il est nécessaire de déterminer si
ce manquement est important ou non, s’il ouvre droit a des dommages-intéréts, voire s’il
peut justifier une résolution du contrat®’.

La livraison des biens au transporteur, d’aprés le contrat ou a la demande de
I’acheteur, est présumée avoir été effectuée a 1’acheteur. Le vendeur a une obligation de
résultat sur ce point. A défaut de stipulation contraire, il doit contracter avec le transporteur
au nom de I’acheteur en prenant en considération les caractéristiques des biens a livrer. S’il

ne le fait pas, et que les biens se détériorent, 1’acheteur pourra les rejeter et agir en

dommages-intéréts.

83. Obligation de garantir la possession tranquille a I’acheteur — Le vendeur doit garantir

I’acheteur contre toutes réclamations, de la part de tiers et de sa part.

2 Dans I’affaire Manchester Importer, (1922) 2 AC 74, ’acheteur a acheté 500 tonnes d’un charbon

spécifique nécessaire pour ce navire. Les vendeurs ont été reconnus responsables d’apres la régle 14 (3) « des
que ...il doit étre assumé que les vendeurs savaient la nature des fours et les caracteristiques du charbon dont
elle avait besoin, toutefois qu’il s étaient engagés a fournir ce charbon”, BRIDGE M.G., op. cit., page 403.
1 Régle 30 s.g.a.

M Régle 29 s.g.a.

3 Article 1244 (ancien) 1342-4 (noveau) du c.civ.

7% Reégle 30 s.g.a.
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Naturellement, vis-a-vis des tiers, il se doit uniquement d’éviter les nuisances
juridiques (réclamations, etc.), mais pas les vols ou d’autres actes qui ne relévent pas de sa
sphére d’action®’”.

1l s’agit d une obligation de nature®”® - warranty -, donc :

1. Les parties peuvent y renoncer.

2. Le vendeur n’est pas obligé de défendre les sous-acquéreurs.

La plupart du temps, le vendeur devra donc défendre 1’acheteur des prétentions de

9

tiers”””. Néanmoins, c’est parfois le vendeur lui méme qui perturbe la possession de

I’acheteur. C’était le cas dans I’affaire Empresa Exportadora de Azucar vs. Industria

3280 11 s’agit d’une jurisprudence

Azucarera Nacional S.A. (Cubazucar vs. lansa) de 198
d’importance pour la présente étude, eu égard a la nationalité des parties et a sa portée.

Les parties étaient les suivantes :

Le vendeur, la société d’Etat cubaine exportatrice de sucre (Exportadora de Azicar),
et I’acheteur, une société anonyme au Chili dans le domaine de la fabrication et de la vente
de sucre (IANSA : Industria Azucarera Nacional S.A.).

Les faits étaient les suivants :

La société chilienne, IANSA S.A., avait acheté du sucre cubain, qui devait étre livré
au Chili par le vendeur, Exportadora de Aztcar de Cuba.

Le vendeur participa a des négociations avec le gouvernement cubain, qui eurent pour

7 . 281
conséquence 1’ordre de retour du navire transportant le sucre vendu C.I.F.*®

, qui avait déja
¢té payé — le connaissement avait été transféré contre paiement - et le bateau était entré dans

une baie chilienne®®?.

" Sur ce point le professeur ATIYAH indique : « Mais si le tiers agi de facon indépendante, 1’acheteur
pourra probablement invoquer la régle quand il s’agit d’'un acte de droit », op. cit., page 85

" La régle 12 (5) s.g.a. consacre cette obligation, et la 12 (5A) s.g.a. précise qu’il s’agit d’une garantie.
Traduction libre: « Dans un contrat régi par la sous section (3) au dessous il y a aussi un terme implicite
selon lequel les personnes suivantes ne perturberont pas la possession pacifique de [’acheteur: a) le vendeur,
b) quand les parties ont établi que le vendeur doit transférer un titre qui appartient a un tiers, cette personne,
¢) tout personne qui réclame a travers ou sous le vendeur des gages ou autres prétendions révélées avant le
contrat ».

" Dans I’affaire Microbeads AG vs. Vinhurst Road Markings Ltd, (1975), 1 WLR 218, ou pendant les
formalités des patentes industrielles par le vendeur, un tiers a enregistré une patente auparavant, ce que les
parties ignoraient. La Cour d’appel, a condamné le vendeur, car il devait garantir la possession de 1’acheteur
d’une invention industrielle et éviter des nuisances par des tiers, selon la regle 12 (5) (b) s.g.a.

0 (The Playa Larga) 2 Lloyd’s Rep 171.

21 Cout, assurance et fret, C.C.I., Incoterms 2010.

2 D apres le professeur BRIDGE, I’expédition des marchandises par le vendeur, dans une vente C.LF. est un
acte d’exécution physique, de délivrance. Une fois qu’il est fait, les obligations de délivrance physique
cessent. Voir sur ce point : BRIDGE, M.G., The International Sale of Goods, op. cit., page 126.
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La demanderesse, IANSA, a agit en réparation, compte tenu la hausse du prix des
marchandises sur le marché international, le défaut de livraison et les frais de la procédure
arbitrale, suite a la violation par le vendeur d’une obligation relevant de la nature du
contrat™ ; celle de garantir la possession paisible des biens, par le vendeur lui-méme, selon
I’obligation spécifique consacrée par la régle 12 (5) (a) s.g.a.
La cour d’appel anglaise a cependant débouté la demanderesse en considérant que :
1. 1II n’était pas raisonnable qu’elle vende la marchandise a un prix si élevé, mais plutot, qu’elle
aurait da le vendre sur le marché interne, et pour une consommation domestique.
2. S’il est vrai que la défenderesse aurait pu vendre a un prix plus élevé a un tiers, il n’existait pas
de preuve en ce sens.

(Source : (1983) 2 Lloyd’s Rep 171)

84. Limitation dans le temps de la garantie d’éviction - D’aprés la Loi de Limitation de
1980 *** elle est de six ans. Néanmoins, certains auteurs estiment qu’elle subsiste pendant
tout le temps nécessaire a garantir la possession paisible de 1’acheteur, c’est a dire, lorsqu’il

sl roA - 285
a un 1nteret possessolre” .

85. Le vendeur a aussi une obligation d’information et conseil qui se manifeste de
diverses manieres :

1. S’agissant des routes maritimes, par exemple, il se doit d’informer 1’acheteur sur
le fait de savoir si la souscription d’une assurance est usuelle dans ce type de situation ;
autrement il supporte les risques®*.

2. 11 doit informer 1’acheteur sur les éventuelles nuisances qui sont susceptibles de
perturber son droit :
« 12 (4) Dans un contrat régi par la sous section (3) au dessous, il y a un terme implicite
selon lequel tous les gages ou prétentions connus par le vendeur et non connus par
[’acheteur doivent lui étre révélés avant la conclusion du contrat ».
Cette obligation est un élément relevant de la nature du contrat®™’.

3. Il devra informer I’acheteur sur la dangerosité de certaines marchandises.

La plupart du temps, le vendeur est dans une position privilégiée par rapport a

283 Warranty.

2% Limitation Act, 1980, régle 5.

2 BRIDGE, M.G., The Sale Of Goods, op. cit, page 193.
%6 Reégle 32 s.g.a.

" Warranty, d’aprés la régle 12 (5 A) s.g.a.
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I’acheteur, car il connait les particularités et les problémes que peuvent révéler les
marchandises. C’est pour cette raison qu’il est tenu d’informer ’acheteur sur les éventuelles
précautions a prendre quant a leur utilisation, leur dangerosité, etc.

Sur la base de cette obligation d’information et/ou de conseil, des vendeurs ont été
condamnés dans plusieurs affaires, par négligence, car ils avaient omis d’informer leur
cocontractant sur la dangerosité connue des produits, et par infraction a la régle 14 (3) s.g.a.
aussi>". Dans deux affaires célébres, le manquement & cette obligation a causé la mort,
d’animaux, dans la premiére, et de personnes humaines®®, dans la seconde.

Afin de se conformer a cette obligation, les vendeurs doivent informer leurs
cocontractants de toutes les hypothéses dangereuses « prévisibles », explicitement, dans des

2 0
instructions, brochures ou autres documents ?

Les vendeurs disposent ¢galement d’un certain nombre de droits.

86. Droit d’étre payé conformément aux prévisions contractuelles - Si I’acheteur ne paye
pas le prix convenu, le vendeur peut mettre en ceuvre certain droits, ou mesures protectrices

qui préservent ses intéréts.

87. Droit de rétention et privilége — Ils opérent en cas de non-paiement ou de paiement
incomplet®’.

En doctrine, on dit que le vendeur a un droit de rétention, avant que la propriété ne
soit passée a I’acheteur, et un privilége aprés le transfert de propriété>>.

Le droit de rétention est une conséquence logique du fait que la délivrance et le
paiement sont des conditions réciproques™”

Ce droit de rétention se termine en cas de renonciation, quand 1’acheteur devient
détenteur ou quand il délivre les biens au transporteur, dépositaire ou a un autre gardien afin

J4 \ e . . o, . . 294 295
de les transférer a I’acheteur sans se réserver le droit de disposition des marchandises **-**.

288 Inaptltude pour la fin prévue dans le contrat.

% Ashington Piggeries, (1972) AC 441 et Vacwell Engineering Co. Ltd. vs. BDH Chemicals Ltd., (1969) 3
All ER 1681. Dans le second cas, le vendeur a informé sur le risque des vapeurs, mais non pas sur le risque
d explos1on ce qui a causé la mort d’un employé de 1’acheteur.

290 o ATIYAH, P.S., op. cit., page 173.

Regle 41 s.g.a

BRIDGE M. G The Sale Of Goods, op. cit., page 587.

% Régle 28 s.g.a.

P4 Régle 43 s.g.a.

-72 -



o S na

BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017
Le méme effet se produit quand un titre diment transféré a 1’acheteur est transféré a un sous-
acquéreur ou en gage, moyennant une consideration monétaire, et avec bonne foi de la part

du sous-acheteur ou créancier™*
Les sous-ventes que 1’acheteur a pu effectuer sont inopposables au vendeur, sauf si
celui-ci était d’accord avec ces ventes ; que les documents représentatifs des biens aient été
donnés a un tiers de bonne foi, comme acheteur ou propriétaire, et moyennant une

297

consideration de valeur” " ; ou si le transfert a été en gage (dans ce cas il est soumis aux

droits du constituant).

88. Stoppage en transit - En cas d’insolvabilité de I’acheteur, le vendeur peut stopper les
marchandises en transit, alors méme qu’il a perdu leur possession.

L’insolvabilité est une situation de fait. Néanmoins, d’aprés la 10i*”®, I’acheteur est
insolvable, s’agissant d’une société, s’il n’a pas payé une dette de sept cent cinquante livres
sterling au moins, dans les trois semaines suivant une demande de paiement. Dans la
pratique I’exécution contractuelle sera gelée, jusqu'a I’arrivée d’un syndic ou liquidateur®”’.
Les effets sont les suivants :

1. L exercice de ce droit n’emporte pas nécessairement la résolution du contrat®™.

2. Grace a ce droit, le vendeur peut reprendre possession des marchandises, a

condition que les marchandises soient encore en transit, et les retenir jusqu’au paiement ou

I3 . . 01
leur sécurisation’

Cela peut prendre diverses formes :

¥ Dans 1’affaire D.F. Mount Ltd. vs. Jay & Jay (Provisions) Ltd, (1960) 1 QB 159, le tribunal a débouté les
vendeurs qui ont autorisé une sous-vente, sans avoir été payés par 1’acheteur. Par conséquent, le lien n’a pas
¢té retenu.
2 Rége 47(2) s.g.a.
7 En effet, c’est un des cas ou la considération financiére est pertinente : « Il existe pourtant une exception
importante a ce refus des tribunaux d’évaluer la valeur économique de la consideration. C’est le cas ou il y
aurait échange de choses fongibles ou d’argent pour des montants inégaux. Il est considéré que dans ce cas
particulier les tribunaux ne peuvent plus faire la sourde oreille, ou se déclarer aveugles, car I’inégalité des
prestations saute aux yeux. Il est impossible de dire alors que les parties ont pu estimer étre d’¢gale valeur des
choses dont I’inégalité des valeurs est si manifeste » (LEVASSEUR A., op. cit. page 44).

Regle 123, loi sur I’insolvabilité — Insolvency Act de 1986.
00 % BRIDGE, M G., The Sale Of Goods, op. cit., page 586.

Regle 48 (1) s.g.a.

o Régle 44 s.g.a.
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La rétention peut se manifester par I’appréhension matérielle des biens de la part du
vendeur, ou par sa notification®” au transporteur, dépositaire ou autre gardien en possession
des marchandises.
La notification est valable, qu’elle soit faite au commettant ou a son préposé. Dans le

premier cas, elle doit avoir lieu dans des circonstances qui lui permettent d’informer son

préposé ou agent avant de vérifier la livraison des biens a 1’acheteur.

Une fois que la notification a été recue, les marchandises doivent étre délivrées
d’aprés les instructions du vendeur et & ses dépens®”.

Comme le privilege précédent, ce droit disparait en cas de renonciation, quand
I’acheteur devient détenteur ou quand le vendeur délivre les biens au transporteur,
dépositaire ou autre gardien afin de les transférer a 1’acheteur sans se réserver le droit de
disposition des marchandises. Aussi, quand un titre diment transféré a 1’acheteur est
transféré a un sous-acquéreur ou en gage, moyennant une consideration (contrepartie)
financiere, et avec bonne foi de la part du sous-acheteur ou créancier.

Il est entendu que les biens sont en transit dés qu’ils sont livrés au transporteur,
dépositaire ou autre gardien, afin de les transférer a I’acheteur, et jusqu’au moment ou lui,
ou son agent en prend possession, a destination ou avant ; si les biens ont été rejetés par
I’acheteur, les biens restent en possession du transporteur, dépositaire ou autre gardien ; et,
quand le transporteur, dépositaire ou autre gardien refuse de livrer les biens a I’acheteur ou a

son agent. Une livraison seulement partielle n’emporte pas la conclusion finale du transport

. 04
de toutes les marchandises’®.

89. Droit de revendre les marchandises en cas de non-paiement ou paiement incomplet.

La loi définit ce que I’on doit comprendre par non-paiement. Le vendeur est réputé
ne pas avoir été payé si le prix total n’a pas été acquitté, ou si une lettre de crédit ou autre
instrument de crédit donné en paiement conditionnel n’a pas été honorés®”.

S’agissant des biens périssables, ou quand le vendeur a notifi¢é a 1’acheteur son

intention de vendre, si ce dernier ne paye pas ou ne garantit pas le paiement, dans un délai

2 Deaprés 1affaire Phelps Stokes & Co. vs. Comber, (1885) 29 Ch.D 813, la notification doit préciser les
marchandises et ’intention de reprendre leur possession.
jgi Régle 46 (4) s.g.a.
Régle 45 s.g.a.
3 Régle 38, (1), (b). s.g.a.
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raisonnable, le vendeur peut revendre les biens et agir contre 1’acheteur original en

dommages-intéréts pour les pertes subies du fait de la rupture contractuelle®®.

L’exercice de ce droit produit plusieurs effets.

D’une part, dans le cas ou le vendeur aurait fait réserve expresse du droit a revendre
les biens en cas de non-paiement de 1’acheteur, si les biens sont finalement vendus, le
contrat original est résolu de plein droit, sans préjudice du droit du vendeur d’agir en
réparation”’,

D’autre part, si le vendeur revend les biens, le sous-acquéreur aura un juste titre qu’il

3 s e 0
pourra opposer a I’acheteur original®®®.

90. Accepter et recevoir les marchandises — L’acheteur doit accepter et recevoir les

. .. . 0 .
marchandises sans condition, dans le strict respect des clauses du contrat de vente’”’, et il

n’est pas obligé d’accepter des livraisons partielles’'’.

Cette obligation comporte plusieurs caractéristiques :

1. Lorsque les marchandises doivent étre livrées partiellement, le rejet partiel des

311

marchandises peut étre considéré comme une cause de résolution du contrat ou non” ', selon

12
f3

les circonstances. Le critére est souvent quantitatif” °. Cela est important, car : « On avait dit

qu’une vente par versements est un contrat unique, non pas une chaine de contrats comme
versements compris »° .

2. Comme en droit civil, c’est un élément relevant de la nature du contrat (warranty),
donc les parties peuvent y renoncer> .

3. Comme pour I’obligation de délivrance du vendeur, ’acceptation opportune est

. . . ;. 15 . .
essentielle s’agissant des biens périssables®””. Dans certains cas, le temps d’acceptation n’a

% Régle 48 (3) s.g.a.
T Régle 48 (4) s.g.a.
%8 Régle 48 (2) s.g.a.
% Régle 27 s.g.a.
0 Regle 31 (1) s.g.a.
T Regle 31 (2) s.g.a.
12 Dans I’affaire Maple Flock Co. Ltd. vs. Universal Furniture Products (Wembley) Ltd., (1934) 1 KB 148,
I’infraction du vendeur par rapport a la qualité d’une livraison — compris dans 65 - n’a pas été retenue comme
suffisante pour répudier le reste du contrat.
jii BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 556.
Régle 28 s.g.a.
15 ATIYAH, P.S., op. cit., page 263.
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37 car il

pas été retenu comme essentiel’'®. La doctrine pose des critiques a cette dichotomie
n’y a pas vraiment de justification suffisante pour le faire.
4. Le manquement a cette obligation de 1’acheteur est sanctionné par des dommages-

intéréts, pour non acceptation.

Ses effets sont multiples :

1. Si ’acheteur valide la conformité des marchandises, ou s’il agit en tant que
propriétaire, ou s’il n’a pas rejeté les biens dans un délai raisonnable, il est réputé avoir
accepté les biens.

Par exception, les sous-ventes et les réparations ne constituent pas une acceptation
des marchandises, contrairement au droit civil.

. . . oy . 1 . r
2. L’acceptation de biens compris dans une unité commerciale’® fait présumer

I’acceptation de toute 1’unité*".

A Tinstar du vendeur, I’acheteur doit également remplir certaines obligations et

dispose de plusieurs droits.

91. Payer le prix des marchandises

Les caractéristiques de cette obligation sont les suivantes :

1. Pour que I’acheteur puisse prendre possession des biens, il doit payer ou garantir le
paiement.

2. Le prix doit étre déterminé dans le contrat de vente, autrement il n’y a pas de
vente’”.

Il doit étre déterminé dés la conclusion du contrat de vente ou d’apres le mécanisme
prévu par le contrat ou par les négociations postérieures des parties .

En cas d’échec de la détermination du prix, un prix raisonnable devra étre payé, selon

. . .y \ 22
les circonstances particuliéres a chaque cas’*%.

31 Dans 1affaire Kidston & Co. Vs. Monceau Ironworks Co., (1902) 7 Com. Cas. 82., la Cour a conclu que le
retard de 1’acheteur a donner des instructions pour la livraison n’a pas empéché le vendeur d’organiser la
5)1r70duction et le transport dans la période contractuelle.

BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 331.
318 Une unité commerciale, selon ladite loi, est une division dont la valeur diminuerait si en étaient exclus
certains biens.
1 Reégle 35 s.g.a.
2 Dans 1’affaire May & Butcher vs. R., (1934) 2 K.B. 17, la House of Lords a établi que si la fixation du prix
a été laissée a plus tard, les parties n’ont pas vraiment contracté.
21 Régle 8 (1) s.g.a.
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A noter que lorsque le prix doit étre déterminé par un tiers et que cette détermination
n’a pas lieu, il n’y a pas de contrat de vente (il manque une condition). Néanmoins, si
certains biens ont déja été livrés a I’acheteur, celui-ci devra de toute fagon payer leur prix**.

Si I’indétermination du prix par le tiers résulte d’une faute de I’'une des parties, cette
partie sera tenue au paiement de dommages-intéréts vis-a-vis de I’autre®*".

3. A défaut de stipulation contractuelle, le prix doit étre payé immédiatement, en
especes. Mais si le paiement est fait par lettre de crédit et soumis a un certain délai, le
vendeur est présumé avoir donné crédit a 1’acheteur pour payer et ne pourra pas retenir les
marchandises®”.

4. Une fois que les marchandises ont été transférées a I’acheteur, 1’inexécution sans
droit de cette obligation’*® de paiement, autorise le vendeur a agir pour le paiement du prix.

Il en est de méme en ce qui concerne les ventes soumises a un délai, si 1’acheteur

refuse de payer le prix’?’. Le fondement de ce principe est le suivant : « I’acheteur a re¢u un

. . : . 328
quid pro quo, une consideration remplie »**".

92. Imputation du paiement - Afin de comprendre les conséquences du paiement, il
convient de distinguer les différentes situations qui peuvent se présenter :

1. Dans les contrats de vente de biens qu’il faut encore individualiser, qui font partie
d’un lot qui a été identifi¢ et dont une partie ou la totalité du prix a déja été payée, I’acheteur
deviendra propriétaire commun d’une part indivise du lot. Elle sera représentative des biens
payés et dus a I’acheteur.

2. Quand I’acheteur a payé seulement le prix de certains biens qui sont compris dans
un lot’”, les livraisons partielles qu’il peut recevoir seront imputées aux paiements effectués

. S . 0
et attribués a ces biens>>’.

22 Régles 8 (2) et (3) s.g.a.
2 Régle 9 (1) s.g.a.
24 Régle 9 (2) s.g.a.
3 ATIYAH, P.S., op. cit., page 259.
32 1 acheteur peut refuser les marchandises dans certains cas, comme nous le verrons aprés.
T Régle 49 (1) et (2) s.g.a.
j;fj BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 609
Reégle 20 A) s.g.a.
Contrairement au droit civil, les paiements partiels libérent partiellement
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Tous les copropriétaires dans un lot sont présumés avoir autorisé la livraison des
biens dus a I’acheteur, et aussi celles qui ont lieu d’apres le droit des tiers qui ont contracté
avec I’un d’eux.
3. Il n’existe pas d’obligation de compenser les éventuelles différences qui peuvent se
produire entre eux. Leurs accords — autonomie de la volonté — peuvent toujours altérer ces

\ 1
régles®'.

93. Conséquences de I’inexécution de I’obligation de paiement.
Elles sont multiples.

1. L’inexécution partielle de 1’obligation de paiement et/ou de recevoir, comme celle
de délivrance, si elle est grave, peut donner droit & agir en dommages-intéréts contre le
vendeur®*?, selon la maxime de minimis.

L’évaluation de celle-ci se fera par une estimation des dommages directs subis a
cause de la rupture du contrat.

Dans les hypotheses ou il existe un marché alternatif pour les biens, le montant des
dommages-intéréts correspondra a la différence entre le prix du contrat des biens et le prix
de celui-ci, ou entre ce premier prix et le prix au moment ou ils devaient étre livrés ou du

refus (s’il n’y avait pas de délai prévu) **.

2. Le manquement a I’obligation de paiement du prix autorise aussi le vendeur a
revendre les marchandises a d’autres acheteurs, sans mise en cause de sa responsabilité. On
parle dans ce cas d’un falling market™".

3. Dans les spot contracts®, le non paiement immédiat, sera souvent reconnu comme
une breach of condition.

4. Dans le cas ou la propriété des biens a été transférée a 1’acheteur et que celui-ci ne
paye pas le prix, par négligence ou mauvaise foi, le vendeur pourra agir pour obtenir le
paiement de ce prix.

5. Si le paiement du prix était soumis a un délai, et qu’il n’a pas été réalisé dans ce
délai, le vendeur pourra agir en paiement du prix méme lorsque la propriété des biens n’a

pas encore été transférée a ’acheteur *°.

31 Régle 20 B) s.g.a.

2 Régle 30 s.g.a.

33 Régle 51 s.g.a.

i:Afalling market : un marché défaillant.
Contrats d’exécution instantanée.

% Régle 49 s.g.a.
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Outre ces obligations, I’acheteur bénéficie de certains droits.

94. Indemnisation - Comme nous l’avons vu auparavant, [’acheteur a le droit d’étre

indemnisé lorsque les biens sont endommagés.

95. Examen - L’acheteur a le droit d’examiner les biens, dans un délai raisonnable, afin de

pouvoir tester s’ils sont en conformité avec la qualité et la quantité stipulées dans le contrat.
Dans les ventes C.I.F., s’agissant de ventes documentaires, 1’acheteur ne pourra pas

suspendre le paiement en attendant 1’examen des marchandises, car la nature méme de la

337

vente 1’en empéche™’. C’est le cas, par exemple, dans des ventes pour lesquelles les

connaissements ont été falsifiés, car ils tiennent lieu de titres et regus des marchandises, dont
les bénéficiaires peuvent étre de bonne foi’*.

S’agissant des ventes par échantillons, I’acheteur a le droit de comparer les biens
regus avec les échantillons®”. Il est entendu que les marchandises et leur qualité doivent étre

conformes aux échantillons recus, libres de défauts qui peuvent les altérer, aprés un examen

raisonnable des échantillons. Cela est essentiel dans la vente de marchandises - condition -
340

96. Nature de I’examen - L’examen exigé est courant’*'

et le lieu, s’agissant de
marchandises complexes®*, sera souvent les locaux de 1’acheteur. Il doit se faire dans un
délai raisonnable. Cela dépendra, évidemment, des types de marchandises, car 1’examen
d’un réacteur nucléaire sera plus difficile que celui d’un moteur a combustion, par exemple.
C’est donc, une situation de fait qui sera prise en compte par les parties pour déterminer les
modalités de cet examen®®.

Généralement I’examen sera réalisé par [’acheteur lui méme ou par ses préposés.

Cependant, dans les ventes internationales, surtout s’il s’agit de mati¢res premicres ou de

3TBRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 324.

8 United City Merchants (Investments) Ltd vs. Royal Bank of Canada, (1983) 1 AC 168.

39 Régles 34 et 35 (2) (b) s.g.a.

M0 Régle 15 (3) s.g.a.

! Heilbutt vs. Hickson, (1872) LR CP 438 : il a été jugé que durant la guerre franco-prussienne, 1’acheteur
des chaussures pour I’armée francaise n’était pas tenu de les déchirer afin de trouver des défauts internes de
fabrication.

2 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 536.

* Dans ’affaire Bernstein vs. Pamson Motors (Golders Green) Ltd, (1987), 2 All Er 220, ’acheteur d’une
voiture qui a mis quatre semaines et roulé 140 milles, avant de relever des défauts, a été débouté pour avoir
agi trop tard.
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produits alimentaires, il est effectué par des agences indépendantes qui expédient des

attestations sur 1’état des marchandises qui sont souvent obligatoires pour les parties.

97. Droit de rejeter les marchandises recues en excés ou défectueuses

Plusieurs situations peuvent se présenter :

1. S’agissant d’un contrat non séparable, si 1’acheteur accepte quelques biens, il ne
pourra pas rejeter les autres.

2. Au contraire, si le contrat est séparable et s’il rejette quelques biens et en accepte
d’autres, il ne perd pas le droit de rejeter les autres s’il y a manquement contractuel de la

part du vendeur ; si les biens ne sont pas conformes au contrat.

Précisons aussi que I’acheteur n’est pas tenu d’accepter les marchandises s’il accepte

, . . . 44
une reparation, ou sl une sous-vente a lieu®

. Mais, il est présumé avoir accepté les biens, il
ne pourra pas les rejeter s’il commet des actes dommageables ou contraires aux droits du
vendeur’”, ou s’il ne les rejette pas dans un délai raisonnable’*®. D’autre part, il sera
empéché de le faire aussi’*’ dans les cas ol une infraction & une condition a été assimilé a

48
celle d’une warranty>*®

98. Ventes C.L.F. et rejet - Dans ce cas, comme 1’obligation de délivrance est substituée par
une obligation documentaire, I’acheteur devra, rejeter les documents que le vendeur lui a fait
parvenir. Le professeur BRIDGE indique sur ce point :

« Un contrat C.LF. est une vente documentaire dans laquelle [’obligation normale du
vendeur de délivrer les biens est substituée par un devoir d’expédier ou faire embarquer et
une obligation de donner les documents qui représentent les contrats de fréetement et
d’assurance dans des conditions propices. Pour le transit, les biens sont représentés par un
document de transport, normalement un connaissement, qui est son expression documentaire
jusqu'a la fin du transit. La vision orthodoxe est que [’acheteur a des droits séparés de rejet
et de fin qui émanent des infractions documentaires par rapport a la qualité et au délai de
livraison des biens. Mais la réalité est un peut plus complexe que cela. Le rejet des

documents comprend aussi les biens, car le vendeur C.IF. ne peut pas altérer

1 Régle 56 (6) (a) et (b) s.g.a.

3 Régle 35 (1) (b) s.g.a.

0 Régle 35 (4) s.g.a.

T Régle 11 (2) s.g.a.

8 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 539.
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unilatéralement le contrat et expédier physiquement les biens dans le port. Ainsi, le rejet des
biens rend nécessaire le fait que [’acheteur retourne les documents déja regus, a la

: .. 349
disposition du vendeur »” ™.

De plus, I’exigence d’attestations de qualité, délivrées par des agences indépendantes,
au regard de la conformité des marchandises, n’est pas une condition qui peut empécher le
paiement dans une vente C.I.F.**’.

Enfin, relevons que ce droit ne s’applique pas aux acheteurs de biens d’occasion, pour

. . N T s 51 g 52
des raisons que la doctrine considére d'origine historique®' et systématique®™.

99. Effets du rejet.

1. Si I’infraction n’est pas d’importance® (quantité ou défauts) elle sera considérée
comme une infraction d’une warranty ; mais si le délai de livraison est essentiel, il y aura
lieu a une breach of condition.

2. L’acheteur n’a pas I’obligation de retourner les biens, sa manifestation de rejet
suffit™*.

3. Si le rejet a lieu au moment de I’offre de délivrance (avant la livraison physique), il
évite le transfert de propriété et les risques a I’acheteur>”.

4. Le rejet autorise I’acheteur a agir pour défaut de consideration.

5. Le vendeur pourra faire de nouvelles tentatives de livraison, néanmoins, pendant le
délai prévu par la régle 54 s.g.a. ; tant que le délai essentiel n’est pas expiré, et jusqu’au

moment ot il devient inacceptable par ses effets’°.

B. Les sanctions de I’inexécution des obligations contractuelles

100. Dommages-intéréts - Dans le droit anglais, l’exécution forcée en nature est
I’exception. La regle générale est 1’allocation de dommages-intéréts, donc, une remedy

(sanction d’inexécution) par excellence.

¥ BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 570.
3% Dans ’affaire Berger &Co. Inc. vs. Gill&Duffus S.A., (1984) AC 382, la House of Lords a conclu que le
vendeur n’était pas obligé de donner une attestation de conformité pour avoir le droit d’étre payé dans une
vente C.L.F.
;; La vente massive des biens d’occasion est postérieure a la loi de 1893.
Ce droit existe dans le droit civil, arts. 1641 et 1644 du c.civ.
3 Régle 15 A s.g.a.
3 Régles 35 (A) et 11 (4) s.g.a.
3 Régle 18 (5) s.g.a., contrario sensu.
3 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 577.
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Il en existe plusieurs types.
Les reliance damages sont la régle générale et ont pour but de placer le créancier
dans la méme situation patrimoniale qu’avant la violation contractuelle®’.
Les expectation damages placent le créancier dans la situation hypothétique d’un
contrat exécuté parfaitement, donc la perte de gains est comprise.
Les nominal damages ont pour objectif d’indemniser des pertes non justifiées par
\ 358
rapport a leur montant™".
Les contemptuous damages sanctionnent les actions en justice hasardeuses.

Finalement, les punitive damages ont pour but d’éviter la répétition de délits civils>’.

101. Légitimation active - Le vendeur aura ce droit, dans le cas ou 1’acheteur refuse, sans
motif, d’accepter les biens non transférés.
De son coté, I’acheteur peut agir en dommages-intéréts dés que :
1. Le vendeur ne délivre pas les marchandises.
2. Les livre en retard.
/360

3. Quand celles-ci ne sont pas conformes en qualité, quantité> ou aptitude, aux

termes explicites ou implicites du contrat.

102. Charge de la preuve - Elle repose sur le demandeur. Il devra démontrer, d’abord, que
les préjudices subis sont la conséquence de la rupture du contrat et, ensuite, qu’ils n’ont pas

1
une autre cause36 .

Deux principes sont a la base de cette obligation-droit d’indemnisation : I’atténuation

et ’¢loignement des dommages.

103. Eloignement (remoteness) - La régle primordiale a été posée par la célébre affaire

362

Hadley vs. Baxendale™ . En 1’espéce, le propriétaire d’'un moulin, M. Hadley, a di envoyer

certaines picces abimées depuis Gloucester vers Greenwich, afin que le constructeur puisse

37 Doyle vs. Olby (Ironmongers Ltd.), (1969) 2 QB 158, 167.

8 Constantine vs. Imperial Hotels Ltd., (1944) K.B. 693.

3% Rookes vs. Barnard, (1964) UKHL 1.

% Selon la régle de minimis, déja mentionnée.

! Dans 1’affaire Beoco Ltd. vs. Alfa Laval Co. Ltd., (1994) 4 All ER 464, ’acheteur a essayé¢ de réparer une
machine, ce qui a causé une explosion. En conséquence, il a été débouté de sa demande d’allocation de
dommages-intéréts pour perte des gains.

62 (1854), EWHC J70.
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confirmer les dimensions exactes des nouvelles piéces a fabriquer. Un probléme s’est posé :
le transporteur, Baxendale et Ors, a livré en retard.

Hadley a agi en justice et demandé des dommages-intéréts pour les pertes produites
pendant tout le temps durant lequel son moulin n’a pas fonctionné. Dans ce cas, le tribunal a
débouté le demandeur. Le baron Alderson, jugeant 1’affaire, a alors précisé : « Quand les
parties ont signé un contrat et que l’'une d’elle I’a rompu, les dommages que [’autre partie
doit recevoir par rapport a cette rupture doivent étre justes et raisonnables, en d’autres
termes, selon le cours naturel des choses, de cette rupture elle-méme, ou de ce qui
raisonnablement a pu étre considéré par les parties, au moment qu’ils ont fait le contrat,
comme le résultat probable de la rupture. Alors, si les circonstances spéciales dans
lesquelles le contrat a été conclu avaient été communiquées par les demandeurs aux
défendeurs, et donc connues par les deux parties, les dommages résultants de cette rupture,
qu’ils auraient estimé raisonnables, seraient la quantité de préjudice qui ordinairement
suivent une rupture contractuelle dans ces circonstances spéciales connues et
communiquées. Mais, d’un autre coté, si ces circonstances spéciales étaient inconnues par
la partie défaillante, lui, au pire cas, peut étre présumé d’avoir considéré le montant de

préjudice qui normalement se produit, et dans la plupart de cas non affectés par aucune

. ;. . 363
circonstance spéciale, depuis une rupture de contrat » .

Depuis cette affaire, 1’¢loignement a ¢été considéré en tenant compte de deux
variables : la probabilité de perte et la connaissance de I’autre partie’®, retenues aussi par la
10i365

Il s’agit d’une régle qui différe de celle du droit civil, dans lequel le débiteur fautif

est responsable des préjudices directs prévus ou prévisibles®®.

104. Atténuation des dommages (mitigation) - D’aprés ce principe, chacun doit dans la

mesure de ses moyens éviter I’aggravation des dommages qui lui ont été causés®®’.

39 BRIDGE, M.G., Benjamin’s Sale of Goods, Sweet & Maxwell, Londres, 2010, page 981.

% BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., pages 655-656.

5 Reégles 50 (2) et 51 (2) s.g.a.

3% Art. 1150 (ancien) 1231-3 (noveau) c.civ.

%7 British Westinghouse Electric and Mfg Co. Ltd. Vs. Underground Electric Rys Co. Of London Ltd., (1912)
AC 673.
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Les dépenses nécessaires a cette fin, néanmoins, sont a la charge du débiteur de la
prestation principale, ce qui est évident, car nul ne peut se prévaloir de sa propre faute dés
que le contraire entraine un enrichissement injustifie.

Si I’acheteur est le débiteur de I’obligation, le montant des dommages-intéréts est
équivalent a la différence entre le prix de vente et le prix du marché a I’époque ou les
marchandises ont été acceptées ou refusées’®.

Au contraire, si le vendeur est en demeure de livrer, ils seront équivalents a la
différence entre le prix du marché existant entre la date ou elles devaient étre livrées et celle
du contrat®®.

Alors, si le prix du second marché est inférieur a celui du contrat, le vendeur ne
pourra pas récupérer la différence existante entre le prix de vente et celui de [’autre
marché’”.

D’autre part, s’agissant de biens non conformes aux spécifications, 1’acheteur peut
agir pour manquement a I’obligation de garantie®’’. Le montant dans ce cas sera la différence
entre la valeur qui aurait été la leur si les biens avaient été¢ conformes aux spécifications et
leur valeur réelle.

A propos de D’atténuation/minimisation du dommage, il est a noter que I’octroi
d’intéréts simples est possible conformément a la loi sur les tribunaux supérieurs de 1981°"%
3 qui permet a la Haute Cour de condamner au paiement d’intéréts simples en plus de
I’allocation de dommages-intéréts (discrétionnairement) a partir de la date de la cause of

action et jusqu’a celle du jugement.

105. Cas spéciaux :
1. Dommages indirects.
Il est aussi possible d’agir en réparation des dommages indirects®’*, en théorie, ce qui

375

est rarement reconnu” "~ ; a I’exception des dépenses de manutention des biens, des le refus

de I’acheteur de les accepter’'°.

68 Reégle 50 s.g.a.

9 Régle 51 s.g.a.
" BRIDGE, M.G., Benjamin’s Sale of Good’s, op. cit., page 1021
"I Régle 53 s.g.a.
72 Régle 35 A (1) Senior Courts Act 1981,
" En 1934, la section 3 de la Law Reform (Miscellaneous Provisions Act) introduit la possibilité d’allouer
des intéréts en plus des dommages-intéréts pour les cours. Cf. LAWSON F.H., op. cit., p. 148.
374 \
Régle 54 s.g.a.
* Voir sur ce point ATIYAH, P.S., op. cit., page 436.
7% Régle 37 s.g.a.
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2. Allocation de dommages-intéréts dans les hypothéses de fausses représentations
(misrepresentation).
Dans ce cas, le demandeur peut récupérer les pertes directes subies par le contrat. Il
ne peut pas récupérer les pertes de gains, mais la différence entre le prix d’achat et la valeur

que les marchandises auraient eu si ’allégation avait été vraie’’’

et les pertes des gains
relatifs & un contrat alternatif.

3. Perte de gains.

Si la régle pour mesurer la quantité des dommages est issue d’autres marchés, les
tribunaux appliquent dans ce cas 1’alternative.

4. Perte d’une chance.

Pour qu’il soit indemnisé, il importe que la perte de chance soit I’objet de la
transaction, ou, au moins, partie de celle-ci’’®. Souvent, les dommages directs sont déduits
de ceux-ci’”

5. Perte d’une négociation.

Si I’acheteur résilie le contrat aprés sa conclusion, le vendeur peut prétendre qu’il a
perdu une chance/opportunité de vendre les marchandises a un autre acheteur. Dans ce cas,
le montant sera généralement discrétionnaire, si les conditions d’éloignement et de
prévisibilité sont accomplies™™.

6. Préjudices intangibles.

Quand le vendeur n’a pas rempli son obligation de livraison selon les termes
contractuels, des dommages peuvent étre accordés par les tribunaux pour ce seul motif. Il

. ;. I3 . I3 . 4 81
convient de préciser, néanmoins, que les montants accordés sur ce fondement sont limités™®'.

106. Clauses de dommages-intéréts et clauses pénales - Les premiéres sont admises dans

la common law, sous 1’appellation liquidated damages et constituent une évaluation

T ATIYAH, P.S., op. cit., page 502.

8 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 650.

" Tbidem, page 685.

% Dans I’affaire Lazenby Garages Ltd. vs. Wright, (1976) 1 WLR 459, le vendeur a agi en dommages-
intéréts car 1’acheteur a répudié le contrat de vente d’une BMW mode¢le 2002, le jour suivant sa conclusion,
ce qui a empéché le vendeur de liquider ses stocks. La Cour d’appel a débouté le vendeur en estimant que
I’acheteur aurait d0i considérer une perte, et, dés que la voiture était revendue deux mois apres.

! Dans ’affaire Ruxley Electronics and Constructions Ltd. Vs. Forsyth, (1996) AC 344, 2.500.- livres
sterling.
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. 2
conventionnelle des dommages™®

. Leur utilité est nuancée, car le juge n’est pas tenu par ce
type de clause®™.
D’autre part, les clauses pénales™” sont refusées depuis la célébre affaire Dunlop

5 \ . r r
% En D’espéce, une clause avait été

Pneumatic Tyre Co. Ltd. vs. New Garage Motor’
introduite dans un contrat de distribution selon laquelle un distributeur de pneumatiques ne
pouvait pas vendre a un prix inférieur a celui fixé par le fabriquant. Dans le cas contraire, il
devait payer la somme de cinq livres sterling par pneumatique comme indemnité. La House
of Lords a conclu qu’il ne s’agissait pas d’une clause pénale, car cela est caractérisé par des
stipulations qui fonctionnent in terrorem, et qui obligent a payer des sommes exorbitantes en

386

cas de contravention. Les liquidated damages ™, en revanche, font « une authentique

estimation du dommage »*"".
Par exemple, « si une somme est payable dans le cas d’infraction d’une obligation de
donner de [’argent, et qu’elle est supérieure a la somme d’origine, cette clause est une

; 388
clause pénale »".

107. Le fait du créancier - Il est qualifié de contributory negligence (négligence
contributoire) par la common law, dans la loi de Réforme de 1945 *%.

A la différence du droit civil, elle n’opére pas une compensation des fautes®”".

108. L’exécution en nature - Comme nous 1’avons vu, la régle générale en common law, en
cas d’inexécution contractuelle, est 1’allocation de dommages-intéréts. Seulement de facon
exceptionnelle est reconnue la specific performance, c’est-a-dire, 1’exécution en nature, par
equity. Le professeur ATIYAH précise a cet égard : « Les cours semblent encore réticentes a
utiliser cette juridiction, moins encore a 1’étendre »*°".

La loi sur la vente de marchandises de 1979 1’a prévue dans le cas de rupture de

contrats dont I’obligation est de délivrer des espéces ou des biens déterminés™>. On peut dire

2 SCHIMITTHOFF, op. cit., page 92.

B BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 645.

3 Penalty clauses.

#(1915) A.C. 79.

% Clauses des dommages-intéréts fixées par les parties.

T BRIDGE, M.G., Benjamin’s Sale of Good’s, page 983.

¥ BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 647.

% Law Reform (Contributory Negligence) Act, 1945.

% Dans 1’affaire Lambert vs. Lewis, (1982) AC 225, la House of Lords a retenu que ’acheteur d’une
remorque qui a causé un accident grave ne pouvait pas s’exonérer si le défaut de celle-ci était évident.
PV ATIYAH, P.S., op.cit., page 507.

P2 Régle 52 (1) s.g.a.
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qu’elle a été introduite afin d’harmoniser le droit anglais avec le droit écossais®” et que son
fondement est sa nécessité, dans certains cas, s’agissant de biens uniques ou irremplagables,

. A . . 4 395
ou, quand I’allocation de dommages-intéréts ne semble pas la meilleure solution™*-*%.

109. Fin du contrat a cause d’une rupture contractuelle (résolution) - De fagcon moins
exceptionnelle que I’exécution en nature, la loi et la case law anglaises permettent la fin
d’un contrat. Le contrat peut étre terminé de fagon unilatérale par I’une des parties™® dans
les cas suivants.

Si le manquement contractuel d’une partie est d’une importance considérable, 1’autre
partie peut demander la fin de la relation contractuelle. Ca sera le cas :

1. S’il est privé de la consideration pour laquelle 1’une des parties avait contracté.

2. Si le manquement atteint et remet en cause le but méme du contrat -fundamental
breach -’

C’est une alternative un peu obsoléte, mais elle existe en théorie®”® et est difficile a
satisfaire™”.

3. Si c’est une rupture qui intervient suite a désaveu ou une frustration -frustrating
breach -.

Elle se manifeste quand une des parties fait savoir a I’autre qu’elle n’accomplira pas
une ou plusieurs de ses obligations.

4. Si la clause ou I’obligation en cause est essentielle a la relation contractuelle -
condition -, le degré de manquement est indifférent.

C’est le cas, par exemple, de I’infraction des obligations du vendeur de délivrer
opportunément dans les ventes commerciales, des matiéres premieres et des produits
alimentaires, ou de délivrer des biens d’une qualité satisfaisante et aptes a ’'usage prévu.

Quand une clause est une condition, la moindre infraction entraine la fin de la relation

400
contractuelle™ .

3% BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 630.
3% C’est le cas des contrats complexes. Par exemple, dans ’affaire Land Rover Group Ltd. vs. UPF (UK) Ltd.
(2002) EWHC 3183 (cour commerciale), le demandeur avait besoin d’un chassis particulier pour un de ses
modeles, et pour cette raison, il avait investi des sommes importantes aupres du fournisseur. Sans 1’exécution
en nature, et rapide, il aurait dd finir la production de ce véhicule.
% Dans ’affaire Sky Petroleum Ltd. vs. VIP Petroleum Ltd., (1974) 1 All ER 954, les demandeurs ont obtenu
une mesure conservatoire selon laquelle les défendeurs devaient leur vendre du pétrole pendant dix ans, ce qui
¢tait dans les faits I’exécution en nature des obligations contractuelles.

® A cette fin, elle doit notifier ’autre de son intention de résoudre le contrat. Cf. LAWSON F.H., op. cit., p.
281.
7 Hong Kong Fir Shipping Ltd. vs. Kawasaki Kisen Kaisha (1962), 2 QB 26.
% ATIYAH, P.S., op.cit., page 198.
3 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 436.
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110. Anticipatory breach - Elle a lieu dés que I'une des parties est certaine que l’autre
n’accomplira pas ses obligations contractuelles. Dans ce cas, la premicre a le droit de finir le

. . 401
contrat « preventivement » .

Or, la résolution (avoidance) est une sorte d’ultima ratio dans le droit anglais. Le plus
souvent 1’allocation de dommages-intéréts sera préférée et on cherchera un marché alternatif
pour se débarrasser des marchandises.

Enfin, il convent de préciser que rien n’empéche les parties de stipuler une clause

résolutoire ipso iure.

111. Conséquences de I’anéantissement du contrat :
1. L’anéantissement du contrat exonére 1’acheteur du risque contractuel, et il peut

acheter des marchandises a un meilleur prix, dans un falling market***.

2. Elle opere pour le futur et les droits acquis ne sont pas atteints.

3. Certaines stipulations survivent a la terminaison : les droits acquis et les clauses
arbitrales.

4. L’obligation initiale de la partie fautive sera transformée en obligation de payer des
dommage-intéréts.

5. Les parties doivent se faire des restitutions mutuelles, si cela est possible*”.

112. Réduction de prix — Il s’agit d’un procédé originaire du droit civil. Son origine est

I’actio quanti minoris du droit romain. Il est intéressant de relever qu’elle a été transposée

400
401

A moins que ’infraction soit minimale, régle 15 A s.g.a.

Hochster vs. De la Tour, 2 E & B 678 : dans ce cas, il a été décidé qu'un contrat de louage de services
futurs pouvait étre résolu de fagon préventive par le prestataire prét a accomplir ses obligations, afin de lui
permettre d'agir en dommages-intéréts ; Bowdell vs. Parsons, 10 East, 359 : si une partie s'oblige a vendre des
marchandises dans un certain terme et qu’elle les vend avant 1'échéance a une autre, le contrat peut étre résolu
de fagon préventive par le futur acheteur, afin de lui permettre d'agir en dommages-intéréts.

2 Marché d’occasion. BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 511.
403 g agissant de I’anulation d’un contrat suite a des vices du consentement (rescission), les tribunaux ne sont

pas trop exigents a cet égard : seulement des restitutions substantielles sont exigées. V. dans ce sens :
LAWSON F.H., op. cit., p. 281.
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R 404 . ey ey N
en 1994 a propos des ventes aux consommateurs , mais son utilité est limitée a ce type des

ventes.

C. Les régles d’interprétation

113. Régles d’interprétation - La common law retient certaines régles a cet égard :
1. Regle de I’interprétation harmonieuse. D’aprés celle-ci, le tribunal doit interpréter

405 Elle est similaire a la

les dispositions contractuelles en considérant I’ensemble du contrat
régle contenue a I’article 1189, al. 1*" du nouveau Code civil frangais.

2. Reégle de 1’absurde. Si plusieurs interprétations d’une clause sont possibles, celles
qui ne sont pas raisonnables doivent étre écartées*’.

3. Reégle attributive. Comme en droit civil, si une clause peut avoir deux sens, celle
qui peut lui faire produire un effet doit étre préférée a celle qui ne le peut*”’.

4. Regle restrictive. D’apres la maxime ejusdem generis, les mots génériques doivent
s’interpréter de la fagon la plus stricte possible*.

5. Clauses standard vs. spéciales. S’il existe des contradictions entre les unes et les
autres, les derniéres seront privilégiées*”.

6. Parol evidence rule. Un contrat est considéré comme un accord « final » en
common law. Donc, ni les négociations, ni d’autres contrats antérieurs, méme entre les

~ . . <1z . . p . \ - 410
mémes parties, ne sont pris en considération pour son interprétation, en régle générale™ .

404 Régle 48 (¢ ) s.g.a., supprimé par la Consumer Rights Act, 2015

95 International Fina Services AG vs. Katrina Shipping Ltd. (1965), 2 Lloyd’s Rep 344, CA.

281G Schuler AG vs. Wickman Machine Tools Sale Ltd. (1974), AC 235.

YTBRIDGE, M.G., The international sale of goods, op. cit., p. 43.

%8 Thidem, p. 42.

29 Naviera Amazénica Peruana S.A. vs. Cia. Internacional de Seguros del Perii (1987), 1 Lloyd’s Rep 116.
Exceptionnellement, des éléments extrinseéques peuvent étre ajoutés, s’agissant des termes manifestement

ambigus ou d’ordre technique. Cf. BRIDGE, M.G., The international sale of goods, op. cit., p. 44.
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CONCLUSION DU CHAPITRE

1. L’encadrement juridique de la vente de marchandises en Angleterre est
principalement assuré par la loi sur la vente de marchandises de 1979, qui est une
actualisation d’une loi de 1893.

Ce texte a tenté une sorte de codification sur le sujet, en consacrant la loi, la
jurisprudence et les pratiques commerciales les plus reconnues. Bien que cette démarche soit
avantageuse au regard de [’incertitude provoquée par 1’absence de normes écrites, sa
technique est complexe, voire rudimentaire en comparaison a des cas similaires
« continentaux ». La loi constitue une sorte de « patchwork»*'! parfois difficile a
comprendre, manquant d’harmonie.

D’un autre coté, relevons que certains des dispositifs qu’elle prévoit ne se
justifient plus. C’est le cas de la vente d’aprés échantillons*'?, par exemple.

Enfin, il convient de relever que le terme rescission est utilisé sans clarté,
indistinctement pour signifier terminaison et nullité, ce qui indique une lacune de technique

législative.

2. Par ailleurs, a la différence du droit civil et de la Convention de Vienne de
1980, il n’existe pas dans la loi anglaise de principe général de bonne foi a respecter dans
les négociations préliminaires. Ce constat nous permet indirectement de constater sur ce
point la primauté du droit civil dans la CVIM.

La loi sur la vente de marchandises anglaise se contente de donner une définition
vague de la bonne foi : sa régle 61 (3) précise qu’une action est de bonne foi lorsqu’elle a
¢té réalisée de facon honnéte, sans ou avec négligence. Ainsi, la loi consacre une idée
incompléte et paradoxalement proche de la notion subjective du droit civil, établie par

exemple a I’article 706 du Code civil chilien*"

et aux articles 1135 (ancien) et 1194
(nouveau) du Code civil frangais ; loin de sa signification contractuelle ou objective des
articles 1545 du Code civil chilien et de I’article 1104 (nouveau) du Code civil frangais, qui

a été encore étendue au regard de la disposition originelle - 1’alinéa 3 de 1’ancien article

41 Tissu fait de morceaux.

2 BRIDGE, M.G., The Sale of Goods, op. cit., page 411.
13 Cet article indique (traduction libre) : « La bonne foi est la conscience d’avoir acquis la propriété d’une
chose par des moyens légitimes, sans fraude ni autres vices ».
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1134 - comme nous le verrons ultérieurement, afin de renforcer encore la protection de la
phase précontractuelle.
Par voie de conséquence, les pourparlers ne sont pas visés en droit anglais et
peuvent se produire entre plusieurs concurrents, a moins qu’ils ne soient expressément

interdits par les parties en établissant des limitations et un devoir de diligence*'”.

¢*1°, 1a responsabilité extracontractuelle et le

Le principe de I’enrichissement injustifi
principe d’estoppel peuvent aider (en théorie) ceux qui considérent avoir subi des dommages
lors de cette phase. Dans le cas contraire, la « libre sélection darwinienne » est attendue en

matiére commerciale.

3. La préférence pour la poursuite du contrat.

La loi et la pratique anglaises privilégient la poursuite du contrat dans le cas d’une
violation non essentielle du contrat. C’est 1a une différence importante avec le systéeme du
droit civil.

Comme nous 1’avons vu, par exemple, les vices du consentement ont €té introduits
dans le systéme anglais par équité, et consacrés par la Misrepresentation Act de 1967,
intégrés dans la loi sur la vente de marchandises de 1979 ; alors qu’ils existaient depuis des
siecles dans le droit continental positif.

Pour qu’un contrat de vente de marchandises soit résolu (avoided) en droit anglais,
il est nécessaire que ’infraction soit grave (fundamental breach), principe qui a été repris
par la CVIM dans ses articles 25, 49 et 64, ou qu’elle concerne une condition ou un terme
auquel les parties ont donné une importance capitale. Et encore, dans ce cas, elles peuvent
toujours avoir décidé que I’infraction soit considérée comme celle d’une warranty, ce qui
leur permet de maintenir et poursuivre le contrat, exclure la terminaison et permettre
seulement 1’allocation de dommages-intéréts.

La régle romaine de minimis est respectée. Néanmoins, certaines obligations seront
toujours essentielles et leur infraction, méme mineure, sera durement sanctionnée : la
livraison en temps opportun dans les ventes commerciales, 1’aptitude des marchandises aux
fins prévues, et leur finition, libre de défauts, mémes mineurs, se traduiront par la fin du

contrat et I’allocation de dommages-intéréts.

414

. Due diligence.

" Introduit seulement depuis 1’affaire Lipkin Gorman vs. Karpnale Ltd., (1991) 2 AC 548.
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La réduction de prix, ’actio quanti minoris qui est reconnu depuis des siécles dans
le droit civil, consacrée notamment par le nouvel article 1223 du Code civil francais et
I’article 1868 du Code civil chilien, et existe comme remedy en droit anglais mais est limité,
par la régle 48 (C) de la loi de 1979, aux ventes aux consommateurs. On peut donc conclure

qu’en raison de son évidente origine romaine, sa réception dans les articles 44 et 50 de la

CVIM n’a pas comme source la vente « a I’anglaise » mais le droit civil.

4. L’allocation de dommages-intéréts est établie comme régle d’indemnisation
générale.

L’exécution en nature est exceptionnelle en droit anglais et attribuée seulement
dans les cas ou elle est strictement nécessaire, voire, obligations d’espéce, ou quand
I’allocation de dommages-intéréts ne semble pas la meilleure solution, car elle ne satisferait
pas les besoins du créancier. C’est le cas des prestations complexes ou insubstituables.

La regle générale d’indemnité est 1’allocation de dommages-intéréts. Elle aura lieu
au profit du vendeur, quand [’acheteur refuse, sans motif, de recevoir et/ou payer les
marchandises. Dans ce cas, le premier pourra aussi stopper les marchandises (apport du droit
anglais qui a été retenue dans 1’article 71 (2) de la CVIM), chercher un march¢ alternatif afin
de les revendre et aura le droit d’étre indemnisé des pertes subies et des différences entre
valeur de vente et de revente. Il pourra agir pour le prix aussi, dans le cas de non-paiement
moyennant transfert de propriété. S’il a fait réserve expresse du droit a revendre, en cas de
non-paiement, le contrat original sera résolu de plein droit.

Du co6té de 1’acheteur, il aura le droit d’étre indemnisé¢ des défauts de qualité
(basique, en regle générale), de la présentation esthétique des marchandises (immaculés,
s’agissant des produits neufs et en régle générale), des différences de quantité significatives,
d’aptitude aux fins prévues dans le contrat de vente, et naturellement, si le vendeur ne

délivre pas ou le fait en retard.

Il est intéressant de noter que les clauses pénales ont été¢ divisées dans la common
law, a la différence du droit civil, et comment, d’un c6té, en 1’absence de I’institution de
Iésion énorme, celles « terrifiantes » résultent conceptualisés de « pénales » et interdits, et,
de I’autre, celles « non terrifiantes », admises sous le concept de liquidated dammages. 11

convient d’insister sur I’incertitude qu’un tel critére implique.
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L’allocation de dommages-intéréts est basée sur deux piliers depuis le célebre arrét

Hadley vs. Baxendale*'®:

I’¢éloignement (remoteness) et 1’atténuation (mitigation). Le
premier principe est similaire a la réparation des préjudices directs prévus par le droit civil
(la « prévisibilité » existait déja en France avant le prononcé de la décision anglaise) ; le
second est un vrai apport du droit anglais, reconnu par la CVIM dans son article 77, que
nous examinerons plus tard.

Il convient de noter que 1’allocation d’intéréts simples est possible dans le droit
anglais d’aprés le Seniors Courts Act de 1981, regle 35 A (1), avec celle de dommages
intéréts ; une institution également reprise par la CVIM dans son article 78.

5. Les droits et obligations des parties sont similaires dans les deux systémes de

droit. La vente « a I’anglaise » ajoute, néanmoins, le droit de « stoppage » en transit, ce qui a

aussi été retenu par la CVIM dans son article 71(2).

6. En ce qui concerne le transfert de propriété, il est intéressant de relever que la
clause de réserve de propriété (title retention clause, Romalpa clause ou All Monies paid
Clause) est une création du droit civil, qui a été reprise par la common law dés les années
1970, a partir de ’arrét Romalpa®'’. Avant cette jurisprudence, elle était déja mentionnée a
I’article 2367 du Code civil frangais, de maniére positive, et aux articles 680 et 1874 du

Code civil chilien, négativement, ¢’est-a-dire en privant d’effets celle-ci.

La seule utilité ultérieure que 1’on doit reconnaitre au régime anglais sur ce point est
la possibilité de considérer I’acheteur comme agent du vendeur afin de pouvoir vendre les
produits élaborés d’apres les matieres premieres fournies par le vendeur originaire, ce qui

recevra les produits de sous-ventes, en plus.

7. S’agissant des risques, constatons qu’il n’y a pas de différences significatives
entre les deux systémes, en régle générale.
Néanmoins, une différence importante existe aujourd’hui, concernant les
exceptions d’inexécution.
Au moment de I’édiction de la CVIM (1980) et de la loi anglaise de 1979, les

Codes civils frangais et chilien ne reconnaissaient pas I’imprévision (hardship). La premiére,

1 (1854), EWHC J70.
#7(1976), 1 WLR 676.
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d’apres la jurisprudence qui insistait sur la possibilité de chercher toujours des alternatives
afin de « sauver » le contrat, et les seconds, par respect du principe de force obligatoire du
contrat, établi dans I’article 1134 al. 1*" (ancien) 1103 (nouveau) du Code civil, et 1545 du

Code civil chilien.
Aujourd’hui, depuis 1’ordonnance n® 2016-131 du 10 février 2016, le nouvel
article 1195 du Code civil frangais consacre de fagon positive la théorie de 1I’imprévision, en

permettant aux parties de 1’écarter, car elle n’est pas d’ordre public. Dans le cas contraire, le

contrat pourra étre renégocié par elles, résolu, adapté ou révisé par le juge.

8. D’aprés la parol evidence rule, les contrats sont tenus comme des accords
« finaux » en common law. Ainsi, ni les négociations, ni d’autres contrats antérieurs sont
considérés pour son interprétation, en régle générale. Comme nous le verrons plus avant, la
CVIM suit une position différente sur ce sujet, dont I’importance est capitale. Elle retient
des techniques interprétatives de droit civil, ce qui nous donne un autre argument de grande
importance a ’appui de I’affirmation de la primauté du droit civil dans la Convention de

Vienne de 1980.

9. Toutefois, I’anticipatory breach du common law a eu une influence sur I’article
72 de la CVIM.

Selon cette disposition, une partie peut terminer un contrat de vente, de fagon
unilatérale, quand il est devenu clair que 1’autre n’accomplira pas ses obligations. De cette
facon, la CVIM permet la résolution par une partie si elle est certaine que 1’autre partie
commettra une violation essentielle du contrat, apres sa notification.

La résolution unilatérale vient d’étre introduite dans le droit francais par
I’ordonnance de 2016 précité, dans un nouvel article 1226 du Code civil, mais n’a pas un

caractere anticipatoire. Elle n’existe pas en droit chilien.

10. Enfin, un autre argument qui confirme la primauté du droit civil dans la
CVIM est le moment de la formation du consentement.

On 1’a vu, le droit anglais suit la postal rule, voire le systéme dit de
I’« émission ». En revanche, la Convention de Vienne de 1980 retient la théorie de la
réception dans ces articles 18 n® 2 et 22 qui feront 1’objet de développements détaillés

ultérieurs.
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CHAPITRE 2 - LE DROIT CIVIL : LES DROITS FRANCAIS ET
CHILIEN

Ce chapitre sera probablement plus familier aux juristes chiliens et frangais.
Néanmoins, il convient de relever que d’importantes modifications du droit civil se sont
produites en France ces derniers mois concernant directement ou indirectement I’objet de la
présente étude. Or, le droit francais des obligations et des contrats en général, et le code
Napoléon en particulier, représentent une source primordiale du droit privé chilien. Ainsi,
les régles juridiques relatives a la vente de marchandises sont similaires au Chili et en
France ; avec quelques nuances, notamment concernant les moyens d’acquérir la propriété

pour lesquels le Code civil chilien a suivi une influence romano-germanique.

Il en résulte la présence dans le Code civil chilien d’articles qui ont une rédaction tres
proche de celle de dispositions du Code civil frangais. Leur jurisprudence est aussi analogue
sur plusieurs sujets ; par exemple, a propos des pourparlers et leur relation avec le principe
général de bonne foi qui a une portée tres limitée dans la common law, comme nous 1’avons
déja vu, a la différence du droit civil et de la CVIM qui a retenu 1’approche de ce dernier a

ce sujet, comme nous allons le démontrer.

Nous mettrons en lumiére les différences qui existent entre la common law — en
I’espece le régime juridique de la vente de marchandises en Angleterre - et le systéme de
droit civil retenu par la France et du Chili. A cette fin, il s’agira en premier lieu d’analyser le
droit de base, francgais, en commentant sommairement son régime juridique de la vente de
marchandises (section 1) ; avant de poursuivre avec une ¢étude du régime juridique de la

vente de marchandises au Chili (section 2).

SECTION 1- LE REGIME JURIDIQUE DE LA VENTE DE
MARCHANDISES EN FRANCE

Plusieurs sujets seront analysés dans cette section, qui présentent des différences non
négligeables avec le régime juridique de la vente de marchandises de la common law et sont

d’importance substantielle au regard de la CVIM. Il s’agit des pourparlers et du principe de
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bonne foi, de la formation du consentement, de la théorie de I’imprévision avec sa
consécration actuelle, de la résolution, de la résiliation unilatérale, de la force majeure, de la
clause pénale, de I’exécution en nature, des dommages-intéréts, de la réduction du prix, de
I’interprétation du contrat, des clauses d’exonération et du principe d’autonomie de la

volonté, du transfert de propriété et des risques, de la réserve de propriété, et des obligations

des parties dans la vente de marchandises.

Certains de ces sujets, comme par exemple I’imprévision, ont subi des modifications
importantes suite a I’ordonnance francaise n° 2016-131 de 10 février 2016. Il en est de méme
s’agissant de la résolution (possibilité de dénonciation unilatérale), entre autres. Il est ainsi
trés intéressant pour un juriste chilien d’analyser ces institutions « transversales » dans leur
configuration actuelle, car elles revétent aujourd’hui en France les formes que probablement

elles auront au Chili dans le futur.

Nous allons donc exposer succinctement le traitement actuel de ces sujets en droit
frangais, puis le comparer avec leur considération dans le droit privé chilien qui est
logiquement plus rigide étant un droit récepteur d’influences étrangeres, mais qui révele

aussi quelques originalités.

D’autre part, on montrera que la CVIM suit le droit civil sur la question de la
formation du consentement, car la postal rule anglaise s’¢loigne de la théorie de la réception
retenue pour les contrats entre absents dans [’article 1121 du Code civil francais. La

Convention de Vienne consacre cette derniére dans ses articles 18 n® 2 et 22.

De plus, le principe général de bonne foi étant intrinsequement lié aux notions de
justice et d’équité, il aurait été incompréhensible qu’un instrument juridique ayant vocation
universelle comme 1’est la CVIM ait retenu une notion restrictive de celui-ci, comme 1’a fait

la common law.

Par ailleurs, il s’agira de démontrer que les sanctions/remédes de I’inexécution des
obligations contractuelles consacrées par le droit civil - ’exécution en nature et la réduction
du prix - sont en harmonie avec le principe général de bonne foi du droit civil, consacré aux

articles 1104 et 1112, al. 1 du Code civil frangais et présent a double titre dans la
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Convention de Vienne de 1980 : selon une conception générale, a I’article 7 n° 1 CVIM et
particuliére, s’agissant de 1’application du principe a 1’exécution du contrat, comme en

témoigent les articles 34, 37, 48, 49, 51, 64, 71 et 72 CVIM.

Enfin, on révélera que le systéme interprétatif de la common law est incompatible
avec les régles retenues par la Convention de Vienne de 1980 dans ses articles 7n° 1 et 8 n°
I, 2 et 3 qui consacrent, respectivement, le respect de la bonne foi dans le commerce
international - comme une régle d’application générale -, I’interprétation subjective et
objective, avec considération des négociations préliminaires. Ces dispositions sont en effet

indéniablement d’inspiration civiliste, éloignées de la parol evidence rule de la common law.

§ 1 - Les fondamentaux de la vente de marchandises

A. Les notions de base

114. Définition de vente - Le contrat de vente est défini par I’article 1582 du Code civil
francais de la fagon suivante :
« La vente est une convention par laquelle une partie s’oblige a livrer une chose, et
["autre a la payer.

Elle peut étre faite par acte authentique ou sous seing privé ».

115. CARACTERES :

1. LA VENTE EST PAR PRINCIPE UN CONTRAT CONSENSUEL.

L’article 1583 du Code civil frangais indique que la vente est parfaite dés que les
parties ont convenu un accord sur la chose et le prix. Par conséquent, le principe réglant la
vente des biens meubles en général et des marchandises en particulier est le
« consensualisme ».

2. La vente est synallagmatique, car le vendeur et I’acheteur s’obligent, I’un envers
’autre.

Le premier s’oblige a délivrer les marchandises et a la garantie d’éviction,

principalement. Le second s’oblige a payer le prix et a recevoir les marchandises.
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3. LA VENTE EST UN CONTRAT ONEREUX, DES QUE LA VALEUR DE LA PRESTATION
QUE DOIT EXECUTER UNE PARTIE EST REPRESENTEE PAR LA VALEUR DE LA PRESTATION DE

L’AUTRE.

4. La vente est un contrat commutatif, car les obligations réciproques des parties, sont
vues comme équivalentes, aux termes de 1’article 1108 al. 1°" nouveau du Code civil.

Exceptionnellement la vente peut étre aléatoire, en cas de vente de choses futures ou
la possibilité que les choses vendues puissent exister est éventuelle et non certaine®'®.

5. La vente est un contrat translatif de propriété.

A la différence d’autres régimes juridiques, la vente transfére le droit de propriété en
France, sans besoin d’actes supplémentaires.

6. Etant un acte juridique, ses éléments essentiels spécifiques sont la chose et le prix.

B. Les éléments essentiels spéciaux du contrat de vente des marchandises

116. Les marchandises (la chose) - Elles sont définies par le dictionnaire Larousse
comme : « Objets, matieres ou fournitures acquis par [’entreprise et destinés a étre
revendus sans avoir subi aucune transformation préalable »*"°.

Le Littré, de son coté, précise : « Ce qui est meuble et objet de commerce »**.

La jurisprudence, pour sa part, a retenu une acception large du terme, en incluant
1421_422 .

b

méme 1’équipement professionne

D’apres ces définitions, les marchandises peuvent étre des fruits ou des produits, a
I’exception des meubles qui sont hors commerce : drogues illicites, matériel militaire, le
corps humain*®, marchandises contrefaites™’, et toutes celles interdites par des lois

Lo 425
spéciales .

4% v dans ce sens : MALAURIE Ph., AYNES L. et GAUTIER P.Y., Droit des contrats spéciaux, 8°. éd.,
Defrénois, Paris, France, 2016, p. 148 et COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., Contrats civils
et commerciaux, 10e éd., Dalloz, Paris, 2015, p. 132.
9 http://www.larousse.fr/dictionnaires/francais/marchandise/49382 , 3e définition, consulté le 19 janvier
2017
20 R AYMOND Guy, op. cit., p. 3.
1 cf. DUPICHOT Ph., op. cit., p. 694.
4§§ Cass.Com., 13 mars 1985, pourvoi n°83-17.112, Bull.civ. IV, n°99.

Art 16-1, al. 3 code civil
jé‘s‘ Com., 24 septembre 2003, pourvoi n°01-11.504, Bull.civ. IV, n°147.

V. art. 1598 code civil.
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117. Marchandises d’autrui - A la différence du droit chilien qui I’autorise*®, la vente de
choses d’autrui est nulle, de nullité relative, au profit de I’acheteur*”’, qui a aussi le droit
d’étre indemnisé**®. L article 1599 du Code civil francais dispose ainsi :
« La vente de chose d’autrui est nulle : elle peut donner lieu a des dommages-intéréts,
lorsque I’acheteur a ignoré que la chose fiit a autrui ».
L’acheteur, néanmoins, peut acquérir sa propriété par l’effet de la prescription
triennale prévue a 1’article 2276 du Code civil, ou par la ratification du propriétaire, ou si le

vendeur devient propriétaire et confirme 1’acte annulable.

Le vrai propriétaire, de son coté, peut les revendiquer dans ledit délai de prescription.

118. Marchandises futures - Les choses futures peuvent étre 1’objet d’une vente, sans
aucun probléeme.
L’ancien article 1130 al. 1°" du Code civil le permettait, et son nouvel article 1163 al.

\

1°" dispose a ce propos : « L’obligation a pour objet une prestation présente ou future ».

Il s’agit de ventes sous condition suspensive. Par exemple, les fruits d’une prochaine
récolte ou des machines a construire. Dans le premier cas, la vente est aléatoire, le contrat

. 4
est commutatif dans le second cas*?.

119. Marchandises péries - Si elles n’existent plus430, la vente est nulle, de nullité relative
aujourd’hui®', d’aprés I’article 1601 al.1®" du Code civil.
En revanche, si elles existent partiellement, 1’acheteur a un droit optionnel : agir en
nullité de la vente, ou bien demander une réduction du prix, selon I’al. 2 de ’article précité.
Les parties peuvent, néanmoins, dans le cas ou elles ignorent I’existence des

. . , . . 432
marchandises, stipuler une vente aléatoire et assumer les risques*>.

426 Art. 1815 c.c.ch.
27 Cass, 3e. Civ., 16 avril 1973: Bull.Civ. III, n°198, p.218.
2% Civ. 3e, 22 mai 1997, n°95-17.480, Bull.civ. II, 114
9 En ce sens : COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 132.
430 Ce serait le cas, par exemple, dans la vente d’une récolte de 1égumes pourris, Req., 5 févr. 1906, DP 1907,
I, 468.
& Méme si manque 1’objet de I’acte, c’est seulement 1’intérét privé qui est compris, art. 1179, al.2, nouveau
code civil.

* Voir dans ce sens : BOURDEISEAU J. et ROULET V., L essentiel du droit des contrats spéciaux,
Gualino, Lextenso, Paris, 2015, p.42.
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120. Marchandises spécifiques et génériques - En général, la vente de marchandises
spécifiques ne pose pas de difficulté. On vend une voiture, une récolte, etc. Une forme
particuliére de vente spécifique est la vente dite « en bloc ». Dans ce type de vente 1’objet
précis de la vente est « le lot de marchandises présenté en un bloc individualisé qui donne a
la chose la qualification juridique de corps certain »*°.

C’est le cas, par exemple, de la vente d’un stock de marchandises, ou de tout le riz
contenu dans un grenier.

Des marchandises génériques peuvent aussi étre vendues (10.000 litres de lait, par
exemple). L’objet est déterminable.

Dans ce cas, les opérations ultérieures de poids, comptage ou mesure sont nécessaires

afin que les marchandises soient finalement déterminées.

121. Le prix - Le prix doit étre réel et sérieux.

Réel, c’est a dire, exister et non €tre simulé.

Sérieux, autrement dit, il ne doit pas étre dérisoire, c’est-a-dire inexistant ou trop
faible. Cependant, exceptionnellement la vente « a un euro » est admise dans des hypotheses
de difficultés économiques séricuses et si une autre contrepartie y est associée™*.

Sinon, la vente est nulle, de nullité relative™’, en application du nouvel article 1179
du Code civil, car le critére de la gravité du vice™® vient d’étre remplacé par celui de
I’intérét protégé. La vente pourrait aussi étre requalifiée en donation déguisée™’.

Conformément aux usages entre commerc¢ants, le prix s’entend hors taxes, sauf

convention stipulant le contraire**.

122. La vente « a perte » - Elle est interdite en France sous peine d’amende par ’article L.
442-2 du Code de commerce, afin d’éviter le « dumping » concurrentiel. Par exception, elle
est autorisée s’agissant des produits démodés, périssables, en cas de cessation d’activité, en

cas de réapprovisionnement en baisse, et pour les petits commerces (art. L. 442-4 C.com).

43 COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 140.
4 Com., 3 janvier 1985, Bull. IV , n°8 et Civ. 3°., 3 mars 1993, Bull. III n°28.
435 Civ. 3°, 11 février 2014, pourvoi n°12-25.756, disponible SUr :
https://www.legifrance.gouv.fr/affichJuriJudi.do?idTexte=JURITEXT000028606316 , consulté la derniére
fois le 7 février 2017.
457 Manque d’un élément essentiel de la vente, en I’espéce.
Cass.civ. ler., 22 octobre 1975, Bull.civ.I, n°288.
8 Com., 9 janvier 2001, pourvoi n°97-22.212, Bull.civ.IV, n°8.
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123. Les arrhes - Il s’agit d’une clause de dédit réciproque™. Elles sont prévues a ’article
1590 du Code civil qui les définit de la maniére suivante :
« Si la promesse de vendre a été faite avec des arrhes, chacun des contractants est
maitre de s’en départir.
Celui qui les a donnés, en les perdant.

Et celui qui les a regues, en restituant le double ».

Cette définition a été reprise par I’article 1803 du Code civil chilien.

Elles sont différentes de 1’acompte, qui comprend une vente ferme. Dans cette
derniere forme, le prix payé est une fraction du prix total. En revanche, les arrhes autorisent
le dédit, en les perdant pour I’acheteur, ou avec la restitution de leur double montant pour le

vendeur.

124. La détermination du prix en général - La monnaie a utiliser dans les ventes internes
est I’euro. Les parties peuvent convenir de clauses d’indexation afin de limiter 1’inflation**.

Entre commercgants, 1'émission d’une facture s’impose, d’apreés ’article L. 441-3 du
Code de commerce. Elles doivent préciser, obligatoirement : 1’identification des parties, leur
adresse professionnelle, les quantités de marchandises, leur prix unitaire hors T.V.A., la
dénomination précise des marchandises, les réductions de prix éventuelles, la date
d’émission et le paiement.

Le prix peut étre fixé par les parties ou par un tiers, en application des articles 1591 et
1592 du Code civil.

A défaut de détermination, la vente devient nulle, de nullité relative aujourd’hui, car

. ;A . . . , 441
c’est ’intérét des parties qui serait 1ésé™ .

Conformément a I’article L. 410-2 du Code de commerce, les parties sont libres de

déterminer le prix des marchandises en France, a la seule exception des marchandises dites

. T 442
« sensibles » comme les médicaments remboursables, par exemple™ .

“% Dans ce sens : BENABENT A., Droit des contrats spéciaux civils et commerciaux, 12e éd., LGDJ, Paris,

2017, p. 104.

#0 Au Chili, a cette fin, les prix souvent sont stipulés en pesos ou leur équivalent en U.F. (unité créé dans les
années soixante dix pour combattre I’inflation excessive a 1I’époque).

“ly CHENEDE F., Le nouveau droit des contrats et des obligations, Dalloz, Paris, 2016, p. 78.

#2y. COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 148.
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125. La détermination du prix dans les contrats cadres - Dans la distribution de
marchandises, les contrats « cadres » sont habituels. Par ce type de contrat, un fournisseur
s’engage a approvisionner un distributeur dans un certain délai, de fagon exclusive, ou par
un certain volume de marchandises.

La pratique selon laquelle le fournisseur pouvait fixer unilatéralement le prix des
marchandises a fournir était devenue habituelle en France. Le juge s’est finalement prononcé
sur la question.

Dans quatre arréts célébres du 1% décembre 1995, I’ Assemblée pléniére de la Cour de
Cassation a conclu que sont valides les contrats qui autorisent 1’une des parties a fixer
unilatéralement les prix, a condition qu’il ne soit pas abusif*®.

Le nouvel article 1164 du Code civil consacre la jurisprudence antérieure, en
statuant : « Dans les contrats cadre, il peut étre convenu que le prix sera fixé
unilatéralement par [’'une des parties, a charge pour elle d’en motiver le montant en cas de
contestation.

En cas d’abus dans la fixation du prix, le juge peut étre saisi d’'une demande tendant

a obtenir des dommages et intéréts et le cas échéant la résolution du contrat ».

C. La protection de la bonne foi dans la phase précontractuelle

126. Les pourparlers - A la différence du droit anglais, ou il n’existe pas de principe
général de bonne foi***, le droit civil érige celui-ci comme 1’un de ses piliers fondamentaux ;
ce qui n’est pas étonnant si 1’on considére I’influence du droit canon en France*®. Ce
principe a été transposé sur le continent américain, comme nous le verrons ultérieurement
(deuxieéme section).

Le principe de bonne foi impregne tout le Code civil ; on le retrouve dans diverses
institutions (mariage, prescription, possession, résolution, etc.). C’est pourquoi, il ne serait
pas logique de considérer qu’a défaut de norme expresse, les pourparlers pourraient étre
abandonnés par la volonté des parties, sans aucune limitation, sans étre soumis au principe

de bonne foi.

3 Cass., ass. plén, 1" décembre 1995, D.1996.13, note L. Aynés, concl. Jeol.

* May and Butcher Ltd. vs. The King, (1934) 2 KB 17.

5 La parole donnée devait Etre respectée sous peine de se rendre coupable de parjure. V. sur ce point :
TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., Droit civil. Les Obligations, Dalloz, Paris, 11e éd., 2013, p. 39 ;
POPINEAU-DEHAULLON C., Les remedes de justice privée a l’inexécution du contrat, étude comparative,
L.G.D.J., Paris, France, 2008, p. 16.
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L’article 1134, al. 3 du Code civil antérieur a la réforme du droit des contrats issue de
I’ordonnance n°® 2016-131 du 10 février 2016, se limitait a signaler que les conventions
devaient étre « exécutées » de bonne foi. A noter que ’article 1337 du Code civil italien de
1942 1’avait déja consacré de facon expresse en disposant : « Les parties, dans le
développement des négociations et dans la formation du contrat doivent agir de bonne foi ».
Du point de vue jurisprudentiel, a défaut de consécration normative expresse a la
manic¢re du Code civil italien avec lequel le droit francais partage toutefois une tradition
juridique commune, le juge frangais a di préciser le régime juridique de la phase

précontractuelle.

127. Jurisprudence - La décision la plus célébre a ce sujet est 1’arrét Manoukian, rendu par
la chambre commerciale de la Cour de cassation le 26 novembre 2003 **,

En I’espéce, les consorts Wajsfisz avaient entrepris des négociations avec la société
Manoukian, afin de lui céder leur participation actionnaire dans la société Stock. Six mois
apres le début des négociations, la société Manoukian accepta d’introduire les modifications
requises par les cédants et de stipuler certaines conditions. Puis, le 13 novembre 1997, les
consorts Wajsfisz envoyerent une communication a la société pour I’informer que 1’absence
de I’expert comptable retardait la signature d’un protocole d’accord qui introduisait les
modifications requises. Finalement, le 24 novembre de la méme année, les consorts Wajsfisz
informérent Manoukian qu’ils avaient déja conclu, le 10 novembre, une promesse de cession
avec la société Les Complices.

La sociét¢é Manoukian agit alors solidairement en dommages-intéréts contre les
consorts Wajsfisz et la société Les Complices, pour rupture fautive des pourparlers.

La Cour d’appel de Paris reconnut uniquement la responsabilit¢é des consorts
Wajsfisz, les condamnant a payer la somme de quatre cent mille francs, a la demanderesse.
Les deux parties formeérent des pourvois contre 1’arrét d’appel. Les consorts Wajsfisz
estimaient qu’ils n’avaient pas commis d’abus, puisque selon eux les pourparlers étaient
libres et non réglementés ; tandis que Manoukian argumentait de son c6té que la société Les

Complices devait elle aussi étre condamnée a des dommages-intéréts pour la perte des gains

6D, 2004. 869, note A.-S. Dupré-Allemagne.
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espérés si le contrat avait été conclu. La Cour d’appel s’était limitée aux colts des études
préalables et frais de négociations™’.
La Cour de cassation rendit un arrét confirmatif, en statuant que la Cour d’appel avait
bien justifié sa décision. Elle a ainsi considéré que les consorts Wajsfisz avaient agi de
mauvaise foi en faisant croire a Manoukian que les négociations avec lui se déroulaient

normalement. Quant a ce dernier, il n’avait pas subi de perte de gain car I’accord n’était pas

définitif.

Cet arrét, a coté de quelques autres similaires, a marqué un premier pas vers la
reconnaissance de la sanction de la rupture fautive des pourparlers. Sa portée est
importante :

1. Est clarifiée 1’étendue du principe de bonne foi/loyauté, qui s’applique a tout 1’izer
contractuel.

Ceci est parfaitement logique si 1’on considére que la bonne foi est un principe
d’application générale dans le systéme de droit civil. Par conséquent, le limiter au seul
article 1134 al. 3 de I’(ancien) Code civil aurait été, selon nous, une erreur interprétative**.

2. La perte de chance n’est pas retenue, car en 1’absence de contrat, la certitude
minimale nécessaire pour la retenir n’existe pas*" .

La seule exception retenue sur ce point, est la perte d’une chance de conclure un
contrat avec un tiers*’.

3. En l’absence de contrat, le régime juridique a appliquer est la responsabilité
délictuelle civile®'-*2,

4. La sanction ne s’applique pas aux tiers de bonne foi (en ’espéce, et ironiquement,

la société « Les Complices »). Les tiers doivent étre partie prenante du dol.

*7 Son équivalent chilien, Forestal Bio-Bio con Madesal y otra, C. Ap., Concepcion, 1996, Civ. n° 374-93, va
dans le méme sens, comme nous le verrons plus loin, dans la prochaine section.

8 S’agissant de notre objet d'étude, I’article 24 du c.c.ch. dispose, par exemple, qu’a défaut de régles
précédentes d’interprétation de la loi (élément grammatical, historique, logique et systématique), il faut tenir
compte de I’esprit général de la législation, voire, des principes généraux, et de I’équité.

*9 Dans le méme sens : Civ.3éme., 26 juin 2006, pourvoi n°® 04-20.040.

0 Voir dans ce sens : CAPITANT H., TERRE F., LEQUETTE Y., Les grands arréts de la jurisprudence
civile. Tome 2, obligations, contrats spéciaux, suretés, 13e. ed., Dalloz, Paris, 2015, p. 10.

1 Voir dans ce sens : GILIKER Paula, op. cit, page 46.

2 Rapport au Président de la République relatif a 1’ordonnance n°® 2016-131 du 10 février 2016, sous-
Sectionl « Les Négociations », clarifie ce point : « Cette responsabilité sera en principe de nature
extracontractuelle, sauf aménagement conventionnel de cette phase de négociation et de sa rupture ».
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5. La liberté de rompre les pourparlers est reconnue, mais sous certaines conditions, a
savoir :

5.1. Pour que la rupture ne soit pas fautive, il est nécessaire qu’il existe un
motif 1égitime, par exemple qu’un tiers offre un meilleur prix, des produits de meilleure
qualité ou mieux adaptés a certains besoins, etc.

5.2. La rupture ne doit pas étre la conséquence de manceuvres frauduleuses, ou
d’une intention de nuire & ’autre partie négociante™”.

5.3. L’autre partie doit étre informée opportunément, a savoir, avant la
conclusion d’un avant contrat™* ou d’un contrat définitif avec un tiers.

5.4. Ne doit pas produire des dommages imprévus.

Sur ce point, il convient de noter que les études préalables et les frais et honoraires
professionnels sont des investissements nécessaires et qu’ils ne sont pas remboursables a
I’autre partie négociatrice, sauf s’ils perdaient leur caractére aléatoire, conséquence du dol
de I’autre partie*™.

6. Il est reconnu une liberté de mener des négociations paralléles, mais dans ce cas :

6.1. L’autre partie devrait étre informée de cette situation.

6.2. Les prix négociés ne peuvent pas étre trop différents*°.

7. L’étendue de la réparation doit étre juste et raisonnable, car autrement on mettrait

la victime des manceuvres frauduleuses dans une meilleure situation par rapport a celle

. , o g . ’ 45
qu’elle avait avant les négociations qui ont échouées™’.

128. Doctrine - La doctrine, pour sa part, avait envisagé d’autres possibilités afin d’encadrer
la phase précontractuelle : la culpa in contrahendo™®, le risque contractuel®™ et la rupture
arbitraire*®. Ces solutions sont cohérentes, mais incomplétes pour le cas frangais, car elles
ne prennent pas en considération ses particularités.

Comme le Professeur Dupichot a pu 1’écrire a ce sujet : « On a longtemps cantonné le
role de la bonne foi a celui de [’article 1134 alinéa 3 du code civil : les conventions devaient

aux termes de cette disposition "étre exécutées de bonne foi". Manipulant sans doute

33 Cass.civ., 12 avril 1976, Bull.Civ. I n°122, p.98.
3 Voir, pactes de préférence et pactes d’option.

453 Dans ce sens : CAPITANT H., et al., op. cit., p. 9.
43¢ Cass.Civ. 4 juin 1997, RTDC 1997.921.

T CAPITANT H., et alt., op. cit., p.10.

% y/on Jhering, Allemagne, 1860.

9 Windshied, Allemagne, 1906.

0 Flaggella, Italie, 1906.
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[’argument a contrario, on en déduisait [’absence de devoir particulier de contracter de
bonne foi, sous la seule réserve du recours aux vices de consentement. On admet
aujourd’hui qu’il en va autrement et qu’il en allait méme déja autrement dans [’esprit des
rédacteurs du code civil, ces derniers ayant paru estimer que le devoir de contracter les
conventions de bonne foi allait de soi : déja en effet, le projet de code civil de I’an VIII

L " . . . , L - .

précisait que "les conventions doivent étre contractées et exécutées de bonne foi", Portalis

, . , .. . . . . . 461
ayant demandé le retrait du mot "contractes” qui, inutile, lui semblait ne rien ajouter »" .

129. Consécration légale - Le principe de bonne foi dans son acception objective -
loyauté* - concerne ’exécution du contrat dans tout I’iter contractuel’® ; voire la période
avant, pendant, et méme aprés la conclusion du contrat. Il est aujourd’hui précisé par le
nouvel article 1104 du Code civil, aux termes duquel :

« Les contrats doivent étre négociés, formés et exécutés de bonne foi.

Cette disposition est d’ordre public ».

Par ailleurs, ’article 1112, al.1*"., seconde partie, du nouveau Code civil, consacre un
devoir exprés de « loyauté », en prévoyant que les négociations précontractuelles doivent
satisfaire les exigences de la bonne foi. Un certain nombre de devoirs ou d’obligations
s’imposent aux parties en conséquence de cette loyauté qu’elles se doivent en application de
I’article 1112 précité, a savoir :

1. Une obligation d’information, reconnue par l’article 1112-1 du Code civil, qui
oblige sous peine de nullit¢ pour réticence dolosive, a communiquer a [’autre les
informations qu’une des parties connait et qui sont déterminantes*® pour obtenir le

465

g, iy , ., . 4
consentement de I’autre*®. L’idée est de faciliter un consentement éclairé des parties*®.

41 DUPICHOT Philippe, Le pouvoir des volontés individuelles en droit des siiretés, Dalloz, Paris, 2003, p. 77.

La bonne foi-loyauté est synonyme en droit francais d’une « attitude d’intégrité et d’honnéteté ». Voir dans
ce sens : DUPICHOT Ph., op. cit., p. 76.

% Et I’octroi des obligations qui émanent de la nature du contrat aussi, ’usage ou 1’équité. Article 1194
nouveau code civil, article 1135 ancien code civil.

4 D apres 1affaire Baldus, Civ. lre, 3 mai 2000, Bull. Civ. I, n°131 et Theuillon, Civ.3e., 17 janvier 2007, D.
2007, p. 1051 ; « I’estimation de la valeur de la prestation » est expressément exclue dans 1’al. 2. de ’article

1112-1 du code civil.

% En ce sens : Com., 28 juin 2005, pourvoi n°03-16794, Bull. 2005 IV, n°140, p.151 : « Mais attendu que le
manquement a une obligation précontractuelle d’information, a le supposer établi, ne peut suffire a
caractériser le dol par réticence, si ne s’y ajoute la constatation du caractére intentionnel de ce manquement
et d’une erreur déterminante provoquée par celui-ci... ».
¢y TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 284-285.
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Il est intéressant de relever que le débiteur de ce devoir n’est pas forcément le
vendeur ou le professionnel, mais celle des parties qui connait une information déterminante
pour la souscription du contrat.
2. Une obligation de confidentialité, selon laquelle les parties doivent s’abstenir de

divulguer sans autorisation des informations confidentielles, connues pendant les

st arr 467
négociations*

D’autre part, les nouveaux articles 1102 et 1112 al. 1¥, premiére partie, du Code civil
établissent le principe de liberté.

Le premier article dispose le droit de contracter ou de s’abstenir de contracter, de
choisir 1’autre partie, le contenu et la forme du contrat, en conformité avec la loi. Ainsi,
auyjourd’hui il est absolument certain qu’une partie est libre de mettre fin aux pourparlers et
qu’elle dispose du droit de mener des négociations paralléles, dans les deux cas, en
respectant les limitations précitées.

Cependant, la perte de gains attendus a été expressément exclue par le nouvel article

1112, al.2 du Code civil, en harmonie avec la jurisprudence existante en France sur le sujet.

L’importance de cette consécration légale est capitale, car, d’une part, elle évite toute
confusion possible sur I’étendue de la bonne foi dans la sphére précontractuelle, et d’autre
part, elle consacre la jurisprudence et la doctrine existantes sur le sujet depuis des années en

France.

D. La formation du consentement

Le Code civil n’avait pas réglé ce sujet dont I’importance est pourtant capitale*®®.

Cette omission vient d’étre corrigée par I’ordonnance n°® 2016-131 du 10 février 2016 qui,
une fois de plus, consacre expressément des solutions proposées par la jurisprudence. Il est

désormais explicitement considéré par la loi.

130. L’offre - Elle est caractérisée par plusieurs ¢léments :

47 Cf., Com., 3 oct. 1978, Bull. des arréts Cour de Cassation Chambre commerciale, n® 208, p. 176 ; Com., 3
]um 1986, Bull. 1986, 1V, n°110, p. 94.
%Le c.c.ch. non plus I’a fait. A cause de cela, le c.com.ch. a traité le sujet dans ses articles 97 et s.
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1. Elle doit étre précise et doit donc contenir les éléments essentiels du contrat
envisagé, selon 1’article 1114 nouveau du Code civil.

Il s’agit de la consécration 1égale de la jurisprudence de la chambre civile de la Cour
de cassation du 27 juin 1973 (Civ. 3%, 27 juin 1973, Bull. civ. III, n° 446, p. 324).

Au regard de notre sujet d’étude, il est intéressant de noter que 1’article 1583 du Code
civil clarifie le fait que 1’offre doit faire mention du bien et du prix, qui sont les éléments
essentiels spécifiques a la vente en générale, et aux ventes de marchandises en particulier.

2. Elle doit étre ferme, selon le méme article 1114 nouveau du Code civil qui précise
qu’elle doit exprimer la volonté d’étre li¢ en cas d’acceptation.

Est ici reconnue la jurisprudence de la chambre commerciale de la Cour de cassation
(Com., 6 mars 1990, JCP II 21583).

3. Par ailleurs, selon I’article 1113 nouveau Code civil, I’offre peut étre expresse
(« une déclaration ») ou implicite (« comportement non équivoque de son auteur »).

4. Aux termes de son article 1114, I’offre peut étre destinée au public en général ou
a une personne déterminée. Si elle est ferme, les conséquences seront toujours les
mémes*®.

5. Elle peut faire 1’objet d’une rétractation apres le délai prévu (ou raisonnable,
autrement’’’) ou quand elle n’est pas parvenue a son destinataire. Sinon, elle engage la
responsabilité extra-contractuelle, conformément aux articles 1115, 1116 et 1117 al. 1¥ du
Code civil*"".

Sa caducité se produit par la mort ou 1’incapacité de I’offrant, selon I’article 1117 al.
2 du Code civil.

6. S’agissant des offres électroniques, elles doivent indiquer les différentes étapes a

suivre pour conclure le contrat, leurs régles, langue et archivage, en conformité avec les

nouveaux articles 1125 a 1127-6 nouveaux du Code civil.

131. L’acceptation — Ses principaux caractéres sont les suivants.
1. Elle doit étre pure et simple et manifester une volonté d’étre li¢ « dans les termes

de l’offre », d’aprés le nouvel article 1118 du Code civil.

9 En droit chilien, par contre, I’offre au public en général n’est pas obligatoire, par régle générale, d’aprés

I’article 105, al. 1¥, c.com.ch.

79 Civ. 3e, 20 mai 2009, Bull.civ, I1I, n°118.

"1 En droit anglais, au contraire, 1’offre peut toujours étre révoquée s’il n’y a pas de « considération », c’est a
dire de contrepartie. Voir dans ce sens : MALAURIE P., AYNES L., STOFFEL-MUNCK Ph., Droit des
obligations, 8e éd., LGDJ, Paris, 2016, p 272.
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Aux termes du dernier alinéa de cette disposition, une manifestation de volonté qui
indiquerait des termes différents n’aurait pas d’effets ou bien constituerait une contre-offre,
selon les cas.

2. L’acceptation doit é&tre extériorisée, sachant que le silence ne vaut pas
acceptation’’”, en régle générale, 4 moins qu’il s’agisse d’un silence « circonstancié », c’est
a dire qui exprime une volonté de s’engager au regard des relations d’affaires entre les
parties, des usages commerciaux, des relations particuliéres, ou d’aprés la loi, selon le
nouvel article 1120 du Code civil.

Il s’agit de la consécration de la jurisprudence de la premiére chambre civile de la
Cour de cassation (Civ. 1., 24 mai 2005, D. 2006.1025, JCP 2005. 1.195, n° 1).

Les Professeurs Terré, Simler et Lequette indiquent de maniére intéressante a ce
sujet : « Le silence vaut certainement acceptation lorsque les relations d’affaires passées se
sont traduites par la conclusion répétée de contrats de méme nature, sans acceptation
formellement exprimée ; a défaut d’un refus expres, [’auteur de [’offre est alors fondé a
compter sur la conclusion du contrat »*”.

3. Un délai conventionnel de « réflexion » et un autre de « rétractation », en faveur du
destinataire de 1’offre peuvent étre stipulés, en application du nouvel article 1122 du Code
civil.

4. Est consacrée la théorie de la réception*’® pour les contrats entre absents a
I’article 1121 du Code civil, qui dispose que le contrat est conclu dés que 1’acceptation
parvient a I’offrant. Dés ce moment, elle ne peut plus faire 1’objet d’une rétractation, car
selon I’article 1118 al. 2 du Code civil le contrat est alors formé.

Est ici consacrée la jurisprudence de la troisiéme chambre civile de la Cour de
cassation (Civ. 3°., 16 juin 2011, n° 09-72679, Bull. III, n° 103, Gaz. Pal., 3 novembre 2011,
n° 307, p. 16 et s.) et des propositions des projets de réforme Catala et Terré.

5. S’agissant d’une acceptation électronique, la régle du « double-clic » a été
consacrée a I’article 1127-2 du Code civil. Ainsi, le destinataire a le droit de confirmer sa
commande avant de [’approuver, et I’auteur de I’offre, pour sa part, doit en accuser

réception.

132. La formation du consentement dans les ventes dites « spéciales » :

Zi En droit frangais « qui ne dit mot ne consent pas », selon une ancienne maxime du droit.
Op. cit., p. 150.
7 Le c.c.ch., par contre, retient la théorie de la déclaration (émission), articles 97 et 101 c.com.ch.
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1. La vente a 1’essai. Il s’agit d’une vente sous condition suspensive. L’article 1588
du Code civil I’indique expressément*””.

L’acheteur a le droit de refuser les marchandises s’il s’agit de qualités subjectives
stipulées par les parties, ou si les usages commerciaux 1’autorisent”’.

Pendant le délai prévu ou habituel, I’acheteur de ces marchandises, ou équipements,
véhicules, machines, peut les utiliser afin de vérifier leur conformité ; tant qu’il n’y est pas
parvenu, le consentement n’est pas formé.

Apres expiration du délai, il devra confirmer la conformité des marchandises ou les
rejeter. S’il se tait, la vente devient parfaite*’”.

2. Vente a 1’agréage ou a la dégustation. C’est une espece du genre précédent. Elle
porte sur des marchandises qui doivent étre goutées et dont la qualité doit satisfaire
I’acheteur : vins*’®, huiles, olives... et, plus généralement, tous les produits et marchandises
qui sont vendues habituellement de cette facon.

Ce type de vente est aujourd’hui résiduel et plutdt confiné aux ventes directes de
producteurs, ou fournisseurs de restaurants.

D’aprés le Professeur Bénabent”, il s’agit d’une vraie promesse de vente, car
I’acheteur reste maitre de sa décision. Les Professeurs Collart Dutilleul et Delebecque
confirment cette nature juridique, en ajoutant : « Sauf volonté différente des parties, un tel
contrat s’analyse alors en une promesse unilatérale de vente, avec un droit d’option
discrétionnaire au profit du bénéficiaire »*.

3. Vente commerciale en disponible. C’est une variété de la forme de vente
précédente. Elle concerne des marchandises qui ne sont pas disponibles le jour de la
conclusion de la vente. Elle comporte une clause de « vue en sus » pour perfectionner le

consentement des parties.

4. Vente avec faculté de restitution. Il s’agit de ventes sous condition résolutoire.

3 Certains auteurs, néanmoins, estiment qu’il s’agirait en réalité d’une vente sous condition résolutoire ou
assortie d’une faculté de résiliation unilatérale Dans ce sens : BENABENT A., op. cit, p. 99-100 et
COLLART D., F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 91. IIs estiment que I’acheteur a regu 1’usage du bien,
donc, la résolution semble plus adapté aux faits que 1’effet suspensif d’une condition suspensive.

476 Traditionnellement, animaux et vétements.

477 Cass. Civ. Ire., 13 oct. 1998, Bull. civ. I, n° 304 ; Contrats, conc. consom., 1998, comm. 161; RTD civ.,
1999.376, obs. J. Mestre : « la vente conclue sous la condition suspensive d’un essai satisfaisant devient
parfaite si, a ’expiration du délai d’essai, 1’acheteur n’a pas manifesté sa volonté de ne pas conserver le
bien ».

478 Com. 13 mai 2003, Bull.civ. IV, n° 82 ; R., p-430; D. 2004.414, note Bahans et Menjucq. Selon 1’usage du
Bordelais, une vente est parfaite dés I’expédition par le coutier des vins d’une lettre de confirmation, s’il n’y
apas réclamation dans un bref délai.

 Op. cit., p. 100.

0 0p. cit., p.101.
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Un commercant achéte des marchandises a un autre, et se réserve la faculté de les
restituer s’il ne les revend pas dans un délai déterminé.

5. Vente avec échantillons. Dans ce type de vente, le consentement se forme dés que
I’acheteur a agréé les échantillons (a condition qu’ils soient conformes aux marchandises)*®'.

6. Vente au poids, compte ou mesure. La vente a lieu dés que ces opérations se
vérifient, conformément a I’article 1585 du Code civil.

7. Vente en bloc. Contrario sensu, aux termes de 1’article 1586 du Code civil, la
vente est dans ce cas parfaite dés la conclusion du contrat, méme si les opérations vues dans
le point précédent, ou le paiement, ne sont pas encore effectifs.

8. Vente au réméré. Prévue par les articles 1659 et s. du Code civil, elle est peu
utilisée pour les marchandises, mais reste utile en théorie.

Il s’agit d’une vente sous condition résolutoire™” : les parties stipulent une faculté de
rachat au profit du vendeur dans un délai prévu, qui ne peut pas excéder cinq ans.

Si la condition résolutoire s’accomplit (rachat par le vendeur dans le délai prévu), les
actes d’administration et conservatoires, baux, perception de fruits, subsistent, dans la limite
de la bonne foi. Les actes de disposition sur les biens meubles sont anéantis, conséquence de
la résolution.

133. Le formalisme pratique - Méme si le consensualisme est la régle générale™’, Ia

484
souscription de bons de commande est usuelle entre professionnels

Les bons de commande sont des actes sous seing privé qui ont une finalité probatoire
entre commercants. Normalement, au recto sont indiqués les parties, les objets vendus, la

livraison, la garantie, et les conditions particuliéres. Au verso, les conditions générales.

E. Le transfert de propriété des marchandises et des risques

134. Le transfert de propriété en France - A la différence d’autres régimes juridiques*™

dans lesquels la vente est génératrice uniquement de 1’obligation de transférer la propriété,

™! Cass. req., 26 déc 1922: DP 1924, 1, 23 — Comp.
2 Cass. civ., 24 oct. 1950 : JCP 50, I, 5835, note R.C.
4 | *ancien article 1341 code civil, actuel 1359 prévoit la preuve par écrit des actes d’un montant supérieur a
une somme fixée par décret (actuellement 1500 euros). Sont exclus, néanmoins, de cette exigence les actes
entre commergants, en conformité avec I’article L.110-3 du c.com. Ainsi, la preuve de ventes de marchandises
est libre entre commergants. Au Chili, I’article 1709 c.c.ch. dispose que les contrats qui contiennent la
délivrance d’un bien d’un montant supérieur a 02 U.T.M. doivent étre rédigés par écrit. Cette limitation a la
preuve testimoniale ne s’applique pas non plus entre commergants, d’apres D’article 128 c. com.ch. Cf.
TERREF SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 181-182.

* Dans ce sens : RAYMOND Guy, La vente de marchandzses Dalloz, Paris, 1996, p. 61.
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elle est translative en droit francgais. En effet, selon les mots du Professeur Bénabent : « La
plupart des droits étrangers sont restés fideles a la regle que connaissaient le droit romain
et notre ancien droit : la vente ne produisait en elle-méme que des obligations a la charge
des parties, obligations parmi lesquelles figurait pour le vendeur celle de transférer la chose
a [’acheteur, c’est a dire une obligation de donner. Ce n’est donc pas le contrat qui
produisait un effet translatif, mais la tradition (remise matérielle) a laquelle s’obligeait le
vendeur. Dans cette conception, le contrat de vente est comme les autres contrats : il ne crée
que des obligations, parmi lesquelles celle de transférer la propriété de la chose a
’acheteur »*™.

La régle d’or est le consensualisme. La vente est parfaite et transfére la propriété de
plein droit dés la formation du consentement, en vertu du nouvel article 1196 al. 1* et 1583
du Code civil, ainsi que de I’article L. 132-7 du Code de commerce, pour la régle
générale™™.

Exceptionnellement le transfert sera différé dans les hypothéses de ventes ou le
transfert est soumis a un terme suspensif, de ventes sous condition suspensive (y compris les
marchandises futures et a 1’essai) et celles avec clause de réserve de propriété. De méme,
dans les ventes de marchandises de genre et a la mesure (celles au poids, au compte ou a la
mesure). Cela, dés que leur transfert a lieu au moment de leur individualisation®™.

Le transfert des marchandises sera opposable aux tiers dés I’entrée en possession de

I’acheteur, cette dernicre valant titre pour les meubles, selon I’article 2276 du Code civil.

135. Les risques - Avec le transfert de propriété opéré par la vente, les risques de perte ou
de détérioration passent normalement a 1’acheteur a ce moment. Le nouvel article 1196, al. 1
et 1583 du Code civil, et ’article L. 132-7 du Code de commerce consacrent ainsi la maxime
du droit romain res perit domino®. Ce dernier dispose a ce propos : « La marchandise
sortie du magasin du vendeur ou de l’expéditeur voyage, s’il n’y a convention contraire, aux
risques et perils de celui a qui elle appartient, sauf en cas de recours contre le

commissionnaire et le voiturier chargés du transport ».

5 Allemand, chilien, par exemple.

¢ Op.cit., p. 113-114.

*7"Dans la common law la situation est la méme. V. supra.

8y BENABENT, op. cit., p. 117.

9« Lorsqu’une chose est péri, c’est en principe son propriétaire qui supporte cette perte », cf. Locutions
latines juridiques, Dalloz, Paris, 2007, p. 83.
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Des exceptions d’origine légale nuancent néanmoins 1’application de la maxime.
C’est le cas des marchandises de genre, car genera non pereunt™", mais aussi parce qu’avant
leur individualisation, il n’y a pas vraiment transfert de propriété s’il y a faute du vendeur™'-
2. dans les ventes maritimes*” ; ventes sous condition suspensive (y compris la vente de
marchandises futures et a 1’essai) ; ventes a la mesure ; ou, si le vendeur est en demeure de
délivrer, en conformité avec I’article 1344-2 nouveau du Code civil, a moins qu’il prouve
que les marchandises auraient périt également entre les mains de 1’acheteur, selon ’article
1351-1., al 1¥. nouveau du Code civil. Dans tous ces cas, le transfert de risques est
postérieur au contrat.

Les parties peuvent aussi modifier ces régles en vertu du principe de I’autonomie de
la volonté, car celles-ci ne sont pas d’ordre public**. Ainsi, les parties peuvent indiquer que
le vendeur supporte le risque de la force majeure ; différer le transfert de propriété et les
risques associés au moment de la délivrance, ou a un autre moment*® ; ou encore stipuler
une clause de réserve de propriété*°. Dans ces cas, les risques continuent a peser sur le
vendeur jusqu’au moment et conditions stipulés.

Il convient de préciser qu’avant la réforme du droit des obligations, 1’ancien article
1182 du Code civil accordait un droit alternatif a 1’acheteur sous condition suspensive, dans
les hypothéses de pertes subies par force majeure : il pouvait demander la résolution de la
vente et donc la restitution des sommes déja payées, ou bien exiger les marchandises dans
1’état ou elles se trouvaient, mais sans droit a une réduction de prix.

S’agissant de la disparition des marchandises, 1’obligation de délivrance n’avait plus
d’objet et I’acheteur pouvait demander la restitution des sommes versées.

Aujourd’hui, la situation est un peu différente car I’effet rétroactif de la condition
suspensive accomplie a été supprimé par le nouvel article 1304 du Code civil. D’apres celui-
ci, ’obligation devient pure et simple dés que ’événement se réalise™”.

Ainsi, aujourd’hui, si les marchandises vendues sous condition suspensive sont

endommagées ou détruites par un événement de force majeure, ou que la condition n’est pas

0 Tbidem, p. 35. Les choses de genre ne périssent pas. Le débiteur peut toujours se procurer des biens

équivalents afin de satisfaire son obligation.
®Dans ce cas il n’y a pas vraiment force majeure.
2 Civ., Ire., 22 janvier 1991, Bull.civ.I, n°28.; Com., 26 mai 2010, Bull.civ. IV, n°101.
3 Dans les ventes au départ simple (F.O.B.) et CAF (C.LF.), les marchandises voyagent aux risques de
I’acheteur. Dans ce sens : DELEBECQUE Ph., Droit maritime, 13° éd., Dalloz, Paris, 2014, p. 863 et 867.
¥4y TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 723.
495 .
Ibidem, p. 682.
% Com., 20 novembre 1979, Bull.civ. IV, n° 300 ; Civ.1re., 4 juillet 1995, Bull.civ. I, n°305.
¥ Les parties peuvent prévoir, néanmoins, un effet rétroactif.
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satisfaite, c’est le vendeur qui doit supporter les pertes. Il perd le prix et les dépenses de
conservation. L’acheteur, de son co6té, aura droit a la restitution des sommes versées,
car selon le nouvel article 1304-6, al. 3 du Code civil, I’obligation est réputée n’avoir jamais

existé.

136. La réserve de propriété en France - La clause de réserve de propriété a été définie
comme : « la clause qui a pour objet de différer le transfert de la propriété jusqu’au
paiement complet du prix par I’acheteur »**.

Elle est consacrée a 1’article 2329, al. 4 du Code civil en tant que sureté sur des biens
meubles et sa nature juridique est celle d’une vente sous condition suspensive du paiement
du prix*®-5,
Sa portée est grande, car en droit francais comme en droit anglais, elle joue comme
une véritable sureté d’origine conventionnelle®®, puisque le vendeur reste propriétaire des
marchandises jusqu’a [’accomplissement d’une condition qui est souvent le paiement
complet du prix.

Des différences importantes existent néanmoins entre les deux régimes, car le droit
francais, contrairement au droit anglais®’%, n’autorise pas toujours son efficacité si la chose
est incorporée’” a une autre ou si elle est transformée (sauf si elle peut étre séparée sans
dommage)’**.

En ce qui concerne les risques, par application de la régle res perit domino, le
vendeur doit supporter ceux de perte ou de détérioration jusqu’a 1’accomplissement de la

condition®®

4‘”‘\/ DUPICHOT Ph., op. cit., p. 693.

En ce sens : COLLART DUTILLEUL F.et DELEBECQUE P., op. cit., p.189.

% Cass.com., ler. Octobre 1985, Bull.civ., IV, n°222, D., 1986, IR 169 et s., obs. Derrida, D.1986.246, note
Cabrillac (sol implic.) ; Versallles 20 mai 1987 D. 1988 somm. §, obs.Derrida.Adde: Cass. 3e. civ, 30
novembre 1988, Bull.civ., III, n 173 D., 1988, IR, 304.

2ol ., DUPICHOT Ph., op. cit., p. 694.

> Dans affaire Romalpa (1976), 1 WLR 676, nous avons vu que l’aluminium objet de la clause fut
transformé en papier aluminium, ce qui n’a pas modifié¢ son efficacité.

Com., 22 mars 1994, Bull. IV, n°110 : un moteur du navire.

9% Com., 22 mars 1994, Bull. IV, n°121 : des animaux abattus et dépecés.
3 Civ. 3e., 13 nov 1997 : RCA 1998, n°103.
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§ 2 - Les effets de la vente

A. Les droits et obligations des parties

De par son caractére de contrat bilatéral, la vente de marchandises produit des
obligations pour les deux parties.

Le vendeur doit, principalement, livrer les marchandises conformément aux
instructions regues, dans le délai convenu, et les garantir.

De son coté, 1’acheteur est obligé de les retirer et de payer leur prix.

Nous commencerons notre analyse par les obligations reposant sur le vendeur.

137. Obligation de délivrer des marchandises conformes - Le vendeur doit délivrer les
marchandises objets de la vente d’aprés les quantité et qualité stipulées, en application des
articles 1603, 1604 °*, 1614 et 1616 du Code civil.

Cependant,  1’obligation de  délivrer n’emporte  pas  nécessairement
« livraison physique » des marchandises, mais seulement « laisser la chose vendue a la
disposition de I’acheteur pour qu’il en prenne livraison »”°". Si la livraison matérielle n’est
pas convenue, le vendeur doit les mettre a disposition de 1’acheteur par la remise des
documents endossables représentatifs des marchandises®->" ; sinon, par la remise des

marchandises au transporteur, ou, s’agissant des transports multimodaux, au premier d’entre

Cux.

138. Frais de livraison, manutention, transport et autres - Sauf disposition contraire, tous

les frais sont a la charge de ’acquéreur, aux termes de 1’article 1593 du Code civil.

139. Quantité et qualité des marchandises a délivrer - Lorsque la marchandise livrée n’est
pas conforme en quantité aux stipulations contractuelles, cette situation peut éventuellement
constituer le délit pénal de « tromperie », prévu par le nouvel article L.441-1°"" du Code de

la consommation.

9 1 varticle 1604 code civil dispose : « La délivrance est le transport de la chose vendue en la puissance et

pgssession de ’acheteur ».
BENABENT A., op. cit., p. 145, en citant MAZEAUD, Le¢ons de droit civil, t.111, vol.2, 1980, n°930, par
De Juglart.
Connaissement maritime, lettre de voiture, lettre de transport aérien.
3% COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 222-223.
*!%Issue de ’ordonnance n° 2016-131 du 10 février 2016.
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S’agissant de la qualité de la marchandise, a défaut de stipulations expresses, il est
exigé une qualité loyale et marchande, ¢’est a dire une qualité moyenne®''.

La formule qui précéde correspond a 1’esprit de 1’ancien article 1246 du Code civil
(abrogé par 1’ordonnance n° 2016-131 du 10 février 2016), qui disposait que le débiteur
d’une chose d’espéce n’était pas obligé de donner le meilleur, mais qu’il ne pouvait offrir le
pire non plus. Dans le méme sens, le nouvel article 1166 du Code civil dispose : « Lorsque
la qualité de la prestation n’est pas déterminée ou déterminable en vertu du contrat, le

débiteur doit offrir une prestation de qualité conforme aux attentes légitimes des parties en

considération de sa nature, des usages et du montant de la contrepartie ».

140. Evolution jurisprudentielle - Jusqu’en 1983, la jurisprudence francaise a donné la
possibilité¢ a I’acheteur d’agir en non conformité, pour défaut de délivrance ou pour vices
cachés, dans les deux cas dans le bref délai de deux ans prévu par 1’article 1648 du Code
civil’'®. Cependant, elle a progressivement élargi la notion de non conformité et autorisé
aussi 1’action en résolution, afin de permettre un délai plus long pour agir en justice.

A partir de 1993, les juges ont adopté une position plus « stricte » : I’acheteur doit
désormais apprécier s’il s’agit d’une non-conformité pour un usage normal du bien - et dans
ce cas agir pour vices cachés -, ou s’il s’agit de différences entre les biens regus et ceux
commandés - auquel cas il devra impérativement agir en responsabilité sur le fondement de
I’obligation de délivrance -°"°.

Ainsi, par exemple, il y aura défaut de conformité dans la délivrance de voitures

composées d'épaves rassemblées’'* et vices cachés si leur moteur a des défauts internes®'”.

141. Délai de livraison - A défaut de stipulations spéciales, la livraison doit étre immédiate,
ou bien, plus souvent, réalisée dans un délai raisonnable®'®. Ainsi, par exemple, s’agissant
des produits « saisonniers » (solaires, maillots de bains, ventilateurs, pulls, manteaux, etc.) il
serait logiquement déraisonnable de les livrer aprés les périodes durant lesquelles ces

produits se vendent habituellement aux consommateurs.

S Le standard est plus bas dans la common law, car a défaut de stipulation il suffit d’une qualité basique, V.

supra: Geo. Wills & Co. Ltd. vs. Daniels Pty Ltd., (1957) 98 CLR 77.
12y C.Ap. Amiens, 18 juillet 1974, Gaz.Pal., 1975.1.64, note Plancquel; Planiol et Ripert, t.X, par Hamel,
n°126.
:j Voir dans ce sens: COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 301 — 304.
os C}V. Ire., 5 novqmbre 1996, J.C.P.97.11.22872, note Radé.
Civ. Ire., 23 mai 1995, Bull. I, n® 217.
*19 Cass. 3e. Civ., 10 avril 1973, Bull.civ. III, n°274 ; Com., 12 novembre 2008, Bull.IV, n°192.
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142. Lieu de livraison - A défaut d’accord, les marchandises sont dues au lieu ou elles se

trouvaient a la date de la conclusion du contrat, d’aprées 1’article 1609 du Code civil.

143. Etendue de I’obligation - Le vendeur doit délivrer non seulement les marchandises
elles mémes, mais aussi tous leurs fruits et accessoires. De cette fagcon, par exemple,
s’agissant de voitures neuves, avec leurs roues de secours, manuels, et documentation
d’utilisation. De méme, toute la documentation administrative nécessaire est considérée

. . . . 51
comme « accessoire » et doit donc suivre le sort des marchandises’!’

144. Preuve de la délivrance - La délivrance est 1’obligation principale du vendeur. Le cas
¢chéant, il lui incombe de démontrer qu’elle a bien eu lieu, selon 1’article 1353 nouveau du

Code civil.

145. Obligation de garantie - Le vendeur a une obligation double a cet égard. Il doit
garantir a [’acheteur la propriété des marchandises, soit la « garantie d’éviction », et garantir
qu’elles sont adaptées a 1’utilisation prévue ou normale pour ce type de marchandise, soit la

« garantie des vices rédhibitoires ».

146. Garantie d'éviction - Elle est double aussi. D’une part, le vendeur doit s’abstenir de
perturber la jouissance de 1’acheteur par des faits, ou par 1’exercice d’autres droits qui
seraient incompatiblesm. Selon les termes de 1’article 1625, premiére partie, du Code civil,
il doit ainsi garantir la « possession paisible » des marchandises vendues.

D’autre part, il doit le défendre contre les troubles de droits possédés par des tiers,
ayant une cause antérieure a la vente’'”. Les nuisances de fait sont exclues. Cette garantie est
imprescriptible’*.

Trois conditions sont nécessaires pour sa mise en cause :

1. Elle doit étre imputable au vendeur, soit étre une conséquence de sa négligence’*!

2. Elle doit étre antérieure a la vente.

o1 » Civ lre., 22 janvier 1991, Bull. I, n°23 ; Civ. Ire., 5 octobre 1994, C.C.C. 1995.4. obs. Leveneur.
¥ Com., 31 janvier 2006, n°05-10. 116, Bull.civ. IV 27: le vendeur ne doit pas faire valoir des droits qui
affecteralent I’usage ou dlsposmon des choses Vendues
Baux, usufruits, servitudes, etc.
520 Cass.3e. civ., 20 octobre 1981, Bull.civ. 11, n°168, D., 1982, IR 531, note Audit.
111 a omis de lever un droit de gage, par exemple
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3. L’acheteur, de son coté, doit étre de bonne foi, ¢’est a dire qu’il devait ignorer 1’existence

. . ;e \ 522
des droits de tiers antérieurs a la vente .

Les effets de la garantie d’éviction sont multiples :

Si 1’éviction est totale, 1’acheteur a droit a la restitution du prix, des fruits et a
I’indemnisation des préjudices, soit les dépenses de conservation et d’amélioration. Si le
vendeur était de mauvaise foi, méme les dépenses somptuaires lui sont dues, conformément
aux articles 1630, 1631, 1634 et 1635 du Code civil.

En revanche, si 1’éviction est partielle, I’acheteur a le droit alternatif soit de résilier la
vente, soit d’étre remboursé d’une fraction du prix, d’apres les articles 1636, 1637 et 1639

du Code civil.

147. Garantie des vices rédhibitoires - Pour étre en présence de vices susceptibles d’étre
qualifiés de « rédhibitoires », ils doivent réunir les caractéres suivants :

1. Les défauts des marchandises doivent rendre la chose impropre pour un usage
«normal », selon I’article 1641 du Code civil. Ainsi, par exemple, les vibrations et bruit
d’air dans une voiture de tourisme ne la rendent pas impropre a un usage normal’> ; de
méme pour une voiture de collection qui n’est pas censée étre utilisée pour un usage
quotidien™*.

Notons toutefois que si les parties avaient convenu d’un usage spécifique et que les
marchandises ne s’aveérent pas aptes a cet usage, nous nous trouvons dans une hypothése de
défaut de livraison, et non pas de vices cachés, comme nous 1’avons vu auparavant.

Si les vices sont de faible intensité, soit en petites quantité, ou facilement réparables,
et qu’ils ne rendent donc pas la chose impropre a son usage « normal », ils sont ignorés. De
minimis non curat lex.

2. Ils doivent étre « cachés », c¢’est a dire inconnus des parties selon 1’article 1642 du
Code civil.

S’agissant des vendeurs professionnels, la garantie a deux effets :

2.1. D’une part, ils sont censés connaitre les vices qui peuvent affecter les

marchandises qu’ils vendent®>, surtout lorsqu’il s’agit d’un fabricant.

22 Civ. Ire, 10 mai 1995, n°93-14.767, Bull.civ.I, 203.

:zi C.Ap. Nimes, 18 décembre 1980, D., 1983.29, note Larroumet.
Cass.civ., Ire., 24 novembre 1993, n°92-11.085, Bull.civ. I, n°347.

2 BENABENT A., op. cit., p. 179.
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Cependant, une question se pose dans le cadre de la présente étude, qui s’intéresse
aux ventes entre deux parties professionnelles. En effet, d’apres la jurisprudence, ’acheteur
professionnel est lui aussi tenu de connaitre les défauts qui peuvent affecter les produits dont
il fait ’acquisition®®®. Néanmoins, c¢’est une présomption simple qui peut étre écartée si
I’acheteur prouve qu’il ne pouvait raisonnablement avoir connaissance des vices. Donc,
I’examen exigé des marchandises est courant (ne doit conduire a la destruction de la
marchandise).

C’est le méme standard qui est exigé en droit anglais®*’ et chilien®®

2.2. L’étendue de la garantie entre professionnels se limite au remboursement
du prix et a la restitution des marchandises, sauf mauvaise foi, c’est a dire dol du vendeur™’.

3. L’acheteur n’aurait pas acheté les marchandises s’il avait connu les vices, ou il les
aurait achetés a un moindre prix.

Le vendeur professionnel doit connaitre, habituellement, 1’existence des vices qui ne
sont pas apparents (les vices dits « cachés »). Cette présomption n’est pas irréfragable.
Néanmoins, s’il savait, sa responsabilité est grave et double. D’une part, parce que nous
nous trouvons dans une hypothése de réticence dolosive™’, aux termes du nouvel article

1137, al. 2 du Code civil qui consacre la jurisprudence sur le sujet®'->*

en disposant :
« Constitue également un dol la dissimulation intentionnelle par ['un des contractants d’une
information dont il sait le caractere déterminant pour [’autre ».

D’autre part, en plus du manquement a 1’obligation du vendeur de « renseignement »,

le silence dans ce cas peut étre constitutif du délit pénal de « tromperie »>>.

Il est a noter que le nombre de réclamations a cet égard a augmenté progressivement
oy , 534 . . . . .
ces derniéres années™", ce qui est normal si ’on tient compte du fait que les marchandises

sont de plus en plus sophistiquées. Les difficultés de fonctionnement augmentent : les

226 Cass.civ., 1re., 18 décembre 1962, Bull.civ.I, n°554.
327 Hezlbutt Vs. Hzckson (1872) LR CP 438.
Art 146 C.Com.Ch.
* En ce sens : RAYMOND GUY, op. cit., p. 89.
Les vendeurs professionnels ne d01vent pas étre naifs et dénoncer tous les défauts des marchandises qu’ils
vendent. Tous ont quelques défauts ou limitations, car nul ni rien n’est parfait, mais c’est autre chose de se
taire a propos des défauts qui les rendent inutiles a un usage normal. Voir sur ce point le débat Diogéne ou
Czceron ? dans : COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 245.

*! Cass.civ, 3e., 2 octobre 1974, GAJIC, t.2, n°150.

Le projet d’ ordonnance liait la réticence dolosive au devoir d’information du vendeur. Cela n’est pas
retenu dans le texte définitif. Voir dans ce sens: CHENEDE F., op. cit., p. 52.

Art L-441-1, nouveau, c.consom.

* En ce sens: BENABENTA , op. cit., p. 177.

530
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voitures, ordinateurs, téléphones portables™... sont désormais des marchandises
technologiques complexes, donc susceptibles de défaillances.
Dans ces cas, 1’acheteur peut agir contre son vendeur et contre ses prédécesseurs

jusqu’au fabriquant™®.

La jurisprudence a établi que cette action est de nature
contractuelle®’. Elle est aussi récursoire™". De cette fagon, les vendeurs condamnés peuvent
agir contre leurs propres vendeurs, par subrogation légale, selon le nouvel article 1346 du
Code civil.

4. Des vices antérieurs a la vente.

Les défauts postérieurs sont censés étre des conséquences de 1’utilisation normale ou
anormale des marchandises.

Cette exigence est logique, car ’acheteur doit supporter les risques des marchandises

dés leur transfert>>’.

148. Obligations tirés du droit commun : renseignement, conseil et sécurité - Ces
obligations ont été le produit de 1’action jurisprudentielle a partir des anciens articles 1134
al. 3, et 1135 du Code civil concernant la bonne foi-loyauté, aujourd’hui articles 1104 et

1194 du méme code.

149. Renseignement - Le vendeur professionnel, on I’a vu, est tenu de bien connaitre les
marchandises qu’il vend, qu’il soit fabricant, distributeur ou importateur.

Il s’agit aussi d’une obligation de nature contractuelle®® et concerne tout 1’iter
contractuel. Ainsi, dés la période précontractuelle, le vendeur doit informer 1’acheteur sur
les caractéristiques essentielles des marchandises™'.

Méme entre commergants, le vendeur doit donner a 1’acheteur tous les
renseignements nécessaires afin qu’il puisse faire des achats informé. D’apres le Professeur

Bénabent : « Celui qui traite avec un professionnel n’est pas dispensé de lui fournir les

>33 Est célébre a ce sujet le cas du Samsung Galaxy Note 7, par exemple, qui a dii étre retiré des marchés au

niveau mondial et interdit d’utilisation dans les avions, du fait des risques de combustion spontanée. Voir :
http://www.lefigaro.fr/secteur/high-tech/2016/10/11/32001-2016101 1ARTFIG00127-samsung-galaxy-note-7-
chronologie-d-une-descente-aux-enfers.php ,

consulté le 7 février 2017.

336 Cass.civ., 3e., 7 mars 1990, Bull.IIL, n°72.

337 Cass.civ., 1™°., 9 octobre 1979, Bull.l, n°241.

% Cass.civ., 1., 6 juillet 1988, Bull.civ., n°231.

>%y. COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 251-252.

>0 Civ, 1. 31 janvier 1973, J.C.P. 74.11.17846, note Malinvaud- Com., 25 juin 1980, Bull. IV, n° 276 ;
Civ.1™, 3 juillet 1985, Bull.I, n°211.

> En ce sens: BENABENT A., op. cit., p. 155-156.
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renseignements qui sont en sa possession et dont [’absence altére le consentement du

cocontractant. Tel est en particulier le cas du fabricant d un produit nouveau »**.

150. Conseil - Cette obligation est une conséquence de 1’obligation précédente. Elle est a la
fois positive et négative.

Positive, car dans notre domaine d’étude, le vendeur doit indiquer a I’acheteur quelles
sont les marchandises les plus aptes pour leur distribution, importation ou vente sur des
marchés spécifiques.

Négative, des lors qu’il doit lui déconseiller certaines ventes et méme s’abstenir de
lui offrir les marchandises les plus chéres ou sophistiquées, par exemple, si cela pouvait se
traduire par des difficultés dans des marchés émergents, entre autres hypothéses possibles
d’application de la bonne foi-loyauté.

Cette obligation, comme la précédente dont elle découle, sont des obligations de
« moyens »*, car le vendeur peut seulement donner son avis, mais n’a pas le controle de la
volonté de 1’acheteur, qui étant professionnel, est censé étre plus prudent ou « sage » dans

ses acquisitions.

151. Sécurité - Cette obligation est mentionnée expressément au nouvel article 1245 du
Code civil, qui a remplacé 1’ancien 1386-1 du méme code, émanant de la directive
européenne 85/374 du 25 juillet 1985.

Dans le cadre de la présente étude, tous les types de marchandises sont visés, car tous
les meubles le sont™**.

Le vendeur est obligé de vendre des marchandises offrant des conditions de sécurité
conformes aux connaissances techniques, scientifiques et aux normes en vigueur. De plus, si
celles-ci causent des dommages personnels ou a d’autres marchandises ou biens, ceux-ci

doivent étre indemnisés, en vertu du nouvel article 1245-1 du Code civil.

Il importe ici de tenir compte du fait que conformément au nouvel article 1245-3 du
Code civil, les marchandises sont considérées « défectueuses » si elles « n’offrent pas la

securité a laquelle ont peut légitimement s attendre », compte tenu des circonstances,

2 Op. cit., p. 157.
33 Cass., Ire. Civ, 23 avril 1985, Bull.civ., I, n°125, RTD civ., 1986.367, obs. J.Huet — Cass.com, 14 mars
1989, Bull.civ., IV, n°89, p.58.

Art. 1245-2, nouveau code civil.
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présentation et d’un usage raisonnable. Ainsi, par exemple, de nos jours I utilisation
anormale, voire dangereuse, de jouets tels que les « drones » écarterait a notre avis la

responsabilité du vendeur.

Le responsable est alors le producteur des marchandises. S’il ne peut pas étre
identifié, la responsabilité originairement personnelle devient alors solidaire en s’étendant
aux vendeurs, distributeurs et importateurs, d’aprés le nouvel article 1245-6 du Code civil.
Leur responsabilité est de plein droit mais leur obligation « de résultat »** peut étre écartée
s’ils prouvent qu’ils n’ont pas mis en circulation les marchandises, que les connaissances
techniques en vigueur a cette date ne permettaient pas de connaitre sa dangerosité, ou si elles
¢taient en conformité avec la législation existante a 1’époque. Ce qui précede n’est pas
admissible comme défense s’agissant des produits issus du corps humain*.

A la différence des deux obligations antérieures, il revient a I’acheteur de prouver le

défaut, le lien de causalité et les dommages qui en ont résulté, selon le nouvel article 1245-8

du Code civil.

152. Payer le prix — Il s’agir de I’obligation principale de I’acheteur. En effet, il doit payer

4 .
7 convenu ou courant des marchandises, sauf

au vendeur ou a son représentant le prix’
accord contraire, au moment et lieu de délivrance, d’aprés ’article 1650 du Code civil.
Autrement, il doit le faire au domicile/siége social du vendeur, conformément au nouvel
article 1343-4 du Code civil®*.

Il est toutefois habituel entre commergants de convenir de paiements différés, a 30 ou
plusieurs jours. Une pratique néanmoins limitée pour les boissons alcooliques et produits
alimentaires a « 30 jours fin de mois », conformément a 1’article L. 443-1 du Code de la
consommation ; mais dans d’autres cas, a « 45 jours fin de mois », ou 60 jours a compter de
I’émission de la facture, d’aprés 1’article L. 441-6 du Code de la consommation. Dans les
hypothéses de paiement différé, aux termes de ’article 1652 du Code civil, I’acheteur est

obligé de payer des intéréts, surtout si les marchandises produisent des fruits (animaux, par

exemple),

545

e Art. 1245-10, nouveau code civil.

Art. 1245-11, nouveau code civil.
> Sur les acomptes, arrhes et indexation, v. supra, a propos de la formation du consentement.
e paiement du prix est devenu « portable ».
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L’acheteur doit aussi régler les colits « accessoires » de la vente, comme la T.V.A.,
les frais de transport, les dépenses juridiques, etc., sauf stipulation contraire.
Le prix doit étre mentionné en euros. S’il I’a été dans une autre monnaie, il devra étre
converti en euros au jour du paiement.

En ce qui concerne la preuve du paiement, la livraison fait présumer le paiement,

. .54
c’est le vendeur qui devra prouver le contraire®®.

153. Retirer les marchandises - Cette obligation est la contrepartie de 1’obligation de
délivrer du vendeur.

L’acheteur devient propriétaire des marchandises dés la conclusion de la vente, qui
opere leur transfert. L’acheteur doit donc aller chercher les marchandises et payer les frais
de transport. Cependant, s’il estime qu’elles ne sont pas conformes il peut refuser de les
retirer ou les retourner au vendeur, pratique commerciale (et donc, source de droit) connue
sous le nom de « laissé pour compte »°°->>'-7>2,

Le vendeur, de son coOté, doit les conserver jusqu’a leur retrait par [’acheteur.

L’inexécution de cette obligation fait peser sur lui de lourdes conséquences.

B. Les sanctions de I’inexécution des obligations contractuelles

Plusieurs sanctions de I’inexécution des obligations contractuelles sont prévues en
droit francais, qui dépendent de la partie affectée ainsi que du moment et de la nature de
I’infraction.

Sans doute 1’acheteur est la partie la plus privilégiée a cet égard, voire la plus
protégée, car il est doté de plus de moyens d’agir en justice. Ainsi, il peut invoquer la
nullité, ’exceptio non adimpleti contractus et ses effets, la résolution, mais aussi I’action
estimatoire, 1’action rédhibitoire, 1’imprévision, I’exécution forcée et [’allocation de
dommages-intéréts.

La loi reconnait en effet de nombreux dispositifs aux parties quant a 1’inexécution de

leurs obligations dans le cadre d’une vente de marchandises.

¥ Com., 23 octobre 1990, Bull.IV, n°251 ; Com., 9 juillet 1991, Bull., IV, n°® 253.

530 Cass.com., 27 janvier 1970, JCP, 1970.11.16554, obs. A. Huet, RTD civ., 1971.136, obs. Loussouarn ;
Cass.com., 26 mai 1981, Bull.civ., IV, n°248.

1y COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 233.

332 Cette pratique est reprise par I’article 49 CVIM.
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154. La nullité - La récente réforme du droit des obligations 1’a sobrement défini de la
fagcon suivante : « Un contrat qui ne remplit pas les conditions requises pour sa validité est
nul » (nouvel article 1178, al.1¥, premiére partie, du Code civil).

Il est intéressant de noter que I’ordonnance précitée de 2016 a introduit quelques
modifications remarquables de cette institution :

1. Elle a prévu une action interrogatoire : une partie peut exiger de celle qui pourrait
se prévaloir de la nullité, d'agir dans ce sens dans un délai maximum de six mois, sous peine
de forclusion, ou de confirmer le contrat, conformément au nouvel article 1183, al 1° du
Code civil

2. Elle a consacré aussi la possibilit¢ d’une déclaration de nullité consensuelle :
I’article 1178, al. 1%, in fine du Code civil autorise les parties a déclarer la nullité d’un
commun accord. Il s’agit d’une application spécifique de 1’autonomie de la volonté
consacrée dans les nouveaux articles 1103 et 1193 du Code civil.

3. Finalement, en s’inspirant de la doctrine contemporaine, 1’ordonnance a fait une
distinction entre nullité relative et absolue, non par rapport a la gravité¢ des vices, mais
plutot en considération de I’intérét 1ésé. Ainsi, le nouvel article 1179 du Code civil prévoit
qu’elle est relative quand la régle violée concerne un intérét privé, mais absolue si elle

affecte I’intérét général.

S’agissant plus précisément de notre objet d'étude, la vente de marchandises, la
nullité peut se produire dans les situations suivantes>> :

1. Si le vendeur délivre les marchandises d’autrui, la vente est nulle. L’ article 1599
du Code civil, a la différence d’autres droits étrangers™, le sanctionne de cette maniére.
Cette nullité est cependant relative, au profit de I’acheteur™".

2. La méme sanction s’opére en cas de réticence dolosive.

Si le vendeur ne déclare pas les vices cachés qui affectent les marchandises, il viole
son devoir d’information, conséquence de la bonne foi-loyauté.

La jurisprudence francaise a assimilé 1’omission d’information sur les vices a des

mensonges et manceuvres frauduleuses du vendeur de mauvaise foi. Par conséquent, le

553 \ ~ S \ s .
Les hypothéses de force sont plutot théoriques. Donc, nous nous remettons aux régles communes a ce sujet,

car I’intérét est presque nul pour cette étude.

La vente des choses d’autrui est valable en droit chilien, mais inopposable au vrai propriétaire, d’apres
P’article 1815 c.c.ch.
> Cass, 3e. Civ., 16 avril 1973, Bull.Civ. III, n°198, p.218.
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. , , . , . . 55
vendeur est obligé de déclarer les vices cachés dont il a eu connaissance®®

et qu’il est
présumé connaitre en tant que professionnel, comme nous I’avons vu. Par suite, le vendeur
qui se tait dans ces cas, trompe son acheteur.

Cette position a été introduite en droit francais par l’arrét Goutailler et autres c.
Epoux Jacob>'. D’autres arréts postérieurs ont adopté la méme position. Il est néanmoins
necessaire que 1’erreur provoquée par [’omission/la réticence de 1’acheteur ait ¢été
déterminante et intentionnelle : « Le manquement a une obligation précontractuelle
d’information, a le supposer établi, ne peut suffire a caractériser le dol par réticence, si ne
s’y ajoute la constatation du caractere intentionnel de ce manquement et d’une erreur
déterminante provoquée par celui-ci »>°.

La réforme a introduit cette jurisprudence dans un nouvel article 1137, al. 2 du Code
civil qui dispose : « Constitue également un dol la dissimulation intentionnelle par ['un des
contractants d’une information dont il sait le caractere déterminant pour l’autre partie ».

3. Une autre hypothése possible est le cas dans lequel 1’acheteur achéte des
marchandises par erreur.

Pour étre retenu, aux termes des nouvaux articles 1132 et 1133 du Code civil, il doit
étre « excusable »”” et « essentiel’® », c’est-a-dire porter sur les qualités déterminantes 4 la
conclusion du contrat.

Un des cas les plus célebres a se sujet en France est 1’arrét Poussin rendu par la
premiére chambre civile de la Cour de cassation le 22 février 1978 : les détenteurs d’un
tableau le vendent au Louvre pensant qu’il s’agissait d’une ceuvre de I’école de Carrache,
mais ultérieurement le musée I’exhibe comme un Poussin. En se rendant compte de leur

erreur, les vendeurs agissent alors en nullité. Ils sont cependant déboutés en appel.

Finalement la Cour casse 1’arrét au profit des vendeurs.

On pourrait confondre 1’erreur avec le défaut de conformité. Néanmoins, une analyse

classique du contrat écarte cette éventualité®®'. Ainsi, quand 1’acheteur achéte des

marchandises en pensant qu’elles ont une qualité essentielle qu’elles n’ont de fait pas fait, il

% yoir sur ce point : TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 258-262.

37 Civ., 3%, 2 octobre 1974, Bull.civ.III, n°330, p.251, D.1974. IR. 252, Rec. gén. lois et jurisp. 1975. 569,
n°458, obs. Blanc.

% Com., 28 juin 2005 (n°03-16794), Bull. 2005 IV, N° 140, p. 151.

On notera que dans la présente étude, en application analogique de la jurisprudence existante sur les vices
cachés, on devrait conclure que serait inexcusable une erreur portant sur des qualités essentielles entre
?6r00fessionnels du méme secteur.

En droit anglais, comme nous ’avons vu, I’erreur essentielle n’est pas une cause de nullité. V.supra.
1y, COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 287-288.

-127 -



o S na
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017
y a erreur. Ca serait le cas, par exemple, si une personne achéte des véhicules tout terrain
avec traction 4x2 en pensant que ce sont des 4x4, achéte des raisins de table en pensant que
ce sont des raisins de cuve, ou achéte des téléphones portables 3G en pensant qu’ils sont
4G... parmi d’autres hypothéses possibles.
Dans tous les cas, il y a fausse représentation de la réalité qui, a la différence du dol,
a pour origine 1’action de 1’acheteur lui-méme. Cependant, a la différence de la non-
conformité, celui-ci n’est pas conscient de ce qu’il achéte®®

11 sera sanctionné avec la nullité relative de la vente.

155. Résolution - Plusieurs cas de résolution sont prévus en droit frangais pour résoudre une
inexécution contractuelle.

Si le vendeur viole son devoir de conformité ou de garantie, ou ne délivre pas les
marchandises conformes convenues, ou manque a délivrer dans le délai prévu, ou si elles ont
des vices cachés, 1’acheteur peut demander la résolution du contrat de vente, ou sa mise en
possession en conformité avec 1’article 1610 du Code civil dans les premiers cas ; mais aussi
exercer une action rédhibitoire conformément a 1’article 1644, premiére partie du Code civil,
dans le dernier.

La demande vaut mise en demeure et permet une résolution judiciaire du contrat, si
I’infraction est importante. C’est la solution retenue par le nouvel article 1224 du Code civil,
qui consacre la jurisprudence existante sur le sujet’®. Sinon, le tribunal allouera uniquement
des dommages-intéréts*®*, ou accordera un délai de grace au vendeur afin qu’il accomplisse
son obligation fondamentale, soit une exécution en nature, d’apres le nouvel article 1228 du
Code civil.

Dans le cas des contrats a exécution successive, a durée déterminée ou indéterminée,
la résolution pourrait étre totale ou partielle, compte tenu de la divisibilité ou indivisibilité
des livraisons successives’®

D’autre part, si une condition résolutoire a été stipulée, le juge se limite a constater la

résolution intervenue>®

2 Dans ce dernier cas, il est conscient de ce qu’il veut, mais il recoit d’autres marchandises. V. ibidem.

% Cass. civ., 14 avril 1891, DP, 1891.1.329, note Planlol Cass.com., 27 mai 1981, Bull.civ., IV, n°252 ;
Cass.3%.civ., 22 mars 1983 ; Bull.civ., 111, n"84 ; CA Versailles, 13 octobre 1988, D., 1988, IR 280 ; CA Paris,
22 novembre 1988, D., 1989, IR 16.
% Crest le cas « si subszste une cause suffisante de [’engagement de [’autre partie, auquel cas une
condamnatlon a des dommages-intéréts suffit », TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., P. 617.
263 Dans ce sens : COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 235.

% Tbidem.
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Enfin, I’acheteur pourra, de sa propre initiative, résoudre unilatéralement le contrat
« a ses risques et périls » sous certaines conditions établies par le nouvel article 1226 du
Code civil :

1. L’infraction doit étre suffisamment grave : elle 1’est quand 1’acheteur met en péril
les intéréts du créancier’®’, s’agissant d’une violation d’une obligation essentielle du contrat
ou quand elle intentionnelle®®®,

2. La notification a 1’autre partie est nécessaire, afin de la mettre en demeure, en
mentionnant qu’a défaut de satisfaction de son obligation dans un délai raisonnable, le
contrat pourra étre résolu.

3. Si le débiteur n’accomplit pas ses obligations, le créancier peut lui notifier la
résolution du contrat de vente.

4. Le débiteur peut contester la résolution, et donc saisir le juge. C’est pour cette

raison que la résolution se fait « aux risques et périls » du créancier.

Cette institution est la consécration légale de la jurisprudence Tocqueville *® de la
premic¢re chambre civile de la Cour de cassation, reprise depuis par d’autres
jurisprudences’’’. 11 s’agit d’une solution de justice commutative. Pour reprendre les mots
des Professeurs Terré, Simler et Lequette : « Dans une économie d’abondance, il est bon de
donner au contractant désappointé les moyens de recouvrer sa liberté, car il lui sera aisé de

. \ 571
trouver un autre contractant qui répond a ses attentes »' .

Le vendeur, de son c6té, peut invoquer la méme trilogie. Ainsi, il pourra résoudre
unilatéralement le contrat si 1’acheteur ne retire pas les marchandises, en conformité avec

Particle 1657 du Code civil, et les revendre®””.

Il peut en outre agir en résolution, si
I’acheteur ne paie pas le prix, d’apres ’article 1654 du Code civil, ou demander la

constatation judiciaire de la réalisation d’une condition résolutoire stipulée, le cas échéant.

7 par exemple, une délivrance trop tardive. Com, 4 juin 1980, Bull.IV, n® 239 ; Civ. 1re., 10 octobre 1995.
%8y TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., p. 713.

9 Civ. 1%, 13 octobre 1998, Bull.civ. I, n°300, D.1999. 197, note C. Jamin, Somm. 115, obs. Ph.
Delebecque., JCP 1999.11.101333, note Rzepecki, Défrenois 1999.374, obs. D. Mazeaud, RTD civ. 1999. 374,
obs. J. Mestre.

°7% Civ. lre., 28 octobre 2003, Bulletin civil 2003, I, n® 211, p. 166.

SN TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., 712.

372 C’est la méme solution qu’en droit anglais pour un « falling market » (défaillance du marché).
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156. Réduction du prix - Il s’agit d’une action spécifique au profit de 1’acheteur en cas de
vices cachés, prévue par 1’article 1644 du Code civil.
Selon le droit commun des obligations, le créancier peut accepter une exécution

" (nouvel article 1223 du

imparfaite en demandant une réduction proportionnelle du prix
Code civil).

S’agissant du droit spécifique de vente, 1’article 1644 du Code civil donne le droit
alternatif a 1’acheteur de demander la résolution de la vente ou de garder les biens avec

réduction du prix.

En cas de manquement a I’obligation de délivrance dans la vente de marchandises, il
existe une solution particuliére. En effet, dans certains cas d’inexécution de 1’obligation de
délivrance, le juge peut procéder a la réfaction’’, en réduisant le prix de vente’””-""°
lorsque : le vendeur n’a pas délivré la totalité de la commande ; le retard est mineur ; la
marchandise est d’une qualité inférieure a ce qui était convenu mais que la vente reste
néanmoins utile ou nécessaire a 1’acheteur ; la gravité de l’infraction ne justifie pas la
résolution,

Elle peut étre exercée aussi selon les régles générales, s’agissant des vices cachés qui

affectent les marchandises.

157. Exécution en nature - Cette « sanction » a I’inexécution des obligations des parties est
utilisée dans les cas de manquement a I’obligation du vendeur de délivrance.
S’agissant des marchandises de genre, 1’acheteur est autorisé a les remplacer par

1°”7. 11 lui suffit de mettre le

d’autres marchandises similaires, aux dépens du vendeur origina
vendeur en demeure. Le nouvel article 1222 du Code civil dispose ainsi : « Aprés mise en
demeure, le créancier peut aussi, dans un délai et a uncoiit raisonnable, faire exécuter lui-
méme [’obligation ou, sur autorisation préalable du juge, détruire ce qui a été fait en

violation de celle-ci. Il peut demander au débiteur le remboursement des sommes engagées a

> La mise en demeure et la notification du débiteur sont nécessaires.
*7* Cass.req., 23 mai 1900, DP, 1901.1.1269 ; Cass.com., 23 mars 1971, Bull.civ., IV, n°89, D.1974.40, note
Alter ; Rennes, Ch.1 B, 25 octobre 1989, Rev.jur.Ouest, 1990/2, p.270 ; Cass.com., 15 décembre 1992,
Bull.civ., IV, n°421, JCP, 1994.11.22075, obs.M. Poulnais.
'y, COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. Cit., p. 220-221.
® Cette solution, typique du droit frangais, est reprise par la CVIM, arts. 44 et 50. .

« Faculté de remplacement ». Cette faculté est habituelle s’agissant des ventes de céréales. V. BENABENT

A., op. cit., p. 154.
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cette fin. Il peut aussi demander en justice que le débiteur avance les sommes nécessaires a
cette exécution ou a cette destruction ».
La doctrine qualifie ce dispositif d’« exécution forcée indirecte »°'".
Si les marchandises ont disparu ou si elles ont été vendues a des tiers de bonne foi,
cette sanction se transformera en allocation de dommages-intéréts compensatoires,

\ 579 580
correspondants a leur valeur actuelle’”->%.

Elle est utilisée aussi dans les cas de manquement de 1’acheteur a ses obligations de

. . . 581
payer le prix ou de retirer les marchandises™ .

D’apres la réforme du droit des obligations de 2016, trois conditions sont exigées
pour que la demande d’exécution en nature soit admissible :

1. Une mise en demeure du débiteur de I’obligation.

2. Elle doit étre possible : le nouvel article 1221 du Code civil reprend les criteres
jurisprudentiels sur ce sujet’*”.

3. Etre raisonnable : les colits ne doivent pas étre exorbitants, ou disproportionnés au
regard de I’intérét du créancier’™.

Rappelons que 1’exécution en nature est un remeéde nouveau en droit anglais, introduit

par I’équité”. En droit chilien, elle existe par transposition du droit frangais™®’.

Par ailleurs, 1'article 1553 du Code civil chilien, a propos de 1'exécution forcée des
obligations de faire, dispose dans ses alinéas 1 et 2, respectivement, deux manifestations de
I'exécution en nature : le droit du créancier de demander 1'exécution directe de la prestation
au débiteur et la faculté¢ de demander autorisation pour qu'elle soit executée par un tiers aux

dépens du débiteur (ce qui est similaire a la faculté de remplacement du droit francais).

" CHENEDE F., op. cit., p. 124

7 BENABENT A_,op.cit, p. 154.

>0 Com., 5 octobre 1993, Bull.IV, n°313.

¥ Dans ce sens : COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 304 et 307.

382 Civ., 3%, 11 mai 2005, Bull.civ. III, n°103 : absurdité, due a une différence infime entre le bien livré et
celui commandé ; Civ. 1., 27 novembre 2008, Bull.civ.I, n°269 : consolidation des droits des tiers ; Req. 14
mars 1900, DP 1900.1497 : prestation intuitu personae).

%3 L’ ¢éxecution forcée ne doit pas signifier abus du droit du créancier. Dans ce sens: CHENEDE F., op. cit., p.
124.

% Et afin d’harmoniser le droit anglais avec le droit écossais. V. supra.

835 Art. 1489 c.c.ch.
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158. Dommages-intéréts — Il s’agit de la sanction par excellence de 1’inexécution des
obligations contractuelles. Si les infractions des parties ne sont pas d’une gravité suffisante
pour prononcer la résolution du contrat de vente de marchandises, I’inexécution totale ou

586

partielle est réparée par [’allocation de dommages-intéréts compensatoires et

587

I’inexécution tardive par des dommages-intéréts moratoires Le nouvel article 1231-1 du

Code civil dispose a cet égard : « Le débiteur est condamné, s’il y a lieu, au paiement de
dommages et intéréts soit a raison de l’inexécution de [’obligation, soit a raison du retard

dans l’exécution, s’il ne justifie pas que l’exécution a été empéchée par la force majeure ».

Elle comprend le dommage matériel et moral subis par les parties, méme si la

5 S ) A .
% et le dommage futur, & condition d’étre certain.

demanderesse est une personne morale
Ainsi que la perte de gains’® (lucrum cessans), consacrée par le nouvel article 1231-2 du
Code civil.

Le préjudice éventuel est exclu, car le dommage doit étre certain et une conséquence
directe de I’infraction pour étre indemnisé™, selon le nouvel article 1231-4 du Code civil.
Cependant, la jurisprudence francaise autorise 1’indemnisation de la « perte d’une chance »,

\ A . 591
dés qu’elle a une valeur en elle-méme, donc une certitude™".

Or, si I’acheteur n’accomplit pas son obligation de payer le prix, le vendeur peut
obtenir I’exécution forcée ou la résolution, et en plus, des dommages-intéréts s’il a subi un
préjudice™”.

De méme, si I’acheteur refuse de retirer les marchandises, sans motif, en plus de la
résolution de plein droit prévu par ’article 1657 du Code civil, le vendeur peut revendre les

marchandises™” et agir en dommages-intéréts le cas échéant, ou s’il regoit un moindre prix.

% Civ. ,1re., 29 janvier 2003, Bull.civ.III, n°23.
% Les premiéres auront lieu a défaut d’exécution totale ou partielle, et doivent étre justifiées. Les deuxiémes,
en cas de retard dans le paiement des obligations des parties, n’ont pas besoin de preuves, et son dues dés la
mise en demeure selon I’article 1231-6, nouveau code civil. Dans ce sens: TERRE F., SIMLER Ph.,
LEQUETTE Y., p. 616.
::2 Cass.com, 15 mai 2012, n°11-10278, Bulletin 2012, IV, n° 101.

Com., 5 novembre 1951, D.1952.3.
* Dans le méme sens, le nouvel article 1231-3 code civil limite 1’étendue de I’indemnisation aux préjudices
directs prévus ou prévisibles, sauf faute lourde, auquel cas elle s’étend aux préjudices directs imprévus, art.
1231-4, nouveau, code civil. C’est une solution similaire a la régle sur 1’éloignement (remoteness) établie par
la Hadley rule anglaise. Le droit chilien va dans le méme sens que le droit francais a ce sujet, art. 1558
c.c.ch.
P Civ. 2°., ler. Avril 1965, Bull.civ. II, n°336, p.230; 8 novembre 1971, D. 1972.667, note C.Lapoyade-
Deschamps.
%2y, COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op.cit., p. 304.

393 Cass.Com., 21 avril 1950, Rev.trim. 1951.262, obs. Carbonnier.
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Le vendeur, de son coté, devra payer des dommages-intéréts : si s’agissant de ventes

au poids, a I'unit¢é ou mesure ceux-ci ne se concluent pas par des motifs qui lui sont
imputables ; s’il vend des marchandises appartenant a autrui, selon 1’article 1599 du Code
civil et, notamment, dans [’hypothése de vices cachés, auquel cas ceux-ci seront
complémentaires ou indépendants aux actions estimatoires et rédhibitoires. La loi distingue a
ce propos, s’il est de mauvaise foi ou s’il connaissait I’existence de vices™*, auquel cas il
devra indemniser le prix et tous les dommages subis’->"°, d’aprés le nouvel article 1231-3
et I’article 1645 du Code civil, prévus ou prévisibles ; ou, étant de bonne foi, seulement les

frais de la vente et le prix, en conformité avec 1’article 1646 du Code civil.

Il est a noter qu’il n’existe pas en droit francais d’obligation de mitigation, c’est-a-
dire de minimiser les dommages>’, comme dans la common law’”®, mais les parties doivent
se rapprocher conformément au principe de bonne foi, en I’occurrence du vendeur.

L’infraction aux obligations du vendeur tirées du droit commun, ou de
renseignement, conseil et sécurité, donne ainsi lieu a 1’octroi de dommages-intéréts

compensatoires.

Aux termes du nouvel article 1231-7 du Code civil, des intéréts moratoires
commencent a courir dés qu’une décision de justice ou que la résolution unilatérale est
ferme. S’agissant des sommes d’argent, elles sont dues automatiquement, dés la mise en
demeure de paiement, d’aprés le nouvel article 1344-1 du Code civil

Pour finir, il convient de relever que 1’anatocisme est autorisé en France, a condition
que le retard soit supérieur a un an, que le contrat 1’ait stipulé, ou que le juge I’ait ordonné,

selon le nouvel article 1343-2 du Code civil.

9% Celle qui est presumée s’agissant des vendeurs professionnels, comme déja vu.

% Par exemple, les conséquences d’un accident causé par la chose ou les indemnités que
I’acheteur a di verser a des tiers, pour ce motif. Voir & ce propos: BENABENT A., op. cit., p. 192.
% 1 a perte des gains aussi, Cass.com., 20 janvier 1998, Bull.civ., IV, n°35.

7 Civ.2°., 19 juin 2003, Bulletin 2003 I N° 203 p. 171.

% Les refus de la Cour de cassation & ce sujet ont posé des critiques, dans le sens ou la France s’¢éloignerait
des tendances dominantes dans le droit comparé, et, dés que I’intérét social exige de réduire les dommages
subis, aussi. V. dans ce sens : TERRE F., SIMLER P., LEQUETTE Y., op. cit., p. 960-962.
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159. Clause pénale - La clause pénale est une indemnisation conventionnelle des préjudices
résultants de la violation des obligations de 1’une des parties dans un contrat.

La doctrine définie la clause pénale comme « celle par laquelle les contractants
evaluent par avance les dommages-intéréts dus par le débiteur, en cas de retard ou

. Lo 599
d’inexécution »”".

N . . 00 . . , 01

Elle a un caractére double : forfaitaire®® et de peine privée®’.
Souvent, elle est confondue avec la clause de dédit et 1’indemnité d’immobilisation.
Néanmoins, dans le premier cas, il n’y a pas d’inexécution, mais plutot le contraire, d’ou son

02 60
1’101’1’16 _603

. Dans le second, le montant payé est le prix payé pour ’exclusivité®™, et pourtant
ce n’est pas une peine privée.

Les différences avec la common law sont remarquables a ce sujet. Comme nous
I’avons vu, le droit anglais fait une distinction entre liquidated damages et penalty clauses.
Les premiéres, ayant une nature juridique forfaitaire, sont autorisées et considérées comme
une estimation fiable des dommages ; les derniéres, en revanche, au regard de leur caractere
in terrorem®, sont interdites®*®. C’est ainsi que la common law dénie le caractére de peine
privée aux clauses pénales, d’une part, et confond les clauses pénales avec les clauses

’ 7 0
pénales « énormes » de 1’autre®”’.

Conformément a ’article R. 132-2 n® 3 du Code de la consommation, les clauses
pénales excessives ne sont pas autorisées entre professionnels.

La bonne foi-loyauté ne le permet pas non plus. Comme le remarque le Professeur
Dupichot : « Le mouvement contemporain de prévention du surendettement et de recherche
d’un certain équilibre contractuel, a la faveur des concepts de bonne foi et de loyauté, ne
saurait rester sans influence sur le droit commun du contrat de cautionnement. La prise en
compte par les droits spéciaux, et spécialement par un droit de la consommation dont la

puissance d’attraction a été soulignée, d’un principe de proportionnalité du cautionnement

9 TERRE F., SIMLER P., LEQUETTE Y., p. 675.
80 En vertu de celle-ci les parties fixent définitivement le montant des dommages-intéréts en cas
d’inexécution. En ce sens : ibidem, p. 637. )
81 v, POPINEAU-DEHAULLON Catherine, op. cit., p.60, en citant BENABENT A., Droit Civil, les
obligations, 10e. éd., coll. Domat droit privé, Paris: Montchrestien, 2005, n°427, p.258.
92 Tbidem, p. 55.
% Com., 14 octobre 1997, Bull.civ. IV., n°255.
9%y, COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 65-66.

Par exemple, lorsque la somme stipulée est considérable et disproportionnée par rapport aux dommages
subis par le créancier. V. POPINEAU-DEHAULLON Catherine, op. cit., p. 36.
% Dunlop Pneumatic Tyre Co. Ltd. vs. New Garage Motor, (1915) A.C. 79.
97 Si la clause est qualifiée de penalty, le juge devra I’annuler et apliquer les remédes de la common law. V.
POPINEAU-DEHAULLON Catherine, op. cit., p. 36.
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appelle une condamnation de la conception quelque peu obsoléte d’un cautionnement congu
dans l’intérét exclusif du créancier et une consécration plus éclatante encore de [’exigence
. . s 608
de proportionnalité »".

Or, la réforme du droit des obligations confirme ce qui précéde, en autorisant
I’introduction de ce type de clauses, a titre de dédommagement forfaitaire. L article 1231-5,
al. 1°" du Code civil, autorise le juge dans son alinéa 2, en reconnaissant aussi son caractére
de peine privée, «a modérer ou augmenter la pénalité ainsi convenue si elle est
manifestement excessive ou dérisoire ».Cette modification est proportionnelle dans le cas
d’une exécution partielle.

. , . . 60 . . . .
Ces normes sont impératives, ou d’ordre public®® et leur mise en jeu exige la mise en

demeure du débiteur (al. 4 et 5 de I’article précité).

160. Exception d’inexécution - L’exceptio non adimplenti contractus du droit romain, est
consacrée au nouvel article 1219 du Code civil. Il exige pour son admissibilité que
I’inexécution des obligations d’une des parties soit « suffisamment grave », ou qu’elle fasse
disparaitre 1’intérét de sa contrepartie®'’.

Avec la réforme au droit des obligations, la suspension anticipatoire®'' a été
introduite. A cet égard, le nouvel article 1220 du Code civil autorise le créancier, apres
notification du débiteur, a suspendre I’exécution de ces obligations quand il est manifeste,
ou certain, que la contrepartie n’exécutera pas ses obligations et que les conséquences seront
« graves » pour lui.

Aucun critére n’a cependant été établi pour déterminer que « I’inexécution future du

débiteur soit manifeste ». On peut alors estimer, au regard des normes spéciales de la

vente®?, que les hypothéses de faillite et déconfiture seront admissibles, parmi d’autres.

Or, s’agissant de 1’obligation de I’acheteur de payer le prix, il peut invoquer
I’exception dans le cas ou le vendeur n’a pas exécuté son obligation de délivrance, c’est-a-

dire, ne lui a pas livré les marchandises ; ou que celles-ci sont d’une qualité insatisfaisante,

% DUPICHOT Ph., op. cit., p. 111.
Les dispositions au contraire sont réputées non écrites. C’est la consécration de la jurisprudence Civ., 1re.,
17 octobre 2012, pourvoi n°11-16292.
%1 Dans ce sens: CHENEDE F., op. cit., p. 121.
' Différent de I’anticipatory breach de la common law et de Iarticle 72 CVIM.
%12 Art. 1613 code civil.
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avec des défauts, méme mineurs®” ; ou s’il manque les documents administratifs ; ou s’il n’a
pas pu vérifier la marchandise®* ; ou s’il est menacé d’éviction par ’action de tiers.
Sur ce sujet, notons que la pratique commerciale connue sous le nom de laissé pour

15 : \ A \ .
compte®” autorise I’acheteur a refuser ou méme 4 retourner les marchandises non conformes.

Du c6té du vendeur, en application de 1’article 1612 du Code civil, il peut invoquer
’exception et refuser de délivrer, si ’acheteur ne lui paie pas le prix®'®; dans les ventes au
comptant, s’il risque de ne pas étre payé®’ ; dans les ventes a terme, aux termes de I’article
1613 du Code civil®'®, ou dans I’hypothése d’une force majeure, pendant son exécution®"”.

Ce droit de rétention est opposable aux tiers, ou, aux sous-acquéreurs de I’acheteur

original®®.

161. D’autres remedes au profit du vendeur :

1. Le vendeur jouit d’un privilége spécial mobilier et d’un droit de revendication
des marchandises, prévus par le nouvel article 2332, al. 4 du Code civil. D’aprés ce texte, le
vendeur peut les revendiquer dans un délai de huit jours et empécher leur revente.

2. 11 peut reprendre les marchandises en possession de 1’acheteur ou encore

, .. . 21
déposer une injonction de payer®'.

162. La caducité - Elle a été introduite par I’ordonnance n® 2016-131 du 10 février 2016,
aux nouveaux articles 1186 et s. du Code civil, en consacrant ainsi la jurisprudence de la
premiére chambre civile de la Cour de cassation (Civ., 1°., 8 octobre 2008, pourvoi n° 07-
17.646)%*,

L’alinéa 1% dudit article la définit comme : « Un contrat valablement formé devient

caduc si l'un de ses éléments essentiels disparait ».

13 Civ 1re., 4 avril 1991, Bull.I, n°130 : pour des petits défauts dans la peinture d’une voiture, presque
%{;}perceptibles.
Com, 21 octobre 1974, Bull. IV, n°261.
5 Dans ce sens : COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. Cit., p. 219-220.
616, Ainsi, dans les paiements par cheque, il peut le faire jusqu’a I’encaissement du document. Dans ce sens:
BENABENT A., op. cit., p. 135.
617 Au moins que I’acheteur cautionne le paiement.
18 héconfiture ou défaillance.
619 Similairement au hardship du droit anglais. .
%20 Civ., lre, 24 septembre 2009, Bull. I., n°178 ; J.C.P. 2009, n°44.386, obs. A. AYNES.
621 Voir, dans ce sens. RAYMOND GUY, op. cit., p. 83-84.
622 v, Corinne RENAULT-BRAHINSKY, L’essentiel de la réforme du droit des obligations, Gualiano,
Lextenso, Paris, 2016, p.79.
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Or, nous n’avons pas trouvé d’application jurisprudentielle de ce dispositif en lien
avec la vente de marchandises ou de biens meubles, objet de notre étude, mais seulement des
cas de promesses de vente d’immeubles. Leur caducité fut déclarée en considérant que la
condition suspensive auxquelles elles étaient soumises n’étaient pas remplies®”. D’aprés ces
arréts, on peut envisager que la caducité serait applicable aux promesses de vente de
marchandises, sous condition suspensive de financement ou autres, devenues caduques suite
a la défaillance des conditions.
En ce qui concerne ses effets, elle met fin au contrat et peut donner lieu a des
restitutions, comme dans la nullité, selon le nouvel article 1187 du Code civil.
Elle entraine aussi la caducité des contrats interdépendants®** quand leur exécution est
devenue impossible ou quand le contrat disparu était leur condition déterminante, d’apres le

nouvel article 1186, al. 2 du Code civil. Néanmoins, la caducité¢ d’un contrat ne provoque

pas celle d’une clause pénale contenue dans celui-ci.

163. Clauses limitatives de responsabilité - D’aprés le principe de 1’autonomie de la
volonté, les parties peuvent modifier les effets de certaines de leurs obligations. Ainsi, aux
termes de 1’article 1627 du Code civil, il est possible de renoncer a 1’obligation de garantie
de vices cachés et a 1’éviction des tiers, au profit du vendeur, si ce dernier est de bonne
foi®®. Cette possibilité est compréhensible ; elle équivaut a la renonciation d’un élément
relevant de la nature de I’acte juridique « vente » et non pas a d’un élément essentiel, comme
le sont le prix et la chose. Cependant, cette possibilité de renonciation ne s’étend pas au prix
payé, sauf dans le cas d’un acheteur qui a acheté « a ses risques et périls », selon 1’article
1629 du Code civil.

S’agissant de notre champ d'étude, les deux parties doivent étre des professionnels
« de méme spécialité », d’aprés la doctrine et jurisprudence®®, pour que la renonciation 4 la
garantie des vices cachés soit valable.

En revanche, il n’est pas permis en droit francais de renoncer a la garantie d’éviction

des faits personnels, d’aprés ’article 1628 du Code civil. Il a été retenu a cet égard qu’il

%23 Civ. 3e,18 février 2016, pourvoi n® 15-10.007 ; Civ. 3éme., 29 mai 2013, pourvoi n° 12-17.077.

Ceux nécessaires a la réalisation d’une méme opération.
62 Dans les ventes entre professionnels la renonciation ne pose pas de problémes. Dans ce sens: RAYMOND
GUY, op. cit., p. 89-90. .
62 Dans ce sens: BENABENT A., op. cit., p. 179-180 ; MALAURIE Ph., AYNES L. et GAUTIER P.Y, op.
cit., p. 273 : entre professionnels « de méme spécialité », car ils auraient les mémes possibilités d’apprécier
les risques de cet aléa. Le vice doit étre « indécelable », en plus. Cf. Com., 8 octobre 1973, J.C.P.
75.11.17927, note GHESTIN ; Com., 3 décembre 1985, Bull. IV n°287 ; Civ., lre., 20 février 1996, Bull. I,
n°86 ; Com., 19 mars 2013, pourvoi n°11-26566.
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s’agit d’une norme d’ordre public, dont I’infraction est donc sanctionnée par la nullité
absolue®’.
Ce régime s’accorde avec la maxime nemo auditur propriam turpitudinems allegans :
nul ne peut pas se prévaloir de sa propre faute, lourde en I’espéce, assimilable au dol.
D’autre part, il est aussi possible de stipuler entre professionnels des clauses de

. , . N . rqe . 2
renonciation aux réclamations a I’occasion de délivrances tardives®?®

en établissant, par
exemple, que : « Le vendeur fera ses meilleurs efforts afin de délivrer les marchandises dans
un délai raisonnable. Dans 1’impossibilit¢ de le faire, pour n’importe quelle raison, il
n’engagera aucune responsabilité de sa part ». Si elle ne se traduit pas par une renonciation

future en cas de dol ou faute lourde, cette clause est toujours valable®”.

Il est aussi possible de renoncer entre professionnels a certaines parties de
I’obligation de délivrance elle méme (contenance ou conformité des marchandises). En effet,
ainsi que le remarquent les Professeurs Collart Dutilleul et Delebecque : « Il en va
différemment dans les rapports entre professionnels ou au profit du vendeur occasionnel.
Les clauses limitatives de la responsabilité du vendeur sont permises, notamment
lorsqu’elles ont trait a la date de livraison, a la contenance ou a la non conformité de la
chose livrée, peu important que [’acheteur soit ou non un professionnel de la méme

L 630 631
specialité que le vendeur »”~"-""".

En ce qui concerne les clauses limitatives de I’obligation de sécurité, entre
professionnels, elles sont aussi valables. Si cette solution peut a priori sembler contestable,
il importe de noter qu’il existait une limitation légale a ce sujet : I’ancien article 1386-15, al.
2 du Code civil les tolérait; mais seulement en ce qui concerne les dommages aux
marchandises. Quand cet article a été¢ abrogé par I’ordonnance n ° 2016-131 du 10 février de
2016, on pouvait douter de leur validité actuelle. Néanmoins, en l’absence de norme

expresse les excluant et conformément a la maxime selon laquelle « tout ce qui n’est pas

627 *article 1162, nouveau, du Code civil dispose : « Le contrat ne peut déroger a I’ordre public ni par ces
sté'pulations, ni par son but, que ce dernier ait été connu ou non par toutes les parties ».

6028 Cass.com., 15 juin 1981, Bull.civ.IV, n°270.

% Dans le célébre affaire Chronopost, Com., 22 octobre 1996, D.1997.121, note A. Sériaux, Somm. 175, obs.
Ph. Delebecque, Ch. Larroumet, p.145. La renonce aux réclamations établies dans un contrat d’adhésion pour
la livraison d’un colis, en prévoyant une clause similaire, a été retenue comme non écrite a cause d’une faute
lourde du débiteur de 1’obligation, donc, inexcusable.

69 COLLART DUTILLEUL F. et DELEBECQUE Ph., op. cit., p. 233.

®! Cass., lre., civ., 20 decembre 1988, Bull.civ., I, n°373, D., 1989, IR 24, JCP, 1989.11.21354, obs.
Virassamy ; Cass.lre., civ., 24 novembre 1993, D.1994, somm.236, obs. G. Paisant, JCP, éd. E., 1994.11.593,
obs. L. Leveneur.
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interdit est permis », on peut penser que la situation n’a pas changé. En conséquence, de
notre point de vue, ces clauses resteraient valables.

Toutefois, la portée du principe de I’autonomie ne s’étend pas a I’imprévision.

164. L’imprévision - Le dictionnaire Dalloz la définit comme suit : « (Droit civil) Théorie
en vertu de laquelle le juge doit rétablir [’équilibre d’un contrat dont les conditions
d’exécution ont été gravement modifiées au détriment de [’'une des parties, a la suite

L : . ;o : . 632
d’évenements raisonnablement imprévisibles lors de la conclusion de la convention » .

633 qu droit canon et dans

Son fondement se trouve dans la clause rebus sic stantibus
le principe de bonne foi-loyauté.

Elle se caractérise par plusieurs éléments :

1. Imprévisibilité : les parties ne pouvaient prévoir la survenue d’événements qui
alterent le statu quo existant au moment de la conclusion du contrat; par exemple, une
guerre, une inflation démesurée, des surcolits de matiéres premicres, etc.

2. Excessive onérosité : 1’équilibre, I’économie du contrat onéreux commutatif se
rompt suite a ces événements non prévus par les parties. Méme si 1’exécution reste encore

possible, il est économiquement pénible et il devient difficile ou impossible de considérer

les prestations comme « équivalentes », au sens du nouvel article 1108 al. 1¥" du Code civil.

La révision des contrats pour imprévision a été interdite pendant longtemps en

4 LR A 5 : 14
% Dans le célébrissime arrét canal de Craponne®, la Cour de cassation a refusé

France
d’admettre sa possibilité, estimant qu’elle contredisait la force obligatoire des contrats

consacrée a I’ancien article 1134 du Code civil®*® Néanmoins, d’autres décisions se sont

832 J exique des termes juridiques 2015-2016, Dalloz, Paris, 2015, p.550.

633 Saint Thomas d’Aquin, Professeur a la Sorbonne, déclarait que ne pas tenir sa promesse était équivalent a
mentir si les circonstances qu’on a pu prévoir lors du contrat se sont maintenues ; si au contraire, les
circonstances sont profondément changées, celui qui a promis quelque chose ne commet aucune faute s’il
refuse d’exécuter. Cette doctrine du droit canon fut juridicisée aprés, au XIV siecle, par Bartole et Balde, V.
TERRE F., SIMLER P., LEQUETTE Y., p. 520.

3% Dans le droit anglais la hardship n’est pas admis : Tsakiroglou & Co. Ltd vs Noblee Thorl GmbH, 1962,
AC 93. Au Chili, non plus dans la vente par les tribunaux ordinaires, mais oui par les tribunaux arbitraux.
V.supra.

633 Civ., 6 mars 1876, DP 1876.1.193, note Giboulot. Le marquis de Galliffet, exploitant du canal, n’a pas pu
obtenir la revalorisation de la redevance d’arrosage stipulé en 1520, devenue dérisoire a la fin de XIXe siecle,
a cause des surcouts de main-d’ceuvre.

%3¢ Actuel article 1103 code civil.
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approchées de la notion d’imprévision, par la voie de la bonne foi, sans pour autant la

consacrer637

Les effets du bouleversement de 1’économie d’un contrat peuvent étre limités par des
clauses d’indexation ou de hardship. Ces derniéres ont été reconnues par la jurisprudence®®
des qu’elles invitent les parties a renégocier le contrat devenu plus onéreux pour 1’une des
parties, lequel continue a produire ses effets normaux pendant les négociations, sauf si sa
suspension et prévue®’. Il n’y a donc pas violation de la loi du contrat.

En matiére administrative, néanmoins, la position traditionnelle a été différente. Avec
la Premiére Guerre mondiale, la réalité des faits s’imposant, elle été admise par le Conseil

40 \
64 En D’espéce, le

d’Etat dans le célebre arrét Compagnie générale d'éclairage de Bordeaux
juge reconnut qu’une hausse imprévisible du prix du charbon, suite a 1’effort de guerre, avait
bouleversé I’économie d’un contrat nécessaire a I’'intérét général de la population et
consacra donc la théorie de I’imprévision en matiére administrative. Elle a été admise en
droit privé avec I’ordonnance n°® 2016-131 du 10 février 2016 mais sous réserve de remplir

plusieurs conditions.

165. Consécration légale — Depuis la réforme du droit des obligations de 2016, le nouvel
article 1195 du Code civil, consacre I’imprévision, en trois étapes :

1. La partie 1ésée peut demander une renégociation a son contractant. Entretemps il
doit continuer a exécuter ses obligations.

Dans notre objet d’étude, ce serait le cas, par exemple, d’une excessive onérosité
survenant en conséquence de surcolts d’importation de marchandises®'.

2. En cas d’échec, les parties peuvent convenir de la résolution du contrat, a la date et

aux conditions qu’ils déterminent, ou demander au juge sa révision.

637 Huard, Com., 3 novembre 1992, retient que la pétroliere BP n’avait pas exécuté le contrat de bonne foi en
privant le concessionnaire M. Huard des moyens de pratiquer des prix concurrentiels (condamne BP a verser
150.000 Francs de dommages-intéréts) ; Chevassus, Com., 24 novembre 1998, dispose que le mandataire
d01t étre en mesure de pouvoir pratiquer e mandat, donc de prathuer des prix concurrentiels.
. % Paris, 28 septembre 1976, JCP 1978.11.18810 note J. Robert.

«La clause de hardship, encore nommée clause de sauvegarde, illustre le mieux cette réalité. Elle permet
a l'une ou a l'autre des parties de demander un “réaménagement du contrat qui les lie si un changement
intervenu dans les données initiales au regard desquelles elles s’étaient engagées vient a modifier ’équilibre
de ce contrat au point de faire subir a ['une d’elles une rigueur (“hardship”’) injuste », TERRE F., SIMLER
Ph , LEQUETTE Y., op. cit., p. 524.
CE 30 mars 1916
Il reste a voir ce qui se passera a I’avenir dans I’'UE avec les marchandises britanniques, suite au Brexit. De
méme, avec celles mexicaines et chinoises aux E.U.A., conséquence de nouvelles mesures douaniéres
annoncées par ’administration TRUMP.

641
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3. A défaut d’accord, la partie 1ésée peut demander au juge la révision ou résolution,

dans les mémes conditions.

Afin de limiter les effets de I’imprévision, il est trés probable que des clauses par
lesquelles les parties s’engagent a assumer les risques d’une excessive onérosité qui survient
. . 42 . , .
deviennent habituelles®””. On se trouverait alors dans le paradoxe de « prévoir »

I’imprévision.

166. Force majeure - Si I’imprévision rend plus difficile ’exécution des obligations, la
force majeure la rend impossible.

Elle a en commun, avec la premicére institution, le caractére « imprévisible », mais
existe en plus la notion d’« insurmontable », conformément a la jurisprudence existante®®.

Le nouvel article 1218 du Code civil la consacre, et la définit d’aprés la jurisprudence
en disposant qu’il y a force majeure lorsqu’un événement échappant au contrdle du débiteur,
qui ne pouvait étre raisonnablement prévu, et dont les effets ne peuvent étre évités par des
mesures appropriées, empéche 1’exécution des obligations du débiteur.

La notion de cas fortuit disparait avec la réforme.

Dans notre domaine d’étude, si les marchandises sont détruites ou endommagées a
I’occasion d’un événement de force majeure (tempétes, incendies, tremblements de terre,
pestes®, par exemple) le vendeur est exonéré de son obligation de délivrance, en régle
générale®. Cela, en conformité avec la maxime res perit domino®*.

S’agissant de son obligation de garantie, si le vendeur est de mauvaise foi, c’est a dire
s’il connaissait des vices cachés qui affectaient les marchandises, la force majeure n’opére

pas a son profit®’’ en application de I’article 1645 du Code civil et de la maxime nemo

auditur.

642 Cf., CHENEDE F., op. cit., p. 96.
64 Ass.plén., 14 avril 2006, deux arréts, GAJC, t.2, n°183-184.
644 C était le cas de la phylloxéra qui a décimé plusieurs vignes en France au XIXe siécle. Civ., 14 avril 1891,
GAJC, t.2, n°180.
043 Sauf stipulations contraires ou qu’il soit mis en demeure de délivrer, conformément a I’article 1351,
nouveau, code civil, ou que les marchandises aient péri aussi dans le cas d'exécution, d’apres 1’article 1351-1,
nouveau code civil.
Il faut rappeler que ’acheteur devient propriétaire, par régle générale, dés la conclusion du contrat.

7 Les Professeurs COLLART DUTILLEUL et DELEBECQUE expliquent que si des dommages-intéréts
constituent I’un des effets de la garantie des vices cachés, la force majeure ne doit pas bénéficier au vendeur.
V. op. cit., p. 250.
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Il convient de tenir compte du fait, selon le nouvel article 1218, al. 2 du Code civil,
que si ’inexécution est définitive, le contrat est résolu de plein droit®*®. Sinon, si elle est
seulement temporaire, le contrat peut étre suspendu®®, a moins que celui-ci ne justifie la

résolution.

C. Les régles d’interprétation

167. L’interprétation « subjective » - La régle générale est 1’interprétation « subjective »,
qui consiste a chercher a déterminer 1’intention des parties contractantes. Elle est prévue au
nouvel article 1188, al. 1°" du Code civil.

A défaut de pouvoir déterminer I’intention des parties, le systéme dit de
I’interprétation  « objective » s’impose, soit connaitre le sens qu’une personne
« raisonnable » donnerait & une disposition, dans le méme cas. C’est ’esprit de ’al. 2, du
méme article.

Quelques regles spéciales aident aussi 1’interprete :

1. Régle contra proferentem : les clauses obscures ou douteuses s’interprétent contre
son rédacteur, s’agissant des contrats d’adhésion, et pour les contrats de gré a gré, contre le
créancier, selon le nouvel article 1190 du code civil.

2. Regle systématique : il s’agit d’une régle double :

2.1.- Les clauses d’un contrat doivent s’interpréter les unes par rapport aux
autres (nouvel art. 1189, al. 1* C. civ.).

2.2.- Les contrats existants entre les mémes parties doivent aider a donner une
interprétation cohérente a une opération particuliére (nouvel art. 1189, al. 2. C. civ.)

3. Régle attributive : quand une clause est susceptible d’avoir deux sens, celle qui
peut lui donner un effet doit étre préférée a celle qui ne le peut (nouvel art. 1191 C. civ.)

4. Reégle de I’interdiction de la dénaturation : consacrant la jurisprudence initiée par
I’arrét de la chambre civile de la Cour de cassation du 15 avril 1872 (GAJC, t.2, n° 161), le
nouvel article 1192 du Code civil interdit la révision des contrats. L’interprétation suppose

confusion des normes objet de I’interprétation et rien d’autre.

648

oo Avec les conditions des articles 1351 et 1351-1, nouveaux, code civil.

A notre avis, cette solution ne se concilie pas avec le caractére « insurmontable” » de I’imprévision. Il
nous semble que le législateur a mélangé deux institutions ici : imprévision et force majeure. Cependant, la
réforme vise a consacrer la jurisprudence dans ce sens : Civ., lre., 24 février 1981, Bull.civ.I, n°65.
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Parce qu’il a trouvé dans le droit frangais sa principale source d’inspiration, le droit
civil chilien reprend de nombreuses régles du régime juridique qui vient d’étre exposé. En

cela, il se démarque également de la common law propre au droit anglais.

SECTION 2 - LE REGIME JURIDIQUE DE LA VENTE DE
MARCHANDISES AU CHILI

Le Code civil chilien a été rédigé par Andrés Bello dans les années 1850 et est entré
en vigueur le 1 janvier 1857. Il a pris comme modéle le Code Napoléon pour le droit des
obligations et des contrats (Livre IV, « Des Obligations et des Contrats », articles 1437 a
2524 du Code civil chilien). C’est pourquoi il n’est pas rare de rencontrer des articles trés
similaires®’ dans les Codes civils francais et chilien.

Certaines différences peuvent cependant étre relevées. En effet, Andrés Bello a
préféré s’inspirer du systéme romano-germanique s’agissant du transfert de propriété. Ainsi,
en droit civil chilien, le transfert de titre doit étre accompagné d’un moyen de transfert
(tradition, prescription, occupation, accession, la loi, succession héréditaire) pour étre
valable.

Dans le cadre de la présente étude, le titre est le contrat de vente et le moyen de

transfert est la tradition des marchandises.

§ 1 - Les fondamentaux de la vente de marchandises

A. Les notions de base

168. Définition de la vente au Chili - L’article 1793 du Code civil chilien définit la vente
comme suit : « La vente est un contrat par lequel une des parties s’oblige a donner une
chose et [’autre a payer cette chose en argent. On dit vendre et acheter. L’argent que

[’acheteur donne pour la chose s appelle prix ».

169. Caractéristiques de la vente de marchandises au Chili.

6% par exemple, 1’ancien article 1134 du Code Napoléon a servi de base aux articles 1545 et 1546 du c.c.ch.
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1. La vente de marchandises est réglementée au Chili par le Code civil. (articles 1793
et suivants), par le Code de commerce chilien (articles 130 et suivants) et la CVIM, qui a été
ratifiée par le Chili et est devenue loi interne en 1990.

2. Elle est consensuelle, par principe®'. Néanmoins, les ventes pour lesquelles le
montant est supérieur a 02 U.T.M.*? doivent étre rédigées par écrit. Il s’agit d’une régle
probatoire ; I’existence de ce contrat ne peut se prouver par témoignage®

3. Elle est synallagmatique, onéreuse, commutative par principe et aléatoire
s’agissant de marchandises futures.

Dans le dernier cas il convient de distinguer :

3.1. Si les parties croient que les marchandises existent et que ce n’est
finalement pas le cas, alors il n’y a pas de contrat®” ;

3.2. Si les parties attendent 1’existence de la marchandise pour 1’avenir, alors il
est convenu que la vente est réalisée sous condition suspensive ;

3.3. Si la vente est conclue aux risques et périls des parties qui ne savent pas
que les marchandises ont déja disparues, alors elle est aléatoire et valable si toutes les parties
sont de bonne foi.

4. Les marchandises peuvent étre vendues par spécification, a la dégustation, poids,
mesure, en lots, ou d’apres échantillons.

5. A défaut de stipulation contraire, le versement d’arrhes ne prive pas 1’acheteur du
655

droit de se rétracter

6. Les marchandises doivent étre propriétés du vendeur. C’est la régle générale.

170. La tradition - Elle est définie par 1’alinéa premier de ’article 670 du Code civil chilien
de la fagon suivante : « La tradition est un moyen d’acquérir la propriété des choses et
consiste en la délivrance faite par le propriétaire, a autrui, ayant pour une partie la faculté
et l'intention de transférer le droit de propriété, et pour [’autre partie, la capacité et

l’intention de l’acquérir ».

651

o5 Nous verrons plus tard dans la CVIM que son art. 11 établit la méme chose.

Unlte Tributaire Mensuelle. Deux U.T.M. étaient equlvalent a 128 euros le 16 novembre 2016.
* L article 1709 c.c.ch. dlspose « Les actes ou contrats qui contiennent la promesse ou la délivrance d’une
chose d’un montant supérieur a 02 U.T.M. doivent étre rédigées par écrit ».
o5 * Larticle 1814 c.c.ch. établit la régle, qui est répétée par I’art. 138 al. 1° c.com.ch.
Art. 107 c.com.ch.
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La tradition des biens meubles peut étre réelle ou symbolique®®; celle des
immeubles, en revanche, est solennelle et a besoin de 1’inscription du titre dans le Registre

Conservatoire de Propriété®’,

B. Les éléments essentiels spéciaux du contrat de vente d marchandises

171. Le prix - Comme en droit frangais, le prix et la chose sont les éléments essentiels du
contrat de vente.

Le prix doit étre pay¢ en argent, étre réel, sérieux et déterminé ou déterminable par
les parties. De cette facon, si I’essentiel du prix est payé en especes, le contrat devient un
échange®®

Un prix réel signifie qu’il doit étre réellement payé et non pas simulé®”.

Un prix sérieux n’est pas synonyme de « juste». Les tribunaux supérieurs ont
déterminé qu’un prix sérieux s’opposait a un prix ridicule®®’,

En résumé, le prix doit manifester une véritable volonté de s’obliger de la part des
parties au contrat.

La détermination du prix des marchandises est aussi réglementée aux articles 139 et s.
du Code de commerce chilien selon lesquelles il peut étre déterminé par les parties ou par un
tiers. Si les marchandises ont été livrées, il est présumé que les parties ont fixé le prix

. . 1
courant au jour de la conclusion du contrat®" ;

; 8’1l y a des diversités, le prix moyen.

Une régle intéressante a mentionner est celle contenue dans I’article 141 du Code de
commerce chilien qui dispose : « S’agissant des ventes de marchandises pour le prix qui
autre offre, l’acheteur, dans [’acte requis par le vendeur, peut persévérer ou se rétracter.
Passés trois jours sans que le vendeur ait requis [’acheteur, le contrat n’aura pas d’effets.

Mais si le vendeur a déja livré les marchandises, l’acheteur doit payer le prix
correspondant au jour de la livraison ».

662
1

D’apres les regles générales, le paiement doit étre total™”, sauf accord différent des

. N , .« . . , . I3 663
parties, et étre réalisé au moment de la livraison ou dans le délai prévu’".

65 Art 684 c.c.ch.
7 Art 686 c.c.ch.
08 Art. 1794 c.c.ch.
65 C.Sup. 11 novembre 1922. G. 1922, 2° sem., N°65, p. 319. R., t.21, sec. la, p.973, dans Repertorio de
Legislacion y Jurisprudencia Chilenas, Codigo Civil y Leyes Complementarias, tomo VII, Ed. Juridica de
Ch111 3¢éme ed., 1997, Santiago, Chili, p.196.
CAp Santlago 1 septembre 1958 R., t. 58, sec. 2%, p.21, ibid.
1 Art. 139 c.com.ch.
62 Art. 1591 c.c.ch.
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172. Marchandises d’autrui - A la différence du régime frangais qui I’a inspiré®®, la vente
de la chose d’autrui est valable en droit chilien®”, mais inopposable au vrai propriétaire.
L’acheteur peut dans ce cas agir en exécution forcée de 1’obligation de délivrance du
vendeur ou en résolution, dans les deux cas avec des dommages-intéréts. Le vrai
propriétaire, de son coté, pourra agir en revendication en vue de réclamer la chose, avant que

ne s’opere la prescription.

C. La protection de la bonne foi dans la phase précontractuelle

173. Les pourparlers - Leur traitement est similaire au droit francais. Les négociateurs sont
tenus de respecter le principe général de bonne foi, car 1’état de confiance né entre eux dans

7666
€

cette phase précontractuelle doit étre respecté™". Ainsi, devront étre appliquées les régles de

la responsabilité aquiliana®®’,

Selon les Professeurs Dominguez : « Cela ne signifie pas que celui qui initie des
négociations soit lie des le deébut. La rétractation est un droit d’aprés la liberté
contractuelle, qui lui permet de ne pas contracter. Néanmoins, comme tout droit qui n’est
pas absolu, son exercice ne peut pas étre abusif et non plus dommageable »°®.

En outre d’aprés le Professeur Barros : « Le contrat présume [’existence d’'un accord
antérieur, qui doit étre respecté et indemnisé en cas de rupture. Néanmoins, la plupart des
devoirs de diligence ne produisent pas de relations obligatoires. Pour cela, dans la
pratique, le régime commun est celui de la responsabilité extracontractuelle, car il s’agit

r .y . . . N . . . y . 669
précisément de relations qui ne sont pas soumises a un lien obligatoire préexistant »” .

663 Art. 1872 c.c.ch.
41" article 1599 du Code civil établit que la vente des choses d’autrui est nulle en France.
695 Art. 1815 c.c.ch.: « La vente des choses d’autrui est valable, sans préjudice des droits du propriétaire, tant
qu ‘ils ne sont pas anéantis par le temps ».

Voir sur ce point: Francisco Javier Saavedra G., Teoria del Consentimiento, Ed. Juridica Conosur,
Santiago, Chili, 1994, p. 268. ]
57 Voir sur ce point ZULOAGA RIOS Isabel Margarita, Teoria de la Responsabilidad Precontractual, Lexis
Nexis, Santiago, Chili, 2° éd., 2007, p. 118, citant Corral Hernan H., Lecciones de responsabilidad civil
extracontractual, Santiago, chili, 2003, p. 41, 43 et 44.
%8 DOMINGUEZ B. Ram6n, DOMINGUEZ A. Ramén, DOMINGUEZ H. Carmen, Magazine de droit de
I’Université de Concepcion, Chili, N°199, année LXIV, p. 181.
89 BARROS B. Enrique, Curso de Derecho de Obligaciones, Responsabilidad Extracontractual, Université
du Chili, Santiago, 2001, p. 280.
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Parler de bonne foi dans les négociations antérieures a un contrat est équivalent a

parler de loyauté®’”.

Quelques auteurs estiment que selon la théorie unitaire elle est une et indivisible®”',
donc il serait inutile de la diviser en deux. Néanmoins, la plupart des auteurs estiment que
bien qu’elle configure un seul principe, elle a deux significations en droit civil chilien :
bonne foi subjective et objective.

La premiére forme peut étre définie comme suit: « La conviction interne ou
psychologique qu’a le sujet croyant qu’il se trouve dans une situation juridique réguliere,
méme si objectivement ce n’est pas le cas »°"*. Elle est la reconnaissance de I’aphorisme du
droit romain error communis facit ius et s’apprécie in concreto.

Sa source légale est I’article 706, alinéa 1° du Code civil chilien qui indique : « La
bonne foi est la croyance d’avoir acquis la propriété d’une chose par voies légitimes, sans
fraude ni autres vices ».

La conséquence pratique la plus importante de cette disposition a I’égard de la vente
de marchandises est que le possesseur de bonne foi peut acquérir la propriété par
prescription acquisitive ordinaire®” de deux ans, s’agissant de meubles.

D’autre part, la notion objective du principe se trouve a I’article 1546 du Code civil
chilien qui établit que : « Les contrats doivent étre exécutés de bonne foi, et donc obligent
non seulement a ce qu’ils indiquent le contenu expressément, mais aussi a tout ce qui émane
précisement de la nature de [’obligation, ou qui d’apres la loi ou la coutume leur

appartiennent ». Elle s’apprécie in abstracto.

L’importance de la notion susmentionnée est considérable, car elle s’applique avant
la conclusion du contrat, durant la phase précontractuelle, au moment de sa conclusion, mais

4
aussi durant 1’exécution, et méme au- dela®’,

Le principe s’étend ainsi a tout I’iter
contractuel.
Afin d’éviter toute confusion s’agissant de son champ d’application, certains auteurs

estiment qu’il serait nécessaire de modifier cet article 1546 et de faire mention explicite

7 T OPEZ SANTA MARIA Jorge, Los Contratos, Parte General, tomo II, ed. Juridica de Chile, Santiago,
Ch111 1998, p. 391. R

Dans ce sens voir : PENAILLO Daniel, Libre hommage au Professeur Fernando Fueyo Lanieri,
Insztuczones Modernas de Derecho Civil, ed. Cono Sur, Santiago, Chili, 1996, p. 40.
s 2 LOPEZ SANTA MARIA Jorge, op. cit., page 392.

Arts. 702 et 2507 et s. c.c.ch.
67 Ainsi par exemple une partie peut demander des copies du contrat, d’annexes ou d’autres informations
dans les années qui suivent la conclusion du contrat.
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qu’il s’étend a tout I’iter contractuel, a 1a fagon de Darticle 1337 du Code civil italien®”-%"°.

A cet égard, le Professeur Lopez Santa Maria précise : « Pendant la phase pré -
contractuelle, qui parfois est antérieure a [’instant de la conclusion des contrats, la bonne
foi demande que chacun des négociateurs montre les choses selon la réalité. L attitude
demandée est celle de parler clairement, s’abstenir d’affirmations fausses ou inexactes,
mais egalement d’un silence ou réticence qui peut conduire a une représentation erronée

des éléments subjectifs ou objectifs du contrat envisagé »°".

174. Jurisprudence - La jurisprudence chilienne a ce sujet est parcimonieuse ; on dénombre
peu de décisions.

L’arrét Caja de Crédito Popular con Schiavetti viuda de Maino, Teresa y Otros, de la
Cour d’appel de Santiago du 25 aolt 1948 définit la responsabilité précontractuelle comme :
« ...celle qui nait de 1’équité commerciale, qui oblige a indemniser les préjudices causés par
la confiance lors de la formation du contrat »*'®. Ce faisant, elle infirme la décision rendue
en premicre instance en estimant que les défendeurs ont exercé un droit, celui de ne pas
souscrire un contrat, dés qu’ils avaient employé tous les moyens afin d’obtenir un crédit,
sans y parvenir, et avaient agi aussi de bonne foi.

L’arrét le plus célebre a ce sujet au Chili, plus récent, est I’arrét Forestal Bio-Bio con
Madesal y otra rendu par la Cour d’appel de Concepcion en 1996 (Civ. n® 374-93).

En ’espéce, une société avait négoci¢ I’achat de plusieurs terrains a une autre société.
Elle réalisa de grandes dépenses (€tudes, honoraires, etc.) pour les besoins de cette vente.
Mais le jour de la signature du contrat de vente chez le notaire, elle s’est rendue compte que
les terrains avaient été vendus a une autre société et pour un prix supérieur.

La demanderesse a assigné en dommages-intéréts le vendeur et 1’acheteur afin qu’ils
soient condamnés a I’indemniser des préjudices causés (des dépenses de plusieurs millions).

La Cour d’appel de Concepcion a fait droit a la demande en condamnant les
défendeurs. Elle a établi leur responsabilité extracontractuelle, car s’il y a bien un droit de se

retirer d’une négociation, il n’est pas possible de le faire de fagon arbitraire, sans informer

7 Voir sur ce point ZULOAGA Rios Isabel Margarita, op. cit., p. 80-81, citant Gomez Balmaceda R. y

Rosende Alvarez H., Comentario critico a la ponencia principal presentada por el profesor don Alvaro
Puelma Accorsi, en Los Contratos Preparatorios, en Estudios sobre reformas al Cédigo Civil y Codigo de
Comercio, de la fundacion Fernando Fueyo Laneri, Santiago, 2000, p. 395.

67 Le Code civil I’a déja fait, dans le nouvel article 1104, qui dispose que les contrats doivent étre négociés
de bonne foi.

77y. LOPEZ SANTA MARIA Jorge, op. cit., p. 399.

78 V. ZULOAGA R. Isabel Margarita, op. cit., p. 186, citant Revista de Derecho y Jurisprudencia, T.46, afio
1949, 2° partie, section 2, p. 48.
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I’autre négociateur, et surtout en lui causant un préjudice. Ainsi, les préjudices, voire les
frais et dépenses engagés, ont dii étre indemnisés d’aprés le principe de 1’enrichissement
sans cause.

Un arrét postérieur de la Cour Supréme en date du 22 novembre 2001 a cassé par
ultra petita 1’arrét rendu par la Cour d’appel de Talca le 8 novembre 1999 qui avait reconnu
la responsabilité précontractuelle du défendeur.

Dans ce cas, le demandeur 1’avait assigné afin que soit reconnue 1’obligation de
conclure un contrat de vente et pour obtenir réparation du préjudice causé par un retard. La

Cour Supréme a estimé que [’arrét d’appel s’étendait au-dela de la demande et 1’a rejeté en

toutes ses parties®”’.

D. La formation du consentement dans la vente de marchandises

Les regles relatives a la formation du consentement en matiére de vente de
marchandises sont contenues aux articles 97 et suivants du Code de commerce chilien. Elles

sont treés proches des régles frangaises, avec toutefois quelques nuances.

175. L’offre - Le Code de commerce chilien retient le systéme de la déclaration
(émission)680 aux articles 97, 99, 101 et suivants :

- « Art. 97. Pour que la proposition verbale d’une affaire impose a l’offrant une obligation,
il est nécessaire qu’elle soit acceptée dans [’acte d’étre connue par le destinataire. En

l’absence d’acceptation, [’offrant est libre de tout engagement ».

-« Art. 101. Si I’acceptation est pure et simple, le contrat sera conclu des son expédition et
produira tous ses effets léegaux des ce moment, a [’exception de la rétractation antérieure, de

la mort ou de l’incapacite légale de [ offrant ».

Comme en droit frangais, ’offre doit étre compléte, pure et simple®®.

Au sujet de la possibilité de rétractation, 1’offrant peut se rétracter avant

I’acceptation, a moins qu’il soit obligé d’attendre un certain délai ou la réponse du

7 Tpidem, p. 190.

Le systeme de I’émission (ou de la déclaration), dans sa version la plus simple, considére que le contrat se
forme dés que le destinataire de ’offre a pris la décision de 1’accepter. Ainsi, par exemple, dans le contrat
par correspondance, au moment et au lieu ou l’acceptant signe sa lettre d’acceptation. Cf. TERRE F.,
SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 189.

81 Art. 101 c.com.ch.
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destinataire®®”. Une rétractation intempestive entraine le paiement de dommages-intéréts au
vendeur, 2 moins que 1’offrant n’accomplisse le contrat offert®®-%%*,

D’autre part, notons que les offres formulées dans des catalogues® ou autres moyens
¢crits, dirigées a un public indéterminé, ne sont pas obligatoires de manic¢re générale. On
peut formuler a ce propos la méme critique que précédemment, méme si I’on trouve diverses
dispositions®®® dans la 1égislation spéciale qui essaient de protéger les consommateurs. Par
exemple, I’article 12 A de la loi sur la protection des consommateurs n° 19.496 du 07 mars

1997 oblige I’offrant, par voie électronique, a envoyer confirmation de la vente et le contrat

a I’acheteur, et a justifier qu’il a pris connaissance des termes contractuels.

176. L’acceptation - Le silence ne vaut pas acceptation, d’aprés la maxime qui tacet non

utique fatetur®’.

L’acceptation conditionnée vaut contre-offre®.

Si elle est verbale, elle doit étre acceptée immédiatement, et si elle est formulée par
écrit, dans les 24 heures si les deux parties se trouvent dans le méme lieu. Sinon, par retour
de courrier postal®**-*.

Il est évident que toutes ces normes devraient faire 1’objet d’une actualisation au
regard de la possibilité de contracter par voie électronique, sous peine de devenir obsolétes,
car les transactions commerciales ont acquis une vitesse vertigineuse, et ne sont donc plus en

accord avec des normes rédigées il y a plus de cent ans.

82 Art. 99 ¢.com.ch.

6% Art. 100 c.com.ch.

6% C.Sup., 12 avril 2012, N° Legal Publishing : 60175, Rol N°218-2011, dans: Cédigo de Comercio 2014,
LegalPublishing, Thomson Reuters, Santiago, Chili, 2014, p. 58.

683 'Art. 105 c.com.ch.

8 Voir sur ce point : BARROILHET Silvia, Revista chilena de derecho informadatico, n°3, 2003 ; disponible
sur :

http://www.derechoinformatico.uchile.cl/index.php/RCHDI/article/view/10664/11418 (consulté le 21
novembre 2016).

Le silence est toujours équivoque, il n’a pas de signification sinon dans les cas ou la loi ou le juge lui
attribuent des effets juridiques. Par exemple, les hypothéses des articles 2125 (mandataire habituel doit se
prononcer dans un délai raisonnable sous peine d’acceptation), 1233 (assignataire testamentaire, idem) et
1956, al. 3., c.c.ch. (bail : tacite reconduction dans le cas de continuation aprés son échéance). Dans ce sens :
LEON H. Avelino, La voluntad y la capacidad en los actos juridicos, editorial juridica de Chile, Santiago,
Chile, 3° éd., 1979, p. 48 et s.

688 Art. 102 c.com.ch.

6%9 Art. 98 c.com.ch.

0 Draprés 1article 104 c.com.ch., le lieu ou est acceptée ’offre initiale ou modifiée sera présumé comme
celui de la célébration du contrat.
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E. Le transfert de propriété des marchandises et des risques

177. Le transfert de propriété dans la vente de marchandises - Comme nous 1’avons
relevé, le systéme chilien est fondé sur le droit romain. Le titre, en I’occurrence le contrat de
vente, a besoin d’un mode supplémentaire pour transférer valablement la propriété. Plusieurs
moyens sont prévus a 1’article 588 du Code civil chilien

De son coté, le Code de commerce chilien indique que 1’expédition des marchandises
faite par le vendeur au domicile de I’acheteur, ou a un autre lieu convenu, emporte sa
tradition®' et précise qu’elle a lieu dés la transmission du connaissement, facture, ou lettre
de voiture, par la fixation de la marque de 1’acheteur (avec le consentement du vendeur) et
par d’autres moyens autorisés par les usages du commerce®”.

Une situation intéressante se pose au regard de la vente de marchandises qui ne sont
pas de la propriété du vendeur. D’aprés ce systéme « dualiste » (binaire), un tel contrat de
vente est valable. Des droits personnels et des obligations résultent du contrat, mais seront
inopposables au vrai propriétaire, car la tradition est imparfaite selon la maxime nemo dat.
De cette fagon, 1’article 1815 Code civil chilien permet expressément la vente de choses
d’autrui®®.

Le fondement de la norme précédente est que la vente ne transfeére pas la propriété

dans le droit chilien. Elle est seulement un titre qui permet de 1’obtenir ultérieurement®*,

178. Réserve de propriété - Deux articles traitent de ce sujet : d’une part, 1’article 680,
contenu dans le paragraphe 1° « Dispositions générales », titre VI « De la tradition », livre 11
du Code civil chilien ; d’autre part, 1’article 1874, contenu dans le paragraphe 9°, « Des
obligations de I’acheteur », titre XXIII « De la vente », livre IV du méme code.

Le premier dispose : « La tradition peut transférer la propriété sous condition
suspensive ou résolutoire, si elle est stipulée.
La tradition faite par le vendeur, opere le transfert de propriété de la chose vendue, méme si
le prix n’a pas été payé, a moins que le vendeur ait fait réserve de transfert jusqu’au
paiement ou l’accomplissement d 'une condition ».

Quant au second, il précise :

1 Article 148 c.com.ch.

92 Art. 149 c.com.ch.
93 Art. 1815 c.c.ch.: « La vente des choses d’autrui est valide, sans préjudice des droits du propriétaire, tant
qu ‘ils ne sont pas anéantis par le temps ».

Voir dans ce sens : ALESSANDRI R. Arturo et SOMARRIVA U. Manuel, Curso de Derecho Civil, tomo
1V, Fuentes de las Obligaciones, Ed. Nascimiento, Santiago, Chili, 1942, p. 372.
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« La clause de non transfert de propriété jusqu’au paiement du prix, n’aura d’autres effets
que [Dalternative énoncée dans [article précédent®™, et si l'acheteur paye le prix,
substitueront les cessions qu’il a fait sur la chose et les droits constitués entretemps ».
Traditionnellement, il a été soutenu que ces deux normes étaient antagoniques et
irréconciliables, et que leur conflit devait se résoudre a la faveur de 1’article 1874 du Code

civil chilien, régle spéciale®®.

Cette tendance ¢était également majoritaire dans la
jurisprudence. Néanmoins, ces derniéres années, la doctrine a évolué®’ en estimant qu’il n’y
avait pas de contradiction réelle entre les disposition : d’une part, 1’article 680 reléve des
régles générale de la tradition et fait mention expresse du prix, c’est-a-dire de la vente ;
d’autre part, le « vrai » sens de 1’article 1874 (régle spéciale) serait de préciser que le droit
alternatif existe toujours dans la vente, comme 1’indique la régle des obligations a propos
des contrats bilatéraux®®. Par conséquent, la réserve de propriété serait valide.

A notre avis, la position de la doctrine contemporaine est correcte et pragmatique a la
fois, puisqu’elle s’adapte non seulement a 1’évolution de la 10i®’, mais aussi a la réalité
juridique existante en droit comparé’®.

La clause de réserve de propriété n’est pas souvent utilisée au Chili, car la
jurisprudence s’attache a la doctrine classique. Dans un arrét célebre a ce sujet, la Cour
Supréme a débouté une tierce-opposition interposée par le vendeur d’un avion vendu avec

cette clause, qui a été saisi par d’autres créanciers de 1’acheteur, en considération de ’article

1874 du Code civil chilien”.

179. Le transfert des risques - Conforme au systeme « dualiste » (binaire) chilien, nous
trouvons des dispositions sur les risques rattachées a la fois aux effets des obligations et a la

réglementation sur la vente.

®3 L’article 1873 c.c.ch., dans les régles de la vente, établit a égalité que 1’article 1489, dans celles des
obligations, le droit alternatif & demander la résolution ou I’exécution en nature, avec I’allocation des
dommages-intéréts dans les deux cas.

% Voir dans ce sens: MEZA B., Ramon, Manual de Derecho Civil, de las Fuentes de las Obligaciones, tomo
1, 8¢me. ed., Ed. Juridica de Chile, Santiago, Chili, 1995, p. 157-158.

%7 Voir dans ce sens: CAPRILE B. Bruno, “La Reserva de Propiedad, garantia eficaz en el derecho chileno?”,
Revista Chilena de Derecho, Vol. 27, n° 1 (2000), p. 29-49.

6% Art. 1489 c.c.ch.

699 1’article 680 a eu pour base ’article 821 du projet de 1853, qui faisait mention expresse de la vente. Dans
ce sens : CAPRILE B. Bruno, op. cit.

" Clause Romalpa dans la common law et Réserve de Propriété consacrée par le droit frangais dans Darticle
2367 code civil.

! Santiago, 29.MAR.962, R., t. 59, sec. 1, p. 261, dans : Repertorio de Legislacion y Jurisprudencia
Chilenas, Cédigo Civil y Leyes Complementarias, tomo VII, Ed. Juridica de Chili, 3e éd., 1997, Santiago,
Chili, p. 375.

- 152 -



o S na
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017

Au titre XII du livre IV, I’article 1550 du Code civil chilien’* consacre la régle res
perit creditoris et dispose que le risque est supporté par le créancier dés le contrat signé, ce
qui peut sembler injuste dans la mesure ou il n’y pas eu de tradition, donc de transfert de
propriété.

L’article 1820 du Code civil chilien précise 1’étendue de la régle pour la vente, en
disposant : « La perte, détérioration ou amélioration du bien qui se vend appartient a
[’acheteur des la célébration du contrat, méme s’il n’a pas été livré, a moins qu’il soit vendu
sous condition suspensive, et que la condition soit remplie, car dans ce cas, si la chose est
compleétement détruite pendant la condition, la perte appartient au vendeur et [’amélioration
ou détérioration a l’acheteur ».

L’article 142 du Code de commerce chilien reprend cette régle en précisant : « La
perte, détérioration ou amélioration du bien, apres la conclusion du contrat, appartient a
[’acheteur, sauf stipulation du contraire, ou si la perte ou détérioration se sont produites
par fraude ou faute du vendeur ou par vice interne du bien vendu ».

Cette régle est la conséquence de la maxime periculum emptoris (le risque appartient
a ’acheteur) du droit romain qui distinguait ’emptio (achat) de la venditio (vente). Le
contrat bilatéral de vente n’existait pas, il y avait deux actes.

Comme contrepartie a la régle res perit creditoris, I’article 1820 du Code civil chilien
¢établit que les améliorations des choses et de leurs fruits appartiennent a 1’acheteur.

Le vendeur, d’autre part, est responsable de la faute 1égére, jusqu’a la tradition”.

Selon les articles 1550 et 1820 du Code civil chilien et 142 du Code de commerce
chilien, des exceptions a la régle res perit creditoris sont prévues :
1. Sile débiteur est mis en demeure de livrer.
2. S’il est obligé de donner la méme chose a plusieurs personnes a cause de différentes
obligations.
3. Dans les obligations alternatives.
4. En cas de dol ou de faute lourde de la part du vendeur, il est responsable.

5. Dans la vente conditionnelle : si I’objet disparait avant I’accomplissement de la condition,

le risque repose sur le vendeur.

02 Art. 1550 c.c.ch : « Le risque de perte des espéces appartient toujours au créancier, a moins que le
débiteur soit en demeure ou qu’il soit obligé de donner la méme chose a plusieurs personnes a cause de
gloz;fférentes obligations. Dans ce cas le risque lui appartient, jusqu'a la livraison ».

Art. 1549 c.c.ch. : « ['obligation de conservation du bien demande [’emploi des précautions nécessaires
dans sa garde ».
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6. Ventes a la dégustation goit, poids ou mesure, avant la conclusion desdites opérations’**.
7. Dans les ventes a terme, si I’objet disparait avant I’échéance et n’a pas été livré.
8. Principe pacta sunt servanda : les parties peuvent remplacer les dispositions antérieures.

Dans tous les cas précités, le risque sera a la charge du vendeur.

180. Autonomie de la volonté - Le principe est retenu par 1’article 1545 du Code civil
chilien qui a pris pour source les alinéas premier et deuxiéme de 1’ancien article 1134 du
Code civil frangais’. Cet article dispose en effet : « Tout contrat valablement conclu est loi
pour le cocontractant, et ne peut pas étre invalidé sinon par consentement mutuel ou pour
causes légales ».

Selon le Professeur Lopez Blanco’”, les conséquences dans le droit chilien sont les
suivantes :

1. Liberté pour les parties de contracter sans autres limites que celles de I’ordre public et
les bonnes mceurs.

2. Liberté dans le choix du contenu et des effets des obligations’®’ (avec les mémes
limitations).

3. Une fois conclu, le contrat devient la loi des parties.

4. Les clauses obscures doivent étre interprétées selon I’intention des parties et non pas
nécessairement d’apres leur expression littérale.

Nous pouvons ajouter que d’autres conséquences importantes émanent du principe pacta
sunt servanda, par rapport au contrat de vente.

5. Le prix peut étre librement convenu entre les parties dans la vente de marchandises, du
fait qu’il s’agit de biens meubles, sans aucune limite, & la différence de la vente d’immeubles’*®
pour laquelle le prix doit étre « juste » sous peine de « Iésion ».

6. La stipulation d’une clause pénale peut avoir un caractére punitif en droit privé
chilien, et donc s’ajouter a I’allocation de dommages-intéréts’”.

7. La portée du principe d’autonomie ne s’étend pas a I’imprévision.

" MEZA B., Ramoén, Manual de Derecho Civil, de las Fuentes de las Obligaciones, tomo I, 8¢ éd., 1995, Ed.
Juridica de Chile, Santiago, Chili, p. 119.
7% Aujourd’hui devenus 1103, 1104 et 1193
¢ 1 OPEZ BLANCO José Luis, Compraventa Internacional de Mercaderias, édition Ace Ediciones y
Publicaciones S.A., imprimé par Xerox de Chile S.A., Santiago, Chili, 2001, p. 38-39.

De cette facon, comme en droit frangais, les parties peuvent résilier un contrat par consentement mutuel.
% Daprés Particle 1889 c.c.ch., le prix de vente des immeubles ne peut pas dépasser le double du juste prix,
du c6té de I’acheteur, ni étre inférieur a sa moitié, pour le vendeur.
7% Art. 1543 c.c.ch., premiére partie.
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181. L’imprévision - De mani¢re générale la jurisprudence chilienne a rejeté la théorie de
I’imprévision, car elle considére qu’elle n’est pas compatible avec le principe de 1’autonomie de la
volonté, suivant le modé¢le classique francais.

L’arrét le plus célébre sur ce sujet est ’arrét de cassation Galtier Auguste con Fisco
rendu par la Cour Supréme le 10 janvier 1925, qui dispose que les tribunaux ne peuvent pas
modifier la loi du contrat. Dans le cas contraire, nous nous trouverions dans une hypothese
d’infraction 4 la loi du contrat, voire de cassation’'°. Par la suite, d’autres arréts ont confirmé cette
jurisprudence de principe’'".

Une doctrine minoritaire estime, néanmoins, qu’elle peut étre appliquée en
considération du caractére onéreux commutatif de la vente, qui emporte 1’équivalence des
prestations, du principe de bonne foi, de la théorie de la cause et de I’application de
1’équité”"?. Cette doctrine a été retenue par la jurisprudence arbitrale au Chili. C’est pourquoi
de nombreuses décisions arbitrales acceptent la théorie de I’imprévision. C’est le cas, par
exemple, des décisions suivantes :

1. Inversiones Monaco Ltda. con ENAP, juge arbitre : M. Carlos Urenda Zegers, 13
novembre 1986.

Les faits étaient les suivants : Inversiones Moénaco Ltda. acheta a terme plusieurs
actions d’ENAP’" avant la crise mondiale de 1982 a la suite de laquelle les actions ont
significativement perdu de leur valeur et le dollar américain, monnaie de paiement, a pris
plusieurs fois sa valeur, ce qui a fait augmenter la dette. Monaco agit alors en nullité pour
absence de cause, car le déséquilibre des prestations, di a des causes imprévisibles et

exogenes aux parties, était énorme. Le juge arbitre fait droit a la demanderesse en estimant

que I’imprévision étant une institution qui résulte du principe de bonne foi, malgré 1’absence

"% Les faits étaient les suivants : I’entrepreneur frangais M. Galtier obtient une adjudication dans un appel

d’offres pour moderniser le port de San Antonio au Chili, en 1911. Le contrat prévoit que le paiement sera fait
en livres sterling or. Les premiers paiements sont faits en livres ‘or’, mais pendant la premiére guerre
mondiale il est difficile de les trouver au Chili et le gouvernement continue a payer I’entrepreneur en livres
« papier », avec la méme valeur nominale mais en réalité¢ inférieure. M. Galtier porte plainte afin de récupérer
la différence de valeur entre les livres or voulues et les livres papier recues. Le tribunal de premiére instance
rejette sa demande. Il fait appel a cet arrét et la C.Ap. rend un arrét infirmatif, en estimant que son acceptation
des paiements partiels n’implique pas renoncement a son droit de réclamer, car le paiement total n’a pas eu
lieu. L’Etat forme un pourvoi en Cassation et la Cour Supréme fait droit a ceci, en estimant que la loi du
contrat a prévu le paiement « en bonnes livres sterling or » et non pas en « or ».

" Dans I’équivalent au Canal de Craponne au Chili, Cass. Civ, 6 mars 1876, ’arrét Guzmdn, veuve de
Shirazawa con Empresa de Ferrocarriles del Estado, C.Sup., Cass. 1961, une rente viagere €tablie en faveur
d’une veuve est devenue dérisoire a cause de 1’inflation monétaire. Le tribunal de premicre instance fait droit
a sa demande d’actualisation, mais la cour d’appel et de Cassation la déboutent, en disant que bien que ce soit
une situation lamentable, I’inflation n’est pas source des obligations dans le droit chilien (dans URREJOLA
S. Barbara, Teoria de la Imprevision, theése, U. de Chile, 2003, p. 211 et s.

"2 Ibid, p. 185, en citation au Professeur Juan Carlos Dorr Z Notas acerca de la Teoria de la Imprevision,
Revista Chilena de Derecho, volumen XII, N°2, Mayo-Agosto, Santlago Chili, 1988, p. 264.
Société Nationale des Pétroles du Chili.
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de réglementation spécifique dans les contrats commutatifs, elle doit étre accueillie en

A 4 s 2714
I’espéce par équité’"”.

2. Sociedad Constructora La Aguada Ltda. con EMOS S.A., juge arbitre : M. Claudio
Illanes Rios, ratifié¢ par la Cour Supréme le 10 octobre 1994.

Les faits étaient les suivants : La société La Aguada gagna un appel d’offre pour des
constructions sur un canal, mais pendant les travaux, elle a du modifier la méthode prévue
par EMOS, la mandante, parce que le terrain ne lui permettait pas de travailler comme prévu
et que de dangereux glissements de terrain se produisirent. La société agit en dommages-
intéréts réclamant un prix majoré, conséquence des travaux non prévus et indispensables a
faire. Le juge arbitre, dans une décision double (un consacré a I’existence de 1’obligation de
paiement et [’autre au montant) a fait droit & la demanderesse en estimant qu’un fait
imprévisible, grave et extraordinaire rendait nécessaire la modification de la méthode de
construction, qui s’avérait plus chére, et devait étre payée par la défenderesse. En révision

par la voie du recours de déni, la Cour Supréme confirma la décision arbitrale.

Certains auteurs relévent par ailleurs’” que ’arrét Guillermo Larrain Vial con
SERVIU™® rendu par la Cour d’appel de Santiago en 2006 a aussi retenu la théorie de
I’imprévision, car il a expressément été jugé qu’il n’était pas possible d’exiger d’une partie
qu’elle assume les surcotits non prévus pour I’exécution d’une ceuvre, dés lors qu’ils étaient
extérieurs a la relation contractuelle existant depuis plusieurs années, et provoquant une
grande perte pour une partie et un enrichissement sans cause pour I’autre. En conséquence,
le contrat devrait étre révisé conformément a la théorie de I’imprévision.

D’autres auteurs considérent toutefois qu’il n’en est rien’"’, car I’imprévision suppose
I’absence de texte l1égal traitant la situation. Or 1’article 2003, al. 2 du Code civil chilien
prévoit spécifiquement le remboursement du constructeur lorsque surviennent des surcotts

non prévus dans un contrat de construction a prix fixe.

"% Ibidem, p. 218-227.

"> ALCALDE R. Enrique, Revista Chilena de Derecho, Vol. 34, No. 2 (Mayo - Agosto 2007), p. 361-372.

e C.Ap. de Santiago, 14 novembre 2006.

T LECAROS José M., Notas de derecho civil, los contratos, parte general, p. 18 ; disponible sur:
http://www.josemiguellecaros.cl , consulté le 13 avril 2017.
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§ 2 - Les effets de la vente en droit chilien

A. Les droits et obligations des parties

Les droits et obligations des parties sont similaires a ceux du droit francais.
Le vendeur a deux obligations principales : délivrer la chose vendue et la garantir.
L’acheteur doit quant a lui payer le prix et recevoir les marchandises.

On commencera par I’étude des droits et obligations du vendeur.

182. Obligation de délivrer les marchandises - Le manquement du vendeur a son
obligation de délivrance activera la condition résolutoire tacite contenue dans les régles
générales des obligations a I’article 1489 du Code civil chilien, et reprise dans les régles
spéciales relatives a la vente a I’article 1826, al. 2 du méme code qui dispose : « Si /e
vendeur par faute ou dol retarde la livraison, I’acheteur pourra, a son choix, poursuivre le
contrat ou s’en abstenir, avec allocation de dommages-intéréts dans les deux cas, selon les
regles générales ».

Afin qu’il soit possible d’agir en résolution ou en exécution en nature, il est
nécessaire que 1’acheteur, de son c6té, ne soit pas en situation de faute, c’est-a-dire, qu’il ait
payé ou soit prét a payer. Aussi, I’inexécution devra étre fautive ou doleuse. Ce ne sera pas

le cas si I’inexécution n’est pas intentionnelle, voire est la conséquence d’une force majeure.

183. Force majeure et cas fortuit - Ces notions sont consacrées a ’article 45 du Code civil
chilien qui trouve un fondement dans 1’ancien article 1148 du Code civil frangais’'®. Celui-ci
indique : « S’appelle force majeure ou cas fortuit le fait imprévisible qu’il n’est pas possible
de surmonter, tel qu’un naufrage, tremblement de terre, devenir prisonnier, les faits
d’autorité exercés par des fonctionnaires publiques, etc. ».

Toutefois, a la différence de son mod¢le frangais, le Code civil chilien différencie
plus clairement la force majeure et le cas fortuit. La force majeure a les mémes caracteres de
gravité et d’imprévisibilité qu’en droit francais, mais le cas fortuit est la conséquence de fait
naturels’"”. En outre, la force majeure des actes des autorités qui rendent impossible

I’exécution d’un contrat (par exemple, une loi qui change les spécifications nécessaires pour

'8 Actuel 1218.
9« Acts of God », en droit anglais.
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importer des automobiles au Chili, quand cette hypothése n’a pas été prévue dans un contrat
d’importation de ces marchandises) est prévue en droit chilien.

Il est intéressant de noter que la jurisprudence a pu préciser que les tremblements de
terre n’étaient pas des cas fortuits, car le Chili est un pays sismique’*’. La rupture de stock

721

d’un article, non plus'~". Dans ce cas, malgré les difficultés qui peuvent se poser, le vendeur

devra toujours trouver une solution pour livrer les marchandises vendues.

184. Quantité et qualité - Le vendeur doit délivrer les marchandises selon les quantité,
qualité et caractéristiques convenues dans le contrat de vente, ou, a défaut, d’'une qualité

22
moyenne’*?,

185. Dépenses - Les dépenses, associées a 1’expédition sont a la charge du vendeur, d’aprées

les articles 1571 '*

et 1825 du Code civil chilien. Ce dernier article dispose : « Le vendeur
doit payer les dépenses faites pour mettre la chose en état de délivrance, et [’acheteur celles

pour la transporter a partir de ce moment ».

186. Etendue de D’obligation - L’étendue de 1’obligation comprend le bien et ses
724 725 o

accessoires, voire leurs fruits naturels et civils'™-'"> a I’exception des ventes a terme,
conditionnelles, ou si les parties ont convenu que les fruits appartiennent au vendeur
jusqu’au moment de la livraison.

72

187. Moyens de transfert - Selon le Code de commerce chilien '*, la tradition des

marchandises peut se réaliser par plusieurs moyens symboliques: transfert du
connaissement, de la facture, selon la coutume ; par la livraison au si¢ge/domicile de

. 2
’acheteur ou en un lieu convenu’’.

720 C.Ap. Santiago, 10 septembre 1940, R., t.39, sec. 1%, p. 203, dans : Repertorio de Legislacion y
Jurisprudencia Chilenas, tomo I, op. cit., p. 205.
721 C.Ap. de Valdivia, 17 avril 1941, G. 1941, ler. Sem. N°91, p. 491, R., t.39, sec. 2%., p.1, dans : ibid, p. 206.
22 Art. 145 c.com.ch.
3 Les charges du paiement reposent sur le débiteur.
7% Arts. 1816 et 1829 c.c.ch.

> La livraison est comprise dans I’obligation de délivrance au Chili. Cf. ALESSANDRI R. Arturo et
SOMARRIVA U. Manuel (mis a jour par VODANOVIC H. Antonio), Curso de derecho civil, tomo III, De las
%lgligaciones, ed. Nascimiento, Santiago, Chili, 1941, p. 28.

Art. 149 c.com.ch.

27 Art. 148 c.com.ch.
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188. Moment de la livraison - La livraison en temps opportun des marchandises est
. . . . , . 2 . . , . .
essentielle, surtout lorsqu’il s’agit de biens périssables’®. Ainsi, a défaut de stipulation, les

. . ~ ., . . . 2
marchandises doivent étre livrées dans les 24 heures qui suivent la conclusion du contrat’®,

a moins qu’il y ait un délai ou une condition stipulée, qu’il conviendra alors de respecter.
Néanmoins, s’opére 1’échéance si 1’acheteur a vu diminuer considérablement ses facultés
¢conomiques. Dans ce cas, il ne pourra pas exiger la délivrance a moins qu’il ne paie ou
garantisse le paiement. Cette disposition est contenue dans les articles 1826 in fine du Code
civil et 147 du Code de commerce chiliens ; en accord avec la régle générale de caducité
¢tablie a I’article 1496, al. 2 du Code civil chilien applicable aux débiteurs dont les
stretés ont diminué considérablement de valeur. Son importance est grande, car la résolution
unilatérale n’existe pas encore en droit chilien. Ainsi, c’est le seul reméde « unilatéral » et
préventif existant a ce moment de 1’iter contractuel. Par ailleurs, I’article 151 du Code de
commerce chilien réaffirme que le vendeur peut retenir les marchandises non payées, jusqu’a
leur complet paiement.

La délivrance se fera dans le lieu ou ils se trouvaient & ce moment, s’agissant des
espéces ou au domicile du vendeur, dans le cas contraire’".

S’agissant des espéces, il doit donner celles prévues et non pas d’autres.

S’il s’agit d’obligations de genre, il le vendeur remplit son obligation en donnant une

731

chose d’une qualit¢é moyenne”. S’il n’atteint pas ce standard, 1’obligation de garantie

s’applique.

189. Obligation de garantie (vices cachés et éviction) - Il s’agit d’un ¢lément relevant de
la nature du contrat, donc susceptible de renonciation’> d’aprés le principe de 1’autonomie
de la volonté, comme on 1’a déja relevé. Contrario sensu, les parties peuvent conférer un
caractére rédhibitoire a des vices qui naturellement ne le sont pas.

Le vendeur devra livrer des marchandises de qualité et répondant aux caractéristiques

convenues, ou, a défaut d’accord spécial, d’une qualité moyenne. Sinon, elles seront

2% First Chile con Agricola Perquilauquén Ltda, 26° tribunal civil de Santiago, n°4218-2013. Dans ce cas, le

tribunal a débouté 1’action en dommages-intéréts de la demanderesse, une société exportatrice des fruits, en
estimant que la livraison des marchandises (myrtilles) depuis le Chili vers I’Europe était tardive, considérant
les conditions climatiques et d’autres facteurs divers qui auraient rendu nécessaire un transport plus rapide,
voire aérien, afin d’éviter leur putréfaction.
29 Art. 144 al.2 c.com.ch.
7% Arts. 1587, 1588 et 1589 c.c.ch.
1 Art. 145 c.com.ch. Il faut noter ici la différence avec le droit anglais, dont nous avons vu que le standard
exigé est une qualité « basique », seulement. Voir supra.

Au moins que le vendeur soit de mauvaise foi, art. 1842 c.c.ch.
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considérées comme ayant des vices cachés, situation ouvrant droit a une éventuelle action en
résolution ou exécution en nature, avec allocation de dommages intéréts s’ils sont
importants’> ou possibilit¢ de demander une réduction du prix dans le cas contraire,
conformément aux articles 154 du Code de commerce et 1860 du Code civil chiliens. Ce
dernier établit ainsi que : « Les vices rédhibitoires donnent droit a [’acheteur de demander

la résolution ou la réduction du prix, a son choix ».

S’agissant des ventes par spécification, I’acheteur peut agir en résolution, si les
marchandises recues ne sont pas d’une qualit¢é moyenne”* ou de celle qui a été prévue au
contrat.

Dans les ventes d’apres échantillons, elles sont présumées éEtre réalisées sous
condition résolutoire si les marchandises ne sont pas conformes aux échantillons’’.

S’agissant des ventes au goit, le droit d’essayer est présumé, et la vente est réputée
réalisée sous condition suspensive d’approbation dans les trois jours, si un autre délai n’est
pas stipulé”®.

Dans les ventes en lots, I’acheteur a la faculté¢ de les examiner et de les rejeter dans
les trois jours également, si les sceaux son intacts en cas de défaut de quantité ; et si les

restants le sont, pour des défauts de qualité”’.

Les vices, comme en droit francais, doivent &tre graves, cachés et antérieurs a la

Vente73 8.

La jurisprudence a pu par exemple préciser a ce propos que le mauvais
fonctionnement des pi¢ces d’une machine moissonneuse-batteuse qui empéche sa correcte
utilisation constitue un vice caché que I’acheteur a pu ignorer a 1’époque de la conclusion du

contrat739.

3 On doit noter que le choix est & la discrétion de ’acheteur, et donc il pourra toujours agir en résolution
dans le cas de vices rédhibitoires de peu d’importance. Néanmoins, il est peu raisonnable.

7% Art. 134 c.com.ch.

75 Art. 135 c.com.ch.

7% Arts. 131 et 132 c.com.ch.

7 Art. 159 c.com.ch.

7% Art. 1858 c.c.ch.

3% C.Ap. Santiago, 22 juin 1887, G. 1887, n°1992, p.788, dans: Repertorio de Legislacién y Jurisprudencia
Chilenas, tomo VII, op. cit., p. 345.
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Sur la question de la gravité, la doctrine indique que les vices sont graves s’ils
empéchent 1’utilisation normale des marchandises, ou du moins sont la cause d’une
J . . .. 740
utilisation imparfaite”™.
Conséquence de l’effet relatif des contrats, les sous-acquéreurs sont dépourvus
d’action contre les vendeurs ab initio, et par conséquent peuvent agir seulement contre leurs

41
cocontractants7 .

La garantie d’éviction, cependant, comme en droit francais, est peu fréquente
s’agissant des marchandises.

Le vendeur doit garantir & I’acheteur une possession paisible des biens achetés et lui
garantir qu’il ne fera pas 1’objet de nuisances, ni de sa part, ni de la part de tiers’*” qui
revendiqueraient des droits antérieurs a la vente.

La jurisprudence a notamment précisé a ce sujet que non seulement la privation totale
ou partielle des objets vendus entrainait 1’éviction, mais aussi la déclaration judiciaire de
droits antérieurs a la vente qui limitent les droits de I’acheteur’".

A la différence de la garantie des vices cachés, les sous-acquéreurs peuvent agir

o . . 744
contre tous les vendeurs antérieurs dans 1’exercice de ce droit’ ™.

190. Existe-t-il un vrai devoir d’information et de conseil au Chili ? - Il est plus limité
que son équivalent francais et son régime législatif le circonscrit a 1’obligation de garantie
des vices cachés (conformité). Ainsi, si le vendeur connait ou devait connaitre les vices qui

affectent le bien’®

, il a D’obligation d’en informer 1’acheteur. Sinon, une éventuelle
renonciation a cette garantie ne serait pas valable et considérée comme dolosive.

En dépit de cette régle et a défaut d’autres normes, le principe de bonne foi oblige le
vendeur dans les pourparlers a agir loyalement et ainsi toujours mentionner les qualités et

défauts des marchandises a vendre. Il serait donc inacceptable de limiter 1’application de ce

" MEZA B. Ramén, op. cit., p. 144 .
™ Voir dans ce sens: PIZARRO W. Carlos, Etude critique sur la responsabilité contractuelle en droit positif
%@ilien, theése pour le doctorat en droit privé, U. Panthéon-Assas, Paris, France, 2003, p.220.

Art. 1839 c.c.ch.
™ C.Ap. de Talca 13 aott 1921, G. 1921, 2° sem., n°235, p. 958, dans : Repertorio de Legislacién y
Jurisprudencia Chilenas, Codigo Civil y Leyes Complementarias, tomo VII, Ed. Juridica de Chili, 3éme ed.,
1997, Santiago, Chili, p. 314.
% Art. 1841 c.c.ch.
4 Ce serait toujours le cas des professionnels. Voir dans ce sens: ALESSANDRI, op. cit., p. 408, contrario
sensu.
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devoir d’information a I’hypothese prévue, car il n’est pas conciliable avec ledit principe et

les régles d’interprétation vues’*

191. Existe-t-il un devoir de sécurité au Chili ? - A la différence du droit francais, il
n’existe pas au Chili de jurisprudence constante en ce sens. Elle est plutdt contradictoire.
Certains arréts condamnent les vendeurs qui ont vendu des produits dangereux et qui ont
causé des dommages personnels’* ; d’autres rejettent les actions qui en résultent’*. La
raison principale de cette hésitation est qu’il n’existe pas de devoir général de sécurité
comme en France. Par conséquent, I’obligation de sécurité reste encore résiduelle au Chili,
limitée a la loi n® 19.946 sur la protection des droits des consommateurs. L’article 45 de
ladite loi indique que le fournisseur des produits doit incorporer en eux mémes ou dans des
annexes, les avertissements nécessaires, en langue espagnole’*’. En dehors de cette norme,
nous n’avons pas trouvé de mentions expresses au sujet de cette obligation, applicables en
I’espece.

Précisons cependant, s’agissant d’une loi spéciale, de droit public et d’ordre public,
qu’elle ne peut étre appliquée par analogie au cas chilien. Sa portée reste donc pour le

moment seulement indicative ou suggestive s’agissant de notre objet d’étude.

192. Recevoir le paiement — Cette question sera traitée ci-dessous avec 1’obligation de

I’acheteur de payer le prix.

193. Dommages-intéréts — Le vendeur a le droit d’étre indemnisé, selon les régles

générales.

Il s’agit a présent d’analyser les droits et obligations de 1’acheteur.

194. Payer le prix — Il s’agit de la contrepartie du droit du vendeur de recevoir le paiement.

4% Elément systématique.

Bureau communal d’information aux consommateurs de San Antonio vs. L’Oréal Chile S.A., tribunal de
police locale, 15 septembre 2008, rol 3407-2007 (au sujet des dommages causés aux yeux d’une
consommatrice avec un mascara pour cils) et Salamanca vs. Bruno Fritsch Ltda., C.Ap. Santiago, 23 octobre
2009, rol 9504-2009. Dans : CORRAL T., Hernédn, Responsabilidad por Productos Defectuosos, andlisis y
propuestas para el derecho civil y de consumo en Chile, ed. Abeledo Perrot, Legal Publishing Chile,
Santlago Chili, 2011, p.150.

¥ C.Ap. Sannago 17 novembre 1910, G.1915, p.278. Dans ce cas la cour rejette I’action du demandeur, en

estimant que le fabricant ne pouvait pas étre tenu comme responsable de tout le processus de fabrication des
conserves, car il était obligé de faire confiance aux chargés de la production directe.

“Voir dans ce sens: CORRAL T., Hernan, op. cit., p.129.
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... ) ) ) A . . . , 750
En cas d’éviction, il doit faire dépdt du prix aupres du tribunal compétent™". A la

différence du droit du vendeur a la caducité 1égale du délai, il n’a pas le droit de le retenir.

195. Recevoir les marchandises - Comme la délivrance ou tradition, elle peut étre réelle ou
symbolique.
Si I’acheteur est en demeure de recevoir, il devra payer les dépenses de conservation

51 :
Plet pourra agir en

et le vendeur, de son coté, sera seulement responsable d’une faute lourde
résolution ou exécution en nature, avec allocation de dommages-intéréts.

Au moment de la réception, il a le droit d’inspecter les marchandises.

196. Examiner les marchandises - L’examen est, comme en droit anglais, un examen
standard. Rappelons sur ce point les arréts relatifs aux ventes de marchandises-chaussures,
qui sont presque applicables a ’identique en droit chilien’.

Le Code de commerce chilien précise qu’a défaut d’inspection, 1’acheteur perd son

droit a réclamer pour défaut de quantité ou qualité”>.

197. Garantie des vices cachés — conformité. Voir supra.

B. Les sanctions de I’inexécution des obligations contractuelles

198. Exécution en nature - Comme en droit frangais, 1’exécution en nature est la régle
générale en droit privé chilien.

Le paiement est traité aux articles 1568 et s. du Code civil chilien. Il est défini
comme : « la prestation de ce qui est dii ».

Il doit étre complet, car, comme en droits francais”* et anglais755, le créancier n’est
pas obligé d’accepter des paiements partiels. A ce sujet, ’article 1591 du Code civil chilien
précise : « Le débiteur ne peut pas obliger le créancier a recevoir des versements partiels,
sauf accord contraire ; et sans préjudice de ce que disposent les lois dans les cas spéciaux.

Le paiement total de la dette entraine les intéréts et les indemnisations dus ».

7% 1bid, al. 2.

U Art. 1827 c.c.ch.

52 Heilbutt vs. Hickson, (1872) LR CP 438.

3 Art. 146 c.com.ch.

3% Article 1244 (ancien) 1342-4 (nouveau) du code civil francais.

3 Régle 30 s.g.a. 1979, a propos de I’obligation de délivrance du vendeur.
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199. L’exécution par équivalent - Elle est exceptionnelle en droit chilien. L’article 1569 "

du Code civil chilien indique en effet que le paiement, voire I’exécution en nature, doit étre
réalisé par la remise de I’objet di.

L’exécution par équivalent a lieu quand le paiement en nature est impossible”’ ou
lorsqu’il n’est plus souhaité et s’étend en régle générale aux préjudices directs prévus’™.

L’article 1556 du Code civil chilien dispose a ce sujet que : « L’indemnisation des
préjudices comprend le dommage émergent et la perte de gains, qu’il soit conséquence
d’une violation contractuelle, d’une exécution imparfaite ou tardive... »

L’indemnisation peut prendre différentes formes :

1. Dommages-intéréts compensatoires.

Comme dans le mode¢le francais, les dommages-intéréts compensatoires doivent étre
équivalents a I’exécution en nature et se divisent-en :

1.1. Dommage émergent (réel), congu par la Cour Supréme chilienne comme :
«la diminution véritable et effective dont souffre le patrimoine du créancier comme
conséquence directe de [’inexécution du débiteur »">°.

1.2. Perte de gains, définie par la méme Cour comme : « ... la somme d’argent
que le créancier a perdue et qu’il aurait pu gagner si le débiteur avait rempli
opportunément son obligation »'*.

1.3. Préjudice moral, entendu comme : « ...le regret, douleur ou malaise dont
souffre une personne dans sa sensibilité physique ou ses sentiments, croyances ou
affections »'°.

L’indemnisation est donc une conséquence de I’inexécution en nature. Selon les

termes de ’article 1489 du Code civil chilien : « Dans les contrats bilatéraux la condition

résolutoire de ne pas remplir une des parties de ses obligations est comprise. Mais dans un

3% Art. 1569 c.c.ch. : « Le paiement sera fait d’aprés [’obligation contractée, sans préjudice des dispositions
spéciales des lois.
Le créancier ne peut pas étre obligé de recevoir une chose différente de celle due, sous prétexte d’étre égale
ou de valeur supérieure ».
T Dans I’inexécution des obligations de ne pas faire, par exemple.
8 L article 1558 c.c.ch. prévoit I’indemnisation des préjudices directs prévus en cas de faute, et aussi les
imprévus a cause d’un dol.
39°C. Sup., 24.0CT.979, Fallos del Mes N°251, deuxiéme arrét, p. 289, dans Repertorio de Legislacién y
Jurisprudencia Chilenas, Codigo Civil y Leyes Complementarias, tomo V, Ed. Juridica de Chile, 3e éd., 1997,
7S()aomtiago, Chili, p. 350.

Ibidem.
1 C.Ap. Santiago, 28 mars 1958, R., t. 56, p. 195, dans : ibid, p. 355.
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tel cas, I’autre partie au contrat peut demander a son choix la résolution ou l’exécution en
nature, avec l’octroi de dommages-intéréts ».

D’apres ce qui vient d'étre exposé, les parties devraient toujours agir en résolution ou
en exécution en nature, pour demander I’allocation conséquente de dommages-intéréts.
Cependant, une nouvelle doctrine et jurisprudence considérent que 1’indemnisation
compensatoire peut avoir lieu directement, de fagon autonome, sans nécessité de demander
la résolution ou I’exécution en nature’®-7%3-7%*,

Il n’existe pas en droit chilien une régle comme la Hadley anglaise, c’est-a-dire une
obligation de minimiser les dommages. L’obligation de proximité n’existe pas non plus. En

revanche, tous les dommages doivent étre indemnisés’®.

2. Dommages-intéréts moratoires.

Les dommages-intéréts moratoires constituent I’indemnisation 1égale. Quand elle est
fixée, le créancier n’a pas besoin de prouver de dommages. Ainsi, le retard dans le paiement
suffit’®. Elle est encadrée par le Code civil chilien’, qui prévoit des régles générales, et par
la loi n° 18.010 du 27 juin 1981, pour les opérations de crédit d’argent’®®.

La différence primordiale entre ces deux sources est que la derniére consacre
I’anatocisme dans son article 9’% et établit que I’intérét maximal conventionnel””’ ne peut

772

étre supérieur de 50%’’' a D’intérét courant’’””. En cas de manquement contractuel, il est

réduit au taux légal.

762 C.Sup., Cass. 3341-2009 ; C.Sup., Cass. 8123-2010 ; C.Sup., Cass. 720-2013 ; C.Sup., Cass. 16.882-2013 ;
C.Sup., Cass. 21.342-2014.
7031 e nouvel article 1228 code civil opére avec cette logique, et autorise expressément le juge en ce sens.

La doctrine « moderne » considére que I’indemnisation autonome a la violation des obligations de donner
est possible d’aprés une interprétation correcte de ’article 1489 c.c.ch., comme il I’est clairemnt s’agissant
des obligations de faire ou de ne pas faire. V. dans ce sens : LOPEZ D. Patricia, La autonomia de la
indemnizacion de daiios en la jurisprudencia nacional reciente : un cambio de paradigma ?. Disponible sur :
http://www.scielo.cl/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S0718-80722014000200004, consult¢ le 6 juillet
2017.

3 1 "article 2329 c.c.ch., dans les régles de responsabilité extracontractuelle dispose que « tout » dommage
doit étre indemnisé. Cette régle est considérée comme étant applicable aux deux systémes de responsabilité
par la doctrine nationale.

Article 1559 n°2 c.c.ch.

77 Articles 1544 et 1557 a 1559 c.c.ch.

"% Daprés ’art. 1 de la loi 18.010, les dommages-intéréts moratoires sont ceux pour lesquels I’une des
parties livre ou s’oblige a délivrer une certaine quantité d’argent, et ’autre a la payer en un moment différent
a celui fixé par la convention. Il en va de méme pour les opérations d’escompte des effets représentatifs
d’argent.

79 Atrt. 9, al. 3, loi 18.010 : « Les intéréts relatifs d une opération qui a expirée et qui n’ont pas été payés
seront incorporés, sauf stipulation contraire ».

"0 Art. 6, dernier alinéa, loi 18.010.

" Par régle générale, et exceptionnellement d’autres hypothéses prévues dans 1art. 6, 6 bis et 6 ter de la loi
18.010.

72 Intérét moyen chargé par les banques et institutions financiéres au Chili.
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De son coté, le Code civil chilien traite de I’intérét pour tous les autres cas, en
disposant que les intéréts sont dus dés que le débiteur est mis en demeure’”, ou, s’agissant
des obligations de ne pas faire, dés leur violation. Il ajoute qu’en cas de stipulation d’un
intérét supérieur au maximum légal dans une clause pénale, il sera réduit au maximum
conventionnel, c’est-a-dire 1’intérét courant augmenté jusqu’au maximum légal. Ainsi, si

dans une clause pénale stipulée dans une vente de marchandises il est établi un intérét

moratoire qui excéde I’intérét courant augmenté, il sera réduit jusqu’au taux 1égal.

200. Clause pénale - Elle est une évaluation conventionnelle et anticipée des préjudices
résultant d’une infraction contractuelle.

Son régime juridique en droit chilien manifeste une influence du Code civil francais.
En effet, plusieurs de ces dispositions reproduisent les normes frangaises. Par exemple, le
droit alternatif du créancier de demander la peine ou 1’obligation principale, la nécessité que
le débiteur soit mis en demeure’’*, ete.””.

Dans d’autres cas cependant, le rédacteur du Code civil chilien s’est éloigné de sa
source principale et a opté pour d’autres régles. Par exemple, il autorise le créancier a agir
en dommages-intéréts sans étre contraint de demander I’application de la clause pénale’’®-""

Avec la clause pénale, les parties peuvent aussi prévoir I’indemnisation de préjudices
indirects qui, en régle générale, ne sont pas alloués au Chili.

Accessoire, son destin dépend de 1’obligation principale et conditionnelle, elle nait si
I’obligation principale n’est pas accomplie.

Elle est encadrée par les articles 1535 et suivants du Code civil chilien qui la définit
comme suit : « La clause pénale est celle par laquelle une personne, pour affirmer
[’accomplissement d’une obligation, est soumise a une peine, qu’il s’agit de donner ou faire
quelque chose dans le cas de non exécution ou retarder [’obligation principale ».

Elle est « autonome »''°, moratoire ou compensatoire.

La clause pénale ne peut excéder le double de 1’obligation principale. Ainsi, dans un

contrat de vente de marchandises, les parties ne pourront pas stipuler une peine supérieure a

7 Art. 1557 c.c.ch.
71 Art. 1537 c.c.ch.
Voir dans ce sens: CORRAL T., Hernan, La Cldusula Penal, funcion y eficacia del contrato penal en el
derecho chileno, ed. Juridica de Chile, Santiago, Chili, 2012, p.50.
776 T1os
Ibid, p. 56.
71T Art. 1543 c.c.ch., seconde partie.
" Draprés I’article 1542 c.c.ch., il n’est pas nécessaire ’existence de préjudices.
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200% du prix des marchandises. Dans le cas contraire, d’aprés Iarticle 1544 al. 1¥ du Code
civil chilien, elle serait considérée excessive et réduite a juste proportion.
Finalement, il est intéressant de noter qu’a la différence du droit anglais’”’, la clause
pénale en droit privé chilien peut avoir un caractére punitif et venir s’ajouter a 1’allocation
de dommages-intéréts, de fagon conventionnelle’. Sur ce point elle se différencie aussi du

droit francais’®".

201. Perte d’une chance - Elle n’est pas toujours indemnisée dans le droit privé chilien. Par

exemple, I’allocation de dommages-intéréts a lieu s’agissant de salariés qui meurent ou qui
1782

\

souffrent d’une incapacité a cause d’un accident du travail™, dans 1’hypothése de

responsabilité médicale par infraction a la lex artis’™, ou lorsque des avocats font perdre a
. s 4 . . .

leurs clients les bénéfices d’un recours’™. Néanmoins, elle n’est pas retenue en matiére

commerciale’®’.

202. La réduction de prix — L’actio quanti minoris ou aestimatoria existe depuis toujours
dans le droit civil et est reprise, comme nous 1’avons vu, par le nouvel article 1223 du Code
civil frangais ; de méme qu’elle est retenue aussi par les articles 44 et 50 de la CVIM,
comme nous le verrons plus loin.

De son c6té, le Code civil chilien la consacre dans son article 1868, qui dispose : « Si
les vices ne sont pas de l'importance retenue dans le numéro 2¢ de [’article 1858 ™*°,

[’acheteur n’aura pas le droit a agir en annulation de la vente, mais seulement a demander

la réduction du prix ».

" Dunlop Pneumatic Tyre Co. Ltd. vs. New Garage Motor, (1915) A.C. 79.

80 Art. 1543 c.c.ch., premiére partie.

"1 L’ancien article 1152 code civil, actuel article 1231-5 al. 1%, s’oppose & une telle possibilité.

2 C.Sup., 13 juin 2006, Rol 4514-2005, dans: TAPIA R., Mauricio, Pérdida de una chance. Su
Indemnizacion en la Jurisprudencia Chilena, Revista de Derecho, Escuela de Postgrado N°2, Diciembre
2012, p. 251-264, sur: www.revistaderecho.uchile.cl/index.php/RDEP/article/download/31008/32736
contrdlé le 16 novembre 2016. La Cour condamne a payer des dommages-intéréts suite a un accident de
travail.

783 C.Sup., 20 janvier 2011, Rol 2074-2009, dans : ibid. Une femme et son bébé meurent a cause du cancer. Le
médecin ne détecte pas la tumeur. La Cour condamne a payer des dommages-intéréts pour la perte d’une
chance de n’avoir pas suivi des traitements médicaux pour améliorer la qualité de vie de la mére.

7 Cour Supréme, 11 Avril 2007, Rol 3291-2005, Legal Publishing N° 36311, dans : ibid. Un avocat fait
perdre a son client le bénéfice d’un recours. La Cour le condamne a payer une indemnisation monétaire a son
client.

85 Cour Supréme, 4 juillet 2011, Rol 137-2010, Legal Publishing N° 49550, dans : ibid. Une banque publie le
nom de son client dans un registre de retard de paiement ce qui I’empéche d’adhérer a une société. La Cour
déboute sa demande d’allocation des dommages-intéréts, car estime que le préjudice est éventuel.

C’est a dire, vices « mineurs » qui n’affectent pas ’utilisation des marchandises.
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L’article 154 du Code de commerce chilien précise par ailleurs que le délai de

prescription est de six mois en matiére commerciale.

Dans un arrét similaire a celui analysé a propos de la méme question en droit anglais,
la Cour d’appel de Valparaiso a conclu que les vices cachés qui n’affectent pas 1’utilisation
des marchandises (chaussures) autorisent seulement 4 demander la réduction du prix’®’.

Une partie de la doctrine nationale’®® d’autre part, estime que ’acheteur aurait en
plus le droit a agir en dommages-intéréts, ce qui est discutable au regard de la jurisprudence
précitée. Néanmoins, le Professeur Meza’® précise que ce serait le cas si le vendeur

connaissait les défauts ou aurait dii les connaitre d’aprés son métier.

203. L’exception d’inexécution - L’exceptio non adimplenti contractus de droit civil est
consacrée a l’article 1552 du Code civil chilien qui prévoit que : « Dans les contrats
bilatéraux un cocontractant n’est pas défaillant s’il n’exécute pas ses obligations, tandis que
[’autre n’accomplit pas les siennes, ou n’est pas prét a le faire dans la forme et les temps
Dprévus ».

D’aprés cette disposition, comme en droit frangais, I’exécution en nature, par
¢quivalent, et la résolution sont soumises a cette condition, car avant I’inexécution les deux
parties dans un contrat bilatéral sont créanciéres et débitrices 1'une de 1’autre et
réciproquement.

En suivant Domat et Pothier, la jurisprudence chilienne a décidé que la cause de
I’obligation de 'une des parties devait étre considérée comme 1’objet de I’obligation de
I’autre’”

De cette maniére, le vendeur ne peut pas réclamer le paiement du prix a son
cocontractant si lui, de son co6té, n’a pas livré la marchandise ; de méme que 1’acheteur ne

peut exiger la livraison a défaut de paiement””".

"7 Des chaussures avaient été renforcées avec du carton a I’intérieur, ce qui a été considéré comme un défaut
sans importance. C.Ap. Valparaiso, 31 octobre 1914. G. 1914, 2° sem., N°484, p. 1330, dans: Repertorio de
Legislacion y Jurisprudencia Chilenas, tomo VII, op. cit., p. 344. Le raisonnement est intéressant, car il est
similaire a celui de la case law anglaise. Voir dans ce sens Heilbutt vs. Hickson, (1872) LR CP 43 au chapitre
récédent.
it ALESSANDRI R. Arturo et SOMARRIVA U. Manuel, Curso de Derecho Civil, tomo 1V, Fuentes de las
Oblzgaczones Ed. NasmmlentO Santiago, Chili, 1942, p. 409
’ MEZA B. Ramén, op. cit., p. 146.

7 C Ap. de Talca, 26 aout 1931 G. 1931, 1. sem., n°75, p. 351, R., t., 30, sec. 2, p. 1, dans : Repertorio de
Legislacion y Jurzsprudencza Chzlenas Codzgo szzly Leyes Complementarzas tomo V, Ed Juridica de Chile,
3% ed., 1997, Santiago, Chili, p. 276.

1 Art 1826, al. 3, c.c.ch., a contrario.
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204. La dénonciation unilatérale du contrat est-elle possible au Chili ? - A la différence
. . .7 794 . .
du droit francais”?, anglais’> et de la CVIM”, il n’est pas possible encore de mettre
unilatéralement fin & un contrat de vente en droit chilien. Les seules exceptions ou il est

possible de terminer un contrat de fagon unilatérale, sont les contrats de mandat’™”,

r A~,797 A, 798 1. . 7 \ ror
commodat”®, dépot’™’, prét”® et société commerciale’”. La régle générale pour les contrats
bilatéraux est encore la résolution pour faute, résolution pour manquement aux obligations

bilatérales.

205. Résolution suite a la violation des obligations des parties - L’équivalent de 1’ancien
article 1184 du Code civil frangais® est I’article 1489 du Code civil chilien qui consacre la
condition résolutoire tacite et le droit optionnel pour le contractant diligent de demander la
résolution ou I’exécution en nature, dans les deux cas, avec I’allocation des dommages-
intéréts. 11 ne prévoit cependant pas la possibilit¢ d’un délai de grice comme en droit
francgais.

Le vendeur peut donc agir en résolution quand le prix ne lui est pas payé, d’apres
I’article 1873 du Code civil chilien, application spécifique de la régle générale de I’article
1489 du méme qui indique : « Si [’acheteur est en demeure de paiement du prix dans le lieu
et le moment prévu, le vendeur aura le droit de demander le prix ou la résolution de la
vente, avec des dommages-intéréts ».

La résolution prononcée ne donne pas droit a agir contre des tiers, sous-acquéreurs de
bonne foi*"".

L’acheteur, de son coOté, peut agir en résolution quand il ne regoit pas les
marchandises selon les qualité, quantité et spécifications prévues.

La doctrine classique® considére que dans tous les cas d’inexécution des obligations
par I’une des parties, [’autre peut toujours demander la résolution du contrat. La gravité du

manquement est sans importance.

2 Art. 1226 code civil.
Zzi Anticipatory breach.
Art. 72n°1 CVIM.
5 Art. 2163 n°3 c.c.ch.
796 Arts. 2177 et 2180 n°2 c.c.ch.
7 Art. 2226 c.c.ch.
9% Art. 2204 c.c.ch.
;33 Art 379 c.c.ch.
Actuels 1218, 1224, 1227 et 1228.
0 Arts. 1490-1491 et 1876 c.c.ch.
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Nous avons vu que dans la common law la situation était différente, car il est
nécessaire qu’il existe un manquement contractuel significatif (fundamental breach) pour
justifier le prononcé de sa résolution. Notons sur ce point que le Professeur Pizarro indique
que dans les entire obligations la situation est plus sévére que dans les severable
obligations®®.

En France, nous savons aussi qu’aprés la modification introduite par 1’ordonnance n°
2016-131 de 10 février 2016, I’article 1228 du Code civil a permis au juge, facultativement,
de prononcer la résolution ou I’exécution forcée, avec un délai de grace, ou d’allouer des
dommages-intéréts.

Malgré cela, une nouvelle doctrine a récemment commencé a émerger au Chili, selon
laquelle un manquement contractuel doit avoir une certaine importance pour pouvoir
justifier la résolution judiciaire d’un contrat. En effet, pour qu’elle soit admissible, il est
nécessaire de constater une infraction aux obligations essentielles, ou d’une certaine
importance, voire qu’elles se traduisent par I’insatisfaction de 1’intérét du créancier®. La
jurisprudence a ratifié ce raisonnement®” en estimant que le principe de bonne foi empéchait
la résolution pour des motifs mineurs. De minimis non curat lex.

De notre point de vue, a défaut de norme expresse qui établirait la possibilité

précédemment énoncée, une modification du Code civil chilien s’impose afin d’éviter des

problémes d’interprétation et des décisions contradictoires a ce sujet.

C. Les régles d’interprétation

206. Régles d’interprétation applicables a la vente de marchandises - Les articles 1560 et
s. du Code civil chilien ont repris les régles du code Napoléon, a quelques petites différences

pres.

802 PIZARRO W. Carlos, Puede el acreedor poner término unilateral al contrato ?, magazine lus et Praxis,

vI3 n°l, Talca, Chili, 2007 ; disponible sur : http://www.scielo.cl/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S0718-
00122007000100002 en citation a : ALESSANDRI R., Arturo, De la compraventa y de la promesa de venta,
g;g 11, vol. I, Santiago, Juridica, reimpresion 2003, n°® 1662, p. 384 et s. (consulté le 16 novembre 2016).
Ibidem.
804 Voir dans ce sens: VIDAL O. Alvaro R., La Nocién de Incumplimiento Esencial en el Cédigo Civil,
magazine de droit de la Pontificia U. Catdlica de Valparaiso, Chili, XXXII, premier semestre 2009, en
citation a CLARO S., Luis, Explicaciones de Derecho civil chileno y comparado (Santiago, 1978) p.190-193
et ABELIUK M., René, Las obligaciones, 4¢éme. ed., Santiago, 2001, I, p. 344 ; disponible sur:
http://www.scielo.cl/scielo.php?script=sci_arttext&pid=S0718-68512009000100006 (contrdlé le 21 novembre
2016).
805 C.Ap. Concepcion, 4 octobre 2007, ibidem.
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A Tinstar de la jurisprudence frangaise, la Cour Supréme chilienne a statué qu’il
n’¢tait pas possible d’attaquer en cassation un arrét rendu d’aprés ces regles, sauf s’il
emporte dénaturation de la loi du contrat®. Il s’agit donc d’un sujet sur lequel les juges
disposent d’une large liberté d’appréciation.

La regle générale de base indique que la volonté des parties doit étre privilégiée avant
tout dans D’interprétation d’un contrat. L’article 1560 du Code civil chilien, fondé sur
I’ancien article 1156 du Code civil francais®”’, indique a cet égard que : « Si [’intention des
parties est connue, il faut la privilégier par rapport au sens littéral des mots ».

Il s’agit d’une conséquence logique du principe de 1’autonomie de la volonté, selon
lequel les parties sont souveraines pour régler leurs relations contractuelles, avec pour seules
limites 1’ordre public, la loi et les bonnes mceurs. De la méme fagon, la disposition s’accorde
avec le principe de bonne foi objective qui, on 1’a vu, s’applique a tout I’iter contractuel :
avant, durant les pourparlers ; au moment de la conclusion du contrat ; et aprés, pour ses
interprétation et développements ultérieurs.

Les régles spécifiques les plus importantes sont les suivantes :

1. Effet attributif : I’article 1562 du Code civil chilien, sur la base de I’ancien article
1157 du Code civil francais®®, dispose que le sens qui permet & la clause de produire des
effets doit étre privilégié par rapport aux autres sens qui sont susceptibles de lui étre donné.

En application de cette régle, la Cour Supréme®” a décidé que I’administrateur d’une
société ne pouvait la représenter si une clause prévoyait que 1’utilisation du nom social
appartenant a un autre associé, et ceci alors méme que la faculté d’administration comprenait
son utilisation, conformément a I’article 393 du Code de commerce chilien.

2. Régle de I’intégration : elle est prévue par ’article 1564 du Code civil chilien,
inspirée partiellement de I’ancien article 1161 du Code civil frangais®'.

Il indique, d’une part, que les dispositions d’un contrat doivent étre interprétées de
fagcon harmonieuse entre elles (al. 1), et, d’autre part, qu’il importe de tenir compte des
dispositions prévues par d’autres contrats conclus par les mémes parties (al. 2).

Il est intéressant de noter que I’alinéa premier de 1’article 1564 du Code civil chilien

est quasiment identique a 1’article francais original qui ’a inspiré, mais que son deuxieéme

806 ¢ Sup., 28 juillet 1967, R., t. 64, sec la., p.255 ; 28 avril 1971, R., .68, sec la., p.110 ; et 28 juin 1972, R.,
5&99’ sec. la., p.95, dans: Repertorio de Legislacion y Jurisprudencia Chilenas, op. Cit., tomo V, p. 392.
Actuel 1188.
% Actuel 1191.
%09 C.Sup., 24 aoft 1937, n°34, p.144, R., t. 34, sec. 1°, p.515, dans: Repertorio de Legislacion y
%Il%risprudencia Chilenas, tomo V, op. cit., p. 432.
Actuel 1189.
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alinéa, introduit par le rédacteur du Code civil chilien, le vénézuélien Andrés Bello, est
é¢tonnament treés proche de 1’alinéa 2 du nouvel article 1189 du Code civil francais.

3. La régle des clauses présumées : les clauses d’usage habituel sont présumées dans
les contrats. L’article 1563 du Code civil chilien est identique en cela a ’ancien article 1160
du Code civil frangais.

4. Contra proferentem : elle est établie par ’article 1566, alinéa 2 du Code civil
chilien, inspiré par 1’ancien article 1162 du Code civil francais®'. Celui-ci dispose que si
une clause reste ambigué, par défaut d’explication qui devait étre donnée par le rédacteur,
elle sera interprétée contre lui.

En conformité avec ce qui précéde, la jurisprudence a décidé qu’un contrat de vente
ambigu, rédigé par ’avocat de 1’acheteur, devait étre interprété contre ’acheteur®'?.

A noter que le nouvel article 1190 du Code civil frangais reprend la méme idée, en
prévoyant que : « Dans le doute, le contrat de gré a gré s’interpréte contre le créancier et en
faveur du débiteur, et le contrat d’adhésion contre celui qui l’a proposé ».

5. Reégle de I’ultime alternative : elle consacre la maxime in dubio pro debitoris selon

laquelle la partie présumée la plus faible doit, dans le doute, étre protégée.

En outre, le Code civil chilien apporte quelques régles supplétives, d’aide a
I’interprétation.

6. Interprétation restrictive : d’aprés cette regle, les termes d’un contrat, méme s’ils
sont généraux, doivent seulement s’appliquer au sujet contracté, en non pas a d’autres.

Cette regle est contenue a 1’article 1561 du Code civil chilien, qui est équivalent a
’ancien article 1158 du Code civil frangais®"’.

La jurisprudence a conclu, sur ce point, que la faculté d’agréer certaines cautions, ne
s’appliquait pas a d’autres™*.

7. Regle expansive : elle est prévue a 1’article 1565 du Code civil chilien, qui déclare

que si un contrat a considéré un exemple, il n’est pas limité a celui-ci.

! Actuel 1190.

$12.C.Ap. de La Serena, 24 aott 1903, R., t. 3, sec. 1%, p.217, dans: Repertorio de Legislacion y Jurisprudencia
Chilenas, tomo V, op. cit., p. 438.

813 Abrogé par ladite ordonnance.

814 Sans date, R., t. 18, sec. 1%, p.267, dans: Repertorio de Legislacion y Jurisprudencia Chilenas, tomo V, op.
cit., p. 428.
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207. Clauses exonératoires de responsabilité - En vertu du principe de 1’autonomie de la
volonté, les parties peuvent librement stipuler des clauses exonératoires de responsabilité,
mais toujours dans les limites de la loi, de 1’ordre public et des bonnes mceurs. Ainsi, elles
pourront modifier les normes propres a la responsabilité dans le contrat de vente, dont la

régle générale est la faute 1égére. Les seules limitations seront :
1. Celle contenue a I’article 1465, derniére partie, du Code civil chilien selon lequel :

L , 815
« la rémission du dol futur n’est pas valable »" .

2. Prohibition d’exclure les éléments essentiels de la vente.

Le Professeur Meza exprime explique sur ce point que « [’obligation de garantir la
conformité est de la nature du contrat de vente, elle lui appartient sans nécessité d’aucune
stipulation, mais peut étre modifiée, et méme supprimée, sans que le contrat dégeénére ni soit

;. 816
non plus anéanti » .

Ainsi, les parties peuvent augmenter, réduire ou supprimer leur degré de
responsabilité ; par exemple, en stipulant que le vendeur ne sera pas responsable des vices
rédhibitoires®'”.

Sinon, il serait impossible d’établir une renonciation au paiement du prix ou a
I’obligation de transférer la propriété dans une vente, car elle serait requalifiée en donation,

. . . 818
ou bien inexistante dans le second cas” °.

208. Jurisprudence - La jurisprudence a précisé sur ce sujet que les clauses qui libérent le
débiteur de sa responsabilité sont pleinement valides, et trouvent leur source dans le principe
de I’autonomie de la volonté ; mais aussi dans les articles 1547 in fine et 1558, al. 3 du Code
civil chilien, avec la seule limite qu’elles ne peuvent supprimer la responsabilité des

. . 81
cocontractants qui agissent frauduleusement ou commettent une faute grave®"”.

815 Sous peine de nullité.

$1 MEZA B. Ramén, op. cit., p. 125.

817y oir dans ce sens : ALESSANDRI R. Arturo et SOMARRIVA U. Manuel, op. cit., p. 409.

81 Voir dans ce sens : CLARO S. Luis, Explicaciones de Derecho Civil Chileno y Comparado”. Editorial
Juridica de Chile, Bogotéa, Colombie, 1988, Vol. X., I, De las Obligaciones, p. 548.

819 C.Ap. Punta Arenas, 26 janvier 1990, R., t.87, sec. 2%, p.23, “Repertorio de Legislacion y Jurisprudencia
Chilenas”, op. cit., tome V, p. 249.
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CONCLUSION DU CHAPITRE

1. La vente de marchandises est encadrée au Chili par le Code civil (Livre IV « Des
obligations en général et des contrats », titre XXIII « De la vente », articles 1793 a 1896) et
le Code de commerce (Livre II « Des contrats et obligations commerciaux en général », titre
IT « De la vente », articles 130 a 160).

Sa source primordiale a été le code Napoléon, articles 1582 a 1685, du Livre III « Des
différentes manieres dont on acquiert la propriété », titre VI « De la vente ».

On a pu néanmoins relever quelques différences par rapport & son modéle frangais.
Ainsi, pour transférer la propriété des marchandises au Chili, il est nécessaire, en plus
d’un titre - le contrat de vente de marchandises -, de mettre en ceuvre un moyen de
transfert. Il s’agit souvent d’un dispositif réel, avec délivrance a I’acheteur, mais parfois il
s’agit d’un mode symbolique, avec la tradition par connaissement, facture, lettre de voiture
ou transport aérien, par la fixation de la marque de 1’acheteur et par d’autres moyens
autorisés par les usages du commerce, vérifiés par lui ou son agent.

Une autre différence intéressante est que contrairement a la France®’, la vente de
biens d’autrui est valable au Chili**', donc nous pouvons trouver des cas ou des
marchandises ont ét¢ vendues sans le consentement de leur propriétaire. Si elles sont livrées,
le tiers peut acquérir leur propriété par prescription acquisitive. En revanche, si elles ne le
sont pas, l’acheteur pourra agir en exécution en nature ou résolution, avec demande
d’allocation de dommages-intéréts. Le propriétaire, de son coté, peut agir en revendication
pendant le délai de prescription acquisitive.

Enfin, méme si sa source primordiale est le code Napoléon, ’encadrement de la
clause pénale par le Code civil chilien se distingue des régles prévues par le droit francais,
mais aussi anglais. Ainsi, elle peut avoir un caractére punitif et se cumuler, sur accord des

822

parties *, a I’allocation de dommages-intéréts.

2. Le transfert des risques, cependant, s’opere également en droit francais et chilien.

3 1824

. . . . 82 ..
La maxime res perit creditoris est retenu par le Code de commerce ™ et le Code civi

520 Art. 1599 code civil.

821 Art. 1815 c.c.ch.

:zj Art. 1543 c.c.ch., premiére partie.
Art. 142 c.com.ch.

524 Arts. 1550 et 1820 c.c.ch.
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chiliens, en conformité avec le Code civil. Ainsi, la maxime periculum emptoris est la régle
qui s’applique a défaut de stipulations contraires d’aprés I’autonomie des parties, en cas de
mise en demeure, dol ou faute du créancier, dans les ventes dites « spéciales »** ou

s’agissant d’un cas fortuit ou de force majeure.
Il convient de noter, au sujet du cas fortuit et de la force majeure, que le rédacteur du
Code civil chilien a fait une petite contribution en précisant les différences entre 1’un et

82 " S . . , . A
’autre®®® ; méme si la jurisprudence peut encore les assimiler étant donné qu’ils ont le méme

résultat, I’exonération de responsabilité du créancier est toujours la méme.

3. D’autre part, nous avons vu que la clause de réserve de propriété, a la différence du
droit anglais®’ et du droit francais®®®, n’est pas trés utilisée au Chili. La raison en est que,
d’aprés la doctrine « classique »**°, le rédacteur du Code civil chilien aurait commis une
erreur, voire une contradiction, au sujet des régles générales de la tradition®’ et celles

Lo 831
spéciales de la vente®'.

Les premieres permettraient la clause, et les secondes la
rejetteraient ; donc, les derniéres seraient applicables par spécialité et la clause resterait
inutile.

Méme si la doctrine « moderne »* considére qu’il n’y a pas de réelle contradiction
entre ces normes, les juristes évitent de prendre le risque d’une difficulté d’interprétation sur

ce point et ne I’utilisent pas dans la rédaction des contrats de vente de marchandises.

4. Par ailleurs, I’étendue du principe de bonne foi est similaire en droit chilien et en
droit francais. Ainsi, son acception objective oblige a ’appliquer a tout I’iter contractuel, a
la différence du droit anglais dans lequel il n’existe pas de principe général d’honnéteté,
laissant la phase précontractuelle dépourvue de protection.

De plus, nous avons constaté que la jurisprudence chilienne allait dans le méme sens
que la jurisprudence francaise. L’arrét le plus connu sur ce sujet, Forestal Bio Bio con

Madesal y otra de la Cour d’appel de Concepcion rendu en 1996 (Civ. n® 374-93) est

825 A ) . .
A la dégustation, mesure ou poids

526 Art. 45 c.c.ch.
:;; Clause Romalpa, all monies paid clause ou title retention clause.
2 Arts. 2329 N°4 et 2367 code civil, 624-9 et 624-15 c.com.
530 V. supra.
. Art. 680 c.c.ch.
Art. 1874 c.c.ch.
832 Voir supra.
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presque similaire a I’arrét Manoukian de la chambre commerciale de la Cour de cassation du
26 novembre 2003. Tout deux condamnent la rupture fautive des pourparlers.

Il convient de noter a ce sujet que la protection accordée par I’article 1546, premiere
partie®”, du Code civil chilien est limitée et susceptible d’interprétations diverses. Ainsi, il
serait intéressant de penser a une modification similaire a celle qui a été introduite dans la
législation francaise avec 1’actuel article 1104 du Code civil selon lequel « les contrats
doivent étre négociés, formés et exécutés de bonne foi » (al. 1).

Comme nous allons le démontrer par la suite, la CVIM s’¢loigne de la common law
sur ce sujet et consacre aussi I’application générale du principe de bonne foi dans son article
7 n° 1, au dela de I’interprétation des contrats de vente internationale de marchandises. Il
s’agit donc de la notion de bonne foi du droit civil qui est retenue qui, a la différence de

celle adoptée par la common law, comprend aussi la protection des pourparlers.

5. Le droit privé chilien ne reconnait pas la théorie de I'imprévision dans des regles
expresses.

Les arréts rendus par la justice ordinaire 1’ont rejetée presque toujours. Cependant, ce
n’est pas le cas de la justice arbitrale qui, en accueillant une doctrine minoritaire, I’a
acceptée en plusieurs occasions en considération du principe de bonne foi.

Afin d'éviter des décisions contradictoires entre ces deux types de juridictions, une
clarification légale serait la bienvenue, comme 1’ont déja fait le Code civil italien®* et le
Code civil francais®.

6. Le droit privé chilien n’a pas privilégié la préservation des contrats comme le font
le droit anglais, avec la fundamental breach et la breach of condition, et le droit francgais,
avec le nouvel article 1228 du Code civil.

La doctrine « classique » permet que toute infraction, méme sans importance, soit
sanctionnée par la résolution ou I’exécution en nature, avec allocation de dommages-intéréts,
dans les deux cas.

En dépit de cette regle, on note cependant qu’une nouvelle doctrine commence a
émerger selon laquelle seules les infractions contractuelles d’une certaine gravité
justifieraient la résolution. Le fondement de cette approche se trouverait dans les principes

de bonne foi et d’autonomie de la volonté appliqués a I’interprétation des contrats, qui se

:ii Equivalent a I’ancien art. 1134 code civil, al. final.

Art. 1337 code civil italien.
835 Art. 1104 code civil.
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traduisent dans la nécessité qu’ils produisent des effets et, si cela est possible, que les parties

agissent avec loyauté. De minimis non curat lex.

7. En ce qui concerne les autres remedes/sanctions a l’inexécution, nous avons
remarqué que ’actio aestimatoria ou quanti minoris est une création du droit civil®*®,
reconnue aussi par la common law *’ - tardivement - mais avec une portée plus limitée.
Cette action, presque inconnue dans la common law, comme nous 1’avons vu, a été reprise
par la CVIM et consacrée dans ses articles 44 et 50. Il s’agit donc d’un apport du systéme de
droit civil, en accord avec la priorité accordée a la poursuite du contrat par la Convention de
Vienne de 1980.

D’autre part, on a pu relever que bien que la résolution ou 1I’exécution en nature soit
un droit de ’acheteur en droit privé chilien®*® et francais®*’, il semblerait plus logique de les

invoquer en conformité avec la régle de minimis, c’est-a-dire exceptionnellement, et agir

seulement en dommages-intéréts, en régle générale.

S’agissant de la clause pénale, il est intéressant de remarquer qu’a la différence du
droit anglais, ou elle est interdite®’, le droit civil I’autorise expressément et encadre ses
effets. De méme, il importe de relever que le juge chilien dispose de pouvoirs limités par
rapport au juge frangais, car il n’a pas la possibilité d’augmenter I’indemnisation®*', sinon

, . 4 842
seulement de réduire son montant, lorsqu’elle est « énorme » .

8. Nous avons remarqué aussi que I’exécution en nature est la régle générale en droit

civil®®, a la différence du droit anglais, ou c’est I’allocation de dommages-intéréts qui
prime.

La Convention de Vienne de 1980 a aussi retenu cette régle générale du systeme de
droit civil dans ses articles 28 et 46 n° 1, en donnant au débiteur la possibilité¢ de corriger sa

prestation d’apres ses articles 47, 48 et 63 n° 1, comme nous allons 1’analyser ci-apres.

836 Nouveau art. 1223 code civil.

% Regle 48 ( ¢ ) s.g.a., supprimé par la loi anglaise sur les consommateurs, 2015.

3% Arts. 1489 et 1873 c.c.ch. Voir citation n® 41.

539" Ancien arts. 1183 et 1184 code civil, actuels 1304, 1304-7, 1218, 1224, 1227 et 1228.
9 Dunlop Pneumatic Tyre Co. Ltd. vs. New Garage Motor, (1915) A.C. 79

8! Nouveau article 1231-5 code civil.

82 yoir, si elle double le montant de I’obligation principale, art. 1544 c.c.ch.

83 Arts. 1569 c.c.ch. et 1235 al ler. ancien, 1302, al ler., nouveau code civil.
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La doctrine de common law eclle-méme, comme nous le verrons aussi, reconnait
explicitement qu’il s’agit d’un dispositif du droit civil. Cette assertion est un argument a
I’appui de notre hypothése selon laquelle I’influence du droit civil dans la CVIM serait
importante que celle de la common law.
L’exécution en nature est un remede d’équité en droit anglais, peu utilisé.

Quant aux intéréts, ils sont dus dés la mise en demeure ou échéance du délai en droit

. 1844, . . . . 845
civil™ et a compter de la cause of action en droit anglais™ .

9. En ce qui concerne les regles d’interprétation des contrats, de grandes similitudes
existent entre le droit privé chilien et frangais, ce qui est cohérent si 1’on considére que les
dispositions du Code Napoléon ont été traduites et complétées par le rédacteur vénézuélien
du Code civil chilien, avec quelques petites précisions. Par exemple, 1’article 1564 al. 2 de
ce dernier a considéré, par anticipation, 1’interprétation systématique d’une fagon trés
similaire a 1’al. 2 du nouvel article 1189 du Code civil frangais.

Ces reégles de droit civil ont également été reprises par la CVIM, comme nous le
constaterons. D’une part, la régle d’interprétation subjective retenue par ’article 8 n° 1 de la
CVIM est en parfaite harmonie avec le nouvel article 1188, al. 1* du Code civil frangais
(ancien article 1156) et 1560 du Code civil chilien.

D’autre part, le standard du «bon pere de famille» qui inspire la régle
d’interprétation objective retenue par 1’article 8 n°® 2 de la CVIM, ainsi que la régle qui
prévoit le recours aux négociations préliminaires établie au n° 3 du méme article, sont des
notions du droit civil et non de la common law (incompatibilité avec la parol evidence rule

de la common law)

10. S’agissant de la formation du consentement, nous avons vu que le droit civil
francais retient la théorie de la réception, a 1’article 1121 du Code civil. La Convention de
Vienne de 1980 fait de méme aux articles 18 n°® 2 et 22, s’¢éloignant ainside la postal rule de

la common law.

11. Cependant, les droits et obligations des parties sont trés proches dans les deux

systemes de droit, civil et common law. Ainsi, par exemple, la régle caveat emptor est

844 Art. 1557 c.c.ch. et 1146 ancien, 1231, nouveau code civil.

%5 Regle 35 A (1) Senior Courts Act 1981,
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84
16

reconnue par le droit civil™™, celle que le droit anglais reconnait depuis 1893 et jusqu'a la loi

de 1979 (s.g.a.)*"". De son c6té, la CVIM retient aussi la maxime romaine dans ses articles
38 et 39.

De méme, la livraison en temps opportun des marchandises est souvent essentielle en
droit anglais®*® et en droit civil*®.

Les obligations de sécurité et conseil sont plus limitées au Chili en comparaison de la
France. On peut espérer qu’a 1’avenir elles seront plus largement appliquées.

D’autre part, il se trouve aussi des différences non négligeables entre la common law
et le droit civil au sujet de la qualité nécessaire des marchandises vendues et devant étre

livrées. Le standard exigé a défaut de stipulation expresse est le « moyen » dans le droit

. .. 851 . . R
frangais®™ et chilien®' mais seulement le « basique » dans le systéme de common law.

PARTIE 2- L’HARMONISATION DE LA VENTE
INTERNATIONALE DE MARCHANDISES PAR LA PRIMAUTE
DU DROIT CIVIL

Jusqu’ici, nous avons en premier lieu analysé les fondamentaux du droit des contrats
dans la common law, plus spécifiquement le régime juridique de la vente en Angleterre. De
méme, nous avons étudié¢ les bases du régime juridique de la vente dans le droit civil, en
s’intéressant aux cas de la France et du Chili. Cette double étude nous a permis constater que
la common law et le droit civil présentent des différences importantes sur plusieurs sujets de
grande importance. Ainsi, dans le droit civil, le principe général de bonne foi occupe une
place centrale, méme au moment des pourparlers ; a la différence de la common law dans

lequel la portée du principe est trés limitée et ne protége pas les négociations. Nous allons

846 Art. 146 c.com.ch.
Apres a adopté la merchantable quality rule. Voir supra.

348 Bowes vs. Shand, 1877, 2 Ap. Cas. 455

::3 Cass.com., 12 novembre 2008, n°07-19676 et Art. 144 al. 2 c.com.ch.
Art. 1641 code civil.

81 Art. 145 c.com.ch.
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voir dans cette deuxiéme partie que sur ce point, la Convention de Vienne de 1980 retient la
conception du droit civil et protége tout 1’iter contractuel ; d’aprés son article 7 n° 1 et par

application des P.U., conformément a ses articles 7 n° 2 et 9 n° 2.

Par ailleurs, en ce qui concerne la formation du consentement, nous avons constaté
que la common law consacre la théorie de la postal rule, ou le systeme dit de 1’« émission ».
A présent, il s’agira de démontrer que la CVIM s’¢éloigne de la common law aussi par
rapport a ce sujet, en consacrant, comme le droit civil francais, la théorie de la réception,

dans ses articles 18 n° 2 et 22.

En outre, on a pu relever que I’hermétisme de la parol evidence rule diffeére des
critéres subjectif et objectif d’interprétation consacrés par le droit civil. Dans cette deuxieéme
partie, nous allons démontrer que les régles interprétatives de la common law sont
incompatibles avec ces critéres, é¢galement retenus par la CVIM dans son article 8 n° 1 et 2 ;

ils sont aussi différents de la régle prévue au n® 3 du méme article de la Convention.

En ce qui concerne les sanctions de 1’inexécution des obligations des parties, on a vu,
d’une part, que le remeéde par excellence de la common law sont les dommages-intéréts alors
qu’il s’agit de I’exécution en nature en droit civil. D’autre part, nous avons établi que la
portée de la réduction de prix, création du droit civil romain (actio aestimatoria/quanti
minoris), est trés limitée dans la common law. On s’intéressera dans les développements qui
suivront & la Convention de Vienne de 1980 qui, sur cette question aussi, a suivi le droit
civil en consacrant 1’exécution en nature comme sanction générale a 1’inexécution des
obligations des parties, dans ses articles 28 et 46 ; fait qui est méme reconnu par la doctrine

de common law.

Nous allons démontrer dans le premier chapitre, que les principes généraux du droit
civil et d’Unidroit ont été retenus comme instruments d’harmonisation par la CVIM. De
plus, les principes d’Unidroit sont intimement liés a la Convention de Vienne de 1980, en

permettant de combler ses lacunes, d’apres ses articles 7, n® 2 et 9, n° 2.

Le deuxiéme chapitre aborde [I’harmonisation par adoption de regles

matérielles/uniformes : la Convention de Vienne de 1980. A ce stade, nous arriverons a
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comprendre comment et pourquoi la convention de Vienne de 1980 a privilégié le systeme
de droit civil et sa codification la plupart du temps, sans toutefois écarter la common law.
Nous verrons comment la Convention de Vienne de 1980, afin d’harmoniser les différences
apparemment irréconciliables entre la common law et le droit civil, a eu recours a une
technique classique pour 1’¢laboration d’instruments uniformes, consistant a adopter la
solution d’un systéme de droit comme régles principales (le droit civil) en y associant celles
d’un autre systeme (la common law) a titre d’exceptions. Cette derniére configuration

concerne 1’atténuation des dommages (mitigation) de la common law, déja analysée, et la

résolution unilatérale anticipatoire (anticipatory breach) que nous examinerons ci-apres.
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CHAPITRE 1 - ’HARMONISATION PAR INSPIRATION DES
PRINCIPES GENERAUX DU SYSTEME DU DROIT CIVIL ET
D’UNIDROIT

Les principes généraux du droit revétent une importance capitale, non seulement pour

les droits nationaux, mais aussi pour le droit international.

Plusieurs principes généraux inspirent le droit du commerce international, parmi
lesquels on peut citer : 1’obligation de réparer les dommages causés, la restitution en cas
d’enrichissement injustifié, le respect des droits acquis, la prescription, la bonne foi, le pacta

sunt, I’estoppel, la poursuite du contrat, etc.*>*

. Les principes de bonne foi et d’autonomie de
la volonté, omniprésents dans les conventions internationales de droit privé, retiendront

particuliérement notre attention.

D’autres principes ont aussi une grande importance en la matiére, a ’instar des
principes du droit européen des contrats, connus comme principes « Lando », mais surtout
les principes issus de I’Institut international pour 1’unification du droit privé, les principes
« d’Unidroit », qui ont trait au commerce international en général, et la vente de

marchandises en particulier.

Ainsi, il s’agira dans un premier temps d’analyser les principes de I’autonomie de la
volonté et de la bonne foi (section 1), avant, dans un second temps, d’étudier les principes
d’Unidroit en faisant quelques références a d’autres principes (Lando, etc.) quand ils sont

pertinents (section 2).

82y, Les Sources et les Normes dans le Droit de ’OMC, sous la direction de Vincent Tomkiewicz, avec la

collaboration de Thierry Garcia et David Pavot, colloque de Nice des 24 et 25 juin 2010, Editions A. Pedone,
Paris, France, 2012, p. 108-109.
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SECTION 1 - LES SOLUTIONS APPORTEES PAR LES PRINCIPES
GENERAUX DU SYSTEME DE DROIT CIVIL

Les principes généraux du droit civil (des obligations) ont eu une portée énorme pour
les droits nationaux et pour le droit du commerce international. De la méme fagon que les
usages et les contrats, ils font aussi partie de la lex mercatoria® et sont appliqués dans les
sentences de la CCI. Comme le notent les Professeurs Jacquet, Delebecque et Corneloup :
« Commentant Dworkin, le philosophe P. Ricoeur n’écrit-il pas que « ce sont plus volontiers
des principes que des regles qui concourent a la solution des affaires difficiles. La
jurisprudence arbitrale a d’ailleurs dégagé des principes de nature a résoudre bien des
« cas difficiles » : si pacta sunt servanda ainsi que le principe de la bonne foi prennent la
premiere place, d’autres principes plus précis s’en déduisent ou s’y rattachent. Ainsi le
principe de la responsabilité internationale a été affirmé. Il en est de méme du principe non
adimplenti contractus, de la compensation entre deux dettes connexes ; la réparation doit se
limiter au dommage preévisible. Le créancier d’une obligation inexécutée ou incorrectement

P P . . L. 854
exécutée doit toujours s efforcer de minimiser son dommage »"".

Le rapport au Président de la République relatif a 'ordonnance n® 2016-131 du 10
février 2016 portant réforme du droit des contrats frangais indique quant a lui parmi ces
objectifs : « 1° Affirmer les principes généraux du droit des contrats tels que la bonne foi et
la liberté contractuelle ».

En effet, cette ordonnance a consacré, dans un chapitre intitulé « Dispositions
liminaires », les principes de liberté contractuelle, de force obligatoire du contrat et de
bonne foi ; codifiés aux nouveaux articles 1102, 1103 et 1104 du Code civil.

Le rapport ajoute : « Ce choix de mettre en exergue trois principes fondamentaux
exprime ['un des objectifs essentiels poursuivis par l'ordonnance : il s'agit de trouver un

équilibre entre justice contractuelle et autonomie de la volonté ».

853 cf. JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., Droit du commerce international, 3° éd.,
Dalloz, Paris, France, 2014, p. 62.
554 Ibidem, p. 33.
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Certains principes sont aussi expressément consacrés dans la CVIM. C’est le cas du
principe de bonne foi, a ’article 7 n° 1. D’autres ont été retenus implicitement®’, comme
celui de la poursuite du contrat®®, qui est sous-jacent dans les articles 34, 37, 48, 49, 51, 64,

71 et 72 de la CVIM®.

Dans cette section, nous démontrerons que la bonne foi, I’un des principes a la base
du droit civil, a été retenu par la CVIM en tant que principe général dans son article 7, n° 1,
sans le limiter a I’interprétation comme 1’a prétendu erronément certains auteurs de common

law. Elle s’étend méme aux pourparlers, comme en droit francgais ou chilien.

Nous constaterons que ce principe général de bonne foi issu du droit civil a recu une
consécration positive dans plusieurs instruments du droit commercial international, par
exemple : le GATT (article XXIII :1 (b)), le GATS (article 26.1) et I’article 2 A de la loi
type de la CNUDCI sur I’arbitrage commercial international. On comprend dés lors pourquoi

la CVIM lui accorde une importance majeure.

Par ailleurs, nous allons voir comment la bonne foi-loyauté oblige, en tant que régle
générale, de remplir les obligations contractées de la fagon stipulée au contrat, voire en
nature. De plus, la possibilit¢ de demander la réduction du prix, création du droit civil
reprise a ’article 50 de la CVIM, est en accord aussi avec cet esprit de collaboration
inhérent a la bonne foi.

Dans la perspective de permettre d’accomplir le but contractuel, nous démontrerons
que la résolution par infraction aux obligations des parties ne doit pas €étre extrémement
rigide et opérer pour n’importe quelle infraction contractuelle. En revanche, seules les
inexécutions d’une certaine importance, voir essentielles, doivent donner lieu a une action en

résolution du contrat de vente de marchandises, comme le prévoient les P.U. et la CVIM.

855 L article 7 n°2 CVIM dispose : « les questions concernant les matiéres régies par la présente convention et
qui ne sont pas expressément tranchées par elle seront réglées par les principes généraux dont elle s’inspire
ou, a défaut de ces principes, conformément a la loi applicable en vertu des régles du droit international
rivé ».
&8 Le principe favor contractus, exige le maintien du contrat dans la mesure du possible. Cf. EBERHARD
8Steven Les sanctions de [’inexécution du contrat et les Principes UNIDROIT, Cedidac, Suisse, 2005, p. 70.
Compilation du droit en vigueur a un moment donné. Comme celui de la bonne f01 c’est une ceuvre des
juristes francais. La meilleure preuve, nous la trouvons dans la régle « attributive » consacrée par le Code
01V11 de 1804, article 1157.
" Dans ce sens: DI MATTEO L., DHOOGE L., GREENE 8. et al., International Sales Law, Cambridge
University press, Etats-Unis d’ Amerlque 2005, p. 23 24.
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Nous démontrerons d’autre part que bien que l’atténuation du préjudice soit plutdt
une obligation de la common law, la bonne foi-loyauté I’exige aussi. Partant, 1’article 77
CVIM, méme s’il est inspiré par la common law, est en acord aussi avec le systéme de droit

civil aussi.

Finalement, on verra 1’utilité pratique des principes de bonne foi et d’autonomie de la
volonté dans le commerce international et comment le premier de ces principes a une
relation directe avec d’autres principes omniprésents dans la Convention de Vienne de 1980,

telle la poursuite du contrat.

On commencera par 1’étude du principe d’autonomie.

§ 1 - L’autonomie de la volonté dans la vente internationale de

marchandises

A. Les antécédents historiques

209. Origines - Le principe d’autonomie de la volonté, conséquence de la maxime romaine
pacta sunt servanda, est le principe par excellence du droit privé. Ainsi, et a la différence du

-858

principe de bonne foi®®, il est reconnu par les deux principaux systémes de droit®’

, avec la
méme force, ce qui est cohérent des lors que le libéralisme a fortement marqué les des deux
rives de la Manche.

Au Royaume-Uni, Adam Smith et d’autres philosophes ont eu une grande importance
dans cette conception de 1’économie et du droit : Locke, Hume, Burke, principalement.

En France, on peut citer Montesquieu et Rousseau, parmi d’autres, dont certaines
idées ont été consacrées dans le Code Napoléon de 1804, ceuvre monumentale qui a servi de

base a la « mondialisation »** de ce principe.

558 Comme nous I’avons vu, sa portée est trés limitée dans la common law. V .supra.

%39 Certains auteurs de common law estiment que le principe est une conséquence de la bonne foi. Cela est une
erreur a notre avis, car la bonne foi dans le droit civil est omniprésente, méme avant la conclusion du contrat,
comme nous 1’avons vu. Cf. Good Faith and International Economic Law, edité par MITCHELL Andrew D.,
SORNARAJAH M. and VOON Tania, Oxford University Press, Londres, Angleterre, 2015, p. 19.

%0 Le Code civil frangais de 1804 a inspiré d’autres codes civils sur tous les continents. Parmi eux, le Code
civil chilien, qui & son tour a été le modele d’autres codes hispano-américains (Equateur, Colombie, Panama,
etc.).
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Le Code civil de 1804 a établi le principe d’autonomie dans son article 1134, (actuels
articles 1103 et 1193), en empruntant une formule de Domat*®'. Par conséquent, on peut
considérer que sa systématisation est une contribution francaise au monde®**, méme si ces

origines remontent 1’époque romaine (pacta sunt).

B. Les manifestations

210. Manifestations du principe - De 1’autonomie de la volonté émanent d’autres
principes : la liberté contractuelle, la force obligatoire et I’effet relatif des contrats®®.

La liberté contractuelle se traduit par la possibilité de contracter ou de s’abstenir de le
faire, de choisir son cocontractant et de déterminer librement aussi le contenu du contrat.

La force obligatoire, pour sa part, signifie que les contrats conclus valablement sont
des lois pour les parties contractantes®®. Ainsi, les parties ne peuvent pas s’en libérer, sauf
par consentement mutuel ou pour des causes légales (nullité, résolution, caducité).

D’autre part, comme limitation aux effets des contrats, les parties doivent respecter
I’ordre public, national et international, et les lois de police des Etats auxquelles elles
appartiennent™®.

L’effet relatif est ’application de la maxime du droit romain res inter alios acta,

selon laquelle les contrats affectent seulement les parties, en régle générale®®.

C. Les sources positives

211. Sources positives - Le principe de l’autonomie de la volonté a été reconnu
expressément par ’article 26 de la Convention de Vienne sur le droit des traités de 1969, qui

établit :

« Article 26 Pacta sunt servanda

861 . , , . . . . . .
« Les conventions étant formées, tout ce qui a été convenu tient lieu de loi a ceux qui les ont faites et elles

ne peuvent étre révoquées que de leur consentement commun ». Cf. TERRE, SIMLER et LEQUETTE, op. cit.,
p- 485, en citation a DOMAT, Les lois civiles dans leur ordre naturel, Livre 1, titre I, sec. II, VIII.

%2 Le c.c.ch. le consacre dans son article 1545, déja vu, qui stipule : « Art. 1545. Tout contrat valablement conclu est

loi pour le cocontractant, et ne peut pas étre invalidé sinon par consentement mutuel ou pour causes légales ».

%3y . TERRE, SIMLER et LEQUETTE, op. cit., p. 33.

864 Certains auteurs estiment que sans ce principe le droit international « ne serait plus qu’une blague ». V.
MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 18.

%3 1 es lois de police des Etats des parties, de par leur caractére impératif, sont une frontiére a leur autonomie
qu’elles doivent respecter. V. arts 3 et 7, Convention de Rome de 1980 sur la loi applicable aux obligations
contractuelles.

866 Les tiers relatifs sont parfois concernés (cessionnaires, héritiers).
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Tout traité en vigueur lie les parties et doit étre exécuté par elles de bonne foi ».

D’aprés Darticle 6 de la CVIM®, le principe d’autonomie de la volonté peut se
manifester de la maniére suivante :
a. Les parties peuvent déroger a I’application de la Convention.
b. Elles peuvent prévoir une dérogation partielle.
c. Les parties peuvent modifier les effets de la CVIM par consentement mutuel.
Conformément a ce qui précede, la convention de Vienne de 1980 confirme que
I’autonomie de la volonté est la source principale du droit pour les ventes internationales de

marchandises.

D’autre part, d’apres 1’article 29 de la CVIM, les parties peuvent modifier ou résilier
leurs contrats de vente de marchandises par leurs accords mutuels, de fagon amiable, ce qui
est également une application du principe et de la collaboration, cette derniére étant une

conséquence du principe de bonne foi.

D. L’utilité pratique

212. Utilité pratique du principe dans la vente internationale - En pratique, 1'utilisation
du principe d’autonomie de la volonté signifie 1’exclusion totale ou partielle, par la volonté

868
. Donc,

des parties, de la CVIM et 1’¢élection d’une loi qui est liée a I'économie du contrat
le principe d’autonomie donne certitude a la convention de Vienne de 1980%. Cette
exclusion doit étre expresse, en régle générale®”’ et exceptionnellement tacite, dans le cas ou
les parties ont choisi la loi d’un Etat non contractant a la CVIM®"'. Ce procédé qui consiste a

écarter la CVIM est dénommé opting out®’

87 Article 6 CVIM : « Les parties peuvent exclure I'application de la présente Convention ou, sous réserve des

dzsposztzons de l'article 12, déroger a I’'une quelconque de ses dispositions ou en modifier les effets ».
869\{) (JiACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit., p. 214-215.
Ibidem

0 CLOUT, cas n°433 (federal) northern district of California, 27 juillet 2001, disponible sur:
http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/wais/db/cases2/010727ul.html ,
conslté le 20 février 2017.
871 Cf. UNCITRAL Digest of Case Law on the United Nations Convention on The International Sale of Goods,
U N., New York, 2008, p.22 point 7.

V. AUDIT Bernard, Vente ; disponible sur:
http://www.dalloz.fr/documentation/Document?id= ENCY/INTR/RUB000248/PLAN043/201 1-
09&ctxt=0 YSROMT1hdXRvbm9taWUgZGUgbGEgdm9sb250w6kgdmVudGXCp3gkc2Y9cGFnZS1yZWNo
ZXJjaGU=&ctxtlI=0 cyRwYWdITnVtPTHCp3MkdHJpZGF0ZT1GYWxzZcKncyRzb3JOPcKncyRzbESiUGFn
PTIwwqdzJGlzZY WIvPVRydWXCp3MkcGFnaW5nPVRydWXCp3Mkb25nbGVOPcKncyRmemVIe2NveGU9
RmFsc2U=&nrf=0 UmVjaGVyY2hlfExpc3RI , consulté le ler. mars 2017
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Un arrét intéressant a citer a ce propos est I’arrét Nuova Fucinati SpA vs. Fondmetall
International AB®" rendu par un tribunal italien en 1993. Dans cette affaire, les parties, une
société italienne et une société suédoise, avaient décidé que la loi italienne régirait le

contrat. A 1"époque, I’Italie avait incorporé la CVIM a son droit interne, mais pas la Suéde.

Le tribunal civil de la ville de Monza, Italie, saisi d’un litige entre les parties, a écarté
I’application de la CVIM et décidé que la loi applicable était la loi interne italienne. Sa décision a
été fortement critiquée®’* car ladite convention formait partie intégrante de la 1égislation italienne.
Ainsi, méme en cas d’exclusion expresse des parties, 1’ordre public italien comprenait la CVIM et
reprenait son application, de fagon indirecte®”>-*". Son article 1%, n° 1, a) établit qu’elle s applique
aux parties ayant leurs établissements dans des Etats différents lorsque ceux ci sont des Etats

contractants®’’. D’autres arréts retiennent aussi la thése du tribunal de Monza®’®

D’autre part, si les parties se limitent a exclure la CVIM mais n’indiquent pas la loi

applicable, cette derni¢re devra étre déterminée selon les régles du droit international privé.

Si ce sont des parties européennes, la Convention de Rome de 1980 s’applique aux contrats

conclus jusqu’au 17 décembre 2008, et le réglement européen (CE) n°593/2008, dit Rome I, aux

3 R.G. n° 4267/88, 29 mars 1993, tribunal civil de Monza, Italie, disponible sur:
http://cisgw3.law.pace.edu/cases/93011413.html , controlé le 20 février 2017.

V. CARR Indira, International Trade Law, Routledege-Cavendish, Londres-New-York, 4°. édition, 2010,
p- 69., en citation a FERRARI, Uniform Law of International Sales : issues of applicability and private
international law, 1995, 15 journal of law and commerce 159, p. 173.

La jurisprudence francaise s’attache plutot a la théorie de la « localisation », selon laquelle le choix des
parties en faveur d’une loi déterminé n’est pas qu’un des éléments a considérer dans la détermination de la loi
aﬂpphcable Cf. JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit., p. 212-213.

Dans le sens contraire, la cour fédérale de justice allemande, 25 juin 1997 la société de vétements
Bennetton poursuit en justice un revendeur allemand pour défaut du réglement des prix des vétements livrés.
Le défendeur invoque la nullité du contrat de franchise car il serait contraire a la loi allemande, mais la cour
décida que « l'accord des parties en faveur de l'application du droit national allemand ne peut étre analysé en
soi comme comportant une exclusion de la CVIM car, de par le renvoi conventionnel au droit allemand, la
CVIM, partie intégrante de ce droit, est également couverte par l'accord ». Cf. WITZ Claude, Une clause de
droit applicable figurant dans un contrat de vente internationale de marchandises n'exclut pas l'application
de la Convention de Vienne sur la vente internationale de marchandises, D. 1998. 308, disponible sur:
http://www.dalloz.fr/documentation/Document?id=RECUEIL/OBS/1998/0507&ctxt=0 YSROMT1hdXRvbm9
taWUgZGUgbGEgdm9sb250w6kedmVudGXCp3gke2Y9cGFnZS1yZWNoZXJjaGU=&ctxtl=0 cyRwYWdITn
VtPTTCp3MkdHIpZGFO0ZT1GYWxzZcKncyRzb3JOPcKncyRzbESiUGFnPTIwwqdzJGlzY WIvPUZhbHNIwq
dzJHBhZ21uZz1UcnVIwqdzJG9uZ2x1dD3Cp3MkZnJIZXNjb3BIPUZhbHNIwqd4JHNmPXBhZ2UtcmVjaGVy
Y2hl&nrf=0 UmVjaGVyY2hlIfExpc3RIRGVSZXNI1bHRhdFVycw==, consulté le 1 mars 2017.

87" Cf. FAWCETT J., HARRIS J. et BRIDGE M., International Sales of Goods in the Conflict of Laws,
Oxford university press, Royaume Uni, 2005, p. 680

¥ CLOUT, cas n°429 (Oberlandesgerlcht Franckfurt, Allemagne, 30 aolt 2000), disponible sur:
http: //01sgw3 law.pace.edu/cisg/text/000830¢g1 german.html ,

controlé le 20 février 2017.
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contrats postérieurs. D’apres ’article 4, n°1, lettre a), de cette derniére, la loi applicable est celle

du domicile du vendeur.

Dans d’autres cas, les régles de la Convention de la Haye de 15 juin 1955 sur la loi
applicable aux ventes & caractére international d’objets mobiliers corporels *”° dispose que la loi

applicable sera :

1. La loi du pays ou le vendeur a sa résidence habituelle au moment ou il recoit la

commande.
2. A défaut, la loi du pays de 1’établissement qui a reu la commande.

3. Ou la loi du pays de I’acheteur si la commande a été recue dans ce pays.

Les parties peuvent aussi se soumettre a des régles de droit neutres, méme non
¢tatiques, a l’instar des Incoterms de la CCI ou de régles générales d’organismes
professionnels®®. La jurisprudence a reconnu cette pratique comme parfaitement valide®®'.
De plus, elle a établi que le juge arbitre peut appliquer « [’ensemble des principes et usages
du commerce dénommé lex mercatoria, dispositions de caractére international ayant

vocation, a défaut de compétence législative déterminée, a s’ appliquer pour la solution d’un

tel litige »***

D’autre part, les parties peuvent aussi attribuer compétence a une juridiction
étrangere. Ces clauses sont licites, selon la jurisprudence francaise depuis 1’arrét Sorelec™
de la Cour de cassation. Elles sont soumises a deux conditions :

1. Le litige doit étre de caracteére international
2. La clause ne doit pas faire échec a « la compétence territoriale impérative d’une juridiction

.. 884
francaise »

79 La convention du 22 décembre 1986 n’est pas encore en vigueur.
0 AUDIT B., ibid.
81C. Ap. de Montpeher 3 décembre 2002, JDI 2004.888, note S. Poillot-Peruzzetto. Dans ce cas, la cour a
reconnu une clause relative aux régles et usages de la Fédération du commerce de semences comme seules
a}gphcables Cf.: JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit., p. 219-220.

Affalre Valenciana, Civ. 1ére., 22 octobre 1991, Bull. 1991 I N° 275 p. 182

* Civ. 17 décembre 1985 Rev. crit. DIP 1986. 537, note Héléne Gaudemet-Tallon.
84y JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit., p. 758.
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Au Chili, la situation est similaire. Ces clauses sont licites, dans le respect de 1’article
1462 du Code civil, qui dispose : « Il y a un objet illicite en tout ce qui est contre le droit
public chilien. Ainsi, la promesse de se soumettre a une juridiction non reconnue par les lois
chiliennes, est nulle par vice de [’objet ».

L’article 245 du Code de procédure civile chilien, pour sa part, exige que les arréts
des tribunaux étrangers :
1. Ne soient pas contraires aux lois de la République.
2. Ne s’opposent pas a la juridiction nationale.
3. Que le défendeur ait été notifié de I’action.
4. Qu’ils soient irrévocables.

Ainsi, il est interdit de soumettre le contrat a une juridiction « non reconnue » par le
Chili® et que ces clauses d’élection de for soient valides s’agissant de contrats

internationaux, dans la sphére internationale®’-*’,

Par ailleurs, I’article 318 du Code de droit international privé (Code Bustamante)®**®
indique que les parties détermineront de fagon expresse ou tacite le juge compétent pour
résoudre leurs conflits commerciaux ou civils, a condition que 1’une d’entre elles, au moins,

soit nationale de 1’Etat contractant auquel il appartient, ou qu’elle y ait son domicile.

Les normes de la CVIM sont supplétives®. Par conséquent, et d’aprés le principe
d’autonomie, les parties sont libres de régler la formation, les effets et I’extinction des
contrats de vente internationale de marchandises®”

Conformément a ce qui précede, elles peuvent modifier les régles du transfert de
propriété et des risques et établir une streté conventionnelle, voire, une clause de réserve de
propriété, stipuler que le vendeur assumera les risques de force majeure, ou différer le
transfert de propriété et les risques associés au moment de la délivrance ou a un autre

moment.

85 Mauricio Hochschild S.A.C.I. con Ferrostaal A.G., C.Sup., 22 janvier 2008, n°3247-2006.

886 State Street Bank and Trust Company con Inversiones Errdzuriz Ltda. y otros, C. Sup., 14 mai 2007,
n°2349-2005.

%7 Cf. VASQUEZ, Maria Fernanda, Sobre la contratacién internacional y la posibilidad de someterse a
tribunales extranjeros, El Mercurio Legal ; disponible sur:
http://www.elmercurio.com/Legal/Noticias/Analisis-Juridico/2016/05/13/Sobre- la contratacion-internacional-
Yo la p0s1b111dad de-someterse-a-tribunales-extranjeros.aspx , consulté le 19 mars 2017.

Code américain, donc, ratifié par le Chili et non par la France ni le Royaume-Uni.

A I’exception du cas de I’article 12 in fine CVIM, qui est d’ordre public.

V. dans ce sens: OVIEDO A. J., La costumbre en la compraventa internacional de mercaderias, revista
juridica del Pert, année LIII n°® 47, juin 2003, p. 235.

889
890
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De méme, les parties peuvent modifier 1’étendue de leurs obligations et renoncer a
I’obligation de garantie des vices cachés et a I’éviction des tiers, au profit du vendeur®' ;
¢tablir des conditions additionnelles de preuve ou relatives a la formation du consentement ;
stipuler que le vendeur répondra méme de la faute 1égére, parmi d’autres possibilités ; ou,
terminer le contrat par leur consentement mutuel, conformément a 1’article 29 n° 1 de la
CVIM®*** (de cette fagon, le principe limite les possibles injustices qu’une partie pourrait

commettre au préjudice de I’autre, en privilégiant le stabilité du lien contractuel™?).

La derni¢re hypothése est un autre triomphe dans la CVIM du droit civil par rapport a
la common law. La CVIM exige, on I’a vu, une consideration, pour la validité¢ des contrats,
mais la CCI a jugé que cela n’était pas nécessaire pour les modifications des ventes

internationales de marchandises®”*.

213. Les frontiéres du principe - Il existe plusieurs limites a 1’autonomie de la volonté.
D’une part, les parties ne peuvent pas déroger a 1’exigence d’une modification par écrit, si le
droit interne de 1’une des deux 1’exige. Cela, en conformité avec 1’article 12 de la CVIM.
Dautre part, les provisions des articles 89 - 101 de la CVIM sont considérés comme
appartenant a 1’ordre public international, et donc ne sont pas susceptibles de dérogation par

’ - 895 896
la volonté des parties™ -~ .

Il convient de noter qu’il existe un contrepoids au principe d’autonomie de la

volonté®’

. Les contrats ont un frein naturel qui empéche les iniquités auxquelles une
application extréme du principe pourrait ener. C’est la bonne foi. Ce principe est intimement

1ié¢ a celui de I’autonomie de la volonté, dés que I’autonomie contractuelle®™® impose la

891 : Jon) .« . . . N ,
V. supra, dans le chapitre antérieur les limitations existantes a cet égard.

%92 Art. 29 n° 1 CVIM : « Un contrat peut étre modifié ou résilié par accord amiable entre les parties ».

¥3 Cf. PANIZZON M., Good faith in the jurisprudence of the WTO, the Protection of Legitimate
Expectations, Good Faith Interpretation and Fair Dispute Settlement, Hart Publishing, Oxford and Portland,
Oregon, Etats-unis d’Amérique, 2006, p. 70.

894 CClI, affaire n°7331 (1994) disponible sur : http://cisgw3.law.pace.edu/cases/947331il.html , consulté le 19
février 2017.

%95 Cf. UNCITRAL Digest of Case Law on the United Nations Convention on The International Sale of Goods,
op- cit., p. 22, point 4.

% De méme, si les deux parties sont européennes, elles ne peuvent pas écarter les dispositions impératives de
la Convention de Rome, ni le réglement de Rome I. V. dans ce sens : JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et
CORNELOUP S., op. cit., p. 221.

Pour certains juristes de common law la situation est tout I’inverse : ils estiment que le pacta sunt est une
conséquence de la bonne foi. V. Dans ce sens : MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON
Tania, op. cit., p. 18-19. Ils admettent, néanmoins, une controverse dans la common law, selon laquelle il
gg’gagirait de deux principes indépendants, comme le reconnait le droit civil.

De la volonté.
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nécessité de négocier et d’exécuter les contrats de bonne foi, dans la tradition coutumiére de

romc. ¥,

§ 2 - La bonne foi dans la vente internationale de marchandises

A. Les antécédents historiques

214. Origines - Différent du principe précédent, sa portée est plus limitée dans la common
law, comme nous ’avons vu auparavant.

Certains auteurs de common law reconnaissent néanmoins les origines frangaises du
principe’®.

Ses origines dans le droit anglais sont plus tardives que dans le droit civil, elles
remontent au XVIII® siécle. A cette époque, a été rendu le célébre arrét Carter vs. Boehm™
Dans celui-ci, M. Carter, gouverneur de Fort Marlborough, a Sumatra, Indonésie, avait
contracté une assurance au cas ou le fort tomberait sous I’attaque d’un autre pays, prévoyant
une attaque francaise.

Le fort était capable de résister a une attaque d’indigénes, mais non d’une puissance
européenne comme la France, or c’est bien ce qu’il advint lorsque les Francais donnérent
I’assaut, le fort tomba entre leurs mains. A la suite de cet événement, M. Carter demanda le
paiement a son assureur, M. Boehm, qui lui refusa, car des témoins avaient établi que
I’assuré connaissait les limites protectrices du fort et la probabilité d’étre attaqué par une
puissance européenne, a laquelle il ne résisterait pas.

A cette occasion, Lord Mansfield établit le devoir de bonne foi absolue dans les
contrats d’assurance’’”. Ainsi étaient ses propres mots :

« Premierement, I’assurance est un contrat basé sur la spéculation.

Les faits qui dépendent de [’alea, sont surtout de la connaissance de [’assuré seulement :
[’assureur fait confiance a ses représentations, et procede, confiant, que l’assuré n’a pas
oublié des circonstances a sa seule connaissance, afin de faire croire a l’assureur que ces

circonstances n’existent pas, et lui faire estimer erronément le risque, comme s’ils

%99V, PANIZZON M., “op. cit., p. 61-62.

23‘; V. HARISSON Reziya, Good Faith in Sales, Sweet&Maxwell, Londres, Angleterre, 1997, p. 685.
3 Burr. 1905; 97 E.R. 1162

%2 Utmost good faith ou uberrimae fidei.
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n’existaient pas. L’omission de ces circonstances est une fraude, et donc [’assurance est

0
nulle »*.

La portée dudit arrét se limite donc aux contrats d’assurance.

Or, au dela du contrat d’assurance et des termes implicites concernant la qualité et
I’aptitude des marchandises pour leur vente (elles doivent étre d’une qualité
« satisfaisante » ce qui est une condition essentielle, comme nous l’avons vu dans la
premiére partie, chapitrel), la common law, a la différence du droit civil, n'établit pas un
principe général de bonne foi.

Il importe en effet de noter que la 1égislation anglaise et les avocats outre-Manche ne
sont pas familiarisés avec le principe, qui est donc loin d’étre considéré comme « général ».
Ainsi, par exemple, le ministére de 1’'Industrie et du Commerce anglais, a propos de la
transposition au Royaume-Uni de la directive européenne concernant les clauses abusives
dans les contrats conclus avec les consommateurs, a déclaré dans le premier document relatif
a sa consultation, deuxiéme paragraphe, que son effet principal est « I’introduction pour la

. . . . . . 04
premiére fois de la notion de bonne foi dans le droit des contrats au Royaume-Uni » ™",

Certains juristes de common law estiment, de plus, que la CVIM ne sanctionne pas un
principe général de bonne foi’”, mais seulement qu’elle le stipule a propos de
I’interprétation des contrats de vente, dans son article 7 n°l qui prévoit: « Pour
l’interprétation de la présente convention il sera tenu compte de son caractere international
et de la nécessité de promouvoir ['uniformité de son application ainsi que d’assurer le
respect de la bonne foi dans le commerce international »°%*-*"’.

Néanmoins, d’autres juristes de common law reconnaissent que la portée du principe
mentionné dans la CVIM va plus loin que la simple interprétation. En ce sens (en traduction

libre) : « La loi australienne ne s’est pas encore engagée dans la proposition selon laquelle

993y HARISSON Reziya, op. cit., p. 87.
%% Tbidem, p. 3.
zgz V. BRIDGE M., The International Sale of Goods, Law and Practice, op. cit., p. 534.

V. GOODE R., KRONKE H. et MCKENDRICK E., Transnational Commercial Law, texts, cases and
materials, 2° éd., Oxford University Press, Royaume Uni, 2015, p. 233 et s., en citant FARNSWORTH E.
Allan, Duties of Good Faith an Fair Dealing under the UNIDROIT principles, Relevant International
Conventions and National Laws (1995) 3 Tul J Int’l & Comp L47, 56.

D’autres auteurs reconnaissent que la bonne foi est un principe général dans la CVIM. V. dans ce sens :
ibidem, p. 237, en citant KASTELY Amy H., Unification and community : A Rhetorical Analysis of the
United Nations Sales Convention (1987-8) 8 Northwestern J Int’l L & Bus 574, 596-7.
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chaque contrat impose aux parties un devoir de bonne foi et de loyauté®™ dans ["exécution et
I’application des contrats. Cela peut étre mis en contraste avec la CVIM, ou la bonne foi a
eté éetablie comme un principe non seulement pour [’interprétation de la convention mais
aussi comme un principe devant étre appliqué dans les négociations entre les parties.
Certes, [’approximation ou méthodologie adoptée par les cours domestiques semble en faire
une acceptation internationale. On pourrait affirmer que la bonne foi est en train de devenir
une coutume internationale. Alors, non seulement par analogie il est possible de
transplanter le proces de socialisation, mais aussi a travers [’article 9, la bonne foi doit étre
appliquée a la CVIM. Comme [’article 9 est lié a [’article 8, les parties doivent négocier de
bonne foi. L’intention des parties lie les articles 7, 8 et 9 et la bonne foi regle le

. 909
comportement entre les parties » .

Il est clair, & notre avis, que si le principe de bonne foi est un principe général du
droit du commerce international, c’est grace aux juristes frangais, qui ont su systématiser a
la perfection et codifier ces notions développées par le droit canon.

719 il est

D’ailleurs, si on s’intéresse a 1’histoire de la CVIM (actes des Nations Unies
reconnu que la France a proposé I’incorporation du principe de bonne foi et a été retenu dans
le texte approuvé, alors que la Norvége a conseillé sa suppression. La premiére position a
triomphé et le texte reste ainsi en accord avec la tradition francaise, de promotion et de

protection dudit principe.

B. Les manifestations

215. Comme il est normal dans un rapport qui doit étre cordial, les deux parties doivent
s’aider, voire collaborer a la consécration de leur but commun, qui est la satisfaction des
obligations mutuelles. Il en résulte plusieurs conséquences, issues de la bonne foi, pour les

parties a un contrat de vente internationale de marchandises :

"% Pair dealing.

%% v ZELLER Bruno, Damages Under the Convention on Contracts for the International Sale of Goods,
Qceana publications, New York, Etats Unis, 2005, p. 26.

210p 87 CISG official records ; disponible sur : https://www.uncitral.org/pdf/english/texts/sales/cisg/a-conf-
97-19-ocred-e.pdf , consulté le 02 mars 2017.

-194 -



PANTHEON SORBONNE
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017

1. Le devoir de loyauté dicté par la bonne foi interdit au vendeur de vendre plus de
marchandises que le nombre qu’il est effectivement capable de fournir’'!, d’offrir a
I’acheteur des marchandises qui ne sont pas adaptées aux marchés de destination, ou inutiles
a ceux-ci.

2. De méme, le vendeur doit suggérer les moyens de transport les plus économiques
%12 et les voies les plus courtes. Bref, il doit rendre I’exécution la plus simple possible.

3. Si le vendeur est autorisé a fixer unilatéralement les prix, cette fixation ne peut pas
étre abusive, comme on I’a déja vu’".

4. Le vendeur ne peut pas tromper et faire de fausses représentations sur les
marchandises a vendre, ce qui constituerait un dol. De méme qu’il ne peut omettre ni se taire
sur certaines circonstances dont il a connaissance, et dont la manifestation conduirait
I’acheteur a décliner 1’achat, ou bien a en réduire le prix, silence qui serait qualifi¢ de
réticence dolosive’'.

5. D’autre part, il doit satisfaire ses devoirs de renseignement, conseil et sécurité,
déja étudiés dans le chapitre précédent, qui sont des manifestations du principe de bonne foi.

6. Coté acheteur, il doit recevoir les marchandises a 1’époque convenue, sans délais
superflus’", éviter de formuler des réclamations inutiles, payer le prix convenu, ne pas

reporter les paiements afin de se procurer du crédit d’une fagon indirecte, parmi d’autres

hypothéses de déloyauté possibles.

216. Maxime nemo auditur - D’aprés la maxime du droit romain nemo auditur proriam
turpitudinems allegans, nul ne peut se prévaloir de son dol ou faute lourde, qui sont
équivalents.

Si la faute concerne les deux parties, conformément a la maxime associée in pari
causa turpitudinis cessat repetitio, aucune des deux ne peut agir contre ’autre’'®.

Ces maximes de droit romain, recueillies par le droit civil, sont aussi présentes dans
la common law, mais avec quelques petites nuances.

Ainsi, la doctrine de common law dite de clean hands prévoit que si I’une des parties

a agit de mauvaise foi contre 1’autre, elle ne peut pas étre écoutée par le tribunal. C’est une

' v TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 488.
’12 Civ., 28 nov. 1905, DP 1909.1.193, S. 1909.1.269.
zf‘ Cass., ass. plén, ler. Décembre 1995, D.1996.13, note L. Aynés, concl. Jeol.
V. supra.
13 L article 60 CVIM oblige I’acheteur a coopérer, il doit « accomplir tout acte qu’on peut raisonnablement
attendre de lui pour permettre au vendeur d’effectuer la livraison ».
1y TERRE, SIMLER et LEQUETTE, op. cit., p. 472.
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conséquence de la maxime du droit romain ex dolo malo non oritur actio, nullus commodum
.. . . .. . . 17
capere potest de iniuria sua propria et ex iniuria non oritur’" .
On voit donc que les deux principaux systémes de droit, méme s’ils le font de fagon
différente, consacrent des exceptions ou défenses qui trouvent leur fondement dans la bonne

foi.

217. Délai de grace et possibilité de réparation - D’apres [’article 47 de la CVIM,
I’acheteur peut accorder au vendeur un délai de grace pour accomplir ses obligations, et,
dans ce cas, il s’oblige a respecter ce délai; ce qui est en accord avec les exigences de
collaboration des parties et le respect de la parole donnée, émanations de la bonne foi.

Dans le méme esprit, I’article 48 de la CVIM autorise le vendeur a réparer les défauts
de conformité des marchandises, a condition, selon un critere d’évidente justice
commutative, que cela n’entraine pas de préjudices pour I’acheteur (retard ou inconvénients
déraisonnables, et remboursement des frais déja payés par celui-ci).

Ce délai de grace est une conséquence, aussi, de la bonne foi et de sa manifestation
dans le devoir de collaboration, car il aide a atteindre 1’objet du contrat. Selon les mots de la
Professeure Carr : « Non toutes les violations seront fondamentales et permettront a [’'une
des parties d’éviter le contrat, et méme si elles ['étaient, cela ne signifierait pas
nécessairement la résolution des contrats. Des que la philosophie subjacente dans la
convention de Vienne c’est de permettre [’exécution en nature, elle a introduit un reméde
inusuel dans la common law — celui de fixer un délai additionnel de temps pour l’exécution.

Cette possibilité est disponible pour les deux parties, vendeur et acheteur... » .

218. Préservation des marchandises - Coté acheteur, s’il refuse les marchandises, il doit
les préserver et peut les retenir jusqu’au remboursement des dépenses de conservation,
conformément a ’article 86 de la> CVIM.

Cette régle est une manifestation évidente de 1’existence d’un devoir de collaboration
réciproque, sanctionné positivement, car méme le retard dans I’exécution de la part de
I’acheteur, qui aurait pu faire opérer la maxime non adimplenti contractus, oblige le vendeur

a attendre et a aider sa contrepartie.

17y MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 29-30.
I8y CARR 1., op. cit., p. 85.
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S’agissant du vendeur, si les marchandises sont encore en sa possession ou sous son
controle, lui aussi doit conserver les marchandises si 1’acheteur ne prend pas la livraison ou
ne paie pas leur prix. Il a le méme droit de rétention déja mentionné, d’apres 1’article 85 de

la CVIM.
Dans ce domaine, la Convention de Vienne de 1980 va méme plus loin que la loi
anglaise de 1979. Cette derniere se limite, dans sa régle 36, a disposer que 1’acheteur ne doit

: 1
pas retourner les marchandises au vendeur’'’.

219. Résolution - Dans la perspective de contribuer a remplir le but contractuel, li¢ a la
bonne foi-loyauté, la résolution par infraction aux obligations des parties ne doit pas étre
extrémement rigide et opérer pour n’importe quelle infraction contractuelle. En revanche,
seules les inexécutions d’une certaine importance, voire essentielles, doivent donner lieu a
une action en résolution du contrat de vente de marchandises.

Le critere précédent est établi par 1’article 64 de la CVIM, qui stipule le droit du
vendeur d’agir en résolution si I’infraction de 1’une des obligations de l’acheteur est
essentielle, ou, si ce dernier ne paie pas le prix ou ne prend pas livraison dans le délai
supplémentaire qui lui est conféré, ou déclare qu’il ne le fera pas.

Mutatis mutandis, 1’acheteur, conformément a 1’article 49 de la CVIM, peut agir en
résolution si I’infraction de 1’une des obligations du vendeur est essentielle, ou, si celui ne
délivre pas dans le délai supplémentaire qui lui est conféré, ou déclare qu’il ne le fera pas.

De plus, ’article 82 de la CVIM empéche 1’acheteur d’agir en résolution ou d’exiger
la livraison des marchandises de remplacement, s’il ne peut pas les restituer dans un état
identique a celui de sa réception, ce qui est aussi en cohérence avec 1’honnéteté

caractéristique de la bonne foi.

220. Réduction du prix - D’autre part, la possibilit¢ de demander la réduction du prix,
prévue par ’article 50 de la CVIM, est en accord avec cet esprit de collaboration inhérent a
la bonne foi, car il prévoit que cette réduction n’est pas possible si le vendeur répare son
manquement a livrer une marchandise conforme, si un délai de grace lui a été donné, ou si
I’acheteur a refusé une réparation ou livraison ultérieure. Ceci est conforme a la bonne foi et

I’honnéteté, puisque dans le cas contraire I’acheteur s’enrichirait sans motif (injustement).

1y . dans ce sens : BRIDGE M., The International Sale of Goods, Law and Practice, op. cit., p. 585-586.

- 197 -



PANTHEON SORBONNE
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017

221. Exécution en nature - La bonne foi-loyauté oblige, comme regle générale, de remplir
les obligations contractées de la fagon stipulée au contrat, voire en nature.

% et n’a

Traditionnellement, ’exécution par équivalent en droit civil est résiduelle’
lieu que lorsque 1’exécution en nature est devenue impossible.

Dans la common law, la situation est inversée, d’aprés la maxime remedies precede
rights®*'. Dés lors, comme nous ’avons vu précédemment, I’exécution en nature dans ce
systétme de droit s’applique essentiellement pour lesquels les dommages-intéréts ne
satisferaient pas le créancier de 1’obligation’®’, considérant 1’équité ; ou, d’aprés la régle
52(1) de la loi anglaise sur la vente de marchandises de 1979, s’agissant des especes ou des
biens déterminés.

La CVIM, dans ses articles 28 et 46, a privilégié¢ 1’exécution en nature, institution de
bonne foi. En effet, comme le reléve la Professeure Carr :

« 1l faut noter que dans la convention de Vienne l’exécution en nature n’est pas subordonnée
a ’exclusion des dommages-intéréts. Dans le contexte de la vente de marchandises, il est
rare de [’obtenir car il est possible de s’approvisionner en marchandises d’un autre
marchand. Les cours anglaises sont réticentes a ordonner [’exécution en nature méme dans
les cas ou [’acquisition auprés d’une autre source peut attendre plus de neuf mois comme
dans le cas de la Société des industries Métallurgiques S.A. vs. Bronx Engineering Co. Ltd.
Cette réticence peut poser des problemes a [’acheteur. La convention de Vienne suit la
tradition du droit civil par rapport a l’exécution en nature et cela n’est pas mal des les

problemes que la chasse des marchandises dans le marché ouvert peut poser »°*.

222. Bonne foi et atténuation du préjudice — On 1’a vu, il n’existe pas d’obligation de
réduire le dommage causé dans le droit frangais’*-">.

Dans la common law, en revanche, il est obligatoire de le faire’*. Cette régle a par
ailleurs été consacrée a I’article 77 de la CVIM, qui oblige de prendre des mesures
raisonnables pour réduire le dommage et sanctionne son omission avec une réduction

proportionnelle des dommages-intéréts a allouer au créancier (débiteur de cette obligation).

920 Comme nous I’avons vu, cela a changé en France, avec la réforme du droit des obligations. Ainsi,
aujourd’hui il faut qu’elle soit possible et raisonnable, conformément a ’article 1221, nouveau, code civil.
2P« La procédure d’abord ». En droit Civil la maxime opposée est « pas d’intérét, pas d’action ».

22 I and Rover Group Ltd. vs. UPF (UK) Ltd., (2002) EWHC 3183. V. citation n°380.

92y CARR 1., op. cit., p. 86-87.

224 Civ. 2éme., 19 juin 2003, Bulletin 2003 11 N° 203 p. 171.

23y supra TERRE F., SIMLER P., LEQUETTE Y., p. 960-963.

2% British Westinghouse Electric and Mfg Co. Ltd. vs. Underground Electric Rys Co. Of London Ltd., (1912)
AC 673
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Cette obligation de réduire les dommages, méme si elle a son origine dans la common
law’*’, est aussi une manifestation de la collaboration inhérente a la bonne foi. En I’espéce,
aider la partie 1ésée a réduire ses pertes, est une action qui est en accord avec la morale, ou,

a tout le moins, avec 1I’éthique.

Nous pouvons constater ainsi que méme si la common law ne consacre pas un
principe général de bonne foi comme le fait le droit civil, indirectement elle en fait
application, a travers notamment le devoir de collaboration des parties au contrat de vente de
marchandises ; devoir qui est caractéristique de la bonne foi du droit civil et qui finalement a

¢été retenu par la CVIM a Darticle 77 précité.

223. Bonne foi et attentes légitimes - Les deux notions sont intrinseéquement liées. Si les
parties contractent entre elles c’est par ce qu’elles se font confiance et cherchent a atteindre
un but commun avec le contrat de vente de marchandises. En ce sens, les attentes 1égitimes
impliquent que le contrat soit exécuté comme prévu.

Certaines décisions arbitrales de ’OMC ont été favorables a la reconnaissance de

928

I’existence d’un lien entre bonne foi et attentes légitimes D’autres, toutefois, s’y

refusent.””

2" Hadley rule, v. supra.

9% Affaire DS 24, Etats-Unis — restrictions a I’importation de vétements de dessous en coton et en fibres
synthétiques ou artificielles : dans ce cas, le Costa Rica a demandé 1’ouverture des consultations avec les
Etats-Unis le 22 décembre 1995, concernant les restrictions appliquées par ce dernier a ses importations de
textile. Dans un arrét rendu aux parties le 8 novembre de 1996, un groupe spécial formé selon la procédure de
résolution des différends, a déclaré que les limitations n’étaient pas conformes avec ’accord sur les textiles et
les vétements (traduction libre) : « basés dans les mots, le contexte et l’objectif général de (I’accord), les
membres exportateurs peuvent, légitimement attendre que les sauvegardes transitoires...soient appliquées
modérément a fin de servir le fin de protéger les producteurs domestiques des produits égaux et/ou
directement compétitifsy (MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 50). La
demanderesse a formé un appel sur certains points et ’organe d’appel a fait droit au demandeur et ratifié ses
prétentions le 10 février 1997, ce qui a ¢été adopté le 25 février 1997. V. dans:
https://www.wto.org/french/tratop f/dispu f/cases f/ds24 f.htm , contr6lé le 09 mars 2017.

92 Affaire DS 50, Inde-protection conférée par un brevet pour les produits pharmaceutiques et les produits
chimiques pour 1’agriculture : dans ce cas, les Etats-Unis ont demandé ’ouverture des consultations avec
I’Inde, dés qu’ils estimaient que la défenderesse ne conférait pas protection aux brevets des produits
pharmaceutiques et chimiques pour 1’agriculture, en violant ainsi les articles 27, 65 et 70 de 1’accord sur les
aspects des droits de propriété intellectuelle qui touchent au commerce. Dans ’arrét rendu le 5 septembre
1997 le groupe spécial établit que I’Inde avait violé les articles 63 : 1, 63 : 2, 70 : 8 et 70 : 9 de 1’accord.
L’Inde a formé un appel et I’organe d’appel le 19 décembre 1997 a confirmé 1’arrét, a ’exception de 1’article
63 : 1, car il a considéré que cela n’entrait pas dans le cadre du mandat du groupe spécial. Le paragraphe 45
de I’arrét d’appel stipule : « 45. Le Groupe spécial applique mal l'article 31 de la Convention de Vienne. Il
interpréte mal le concept des attentes légitimes dans le contexte des régles coutumiéres d'interprétation du
droit international public. Les attentes légitimes des parties a un traité ressortent de l'énoncé du traité lui-
méme. Le devoir de celui qui interpréte un traité est d'examiner les termes du traité pour déterminer les
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Il est intéressant de relever au regard de notre objet d’étude le cas Australia-subsidy
GATT 47 panel report (1950), car il concernait le Chili et I'un de ses principaux produits
d’exportation a cette époque, le nitrate de soude.

Les faits étaient les suivants :

Pendant la Deuxieme Guerre mondiale, 1’ Australie avait accordé des subventions a
I’importation de nitrate de soude, qui ont duré jusqu’en 1947. A ce moment, le Chili a
présenté une réclamation et un groupe spécial a été formé.

Celui-ci a conclu qu’en dépit de ’attente 1égitime du demandeur, liée au fait que le
nitrate de soude et le sulfate d’ammonium (concurrence) seraient traités de la méme fagon
pendant les pénuries de post-guerre et qu’un changement de traitement pour le nitrate de
soude dans ce contexte était imprévisible (ce qui a pénalisé les prix du produit chilien par

0
T93

rapport au fertilisant concurrentiel), 1’ Australie avait agi dans I’esprit du GAT (et donc,

de bonne foi).

224. Bonne foi et intégrité du consentement - Les vices du consentement ne sont pas une
cause habituelle d’annulation des ventes internationales de marchandises, car les tribunaux
arbitraux sont plutdt réticents a les admettre si les parties sont des professionnels qui
connaissent trés bien leur métier, en régle générale, et restent donc difficiles a tromper™'.
Malgré cela, les hypothéses de réticence dolosive, sont théoriquement possibles, si le

vendeur manque a son obligation d’information, élément de collaboration et de bonne foi-

loyauté.

225. Estoppel - Cette institution est une conséquence de la bonne foi et applique aussi la
maxime romaine reconnue par la lex mercatoria : non licet venire contra factum proprium or
allegans contraria non audiendus est. Elle consiste en I’impossibilité, pour I’une des parties,
de se prévaloir d’un acte pour lequel 1’autre lui a fait confiance et par la suite celle-ci a subi
un préjudice.

Elle oblige les parties a agir avec cohérence.

intentions des parties. Cela devrait se faire conformément aux principes d'interprétation des traités énoncés a
l'article 31 de la Convention de Vienne. Mais ces principes d'interprétation ne signifient pas qu'il soit
nécessaire ni justifiable d'imputer a un traité des termes qu'il ne contient pas ou d'inclure dans un traité des
concepts qui n'y étaient pas prévus ».

%1 es subventions sont essentiellement transitoires conformément a 1’article XVI du GATT.

!y, JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit. , p. 267.
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Le dictionnaire Dalloz la définit comme suit :

« (Procédure générale).

Notion sanctionnant, en common law, les contradictions de comportement d’un plaideur au
cours des phases successives du proces. Cette application du principe de loyauté
procédurale est également regue en procédure civile francaise (Com., 20 septembre 2011,
n°l0-22.888 ; Civ.1"%., 24 septembre 2014, n°l13-14-534), étant précisé que la seule
circonstance qu’une partie se contredise au détriment d’autrui n’emporte pas
nécessairement fin de non-recevoir, notamment quand sont en cause des actions de nature
distincte n’opposant pas les mémes parties (Ass.plen., 27 février 2009).

La théorie de [’estoppel a été consacrée par le législateur en matiere d’arbitrage, mais
selon le Conseil d’Etat, elle n’est pas applicable @ la procédure contentieuse fiscale (avis,

1€ avril 2010 ) »*2.

Dans les proceés de I’OMC, I’organe d’appel a toujours rejeté son application. Cela
peut étre la conséquence de l’opposition de certains de ces membres de reconnaitre le
caractere général du principe, mais, c’est aussi en contradiction avec 1’article 3.10 déja vu,
qui oblige a résoudre les divergences de bonne foi’™>.

De méme, elle n’a pas de place dans la CVIM d’apres le Professeur Bridge, car la

restitution serait possible méme en cas de revente, transformation ou consommation des

. 4
marchandises”*.

226. Négociations et phase précontractuelle - Le principe de bonne foi, d’aprés la
conception du droit civil, s’étend a tout I’iter contractuel : avant la conclusion du contrat,
par opposition au dol et a la réticence dolosive (alors le vendeur doit remplir correctement
ses obligations d’information, conseil et sécurité¢), au moment de la conclusion du contrat, et
méme apres celle-ci.

Il est intéressant de noter que méme parmi les auteurs de la common law, qui estiment

en principe que la bonne foi ne constitue pas un principe général dans la CVIM et que sa

932Lexique des termes juridiques 2015-2016, Dalloz, Paris, 2015, p. 449.

3 Cf. MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 21.

%4y, BRIDGE M., The International Sale of Goods, Law and Practice, 2° édition, Oxford University Press,
Royaume Uni, 2007, p. 584.
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portée s’attache a I’interprétation des contrats de vente de marchandises, certains admettent
qu’elle s’étend aussi aux négociations préliminaires’>”.
La rupture fautive des négociations est sanctionnée par le réglement Rome II avec la
notion de culpa in contrahendo. La loi applicable sera celle correspondant au contrat prévu.
Sinon, il faudra appliquer les critéres de rattachement propres des obligations délictuelles

(lieu du dommage, etc.)”°.

227. Phase post contractuelle - Comme nous 1’avons dit, le principe intéresse tout 1’iter
contractuel, méme aprés que le contrat ait produit tous ses effets entre les parties.

En conformité avec le principe de bonne foi-loyauté, la CVIM oblige le vendeur, dans
ses articles 41 et 42, a garantir 1"éviction a I’acheteur, voire le transfert de propriété libre des
prétentions ou droits des tiers, spécialement celles liées a la propriété industrielle. 11 est
logique que nul ne veuille acheter des marchandises gagées, par exemple.

Tous les trois droits comparés dans notre objet d’étude vont dans le méme sens’>'.

D’autre part, habituellement il est nécesssaire de liquider certaines opérations entre
les parties aprés le contrat (commandes en cours, régler des stocks). Ainsi, certaines
obligations s’étendent parfois sur plusieurs années ; par exemple celles de non-concurrence
ou de confidentialité. Dans ce cas les parties doivent agir avec loyauté entre elles. Souvent
on prévoit ces situations dans des clauses spéciales” ",

De méme, si I’une des parties demande a 1’autre des documents ou des informations
plusieurs années apres la conclusion du contrat, il y a une obligation de loyauté de les
donner (s’ils sont encore disponibles), méme apres les délais de prescription extinctive, ce

qui est une conséquence du devoir de collaboration que la bonne foi exige.

228. Bonne foi et équité - On confond souvent équité et bonne foi, car les deux notions
cherchent a privilégier I’esprit du contrat. Elles le font de fagon différente, néanmoins.

Si la bonne foi a un rapport endogéne avec le contrat, celui de I’équité est exogéne’’.
Ainsi, par équité, il a été admis que 1’abus dans la fixation du prix dans un contrat cadre

devait étre sanctionné avec des dommages-intéréts, ou la résolution du contrat le cas

3 V. DEEB GABRIEL Henry, Contracts for the Sale of Goods, A Comparison of U.S. and International Law,
seconde édition, Oxford University Press, New York, Etats Unis, 2009, p. 22-23.

93y JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit. p. 695.

%7 Regle 12 (4) de la loi anglaise sur la vente de marchandises de 1979, articles 1625 et s. cod.civ, et 1839
c.c.ch.

3%y JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., p. 306.

%%y dans ce sens: TERRE, SIMLER et LEQUETTE, op. cit., p. 494-495.
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¢chéant, dans le nouvel article 1164 du Code civil francais, qui a consacré la jurisprudence
de I’ Assemblée pléniére de la Cour de cassation du 1°" décembre 1995.
L équité peut s’appliquer contra legem. De plus les parties peuvent expressément

940

autoriser 1’arbitre a statuer ex aequo et bono . La bonne foi, cependant, est intimement li¢e

au principe pacta sunt’*' dans tout I’iter contractuel, elle empéche donc d’aller contre la loi.

229. Relation avec D’excessive onérosité - Nous avons vu que le hardship n’est pas
acceptée par la common law’*. Comme son nom le suggére en anglais (difficultés), les
parties doivent chercher des moyens ou solutions alternatives aux bouleversements
contractuels, les surmonter et satisfaire a leurs obligations contractuelles.

Dans le droit civil, comme nous 1’avons aussi relevé, le droit chilien 1’a refusé, au
niveau des tribunaux ordinaires’* ; néanmoins, elle est souvent reconnue par les tribunaux
arbitraux’ .

La situation en France est particuliere. Nous savons qu’il existait une dichotomie
entre la jurisprudence du Conseil d’Etat, qui la reconnaissait, depuis ’arrét Compagnie

%3 et celle de la Cour de cassation, qui la rejetait

96

geénerale d'éclairage de Bordeaux
conformément a son céleébre arrét canal de Craponne

Cette situation a depuis évolué, car le nouvel article 1195 du Code civil, issu de la
réforme de droit des obligations de 2016, consacre désormais 1I’imprévision, en trois étapes.
Ainsi, les parties peuvent maintenant renégocier, convenir de la résolution du contrat, ou
demander au juge sa révision ou sa résolution.

Cette évolution législative est intéressante. La doctrine réclamait une modification en
ce sens, sur la base du principe de bonne foi en expliquant qu’une exécution trop stricte des
stipulations contractuelles méconnaissait la bonne foi lorsqu’un bouleversement des
circonstances rendait la prestation de I'une des parties dérisoire et celle de 1’autre trop

4
lourde *Y'.

Zi(f Cf. MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 27 et 154.

Ib1d p. 19ets.

Tsakzroglou & Co. Ltd vs. Noblee Thorl GmbH, 1962, AC 93

Galtler Auguste con Fisco, C.Sup., Cass., 10.JAN. 925

* Inversiones Ménaco Ltda. con ENAP juge arbitre M. Carlos Urenda Zegers, 13.NOV.986 ; Sociedad
Constructora La Aguada Ltda. con EMOS S.A., juge arbitre M. Claudio Illanes Rios, ratifié par la Cour
Supreme le 10.0CT.994.
o4 6CE 30 mars 1916.

Civ., 6 mars 1876, DP 1876.1.193, note Giboulot.
%7 Cf. TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 520-523.
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Dans la sphére internationale, les oscillations du prix de certaines marchandises sont
courantes (pétrole brut, par exemple) et la stipulation de clauses préventives a cet égard est
donc généralisée.

La CVIM traite cette difficulté dans son article 79, mais sur la base d’une force

majeure « élargie », comme nous le verrons plus avant.

230. L’introduction du principe dans la common law - Le principe de bonne foi est
historiquement limité dans la loi anglaise, depuis le célébre arrét Carter vs. Bohem’. A
quelques petites exceptions, qui sont en réalité plutdt des solutions d’équité’®, la case law
(jurisprudence du systéme de common law) a toujours refusé le principe.

Dans 1’arrét fameux de la House of Lords Walford vs. Miles®™

, Lord Ackner a indiqué
qu’elle s’opposait au caractére contradictoire d’une négociation ou chaque partie a des
intéréts qui s’opposent. Il considéra, ainsi en des termes forts, que : « ...la notion d’amener
des négociations de bonne foi est répugnante face aux positions contradictoires des parties
soumises dans les négociations. Chaque partie a le droit de poursuivre ses intéréts, a la
seule exception du dol. Conformément a cet intérét, elle peut menacer de se retirer ou
simplement le faire dans [’espoir que [’autre cherchera de meilleures conditions. M.
Naughton, bien siir, accepte que [’accord mne contienne pas un devoir de finaliser les
négociations. Mais cela, laisse encore ouverte la question principale : comment un vendeur
peut-lui faire savoir qu’il a le droit de se retirer de négociations ultérieures ? Un devoir de
négocier de bonne foi est impraticable des qu’il n’est pas consistant avec la position d’une
partie négociatrice. Ceci demeure dans [’incertitude ».

Cette argumentation est cependant discutable a deux points de vue : d’un point de vue

logique et d’un point de vue scientifique.

a. D’apres une perspective logique, si ledit arrét a sanctionné le dol, il a di privilégier la
bonne foi et la protéger, car dol est synonyme de « mauvaise foi ».

Si d’une part nous rejetons le dol, implicitement et a contrario notre argumentation
privilégie la bonne foi. Il y a un syllogisme inhérent a 1’argumentation retenue :

1) Le dol est toujours inacceptable (prémisse majeure).

%1766, 3 Burr. 1905.
* Vowles vs. Island Finances Ltd., 1940, 4 DLR 357. Dans cette affaire, le sous-acquéreur de bonne foi d’une
voiture qui avait été vendue avant sous condition, par la méme société vendeuse, a été présumé détenir un
llSlOS'[e titre.

[1992] 2 AC 128.
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2) La mauvaise foi est synonyme de dol (prémisse mineure).

3) La mauvaise foi est toujours inacceptable (conclusion).

b. Par ailleurs, d’aprés les études scientifiques réalisées depuis les années 1980, attachées
notamment a la théorie de la négociation de la Harvard Law School, la négociation peut et
doit étre raisonnée et non conflictuelle ou contradictoire.

Selon la célébre école de négociation de Harvard une négociation doit ainsi se baser
sur quatre piliers”" :
1) Il faut séparer les problémes des personnes.
2) On doit se concentrer sur les intéréts et non pas sur les positions des parties.
3) Il faut explorer toutes les alternatives possibles de solution (brainstorming).
4) 1l est nécessaire de proposer des solutions fondées sur des critéres objectifs.

Presque toute la doctrine moderne confirme ces ¢léments. Les négociations
conflictuelles devraient étre 1’exception, et non la regle, et se limiter aux cas graves

(contreparties conflictuelles)’ -

D’autre part, une évolution a cet égard s’est produite en droit positif de la common

. . ;e . , , .954 .

law. En effet, le droit commercial américain a consacré expressément la bonne foi”™* ce qui
démontre une tendance mondiale et progressive de promotion et protection de la bonne foi

« a la frangaise ».

231. La bonne foi et I’abandon progressif de la regle caveat emptor - D’apres cette
maxime romaine, l’acheteur devait faire un examen exhaustif des marchandises qu’il
achetait, sous peine de ne pas pouvoir agir en réclamation des défauts de conformité.

Comme nous 1’avons vu précédemment, cette régle était présente dans la common law
jusqu'a I’édiction de la loi sur la vente de marchandises de 1893, méme si le célebre arrét

Heilbutt vs. Hickson avait déja consacré la suffisance d’un examen « normal », voire non

! y. FISHER Roger, URY William, & PATTON Bruce, Getting to Yes, Negotiating Agreement Without
Giving in, Houghton Mifflin Company, Boston/New York, second edition, 1991.

952 COHEN Herb, Negotiate This! By Caring, but not T-h-a-t Much, Business Plus, New York/Boston, 2003,
p- 86.

3 KENNEDY Gavin, Everything is Negotiable. How to get the Best Deal Every Time, RH Books, U.K., 2008,

. 89.
B L’article 1-304 du Code commercial uniforme des Etats-Unis d’Amérique dispose que tous les contrats

qu’il contient doivent étre exécutés de bonne foi.
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approfondi ou « destructif » des marchandises’ . Néanmoins, I’article 14 (2C) de la loi sur
la vente des marchandises anglaise de 1979 a excluela possibilit¢ de réclamation si cet
examen révéle les défauts des marchandises”®.

L’article 35 de la CVIM est plus étendu a cet égard, et plus en conformité avec le
principe de bonne foi, puisqu’il ne pose pas une regle expresse comme celle de la common

law, ce qui permet des réclamations plus amples pour défaut de conformité”’.

232. Bonne foi et assurance des marchandises - Le contrat d’assurance est considéré
comme un contrat uberrima fidei. Partant, 1’assuré doit donner a 1’assureur toutes les
informations nécessaires afin d’assurer les marchandises. Le cas échéant, d’aprés la common
law, les sanctions en cas d’inexécution de cette obligation au profit de 1’assureur ou
réassureur seront, selon les cas : ’estoppel’™®, la nullité par réticence dolosive’™, ou la
résolution du contrat®®.

Les contrats d’assurances associés aux ventes internationales de marchandises sont
souvent rédigés en anglais, car la langue anglaise est devenue la langue courante du monde
des affaires”’.

A défaut de stipulation contractuelle, la loi applicable est celle de la résidence de

I’assureur (réglement Rome I, art. 7), sauf en cas de liens plus étroits avec un autre pays’~.

233. Jurisprudence OMC - Chili (taxes sur les boissons alcooliques), affaire DS87 - Il
s’agit d’une affaire tout a fait intéressante pour cette étude, car elle porte sur la vente de
marchandises européennes au Chili, le pacta sunt et 1la bonne foi.

Le Chili est un pays émergent. Son économie est principalement basée sur les
exportations de minéraux (cuivre, fer), vins et liqueurs (produits surtout a partir de vignobles
importés depuis la France au XIX° siécle) fruits, poissons et bois. Les principaux marchés de
destination de ces produits sont la Chine, les Etats-Unis d’Amérique, le Japon, le Brésil, la

Corée du Sud et I’Union Européenne.

33 (1872) LR CP 438.
%y BRIDGE Michael, The International Sale of Goods, Law and Practice, op. cit., p. 563.
%7 A I’exception de I’article 35 n°3 CVIM (si ’acheteur connaissait le défaut ou devait le connaitre au
moment de la conclusion du contrat).
8 v, COX Raymond, MERRETT Louise, SMITH Marcus, Private International Law of Reinsurance and
Insurance, Informa Law, Londres, Angleterre, 2006, p. 92.
Misrepresentation, non-disclosure.
%0y COX Raymond, MERRETT Louise, SMITH Marcus, op. cit., p. 93-94.
%1y JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., p. 275.
%2 Tbid, p. 630.
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Dans cette affaire, I’Union européenne avait demandé 1’ouverture de consultations
avec le Chili le 4 juin et le 15 décembre 1997, au motif que celui-ci aurait imposé des taux
plus bas a la liqueur nationale « Pisco » par rapport aux liqueurs importées d’Europe, ce qui
serait contraire a 1’article 3 : 2 du GATT de 1994.

Une deuxiéme plainte européenne (DS110) visait une modification de la loi interne
relative a la taxation des boisons alcooliques au Chili et a été ajoutée a 1’originale (DS87).

Dans la décision rendue le 15 juin de 1999, un groupe spécial formé selon la
procédure de résolution des différends dans le cadre de ’OMC, a déclaré que le systéme de
taxation chilien était incompatible avec ’article 3 : 2 du GATT de 1994.

La défenderesse a cependant formé un appel fondé sur les arguments suivants :

1. La taxation n’était pas arbitraire comme le pensait le groupe spécial, car son
fondement était hybride : la teneur en alcool (taxe spécifique) et les prix des produits (taxe ad
valorem), et non pas leur origine ou dénomination.

2. Le groupe spécial n’aurait pas considéré que plusieurs alcools de production
nationale étaient plus fortement taxés que les produits européens, pour lesdites raisons.

L’organe d’appel de ’OMC a néanmoins fait droit au demandeur et ratifi¢ ses
prétentions le 12 septembre 2000.

Le Chili a alors sollicité de 1’organe de résolution des différends un délai raisonnable
afin d’harmoniser sa législation fiscale interne avec sa position, ce qui s’est finalement

produit le 21 mars 2003°%.

C. Les sources positives

234. Sources positives - La bonne foi est consacrée dans de nombreux traités
internationaux. Ainsi, 1’article 38 (1) ( ¢ ) du statut de la Cour internationale de justice
dispose qu’une des sources du droit a utiliser pour ses jugements sont « les principes
généraux de droit reconnus par les nations civilisées », parmi lesquels figure la bonne foi.
L’article 7 de la CVIM et les articles 18, 26 et 31 de la Convention de Vienne sur le
droit des traités de 1969 font du méme.
En outre, les principes d’Unidroit, dans un article 1.7, prévoient :

« Article 1.7

963 Disponible sur: https://www.wto.org/french/tratop_f/dispu_f/cases f/ds87 f.htm, consulté le 20 mars

2017.

- 207 -



pANTﬁﬁgﬁS RBONNE
BALMACEDA Jorge | Thése de doctorat | novembre 2017
(Bonne foi)
a. Les parties sont tenues de se conformer aux exigences de la bonne foi dans le commerce
international.
b. Elles ne peuvent exclure cette obligation ni en limiter la portée ».

L’article 2 (2) de la Charte des Nations Unies, pour sa part, établit que ses membres
doivent remplir leurs obligations de bonne foi.

Les principes du droit européen des contrats, aussi, stipulent dans leurs articles 1-106,
1-201 et 1-202, que les parties doivent agir de bonne foi dans 1’exercice de leurs droits et
I’exécution de leurs obligations, la promouvoir et collaborer entre eux.

D’autre part, ’article 3.10 du Mémorandum d’accord sur les régles et procédures
régissant le réglement des différends de ’OMC, annexe 2, indique : « I/ est entendu que les
demandes de conciliation et le recours aux procédures de reglement des difféerends ne
devraient pas étre congus ni considérés comme des actes contentieux, et que si un différend
survient, tous les membres engageront ces procédures de bonne foi dans un effort visant a
régler ce différend... ».

Son article 4, relatif aux consultations, ajoute dans un alinéa 3 : « Si une demande de
consultations est formulée en vertu d’un accord visé, le membre auquel la demande est
adressée y répondra, sauf accord mutuel, dans les 10 jours suivant la date de sa réception et
engagera des consultations de bonne foi au plus tard 30 jours apres la date de réception de
la demande, en vue d’arriver a une solution mutuellement satisfaisante... »

Le GATT’™ a I’article XXIII :1 (b) et le GATS’® dans son article 26.1, font aussi
indirectement référence a la bonne foi (par rapport aux plaintes en situation de non-violation
et aux attentes légitimes).

L’article 2 A de la loi type de la CNUDCI sur I’arbitrage commercial international -
origine internationale et principes généraux - (tel qu’adopté par la Commission lors de sa
trente-neuviéme session en 2006) établit : « 1) Pour [’interprétation de la présente Loi, il est
tenu compte de son origine internationale et de la nécessité de promouvoir [’uniformité de

son application et le respect de la bonne foi ».

Nous pouvons donc affirmer que le principe de bonne foi a re¢u une consécration

universelle, grace a sa codification « a la frangaise ».

964 :
General agreement on tariffs and trade.
General agreement on trade in services.
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D. L’utilité pratique

23S. Utilité du principe dans la vente internationale - La bonne foi est dans une certaine
mesure 1’introduction de la morale dans le droit positif’®®, mais elle est plus qu’une notion
« idéale » recueillie par les canonistes médiévaux, développée par Portalis, Domat, Pothier
et transposée au Code Napoléon, comme le pensent certains juristes de la common law.
D’autres reconnaissent qu’elle a comme conséquence les devoirs de loyauté, coopération et
d’information®®’.

Elle est a la base du systéme juridique occidental. De fait, elle a une trés grande
utilité pratique :

a. Justifie la prise d’une décision dans un litige quand plusieurs sont possibles.

La bonne foi est une notion polyvalente, bien sur, mais il y en a d’autres dans le droit
aussi et elles sont utilisées malgré tout (la justice, par exemple admet plusieurs acceptions :
commutative, distributive, sociale, etc.).

b. Sert pour éviter des décisions injustes, c’est a dire, pour maitriser 1’application
stricte de la loi.

Dans ce sens, les valeurs qui lui sont associées se retrouvent dans des institutions
comme 1’estoppel, I’abus de droit, les attentes 1égitimes, le respect des droits acquis, etc.

c. Légitime les arréts, car elle aide a leur donner de la cohérence interne, par rapport
aux valeurs associées a la bonne foi.

Certains arbitres sont parfois critiqués pour avoir un certain « biais » en faveur des
grandes sociétés multinationales. Ce risque est réduit considérablement quand ils justifient
leurs décisions par des valeurs inhérentes au principe de bonne foi.

Il sera nettement plus difficile de rendre des décisions injustes et favorables a priori
aux « puissants » économiquement si elles sont rendues en considérant la bonne foi et ses
principes corollaires.

d. Aide a réduire les colits d’exploitation.

Agir de fagon honnéte dans les relations commerciales est un véritable investissement
a court et a long terme. La clientéle se fidélise et les sociétés évitent de payer de lourdes

peines.

% v/ sur ce point : TERRE F., SIMLER Ph., LEQUETTE Y., op. cit., p. 486.
%7y, MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 12.
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Le « dieselgate » Volkswagen est un bon exemple a cet égard : un logiciel qui triche
lors du contrdle des émissions polluantes et qui a été découvert par les autorités américaines,
a obligé le fabriquant automobile a intervenir sur les voitures concernées eta indemniser des
milliers de propriétaires de véhicules. Cela a démontré I’importance de vendre des
marchandises de bonne foi.

La facture a été lourde pour la société allemande. Uniquement pour les Etats-Unis
elle s’élevait a 17,5 milliards de dollars a la fin de 2016°®%. Le scandale a plombé leurs
ventes et la capitalisation de la marque. Certains modeles vont disparaitre. De plus, plusieurs
revendeurs ont porté plainte contre le fabricant pour les grosses pertes subies a cause de
cette tromperie’®. La traditionnelle fiabilité associée au « made in Germany » a aussi été
remise en cause.

e. Le principe est essentiel pour le fonctionnement normal du commerce international.

La libre circulation des marchandises dans 1’Union européenne et leur circulation
dans le monde entier, suppose que les parties se fassent confiance. Sans cela, les transactions
se compliquent et se retardent.

f. Elle aide a ’interprétation des contrats en général et ceux de vente en particulier.

Comme nous ’avons vu, d’aprés la régle contre proferentem, les clauses obscures ou
douteuses doivent étre interprétées contre le rédacteur. De méme, celles qui sont ambigués
doivent s’appliquer restrictivement, d’apres I’ancien article 1158 du Code civil francais et
I’article 1561 du Code civil chilien.

Cette regle interprétative, expression de la bonne foi-loyauté connue comme in dubio
mitus oblige, si les termes contractuels ne sont pas suffisamment clairs, a préférer la

. . . . . , ’q - 0
signification qui est la moins onéreuse pour le débiteur’’

236. D’autres principes généraux - En plus de I’autonomie de la volonté et de la bonne foi,
un principe primordial consacré dans la CVIM est celui de la poursuite du contrat, principe
lié¢ aux deux précédents.

D’apres ce principe, selon la régle du droit civil de minimis, I’acheteur a droit a une
réduction du prix des marchandises si celles-ci comportent des défauts mineurs (et non pas a

la résolution).

968 Voir : http://www.lemonde.fr/automobile/article/2017/01/11/la-facture-du-dieselgate-s-envole-pour-
Volkswagen -aux-etats-unis 5060831 1654940.html, conslté le 02 mars 2017.

77 Dans ce sens : https://www.nytimes. com/2016/04/07/bus1ness/owner of-3-vw-dealerships-sues-carmaker-
over-diesel-scandal.html? r=0, consulté le 02 mars 2017.

970\ MITCHELL Andrew D., SORNARAJAH M. and VOON Tania, op. cit., p. 45 et s.
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Dans le méme esprit, les parties doivent se donner des délais supplémentaires
d’exécution, et poursuivre I’exécution du contrat, comme nous le verrons plus loin.
Ce principe sous-tend les articles 34, 37, 48, 49, 51, 64, 71 et 72 de la CVIM et est

r . 971
une conséquence de la bonne foi-loyauté®’!.

D’autres principes sont présents dans la CVIM, comme celui du caractére
raisonnable (articles 8, 16, 18, 25, 33), du consensualisme (article 11), de la réparation

intégrale’’ (article 74) et de I’économie (articles 25, 77).

SECTION 2 - LES SOLUTIONS INSPIREES PAR LES PRINCIPES
D’UNIDROIT

Jusqu’ici nous avons démontré la primauté du droit civil dans la CVIM, qui a repris
plusieurs principes généraux du droit civil dans ses propres dispositions. Un autre instrument
d’extréme utilité afin d’harmoniser les régles relatives a la vente de marchandises de la
common law et du droit civil sont les Principes d’Unidroit (P.U.) relatifs aux contrats du

commerce international.

Méme s’ils ne sont pas un instrument de droit civil au sens strict (au regard de la
composition hétérogéne d’Unidroit), nous allons voir qu’ils privilégient ce systéme par
rapport a la common law. Outre le texte exprés des Principes, plusieurs arguments
corroborent notre hypotheése :

1) La présence dans le comité pilote d’Unidroit du fameux Professeur René David et
d’autres céleébres juristes de droit civil aide a comprendre I’importance accordée aux
principes du droit civil.

2) La location géographique de I’institut, 8 Rome, lieu de naissance du droit civil, nous
donne un autre argument afin de comprendre cette prépondérance du droit civil dans cet

autre instrument d’harmonisation que sont les Principes d’Unidroit.

! Dans ce sens, V. DIMATTEO L., DHOOGE L., GREENE S. et alt., International Sales Law a Critical
Analysis of CISG Juriprudence, Cambridge University Press, New York, Etats-Unis d’Amérique, 2005, p. 25.
72 L’indemnisation dans la CVIM suit la régle de droit civil selon laquelle tous les dommages doivent étre
indemnisés.
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3) Parmi les sources directes consultées pour 1’élaboration des Principes, plusieurs codes
d’origine civile ont été utilisés.
4) Les Principes prennent la forme d’une codification structurée, a la fagon du droit civil.
5) Les Principes privilégient la bonne foi, a I'égard du droit civil.
6) Le régime d’interprétation des contrats qu’ils prévoient consacre des techniques du droit
civil.
7) Enfin, leur reprise de plusieurs principes généraux de droit civil confirme la relation
existante entre les Principes d’Unidroit et le droit civil.

Bien que I’Institut Unidroit ait été créé en 1926, les Principes sont postérieurs a la
Convention de Vienne de 1980 (leur premicre version date de 1994). Néanmoins, le lien
avec la Convention est étroit : les Principes aident a combler les lacunes de cette derniére,

conformément aux articles 7 n° 2 et 9 n° 2 de la CVIM.

§ 1 - Les fondamentaux des principes d’Unidroit

A. Les antécédents historiques

237. Origines - L’Institut international pour I’unification du droit privé (Unidroit) a été créé
le 20 avril1926 a Rome.

63 pays sont membres d’Unidroit, dont la France, le Chili, le Royaume-Uni, la Chine,
I’Inde, le Brésil et les Etats-Unis d’Amérique, entre autres.

Son but est I’harmonisation et I’unification du droit privé international. Ainsi, son
o7

activité fut associée aux travaux de la CNUDC

1980°74,

qui a notamment élaboré la CVIM de

Depuis 1971, I’Institut a travaillé¢ a 1’¢laboration de principes relatifs aux contrats du
commerce international, finalement publiés en 1994 et ultérieurement révisés en 2004, 2010
et 2016”7,

Les sources directes utilisées ont été¢ le Code civil algérien, la loi chinoise de 1975

sur les contrats économiques étrangers, le Code commercial uniforme américain, les Codes

7> Commission des Nations Unies pour le droit commercial international.

7 Cf. JACQUET J-M, DELEBECQUE Ph. et CORNELOUP S., op. cit., p. 97.

" Nous avons travaillé avec la version 2010 (en raison de la bibliographie utilisée et la version 2016 était
disponible seulement en anglais au début de cette étude).
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civils des Pays-bas et du Québec, les regles de la CCI de Paris et UNCITRAL,
principalement’’®,

On peut considérer que les Principes d’Unidroit sont un instrument de droit civil, dés
lors qu’ils se manifestent comme une codification structurée’’’. Néanmoins, on y trouve
aussi des institutions relevant de la common law, comme par exemple 1’inexécution anticipée

prévue a I’article 7.3.3 P.U.

Méme si les Principes ne sont pas obligatoires, ils ont une autorité doctrinale et
persuasive certaine et sont utilisés habituellement pas les tribunaux arbitraux, quand il existe

\

une référence expresse a ceux-ci dans le contrat, aux principes généraux ou a la /lex

. 978
mercatoria

, conformément a leur préambule qui dispose : « Ils peuvent s’appliquer
lorsque les parties acceptent que leur contrat soit régi par les « Principes généraux du

droit », la « lex mercatoria » ou autre formule similaire ».

Les P.U. sont aussi utilisés afin de combler des lacunes et d’aider a 1’interprétation
des contrats de vente internationale de marchandises’”, car ils vont plus loin que la CVIM
en encadrant certaines situations non prévues par celle-ci (erreur, contrainte, défauts de
représentation, etc.)”®’

Il convient de noter qu’ils ont auss influencé la législation interne de quelques pays,

dont la France”®'.

B. Les notions de base

238. Nature juridique - Les Principes ne sont pas des traités internationaux comme la

CVIM mais des régles générales a vocation mondiale’®* qui ont pour finalité d’équilibrer les

7y, CARR Indira, op. cit., p. 92.

7T CLAEYS Ignace, ERAUW Johan, FONTAINE Marcel et alt., Les principes unidroit relatifs aux contrats
de commerce international (éd.2010) et ’arbitrage, actes du Colloque du CEPANI du 24 mai 2011, Bruylant,
Bruxelles, Belgique, 2011, p. 22.

" La notion de lex mercatoria date d’une cinquantaine d’années et comprend les principes généraux du droit
dégagés par la pratique internationale. Néanmoins, ils ne sont pas une codification de la lex mercatoria, mais
glgutét une sorte d’indice par rapport a leur contenu. Cf. EBERHARD S., op. cit., p. 46.

080 Ibidem, p. 93.

Ibid.
%1 e rapport au Président de la République de I’ordonnance n® 2016-131 du 10 février 2016, I’indique ainsi.
%2 D’autres principes, par contre, comme les principes européens de droit des contrats, ont une vocation
différente (tous les contrats européens, de consommation inclus, dans Europe). Dans ce sens : EBERHARD

Steven, op. cit., p. 45.
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984

intéréts divers’™. En ce sens, dire qu’ils sont un « restatement °** postmoderne »”> ou une

soft law.

239. Portée des P.U. - Leur utilité principale au regard de la CVIM est de pouvoir combler
ses lacunes™®. Cela est possible car, dans son article 7 (2), elle fait référence comme
mécanismes d’intégration aux principes généraux et aux régles de droit international privé.
Ainsi, il est habituel qu’ils soient utilisés dans ’arbitrage commercial international®®’.

Ce constat est trés important et utile. En effet, méme si les principes d’Unidroit sont
postérieurs a la CVIM et leur champ d’application beaucoup plus large, ils peuvent étre
utilisés dans tous les cas ou ils ne la contredisent pas. Les P.U. sont donc complémentaires’™®
de la CVIM. Leur rédaction « didactique » avec des commentaires et exemples pour chaque
article, rend leur utilisation trés pratique’™

De plus, leur application est plus « conciliante » que celle des regles de droit
international privé, qui impliquent d’opter pour la loi d’un pays”™®, en dépit des autres Etats
et au détriment de 1’application de critéres uniformes®’

Par ailleurs, proches de la technique de la codification, ils aident a éviter la nécessité

de contrats internationaux « interminables » comme ceux issus de la common law, en

permettant une interprétation téléologique ou systématique””

983V CARR I, op. cit., p. 92.

Compllatlon du droit en Vlgueur a un moment donné. V. EBERHARD S., op. cit., p. 50.

> Ils sont un systéme ouvert a des cas prévus et non prévus qui pr1v1leg1e la bonne foi et les usages
commerciaux. V. Ibid, p. 51.

Voir dans ce sens : RIMKE Joern, Force majeure and hardship : Application in international trade
practice with specific regard to the CISG and the UNIDROIT Principles of International Commercial
Contracts, disponible sur : http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/rimke.html , contrdlé le 7 avril 2017.

Par exemple, a propos des taux d’intérét et leur forme d’application, dont I’article 78 de la CVIM ne parle
pas et qui est traité par 1’article 7.4.9. Unidroit. De méme, I’article 25 CVIM se limite a donner une définition

“générique” de contravention essentielle, ce qui est clarifié avec plusieurs hypothéses dans I’article 7.3.1.
Un1dro1t V. Dans en ce sens: BRIDGE M The International Sale of Goods, op. cit., p. 535-536.
¥ Ils reprennent plusieurs fois des solutions consacrées aussi par la CVIM. Cf. EBERHARD S., op. cit., p.

64.

%9 Cf. GOODE R., KRONKE H. et MCKENDRICK E., op. cit., p. 243.

%0 L application d’un droit national exi t de d der d is de droit 3 lusi d
application un droit national €X1g€ souven € démander des avis de daroit a une ou plusieurs des

gartles ce qui est souvent couteux. V. EBERHARD S., op. cit., p. 48.

992 Ib1dem p- 50.
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§ 2 - Les relations entre les principes d’Unidroit et les principes

généraux du systéme de droit civil

A. L’autonomie de la volonté

240. Les P.U. et ’autonomie de la volonté - Plusieurs articles des P.U. traitent du sujet.

Principalement :

1. Lrarticle 1.1 P.U. établi la liberté contractuelle, en statuant que les parties sont

libres de conclure un contrat et d’en fixer son contenu.

2. D’autre part, I’article 1.3 P.U. consacre la force obligatoire du contrat ou pacta sunt
servanda, de fagon similaire a I’ancien article 1134 du Code civil francais, en disposant : « Le
contrat valablement formé lie ceux qui l’ont conclu. Les parties ne peuvent le modifier ou y
mettre fin que selon ses dispositions, d’un commun accord ou encore pour les causes
énoncées dans ces principes ».

Certaines limitations spécifiques a cette régle seront vues a propos de I’article
7.2.2 PU et de I’exécution en nature.

3. De méme, larticle 1.4 P.U. traite des limites générales aux principes, en disposant
qu’ils doivent respecter les régles impératives nationales et supranationales, conformément au
droit international privé.

4. Pour sa part, ’article 1.5 P.U. établit la faculté selon laquelle les parties peuvent
disposer des PU, en dérogeant a leurs dispositions ou effets, & moins qu’ils n’en disposent
autrement.

5. Larticle 3.1.2 P.U. (validit¢ par seul accord) réaffirme le principe du
consensualisme, en stipulant : « Pour conclure, modifier un contrat ou y mettre fin, il suffit de
["accord des parties et d’elles seules ».

6. L’article 4.1 P.U. établi comme « régle d’or » pour I’interprétation des contrats,
I’intention commune des parties.

7. D’apres l’article 4.8 P.U., I'intention des parties doit étre retenue afin de se

prémunir des omissions dans les contrats.

La portée du principe d’autonomie ne s’étend cependant pas a I’imprévision.

241. L’imprévision - Elle est traitée sous la dénomination anglaise de hardship aux articles

6.2.1,6.2.2et6.2.3 P.U.
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Le principe, établi par ’article 6.2.1, est que les parties doivent remplir leurs
obligations, méme si celles-ci deviennent plus onéreuses.

Les P.U. I’illustrent avec un exemple trés pertinent pour notre objet d’étude, en
indiquant que si I’une des parties s’est obligée a transporter des marchandises d’un pays a un
autre a un prix fixe, elle ne peut pas demander une augmentation de ces tarifs en invoquant
une hausse des colits des combustibles, non prévue, conséquence d’un crise politique
régionale’”.

La force obligatoire du contrat s’impose ainsi par rapport aux difficultés, mais non
pas de fagon absolue.

En effet, les deux articles suivants autorisent la renégociation du contrat devenu plus

onéreux pour I’une des parties dans le cas ou certaines conditions sont remplies.

242. Conditions d’admissibilité :

a. L’altération des prestations (augmentation des colits d’une partie ou diminution de

la valeur d’une contre-prestation) doit étre « fondamentale ».

L’augmentation des coiits, comme I’indiquent les commentaires des P.U.”* sera
souvent la conséquence d’une hausse du prix des matiéres premicéres nécessaires pour
produire les marchandises (pétrole pour 1’industrie du plastique ; lithium pour celle de
I’¢électronique ; cuivre et acier pour le secteur automobile ; coton pour ’industrie textile,
etc.).

Méme si les principes n’indiquent pas ce qu’il faut comprendre par altération
fondamentale, néanmoins, par application des critéres de justice commutative et en
appliquant aussi ’article 7.3.1 P.U. (droit a la résolution en cas d’inexécution essentielle)
par analogie, on pourrait considérer que cela serait le cas si le bouleversement des

c. ;. N . A 5
conditions est supérieur a 50%. La doctrine conclut dans le méme sens’ .

Les commentaires des P.U. donnent comme exemple le cas de I’ex R.D.A., ou aprées
la réunification allemande il n’y avait plus de marché pour la vente de marchandises
¢lectroniques importées des anciennes républiques socialistes (ex-U.R.S.S. et autres), le

public n’avait plus d’intérét pour eux car il préférait les produits japonais ou fabriqués dans

zzi Cf. Principes d’Unidroit Relatifs aux contrats du commerce international 2010, op. cit., p. 219.
Ibid, p. 221.
95V, CLAEYS Ignace, ERAUW Johan, FONTAINE Marcel et alt., op. cit., p. 104.

- 216 -



o S na
BALMACEDA Jorge | These de doctorat | novembre 2017
I’ex R.F.A., plus performants et modernes. Dans ce cas, la prestation du vendeur perdit
totalement sa valeur commerciale.

Dans tous les cas, I’appréciation doit étre objective et non pas mesurée seulement par
le créancier”™®.

b. Le bouleversement de 1’économie contractuelle doit survenir apres la conclusion
du contrat.

Sinon, la partie 1ésée ne serait pas de bonne foi, car elle agirait avec réticence
dolosive, voire en parfaite connaissance des événements devant bouleverser dans le futur
I’équilibre contractuel ; équilibre qui est nécessaire dans un rapport de collaboration.

c. L’altération n’était pas raisonnablement prévisible.

Sinon, il y aurait faute.

Les commentaires des P.U. I’illustrent avec 1’exemple de la vente du pétrole brut a
prix fixe, sans avoir fait pris en considération le risque de guerre dans une zone hautement

conflictuelle”’

. Dans ce cas, ’imprévision ne pourrait pas étre invoquée, car le défaut de
prévision n’est pas raisonnable dans de telles circonstances.

En revanche, si les circonstances étaient prévisibles, mais non pas leur effets,
I’imprévision est acceptée. D’aprés les exemples proposés dans les commentaires des P.U.,
cela serait le cas d’une dévaluation de 1’ordre de 80% dans le délai d’un mois, d’une
monnaie qui était en voie de lente dépréciation lors de la conclusion du contrat de vente”®,

On doit noter sur ce point que le hardship est souvent associé aux contrats a
exécution a long terme, mais non pas limité a ceux-ci.

d. Le bouleversement doit échapper au contrdle de la partie 1ésée.

Si la partie 1ésée peut, raisonnablement, surmonter les difficultés, elle a encore le
controle de la situation, et donc, il n’y a pas de hardship, mais seulement une situation
défavorable a ses intéréts qu’elle doit assumer.

e. Les risques ne doivent pas avoir €té assumés par la partie 1ésée.

Cela implique I’absence d’une clause d’exonération a cet égard et aussi que la partie

1ésée n’ait pas assumée ce risque d’apres la nature du contrat. Les commentaires des P.U.

I’associent aux opérations spéculatives®”.

9% Ibid, p. 222.
97 Ibidem.

"% bid., p. 223.
% Ibid.
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Au regard de notre objet d’étude, ce serait le cas, par exemple, pour l’achat de

marchandises qui apportent une nouvelle technologie pas encore éprouvée.

Comme nous I’avons vu précédemment, I’'imprévision n’est pas acceptée dans la
common law comme une cause d’exonération de responsabilité, car elle requiert de toujours

chercher un moyen alternatif pour accomplir les obligations des parties, et supporter les

A N -1000
surcoits associés a celle-ci' .

S’agissant du systéme de droit civil, nous avons vu qu’au Chili elle est écartée par les

1001 -1002

, et admise exceptionnellement par ceux-ci et
1003

tribunaux ordinaires, en régle générale
de fagon plus large par les tribunaux arbitraux

En France, elle était écartée en matiére civile aprés 1’arrét Canal de Craponne'®®
mais a été admise en matiere administrative avec 1’arrét Compagnie générale d'éclairage de
Bordeaux'”.

Mais, comme on 1’a noté, apres la réforme du droit des obligations par 1’ordonnance
n° 2016-131 du 10 février 2016, le nouvel article 1195 du Code civil a finalement consacré
la théorie de I'imprévision, en permettant aux parties de ’écarter (elle n’est pas d’ordre
public). Dans le cas contraire, le contrat pourra étre renégocié, résolu, adapté ou révisé par le
juge.

Cette modification semble inspirée des P.U., car ceux-ci prévoient les mémes effets.

Le rapport au Président de la République relatif a I’ordonnance du 10 février 2016
confirme cette influence, en disposant: « Le sous-titre ler intitulé « Le contrat » se
subdivise en quatre chapitres, relatifs aux dispositions liminaires (chapitre ler), a la
formation du contrat (chapitre IlI), a son interprétation (chapitre III), et a ses effets
(chapitre IV). Le plan adopté se veut donc clair, simple, et chronologique, pour garantir une
accessibilité et une compréhension plus aisée que dans le code civil actuel, dont les regles

relatives au contrat sont dispersées dans cing chapitres. A l'instar des PDEC et des

principes Unidroit, ce plan chronologique, qui refléte l'entiere vie juridique du contrat, de

1099 1sakiroglou & Co. Ltd vs. Noblee Thorl GmbH, 1962, AC 93.
Y0 “Galtier Auguste con Fisco”, C.Sup., Cass., 10 janvier 1925.
992 Guillermo Larrain Vial con SERVIU », C.Ap. de Santiago, 14 novembre 2006.
% Inversiones Ménaco Ltda. con ENAP, juge arbitre M. Carlos Urenda Zegers, 13.NOV.986. ; Sociedad
Constructora La Aguada Ltda. con EMOS S.A., juge arbitre M. Claudio Illanes Rios, ratifi¢ par la Cour
IS()%Préme le 10.0CT.994. '
1005 Civ., 6 mars 1876, DP 1876.1.193, note Giboulot.
CE, 30 mars 1916.
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sa formation a sa fin, facilite également la compréhension et l'application des regles

énoncees ».

243. Effets - les P.U. établissent dans I’article 6.2.3 qu’en cas de hardship la partie 1ésée
peut demander I’ouverture de renégociations (sans retard et sans suspendre non plus
I’exécution de ses obligations), et que si celles-ci échouent dans un délai raisonnable, elle
peut saisir le tribunal compétent, qui pourra alternativement adapter le contrat afin de
rétablir 1’équilibre des prestations ou mettre fin au contrat a la date et aux conditions qu’il
fixera, s’il constate I’existence de celle-1a'"%.

Néanmoins, il importe de noter que les exemples donnés par les commentaires des
P.U. excluent expressément la possibilité de demander une renégociation du prix dans le cas
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La demande devra étre faite le plus tot possible, deés que le hardship est constaté
étre fondée aussi'®”. De cette fagon, elle devra avoir un motif réel, c’est a dire, la demande
de renégociation ne doit pas avoir des fins « tactiques » ou dilatoires, mais étre faite de
bonne foi'*"’.

L’issue des renégociations dépendra des circonstances de 1’affaire. Si elles échouent,
la partie 1ésée pourra demander au tribunal compétent la résolution (laquelle auratlieu a la
date et aux conditions fixées par le tribunal, ou, 1’adaptation du contrat afin de restaurer
I’équilibre des prestations). De plus, le tribunal pourrait encore imposer aux parties de
reprendre les renégociations.

Les P.U. donnent comme exemple s’agissant des effets, le cas ou I’une des parties
s’engage a acheter des marchandises (de la biere) pendant trois ans. Aprés quelque temps, l